
ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΚΟ ΕΚΠΑΙ∆ΕΥΤΙΚΟ Ι∆ΡΥΜΑ 

ΜΕΣΟΛΟΓΓΙΟΥ 

 

ΣΧΟΛΗ ∆ΙΟΙΚΗΣΗΣ & ΟΙΚΟΝΟΜΙΑΣ 

 

ΤΜΗΜΑ ΛΟΓΙΣΤΙΚΗΣ 

 

 

 

Π Τ Υ Χ Ι Α Κ Η  Ε Ρ Γ Α Σ Ι Α  

 

Ο ΡΟΛΟΣ ΤΩΝ ΤΡΑΠΕΖΩΝ ΩΣ ΜΟΧΛΟΣ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ 

ΤΗΣ ΕΛΛΗΝΙΚΗΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΑΣ ΣΗΜΕΡΑ. ΜΟΡΦΕΣ 

ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗΣ ΚΑΙ ΧΟΡΗΓΗΣΕΩΝ ΣΤΗΝ 

ΥΠΗΡΕΣΙΑ ΤΗΣ ΕΛΛΗΝΙΚΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ, 

ΕΤΣΙ ΟΠΩΣ ΑΥΤΕΣ ∆ΙΑΜΟΡΦΩΘΗΚΑΝ ΤΗΝ 

ΤΕΛΕΥΤΑΙΑ ΠΕΝΤΑΕΤΙΑ. 

 

 

ΠΑΠΑΝ∆ΡΕΟΥ  Α .  ΚΩΝΣΤΑΝΤΙΝΑ  

ΠΕΛΕΚΗ  ∆ .  ΑΝΑΣΤΑΣΙΑ  

 

Ε ΙΣΗΓΗΤΗΣ  

ΝΤΟΚΑΣ  ΑΛΕΞΑΝ∆ΡΟΣ  
 

 

Μ Ε Σ Ο Λ Ο Γ Γ Ι  2 0 1 2  



 2
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Ο ΡΟΛΟΣ ΤΩΝ ΤΡΑΠΕΖΩΝ ΩΣ ΜΟΧΛΟΣ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ 

ΤΗΣ ΕΛΛΗΝΙΚΗΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΑΣ ΣΗΜΕΡΑ. ΜΟΡΦΕΣ 
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ΤΕΛΕΥΤΑΙΑ ΠΕΝΤΑΕΤΙΑ. 
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ΠΡΟΛΟΓΟΣ 

 

Η ανάθεση της πτυχιακής αυτής µας έδωσε την ευκαιρία να ασχοληθούµε 

διεξοδικά κατά το τελευταίο έτος µε ένα επίκαιρο θέµα για την Ελληνική οικονοµία 

και πιο συγκεκριµένα µε τον τρόπο µε τον οποίο το Τραπεζικό Σύστηµα µπορεί να 

συµβάλλει στην περεταίρω ανάπτυξη της οικονοµίας της χώρας µας.  

Στην έρευνά µας αυτή, προκειµένου να δηµιουργήσουµε τον κεντρικό άξονα 

της εργασίας, καταφέραµε να επεξεργαστούµε και να κατανοήσουµε µεγέθη και 

έννοιες, οι οποίες µέχρι στιγµής ήταν για εµάς απλές επιγραµµατικές αναφορές, όπως 

οι πολλαπλές µορφές χρηµατοδότησης και χορηγήσεων στην υπηρεσία της ελληνικής 

επιχειρηµατικότητας. 

Στο ξεκίνηµα αυτής της εργασίας αντιµετωπίσαµε πολλές δυσκολίες,- κυρίως 

στην εξεύρεση δεδοµένων-, λόγω της ιδιόµορφης λειτουργίας ανάρτησής τους από τις 

Τράπεζες. Όµως µε υποµονή, επιµονή και µεθοδικότητα, καταφέραµε και τις 

ξεπεράσαµε αντλώντας στοιχεία καταχωρηµένα κυρίως στις ιστοσελίδες Ελληνικών 

Τραπεζών, σε συγγράµµατα και σχετικά άρθρα τόσο σε έντυπο όσο και σε 

ηλεκτρονικό τύπο. 

Στη συνέχεια σας παραθέτουµε το σύνολο της εργασίας µας µε τα στοιχεία που 

αντλήσαµε όχι µόνο για µια απλή ανάγνωση αλλά και για προβληµατισµό για την 

ανάπτυξη και εξέλιξη του τραπεζικού και επιχειρηµατικού τοµέα και κατ’ επέκταση 

της ελληνικής οικονοµίας, µιας και οι Τράπεζες αποτελούν τους κινητήριους µοχλούς 

της. 

Ελπίζουµε να προσεγγίσαµε µε την περισσότερη δυνατή ακρίβεια το θέµα, 

βάση των δεδοµένων που είχαµε και σας προτρέπουµε να τη µελετήσετε διεξοδικά 

διότι τα αποτελέσµατα που προκύπτουν προκαλούν προβληµατισµό και ανησυχία για 

το οικονοµικό και αναπτυξιακό µέλλον της χώρας µας. 
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ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Η εργασία αυτή πραγµατεύεται το ρόλο των τραπεζών ως µοχλό ανάπτυξης της 

ελληνικής οικονοµίας σήµερα καθώς και τις µορφές χρηµατοδότησης και 

χορηγήσεων στην υπηρεσία της ελληνικής επιχειρηµατικότητας, έτσι όπως αυτές 

διαµορφώθηκαν την τελευταία πενταετία. 

Στο πρώτο κεφάλαιο γίνεται ιστορική ανασκόπηση του Ελληνικού Τραπεζικού 

Συστήµατος, ξεκινώντας από την ίδρυση της πρώτης ελληνικής τράπεζας και 

φτάνοντας µέχρι σήµερα, Επίσης διερευνούνται οι στόχοι του και γίνεται µια µικρή 

αναφορά στο έργο και την πολιτική των ξένων τραπεζών στην Ελλάδα. 

Το δεύτερο κεφάλαιο δίνει µια ανάλυση των βασικών εναλλακτικών µορφών 

χρηµατοδότησης, όπως Leasing (Χρηµατοδοτική µίσθωση), Factoring (Πρακτορεία 

επιχειρηµατικών απαιτήσεων), Franchising (∆ικαιοχρησία), Forfaiting (Πώληση 

επιχειρηµατικών απαιτήσεων), Venture Capital (Επιχειρηµατικό ή καινοτοµικό 

κεφάλαιο), που λαµβάνουν χώρα στην Ελλάδα. Αναλύουµε τα πλεονεκτήµατα και 

µειονεκτήµατα της κάθε µορφής χρηµατοδότησης καθώς και τα βασικά 

χαρακτηριστικά τους, µε ειδικότερη σηµασία στην εφαρµογή τους στις ελληνικές 

επιχειρήσεις. 

Το τρίτο κεφάλαιο, είναι ένα τµήµα που ασχολείται αποκλειστικά µε την έννοια 

των δανείων. Ο τραπεζικός δανεισµός, τα χαρακτηριστικά των δανείων, οι µορφές 

τους και µια ενδεικτική ανάλυση δανείων µιας ελληνικής τράπεζας είναι τα στοιχεία 

που µας προσφέρουν µια γενική εικόνα. Συγκεκριµένα έχουµε εξάγει από τα 

οικονοµικά αποτελέσµατα της Eurobank EFG, το µέγεθος των δανείων που έχουν 

χορηγηθεί σε µεγάλες µεσαίες και µικρές επιχειρήσεις, σε διάστηµα πέντε ετών. 

Το τέταρτο κεφάλαιο πραγµατεύεται τη χρηµατοδότηση και τις χορηγήσεις των 

επιχειρήσεων. Επικεντρωνόµαστε στην ελληνική επιχειρηµατικότητα και οικονοµία 

και παραθέτουµε την πορεία τους τα τελευταία πέντε έτη. Θεωρήσαµε σηµαντική µια 

ιστορική ανασκόπηση για το ρόλο που έπαιξε το κράτος σε αυτές τις εργασίες και το 

χρηµατοδοτικό του ρόλο προς τις επιχειρήσεις πριν από την ένταξη της Ελλάδας στην 

Ευρωπαϊκή Ένωση. 

Πιστεύουµε πως ήταν σηµαντική και απαραίτητη η ενασχόλησή µας µε τα 

κεφάλαιο πέντε, διότι, το 99% των ελληνικών επιχειρήσεων είναι οι µικροµεσαίες 
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επιχειρήσεις. Συνεπώς το µεγαλύτερο µέρος των χρηµατοδοτήσεων και των 

χορηγήσεων-δανείων απορροφάται από αυτές τις επιχειρήσεις. 

Εφόσον ισχύουν τα παραπάνω δηλώσαµε τον ορισµό και τα χαρακτηριστικά 

των ΜΜΕ προσφέροντας µια εµβάθυνση σε έννοιες που είναι γνωστές σε όλους όµως 

δύσκολα γνωρίζουν τις µικρές λεπτοµέρειες της σύστασής τους. Όλα αυτά 

συνδέονται µε τη χρηµατοδότηση και τις χορηγήσεις των ΜΜΕ και τη συµβολή της 

Ευρωπαϊκής Ένωσης σε αυτές. Τέλος, δίνουµε µια µικρή όψη των ΜΜΕ και τη 

λειτουργία τους στην ΕΕ. 

Για να γίνει ολοκληρωµένη η έρευνα αυτή σας γνωστοποιούµε τα δικά µας 

συµπεράσµατα και τις ουσιαστικές γνώσεις που εµείς λάβαµε κατά τη διάρκεια της 

εργασίας αυτής. 

Τέλος, βρίσκονται στη διάθεση του αναγνώστη όλες οι πηγές από τις οποίες 

αντλήσαµε τα δεδοµένα και τις πληροφορίες για την έρευνα .Ελπίζουµε να φανούν 

χρήσιµες ,σαν ένα τύπο ευρετηρίου για την ορολογία που έχουµε εισάγει στην έρευνα 

αυτή. 
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 INTRODUCTION 

 

This present dissertation discusses the role of banks as a growth engine of the 

Greek economy today and the types of financing and loans at the service of Greek 

entrepreneurship, as they reached the last five years. 

The first chapter gives historical overview of the Greek banking system, starting 

with establishing the first Greek bank and reaching so far, also explores objectives 

and made a brief reference to the work and policies of foreign banks in Greece. 

The second chapter gives an analysis of key alternative forms of financing as 

Leasing (Leasing), Factoring (Factoring), Franchising (franchise), Forfaiting (Sale 

business requirements) Venture Capital (Business or venture capital), which take 

place in Greece. We discuss the advantages and disadvantages of each form of 

financing as well as key features, with particular emphasis on their application to 

Greek companies. 

The third chapter is a section dedicated to the concept of loans. Bank loans, loan 

characteristics, forms and a tentative analysis of a Greek bank loans are the elements 

that give us an overview. In particular we draw from the results of Eurobank EFG, the 

size of loans to large medium and small businesses over five years. 

The fourth chapter deals with finance and business loans. We focus on the 

Greek economy and entrepreneurship and give the course over the past five years. We 

considered significant a historical review of the role played by the state in this work 

and the financial role of the business before Greece joined the European Union. 

We believe that it was important and necessary engagement with chapter five, 

because 99% of Greek enterprises are SMEs. Thus the bulk of funding and loans 

absorbed by these companies. 

If the above statements apply the definition and characteristics of SMEs, 

offering a thorough examination of concepts that are well known but difficult to know 

the small details of their formation. All those associated with financing and lending to 

SMEs and the European Union's contribution to them. Finally we give a short account 

of SMEs and their operation in the EU  

To become complete this survey you will communicate our conclusions and 

substantive knowledge that we received during this work. 
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Finally, available to the reader are all the sources from which we drew the data 

and information on the survey. We hope to be useful as an index formula for the 

terminology we have introduced in this investigation. 
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ΕΠΙΣΗΜΑΝΣΗ 

 

Οι διαπιστώσεις, τα αποτελέσµατα, τα συµπεράσµατα και οι πιθανές προτάσεις 

της παρούσας πτυχιακής εργασίας –εκτός των αναφορών που σηµαίνονται ως 

λήµµατα - αποτελούν προσωπικές θεωρητικές ή εµπειρικές διαπιστώσεις της οµάδας 

των σπουδαστών που την επιµελήθηκαν και δεν απηχούν κατ’ ανάγκη τη γνώµη του 

εισηγητή εκπαιδευτικού, του Εκπαιδευτικού Προσωπικού του Τµήµατος Λογιστικής 

ή του Α.Τ.Ε.Ι. Μεσολογγίου.  
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ΣΥΝΤΟΜΟΓΡΑΦΙΕΣ 

 

ΑΕ = ΑΝΩΝΥΜΗ ΕΤΑΙΡΕΙΑ 

ΑΕΒΕ = ΑΝΩΝΥΜΗ ΕΜΠΟΡΙΚΗ ΚΑΙ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΗ ΕΤΑΙΡΕΙΑ 

ΑΕΠ = ΑΚΑΘΑΡΙΣΤΟ ΕΓΧΩΡΙΟ ΠΡΟΙΟΝ 

ΑΤΕ = ΑΓΡΟΤΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΕΛΛΑ∆ΟΣ 

ΓΕΣΕΒΕ = ΓΕΝΙΚΗ ΣΥΝΟΜΟΣΠΟΝ∆ΙΑ ΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΙΩΝ, ΒΙΟΤΕΧΝΩΝ, 

ΕΜΠΟΡΩΝ ΕΛΛΑ∆ΑΣ 

∆ΕΣΜΗΕ = ∆ΙΑΧΕΙΡΙΣΤΗΣ ΕΛΛΗΝΙΚΟΥ ΣΥΣΤΗΜΑΤΟΣ ΜΕΤΑΦΟΡΑΣ 

ΗΛΕΚΤΡΙΚΗΣ ΕΝΕΡΓΕΙΑΣ 

ΕΒΕΑ = ΕΜΠΟΡΙΚΟ ΚΑΙ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΟ ΕΠΙΜΕΛΗΤΗΡΙΟ ΑΘΗΝΩΝ 

ΕΕ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ ΕΝΩΣΗ 

ΕΚΕ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΑ ΚΕΝΤΡΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

ΕΚΕΣ = ΕΤΑΙΡΕΙΑ ΚΕΦΑΛΑΙΟΥ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ ΣΥΜΜΕΤΟΧΩΝ 

ΕΟΚ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΗ ΚΟΙΝΟΤΗΤΑ 

ΕΜΤ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΟΣ ΜΗΧΑΝΙΣΜΟΣ ΓΙΑ ΤΙΣ ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΕΣ 

ΕΣΠΑ = ΕΘΝΙΚΟ ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΟ ΠΛΑΙΣΙΟ ΑΝΑΦΟΡΑΣ 

ΕΤΑΕ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΟ ΤΑΜΕΙΟ ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΩΝ 

ΕΤΒΑ = ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΗΣ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ 

ΕΤΕ = ΕΘΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΕΛΛΑ∆ΟΣ 

ΕΤΕ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΟ ΤΑΜΕΙΟ ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΩΝ 

ΕΤΕΑΝ = ΕΘΝΙΚΟ ΤΑΜΕΙΟ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ ΚΑΙ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ 

ΕΤΕΠ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΩΝ 

ΕΤΠΑ = ΕΥΡΩΠΑΙΚΟ ΤΑΜΕΙΟ ΠΕΡΙΦΕΡΕΙΑΚΗΣ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ 

ΗΠΑ = ΗΝΩΜΕΝΕΣ ΠΟΛΙΤΕΙΕΣ ΑΜΕΡΙΚΗΣ 

ΙΟΒΕ = Ι∆ΡΥΜΑ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΚΑΙ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΩΝ ΕΡΕΥΝΩΝ 

κ.α. = και άλλα 

ΚΑΒ = ΚΡΑΤΙΚΗ ΑΝΑΠΤΥΞΙΑΚΗ ΒΟΗΘΕΙΑ 
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ΚΑΕ = ΚΕΝΤΡΟ ΑΠΑΣΧΟΛΗΣΗΣ ΚΑΙ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ 

ΚΚ = ΚΥΡΙΟΙ ΚΥΡΙΟΙ 

ΚΛΠ = ΚΑΙ ΛΟΙΠΑ 

ΚΟΚ = ΚΑΙ ΟΥΤΩ ΚΑΘΕΞΗΣ 

ΚΠΣ = ΚΟΙΝΟΤΙΚΟ ΠΛΑΙΣΙΟ ΣΤΗΡΙΞΗΣ 

ΚΥΑ = ΚΟΙΝΗ ΥΠΟΥΡΓΙΚΗ ΑΠΟΦΑΣΗ 

ΚΥ∆ΕΠ= ΚΕΝΤΡΙΚΗ ΥΠΗΡΕΣΙΑ ∆ΙΑΧΕΙΡΙΣΗΣ ΕΓΧΩΡΙΑΣ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ 

ΜΜΕ = ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ 

Ν = ΝΟΜΟΣ 

πχ = ΠΑΡΑ∆ΕΙΓΜΑΤΟΣ ΧΑΡΙΝ 

Σ∆ΕΚ = ΣΧΕ∆ΙΟ ∆ΡΑΣΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ ΚΕΦΑΛΑΙΩΝ 

Σ∆ΙΤ = ΣΥΜΠΡΑΞΕΙΣ ∆ΗΜΟΣΙΟΥ ΚΑΙ Ι∆ΙΩΤΙΚΟΥ ΤΟΜΕΑ 

ΤΕΜΠΜΕ = ΤΑΜΕΙΟ ΕΓΓΥΟ∆ΟΤΗΣΕΩΝ ΜΙΚΡΩΝ ΚΑΙ ΠΟΛΥ ΜΙΚΡΩΝ 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

ΤΣΜΕ∆Ε = ΤΑΜΕΙΟ ΣΥΝΤΑΞΕΩΝ ΜΗΧΑΝΙΚΩΝ ΚΑΙ ΕΡΓΟΛΗΠΤΩΝ 

∆ΗΜΟΣΙΩΝ ΕΡΓΩΝ 

ΦΕΚ = ΦΥΛΛΟ ΕΦΗΜΕΡΙ∆ΑΣ ΤΗΣ ΚΥΒΕΡΝΗΣΗΣ 

KW = KILOWATT 

GEM=GLOBAL ENTREPRENEURSHIP MONITOR 

ICAP=INTELLIGENCE COMMUNITY ASSIGNMENT PROGRAM 

VC = VENTURE CAPITAL 
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ΚΕΦΑΛΑΙΟ 1 

ΟΙ ΤΡΑΠΕΖΕΣ ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α 

 

1.1.  Η ΙΣΤΟΡΙΚΗ ΕΞΕΛΙΞΗ ΤΟΥ ΕΛΛΗΝΙΚΟΥ ΤΡΑΠΕΖΙΚΟΥ 

ΣΥΣΤΗΜΑΤΟΣ 

 

Το σύγχρονο Ελληνικό Τραπεζικό σύστηµα θα µπορούσαµε να πούµε ότι 

µοιάζει πολύ περισσότερο µε το Ευρωπαϊκό παρά µε το Αµερικάνικο. 

Οι πρώτες βάσεις του τραπεζικού συστήµατος τέθηκαν επί Ιωάννη Καποδίστρια 

µε την ίδρυση της πρώτης Ελληνικής Τράπεζας το 1828 µε την επωνυµία «Εθνική 

Χρηµατιστηριακή Τράπεζα» και λειτουργούσε υπό την µορφή Κρατικής Τράπεζας. Η 

κυριότερη εργασία της ήταν η έκδοση έντοκων οµολόγων έναντι των παρεχόµενων 

κεφαλαίων προς την Τράπεζα. Καµία άλλη τραπεζική συναλλαγή δεν 

περιλαµβανόταν στις δραστηριότητες της και δεν είχε δικαίωµα έκδοσης 

τραπεζογραµµατίων1
. Υπό αυτές τις συνθήκες, η «Εθνική Χρηµατιστηριακή 

Τράπεζα» διέκοψε τη λειτουργία της το 1835. 

Έτσι, στην ουσία η αφετηρία του τραπεζικού συστήµατος και η άσκηση της 

τραπεζικής πίστεως τοποθετείται στο έτος 1839 µε την ίδρυση της Ιονικής Τράπεζας, 

όταν τα Ιόνια νησιά ήταν ακόµη υπό την Αγγλική κυριαρχία. Η Ιονική Τράπεζα 

συνέχισε τη λειτουργία της και µετά την απελευθέρωση των Ιονίων νησιών και την 

ένωσή τους στην Ελλάδα το 1864, και της παραχωρήθηκε επίσης και το εκδοτικό 

προνόµιο που διατήρησε µέχρι το 1920. 

Άλλες τράπεζες που λειτουργούσαν εκείνη την εποχή και είχαν το εκδοτικό 

προνόµιο ήταν, η Τράπεζα Ήπειρο-Θεσσαλίας που ιδρύθηκε το 1881 µε έδρα το 

Βόλο και είχε πέντε υποκαταστήµατα καθώς και η Τράπεζα Κρήτης η οποία είχε 

ιδρυθεί το 1889 µε έδρα τα Χανιά και της είχε παραχωρηθεί το δικαίωµα έκδοσης 

χαρτονοµισµάτων (τραπεζογραµµατίων)στην Κρήτη. 

                                                           
1
 Τραπεζογραµµάτιο:Το χαρτονόµισµα (αγγλ. banknote) είναι ένα είδος αξιόγραφου, γραµµάτιου, ή 

υποσχετικής στην οποία ο εκδότης αναγράφει το ποσόν και το είδος του νοµίσµατος το οποίο θα 

καταβάλει στον κοµιστή. Εκδίδεται συνήθως από πιστωτικά ιδρύµατα όπως είναι οι τράπεζες και γι 
αυτό είναι ευρέως γνωστό και ως τραπεζογραµµάτιο. Σπανιότερα και ανάλογα µε την νοµοθεσία της 
κάθε χώρας ή τις ειδικές συνθήκες που επικρατούν µπορεί να εκδοθεί και από άλλους όπως από το ίδιο 

το κράτος, τον στρατό, επιχειρήσεις ή και ιδιώτες. Χρησιµοποιείται στις συναλλαγές ως χρήµα αξίας 
ίσης µε την ονοµαστικής του αξία. Σήµερα στις περισσότερες χώρες τα τραπεζογραµµάτια εκδίδονται 
από τις κεντρικές τράπεζες των χωρών.(ΠΗΓΗ:Wikipedia) 
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Το έτος περίπου 1841 χρονολογείται η ίδρυση της «Εθνικής Τράπεζας της 

Ελλάδος», η οποία αποτελεί σταθµό στην ιστορική εξέλιξη του τραπεζικού 

συστήµατος στον Ελλαδικό χώρο. Αποτελεί την αφετηρία της καλά οργανωµένης 

πίστης σε διάφορους τοµείς της οικονοµικής δραστηριότητας, γιατί παράλληλα µε το 

εκδοτικό προνόµιο που κατείχε, είχε δράση και ως εµπορική τράπεζα µιας και ήταν ο 

κύριος τροφοδότης κεφαλαίων για τις ελληνικές επιχειρήσεις. 

Μια δεύτερη αξιόλογη τράπεζα που ιδρύθηκε το 1893 ήταν η «Τράπεζα 

Αθηνών», η οποία ήταν εξολοκλήρου εµπορική τράπεζα και µέχρι τη συγχώνευση 

της µε την «Εθνική Τράπεζα» (1953) συνέβαλλε σηµαντικά στη γόνιµη 

συµπαράσταση και ικανοποίηση των αναγκών των παραγωγικών κλάδων της χώρας. 

Κατά την µεταπελευθερωτική περίοδο και µέχρι το 1900 ιδρύθηκαν αρκετές 

τράπεζες, οι οποίες λειτουργούσαν είτε υπό την µορφή εµπορικών τραπεζών ή 

τραπεζών ναυτιλιακής πίστεως ή πιστωτικών συνεταιρισµών ή βιοµηχανικής πίστεως. 

Οι τράπεζες αυτές σε µεγάλο ποσοστό αποδείχθηκαν ανίκανες να αντεπεξέλθουν στις 

αντίξοες συνθήκες των πολεµικών περιπετειών του 1897 και διέκοψαν τη λειτουργία 

τους πλην των τεσσάρων ισχυρότερων : της «Εθνικής Τράπεζας», της «Ιονικής», της 

«Τράπεζας Αθηνών» και της «Τράπεζας Κρήτης». Επιπλέον, η ίδρυση µεγάλου 

πλήθους τραπεζών σηµειώθηκε και στις αρχές του 20
ου

 αιώνα, µερικές από αυτές 

είναι οι εξής: 

• Τράπεζα Μυτιλήνης (1901) 

• Λαϊκή Τράπεζα ∆οµοκού (1902) 

• Τράπεζα Ανατολής (1904) 

• Λαϊκή Τράπεζα (1905) 

• Εµπορική Τράπεζα της Ελλάδος (1907) 

• Τράπεζα Πειραιώς (1916) κ.α. 

 

Αυτή η έξαρση των χρηµατοπιστωτικών ιδρυµάτων στην Ελλάδα είναι 

αποτέλεσµα των ευνοϊκών συνθηκών που δηµιουργήθηκαν στην µετά την επιτυχή 

έκβαση των Βαλκανικών πολέµων. Με τον διπλασιασµό του πληθυσµού, γεννήθηκαν 

αυξηµένες ανάγκες επενδυτικής δραστηριότητας και άνοδος των εµπορικών 

συναλλαγών µε αποτέλεσµα να είναι επιτακτική η ανάγκη για εξεύρεση κεφαλαίων 

και παροχής πιστωτικών διευκολύνσεων στο τοµέα του εµπορίου. 
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Υπολογίζεται ότι το 1927 οι Τράπεζες που υπήρχαν στην Ελλάδα έφταναν τις 

38, αριθµός δυσανάλογος µε τη πυκνότητα του πληθυσµού της. 

Την περίοδο αυτή έχουµε και τις πρώτες συγχωνεύσεις τραπεζών, όπως για 

παράδειγµα η «Τράπεζα Αξιών» συγχωνεύεται µε την «Τράπεζα Βιοµηχανίας», και η 

«Γενική Τράπεζα της Ελλάδος» µε την «Λαϊκή Τράπεζα» κ.α. 

Οι µετέπειτα κρίσεις που ακολούθησαν καθώς και ο αριθµός των τραπεζών που 

ήταν δυσανάλογα µεγάλος σε σχέση µε τις ανάγκες της αγοράς, ανάγκασαν πολλές 

τράπεζες να ανακόψουν την ως τότε λειτουργία τους δηµιουργώντας σηµαντικές 

ζηµιές στους καταθέτες. 

Μέχρι την εποχή εκείνη το Ελληνικό Τραπεζικό σύστηµα έπασχε, διότι δεν 

υπήρχε κανένας κεντρικός οργανισµός µε ρόλο ρυθµιστή της πίστεως και της 

κυκλοφορίας του νοµίσµατος. 

Πλέον υπήρχαν περισσότερα του ενός πιστωτικά ιδρύµατα που είχαν το 

εκδοτικό προνόµιο, πράγµα που παρεµπόδιζε τον έλεγχο και την ενιαία άσκηση 

νοµισµατικής πολιτικής. Γενικότερα, βασίλευε µια αναρχία σχετικά µε την κατανοµή 

των πιστώσεων προς τους διάφορους κλάδους της εθνικής οικονοµίας, µε 

αποτέλεσµα να µην µπορεί το κράτος να ακολουθήσει µια ενιαία οικονοµική 

πολιτική, ικανή να πειθαρχήσει την κατεύθυνση των πιστώσεων, βάσει 

προδιαγεγραµµένου σχεδίου και των αναγκών της οικονοµίας. 

Το γεγονός ότι γεννήθηκε η ανάγκη για εφαρµογή ριζοσπαστικών µέτρων και 

οργάνωσης του τραπεζικού συστήµατος της χώρας συνέπεσε µε την επικείµενη 

ένταξη της χώρας µας στην Ευρωπαϊκή Κοινότητα. Μεταξύ των αλλαγών αυτών, 

εκτός των άλλων, περιλαµβάνονταν και ο σαφής διαχωρισµός των εµπορικών 

τραπεζών και των άλλων εξειδικευµένων τραπεζών, καθώς επίσης εµπεριέχεται και 

την ίδρυση της «Τράπεζας της Ελλάδος» το 1928, δίνοντας της το µοναδικό 

πλεονέκτηµα να έχει αποκλειστικά ,και µόνο εκείνη, το εκδοτικό προνόµιο και 

αναθέτοντάς της τη σταθεροποίηση του Ελληνικού νοµίσµατος. Αυτή ήταν και η 

αρχή ενός έντονου κρατικού παρεµβατισµού στα πιστωτικά ιδρύµατα της χώρας, 

προσδίδοντας µια ουσιαστική βάση στην εξέλιξη του τραπεζικού συστήµατος.  

Ο κυρίαρχος και βασικός ρόλος των τραπεζών στην χρηµατοδότηση και 

ενδυνάµωση της οικονοµίας ήταν πάντα καθοριστικός και αναγκαίος µιας και µέχρι 

πριν από λίγα χρόνια κρατούσε το µονοπώλιο του δανεισµού. Ακόµη και σήµερα ,που 

έχουν περάσει πολλά χρόνια από τις αλλαγές αυτές, ενώ υπάρχουν αρκετές 
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εναλλακτικές πηγές χρηµατοδότησης όπως το Leasing, το Factoring κ.α. ,η κύρια 

πηγή εξωτερικού δανεισµού εξακολουθεί να είναι οι Τράπεζες της χώρας. 

Η ένταξη της χώρας στην Ευρωπαϊκή Ένωση είχε ως αποτέλεσµα να µειωθεί 

σηµαντικά ο κρατικός παρεµβατισµός, οι θεσµικές αλλαγές που είχαν κριθεί 

αναγκαίες έχουν απέλθει, ο ανταγωνισµός µεταξύ των πιστωτικών ιδρυµάτων είναι 

σηµαντικά εντονότερος και τα τραπεζικά προϊόντα καλύπτουν ένα µεγαλύτερο φάσµα 

των αναγκών της αγοράς. Παρά το γεγονός ότι τα πράγµατα δείχνουν ευοίωνα, είναι 

πολλά αυτά που πρέπει να γίνουν για την αποτελεσµατικότερη λειτουργία των 

Ελληνικών Τραπεζών ως χρηµατοδοτικοί οργανισµοί για την ανάπτυξη της 

οικονοµίας της χώρας µας. 

 

1.2.  ΤΟ ΕΛΛΗΝΙΚΟ ΤΡΑΠΕΖΙΚΟ ΣΥΣΤΗΜΑ 

 

Οι Τράπεζες είναι  ένα είδος επιχειρήσεων ,εµπορικές και οικονοµικές, που 

έχουν σαν σκοπό την εµπορία του χρήµατος και της ιδιωτικής πίστης. 

Εκτός του Ελλαδικού χώρου, οι πρώτες τράπεζες εµφανίστηκαν στην Ιταλία και 

την Ενετία το 1171 όπου δέχονταν τις καταθέσεις των εµπόρων και άνοιγαν παρά 

τούτων υπέρ τρίτων διατασσόµενες πιστώσεις. 

Η εµπορία του χρήµατος και της ιδιωτικής πίστεως συνίσταται από την 

Τράπεζα στο να συλλέγουν κεφάλαια προερχόµενα από την αποταµίευση προς το 

σκοπό του να τα διοχετεύουν στο εµπόριο, τη βιοµηχανία και τις διάφορες εργασίες 

µε υψηλότερο τόκο, και σαφώς κέρδος. 

Τράπεζες κατά τη έννοια του νόµου 5076/31 είναι οι επιχειρήσεις οι οποίες 

ανεξάρτητα από άλλο σκοπό τους δέχονται κατ’ επάγγελµα καταθέσεις χρηµάτων ή 

άλλων αξιών. 

“Σύµφωνα µε το νόµο επιτρέπεται αβίαστα η ερµηνεία ότι Τράπεζα είναι η 

εµπορική εκείνη επιχείρηση που δέχεται καταθέσεις χρηµάτων ή άλλων αξιών 

ανεξάρτητα απ’ την επιδίωξη άλλου σκοπού. Κατά την καθαρά νοµική έννοια του 

όρου, βασικό χαρακτηριστικό γνώρισµα µιας Τράπεζας είναι η κατά κύριο λόγο 

αποδοχή καταθέσεων από µια επιχείρηση, δηλαδή η διενέργεια των πιστωτικών 

εκείνων πράξεων µε τις οποίες η εµπορική αυτή επιχείρηση αναλαµβάνει 

υποχρεώσεις. Όπως όµως είναι γνωστό οι τράπεζες έχουν σαν αντικείµενο 
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επαγγελµατικών επιδιώξεων, όχι µόνο τις εργασίες καταθέσεως αλλά και άλλες 

πιστωτικές πράξεις, διενεργούν και µια σειρά από άλλες µεσολαβητικές εργασίες.”
 2

 

Το γενικό Τραπεζικό σύστηµα έχει δύο λειτουργίες: να δηµιουργεί χρήµα και 

να είναι ο ενδιάµεσος χρηµατοπιστωτικός φορέας µε τις υπόλοιπες επιχειρήσεις. Η 

δηµιουργία χρήµατος προέρχεται αποκλειστικά από τις εµπορικές τράπεζες ενώ σαν 

ενδιάµεσος χρηµατοπιστωτικός φορέας (Noncommercial Bank Financial 

Intermediaries) µεταξύ των οικονοµικών µονάδων που προσφέρουν και αυτών που 

ζητούν χρηµατικά διαθέσιµα, λειτουργούν οι διάφοροι χρηµατοπιστωτικοί 

οργανισµοί. 

“Σε γενικές γραµµές, Τράπεζα κατά τη έννοια της κείµενης νοµοθεσίας, είναι η 

εµπορική επιχείρηση που συσταίνετε και λειτουργεί υποχρεωτικά υπό τη  µορφή της 

ανώνυµης τραπεζικής εταιρείας, η οποία και µόνο µπορεί και έχει το προνόµιο να 

δέχεται καταθέσεις κατά κύριο επάγγελµα και να ενεργεί όλες τις άλλες τραπεζικές 

εργασίες σύµφωνα µε τις ρυθµίσεις των ειδικών διατάξεων της τραπεζικής 

νοµοθεσίας και των κανονιστικών πράξεων των Νοµισµατικών Αρχών.”
 3

 

Γενικότερα, τα σηµερινά Τραπεζικά ιδρύµατα χωρίζονται σε Τράπεζες 

καταθέσεων που δανείζονται κεφάλαια από ιδιώτες επιχειρηµατίες  και τα δανείζουν 

σε τρίτους καθώς και σε εκδοτικές, που έχουν το µεγάλο προνόµιο να δίνουν 

τραπεζογραµµάτια αντί για χαρτονοµίσµατα και µεταλλικά νοµίσµατα. 

Παρακολουθώντας τις Τράπεζες, εύκολα διαπιστώνουµε ότι από την ίδρυσή 

τους ακόµα αποτελούσαν σπουδαίο παράγοντα στην εµπορική και οικονοµική ζωή 

ενός τόπου και κατ’ επέκταση των χωρών και ολόκληρου του πλανήτη. ∆έχονται 

καταθέσεις µε τόκο, έχουν τη δυνατότητα προεξόφλησης συναλλαγµατικών, µπορούν 

και δανείζουν µε ενέχυρο τίτλους και εµπορεύµατα, ή µε υποθήκη, χρηµατοδοτούν 

µεγάλες επιχειρήσεις, χορηγούν ή συµβάλουν στην χορήγηση κρατικών δανείων κτλ. 

Στην επόµενη σελίδα παραθέτουµε ενδεικτικά έναν αλφαβητικό κατάλογο 

κάποιων από τα Τραπεζικά ιδρύµατα που δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα. Κάποιες 

από τις παρακάτω Τράπεζες ,στον πίνακα 1 είναι εξ’ ολοκλήρου Ελληνικές ενώ 

κάποιες άλλες έχουν Ευρωπαϊκή ή ∆ιεθνή δράση. 

                                                           
2
+ 

3
 ΠΗΓΗ:∆ρος Πέτρου Α. Κιόχου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Έλλην, Τόµος Β’,1993, σελ. 

55-56 
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Κατάλογος Τραπεζών 4 

 

Alpha Bank  

Aspis Bank 

Attica Bank 

Barclays Bank 

Black Sea Trade & Development Bank 

Citibank Ελλάδα 

EFG Eurobank Εργασίας 

FBB-First Business Bank 

HSBC 

HypoVereinsbank 

ING-Financial Services 

Marfin Egnatia Bank 

Millenium bank 

Probank 

Proton Bank 

Societe Generale Private Banking 

Uci 

Αγροτική Τράπεζα της Ελλάδος 

Αιτωλική Πίστη 

∆ιατραπεζικά Συστήµατα Α.Ε. 

ΕΚΤ - Ευρωπαϊκή Κεντρική Τράπεζα 

Εθνική Τράπεζα της Ελλάδος 

Εθνική Κεφαλαίου ∆ιαχειρίσεως Ενεργητικού και Παθητικού 

                                                           
4
 Ο πίνακας των Τραπεζών είναι προϊόν δικής µας διαµόρφωσης  
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Ελληνική Ένωση Τραπεζών 

Ελληνική Τράπεζα 

Μεσολαβητής Τραπεζικών Επενδυτικών Υπηρεσιών 

Οργανισµός Εργατικής Κατοικίας 

Παγκρήτια Συνεταιριστική Τράπεζα 

Πανελλήνια Τράπεζα 

Συνεταιριστική Τράπεζα Χανίων 

Συνεταιριστική Τράπεζα ∆ωδεκαννήσου 

Συνεταιριστική Τράπεζα Πιερίας 

Συνεταιριστική Τράπεζα Λαµίας 

Συνεταιριστική Τράπεζα Λέσβου-Λήµνου 

Συνεταιριστική Τράπεζα Ιωαννίνων 

Συνεταιριστική Τράπεζα Θεσσαλίας 

Ταχυδροµικό Ταµιευτήριο 

Τειρεσίας Τραπεζικά Συστήµατα Πληροφοριών 

Τράπεζα Πειραιώς 

Ταµείο Εγγύησης Καταθέσεων 

Ταµείο Παρακαταθηκών και ∆ανείων 

Τράπεζα της Ελλάδος 

Τράπεζα Cetelem 

Τράπεζα Κύπρου 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 1  
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1.2.1. Η εξέλιξη του ελληνικού τραπεζικού συστήµατος και η εθνική 

τράπεζα της Ελλάδος 

 

Την εποχή της κυβερνήσεως του Ιωάννη Καποδίστρια φαίνεται επιτακτική η 

ανάγκη για ανάπτυξη ενός Τραπεζικού συστήµατος για την ικανοποίηση των 

αναγκών της εγχώριας οικονοµίας, της µείωσης της αυξηµένης τότε τοκογλυφίας και 

µιας ουσιαστικότερης βοήθειας στη γεωργία. Έτσι, εν έτη 1828 συστήθηκε η «Εθνική 

Χρηµατοδοτική Τράπεζα». Οι γενικότερες πολιτικοοικονοµικές συνθήκες που 

επικρατούσαν την περίοδο αυτή, η περιορισµένη τραπεζική δραστηριότητα της 

πρώτης αυτής Τράπεζας, η παταγώδες αποτυχία της να αναπτύξει την εµπιστοσύνη 

του κόσµου σ’ αυτήν και οι λίγες αποταµιεύσεις που έγιναν από το εµπορικό κοινό, 

κατέληξε στη προσωρινή διάλυσή της το έτος 1834. 

Στις 30 Μαρτίου του 1841 ιδρύθηκε η «Εθνική Τράπεζα της Ελλάδας» (ΕΤΕ), η 

οποία επιτυχώς αποτέλεσε τη βάση για την ανάπτυξη της Ελληνικής Οικονοµίας. 

“∆ύο διαφορετικοί µεταξύ τους όµιλοι κεφαλαιούχων, από τους οποίους ο ένας 

αποτελείτο από Έλληνες και Γάλλους, ο δε άλλος από Άγγλους κεφαλαιούχους, 

υπέβαλαν σχετικές προτάσεις στην κυβέρνηση, η οποία ήλθε σε συµφωνία µε τον 

Άγγλο Γκλας (εκπρόσωπο του οµίλου Ράϊτ) και εξέδωσε νόµο (25/1/1836) για την 

σύσταση Εθνικής Τράπεζας, που θα είχε σκοπό την ανάπτυξη της γεωργίας, της 

βιοµηχανίας, του εµπορίου και της ναυτιλίας. Παρά όµως τη συµφωνία που έγινε ο 

Ράϊτ  διατύπωσε ορισµένες επιφυλάξεις και ο νόµος για την σύσταση της ΕΤΕ 

παρέµεινε µόνο στα χαρτιά. Στο µεταξύ, ο Ελβετός τραπεζίτης Εϋνάρδος απέστειλε 

στον Έλληνα φίλο του Γ. Σταύρο 500.000 δρχ. µε την εντολή να αντιµετωπίσει την 

περίπτωση ανάπτυξης τραπεζικών εργασιών στην Ελλάδα. 

Έγιναν διάφορα διαβήµατα προς την τότε κυβέρνηση, η οποία δέχθηκε να 

βοηθήσει στη δηµιουργία νέας τράπεζας µε συµµετοχή 1.000 µετόχων. 

Η εξέλιξη των γεγονότων αυτών συντέλεσε στην κατάργηση του νόµου 1836 

και την έκδοση του νόµου µε ηµεροµηνία 30 Μαρτίου 1841 που συνέστησε και 

θεµελίωσε στην πράξη τραπεζικό ίδρυµα µε την επωνυµία Εθνική Τράπεζα της 

Ελλάδος. 

Το κεφάλαιο της Εθνικής Τράπεζας ορίσθηκε µε νόµο σε 500.000 δρχ. και 

παραχωρήθηκε σ’ αυτή το δικαίωµα έκδοσης τραπεζικών γραµµατίων. Με βασιλικά 
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διατάγµατα που εκδόθηκαν αργότερα, καθορίστηκαν οι υποχρεώσεις και τα 

δικαιώµατα των µετόχων και ρυθµίστηκαν τα της διοίκησης και της εσωτερικής 

λειτουργίας. ” 
5
 

Το Νοέµβριο του 1841 έγινε γενική συνέλευση των µετόχων ,σε 

προπαρασκευαστική συνέλευση, για να ρυθµίσουν τα βασικά προβλήµατα 

λειτουργίας της Τράπεζας αυτής. Στην πρώτη αυτή συνέλευση εκλέχθηκε ∆ιευθυντής 

Τράπεζας ο Γ. Σταύρου, Υποδιευθυντής ο κ. Κ. Βρανής, τακτικοί σύµβουλοι οι 

κύριοι. Α. Ρούζιου και Εµµ. Μενεσθεύς. 

Το πρώτο υποκατάστηµα της Τράπεζας ιδρύθηκε στη Σύρο το 1843 ενώ το 

δεύτερο στην Πάτρα το 1846. 

Κατά τη διάρκεια του έτους 1848 η Τράπεζα αντιµετώπισε την πρώτη 

οικονοµική κρίση λόγω των πολιτικών γεγονότων στην Ευρώπη, που είχαν αρκετά 

µεγάλη επίδραση στις εξωτερικές πιστώσεις που είχαν ήδη ανασταλεί. Κατά 

συνέπεια, η πολιτική κρίση επέφερε µια χειρότερη κρίση στο εµπόριο που δυσχέρανε 

κατά πολύ την κατάσταση, διότι οι έµποροι δεν µπορούσαν να ικανοποιήσουν τις 

υποχρεώσεις τους προς την Τράπεζα από την οποία και είχαν δανειστεί. 

Η κρίση αυτή ξεπεράστηκε µε επιτυχία από την Τράπεζα και αργότερα 

κατάφερε να επεκτείνει τις εργασίες της. Είναι ευρέως γνωστό ,το γεγονός ότι η ΕΤΕ 

αποτέλεσε τον βασικό άξονα της οικονοµικής ζωής της χώρας και της γρηγορότερης 

οικονοµικής ανάπτυξής της. 

Ο επενδυτικός ρόλος της ΕΤΕ δεν άργησε να φανεί στον επιχειρηµατικό τοµέα. 

Με απόφαση του συµβουλίου της Τράπεζας,το έτος 1876 αποφασίσθηκε η «Εθνική 

Τράπεζα» να βοηθήσει µε τη συµµετοχή της στην ίδρυση εταιρείας για τις εργασίες  

αποξήρανσης της λίµνης Κωπαΐδας. Στη συνέχεια το 1882 συµµετείχε στην 

κατασκευή και εκµετάλλευση των σιδηροδρόµων Θεσσαλίας, Πειραιώς-Αθηνών-

Πελοποννήσου και σε άλλες κοινωφελείς επιχειρήσεις. Αν και η συµβολή της ΕΤΕ 

στον επιχειρηµατικό κλάδο και στη βοήθεια που προσέφερε σε έργα για την 

ανάπτυξη της χώρας ,το 1893 δεν κατορθώθηκε να αποφευχθεί η πτώχευση του 

Ελληνικού κράτους. 

Έπειτα από αυτές τις πολιτικές διαταραχές ,στις 22 Μαΐου 1928 ιδρύθηκε 

εκδοτική τράπεζα, που ονοµάσθηκε «Τράπεζα της Ελλάδος», σ’ αυτό µετεβιβάσθηκε 

το εκδοτικό προνόµιο και οι υποχρεώσεις που απορρέουν από την πιστωτική 

                                                           
5
ΠΗΓΗ: ∆ρος Πέτρου Α. Κιόχου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελλην, Τόµος Β’,1993, σελ. 56-

58 
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κυκλοφορία και, κατά συνέπεια όλα τα παραπάνω προνόµια αναιρεθήκαν από την 

ΕΤΕ. Αυτό είχε ως συνέπεια, την 1 Μαρτίου 1928 στη Γενική Συνέλευση των 

µετόχων της ΕΤΕ την τροποποίηση του καταστατικού της Τράπεζας και σύµφωνα µε 

τις νέες συνθήκες εξέλεξε διοικητή τον Γ. ∆ροσόπουλο αντί του Αλ. ∆ιοµήδη, που 

διορίσθηκε ∆ιοικητής στην «Τράπεζα της Ελλάδος». 

“Ο Ν. 2292 του 1953 εξουσιοδοτεί τη ∆ιοίκηση για την αναγκαστική 

συγχώνευση των τραπεζικών επιχειρήσεων. Ο νόµος αυτός απέβλεπε κυρίως στην 

συγχώνευση των δύο τραπεζών Εθνικής και Αθηνών, πράγµα που έγινε µε βάση το 

βασιλικό διάταγµα 26/2/1953 και συνεστήθη ανώνυµος τραπεζική εταιρεία µε την 

επωνυµία «Εθνική Τράπεζα Ελλάδος και Αθηνών». Η ΕΤΕ παραµένει και σήµερα η 

πρώτη εµπορική τράπεζα της χώρας, ελέγχει την τράπεζα Επαγγελµατικής Πίστεως, 

τη Στεγαστική Τράπεζα και µετέχει στην ΕΤΒΑ και σε µεγάλο αριθµό επιχειρήσεων 

και ελέγχει τις ασφαλιστικές εταιρείες ΕΘΝΙΚΗ και ΑΣΤΗΡ.”
6
 

 

1.2.2. Τα κυριότερα χαρακτηριστικά του Τραπεζικού Συστήµατος  

 

Με την πάροδο των χρόνων η παγκόσµια οικονοµία περνάει σταδιακά από την 

εποχή της βιοµηχανίας σε εκείνη της πληροφορίας. Στην ραγδαία αυτή εξέλιξη , αυτό 

που καθοδηγεί την παγκόσµια οικονοµία είναι, πρώτον η παγκοσµιοποίηση των 

διεθνών αγορών και ύστερα η επανάσταση στην τεχνολογία της πληροφορικής και 

των τηλεπικοινωνιών. Η οικονοµία της Ελλάδας, που αποτελεί το βασικότερο 

στοιχείο της ισχυρότερης περιφερειακής οικονοµικής ολοκλήρωσης, αναπτύσσεται µε 

σηµαντικά γρήγορους ρυθµούς τα τελευταία χρόνια. Η συσσώρευση του κεφαλαίου, 

η µετανάστευση και η αύξηση της παραγωγικότητας των Ελλήνων, είναι οι κύριοι 

παράγοντες, που βοηθούν στην ανάπτυξη της εσωτερικής οικονοµίας, όσον αφορά 

στην πλευρά της προσφοράς. Από την πλευρά της ζήτησης δε, η συµβολή του 

Τραπεζικού τοµέα είναι αδιαµφισβήτητη: η δραστική µείωση των επιτοκίων ,που έχει 

κατά κάποιο τρόπο επιβληθεί από την αγορά, έχει ως συνέπεια την ένταξη της χώρας 

µας στην οικονοµική και νοµισµατική ένωση, η απελευθέρωση του 

χρηµατοπιστωτικού τοµέα στα πλαίσια της διαδικασίας “απορρύθµισης” 

(deregulation process) και η συνεπόµενη ραγδαία πιστωτική επέκταση προς τον 

ιδιωτικό τοµέα υποθάλπουν τη εξέλιξη και ανάπτυξη της Ελληνικής οικονοµίας. 

                                                           
6
 ΠΗΓΗ: ∆ρ Γεώργιος Χρ. Νικολάου (1999), Χρηµατοδότηση Επιχειρήσεων, Εκδόσεις Σύγχρονη 

Εκδοτική, Β’ Εκδοση, Αθήνα 1999 
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Το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα αποτελεί ιστορικά βασικό εργαλείο για τη 

διαµόρφωση και άσκηση οικονοµικής πολιτικής. Οι εµπορικές Τράπεζες βρίσκονται 

κατά βάση στο κέντρο του χρηµατοπιστωτικού συστήµατος δεδοµένου ότι 

µεσολαβώντας µεταξύ πλεονασµατικών και ελλειµµατικών οικονοµικών µονάδων έχουν 

την ικανότητα να µεταβάλλουν την προσφορά χρήµατος µιας οικονοµίας καθώς και να 

επιδρούν στην αγοραστική δύναµη, µε λίγα λόγια, να συµβάλουν καθοριστικά στην 

αποτελεσµατικότερη κατανοµή των πόρων µιας αναπτυσσόµενης οικονοµίας και στην 

ολοκλήρωση, διευκόλυνση, της οικονοµικής διαδικασίας της παραγωγής, διανοµής και 

κατανάλωσης των προϊόντων των επιχειρήσεων . 

Το Ελληνικό χρηµατοπιστωτικό σύστηµα, που είναι ο πλέον διεθνοποιηµένος 

τοµέας της οικονοµίας µας, αναπτύχθηκε εξαιρετικά γρήγορα τα τελευταία χρόνια. Η 

ραγδαία αυτή ανάπτυξη αντικατοπτρίζει κατά ένα µεγάλο µέρος την επίδραση της 

Ευρωπαϊκής νοµισµατικής ενοποίησης και χρηµατοπιστωτικής ολοκλήρωσης Ο 

Τραπεζικός κλάδος αποτελεί στην Ελλάδα την κυρίαρχη δίοδο διοχέτευσης δανειακών 

κεφαλαίων στις ελλειµµατικές οικονοµικές µονάδες στους επενδυτές και στους 

καταναλωτές. Υπό τους όρους που θέτονται από τη σταθερότητα και την 

αποτελεσµατικότητα, η οµαλή λειτουργία Του τραπεζικού τοµέα µπορεί σαφώς να 

συµβάλει στην άριστη δυνατή κατανοµή των πόρων της οικονοµίας και κατ΄ επέκταση 

στην σταθερή ευηµερία των πολιτών, εφόσον βέβαια όλα τα δεδοµένα είναι καλά 

αξιοποιηµένα από τους ενδιαφερόµενους . 

“Το τραπεζικό σύστηµα της Ελλάδος αποτελείται από τις εµπορικές τράπεζες, τις 

συνεταιριστικές τράπεζες , και τους ειδικούς πιστωτικούς οργανισµούς. Οι εµπορικές 

τράπεζες διακρίνονται ανάλογα µε το ιδιοκτησιακό καθεστώς σε ελεγχόµενες από το 

∆ηµόσιο, εκείνες δηλαδή στις οποίες το ∆ηµόσιο κατέχει άµεσα ή έµµεσα (µέσω ταµείων 

δηµοσίου συµφέροντος) σηµαντικό ποσοστό µετοχών, και σε τράπεζες ιδιωτικών 

συµφερόντων (ιδιοκτησίας Ελλήνων ή/και ξένων επενδυτών), ανάλογα µε το αν 

εφαρµόζονται οι διατάξεις του βασικού τραπεζικού νόµου 2076/92, αν είναι εταιρείες ή 

συνεταιρισµοί και αν η χώρα προέλευσης τους είναι µέλος της Ευρωπαϊκής Ένωσης ή 

όχι. Οι εµπορικές τράπεζες είναι πιστωτικά ιδρύµατα που λειτουργούν µε τη µορφή της 

ανώνυµης εταιρίας. Το καθεστώς λειτουργίας τους διέπεται από τις διατάξεις της 

νοµοθεσίας περί ανωνύµων εταιριών (νόµος 2 2190/1920), και συµπληρωµατικά από τις 

ειδικές διατάξεις της τραπεζικής νοµοθεσίας. 

Σύµφωνα µε τα προαναφερθέντα κριτήρια στη χώρα µας, στις αρχές του 2007, 

λειτουργούσαν:  
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21 ελληνικές εµπορικές τράπεζες, 

16 συνεταιριστικές τράπεζες, 

21 υποκαταστήµατα ξένων τραπεζών µε έδρα σε κράτος µέλος της Ευρωπαϊκής 

Ένωσης και, 

4 υποκαταστήµατα τραπεζών µε έδρα εκτός της Ευρωπαϊκής Ένωσης. 

 

Αξίζει να σηµειωθεί ότι περισσότερα από 230 πιστωτικά ιδρύµατα µε έδρα σε 

κράτος µέλος της Ευρωπαϊκής Ένωσης έχουν γνωστοποιήσει στην Τράπεζα της Ελλάδος, 

σύµφωνα µε τις διατάξεις του κοινοτικού τραπεζικού δικαίου, την πρόθεση τους να 

παρέχουν υπηρεσίες χωρίς εγκατάσταση αλλά αµιγώς διασυνοριακά στη Ελλάδα. 

Επιπλέον, ένας µεγάλος αριθµός (46) άλλων, χρηµατοπιστωτικού χαρακτήρα, 

επιχειρήσεων συµπληρώνει την εικόνα του ελληνικού τραπεζικού συστήµατος (εταιρείες 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης, εταιρείες πρακτορείας επιχειρηµατικών απαιτήσεων, 

ιδρύµατα ηλεκτρονικού χρήµατος, εταιρείες παροχής πιστώσεων, εταιρείες 

διαµεσολάβησης στη µεταφορά κεφαλαίων). 

Ο βαθµός συγκέντρωσης του ελληνικού τραπεζικού συστήµατος το 2006, ήταν 

υψηλός και συγκεκριµένα 66,4% µε βάση το ενεργητικό των πέντε µεγαλύτερων 

τραπεζών. Στην Ευρωπαϊκή Ένωση ο µέσος όρος συγκέντρωσης του τραπεζικού 

συστήµατος µε βάση το ενεργητικό ανέρχεται στα επίπεδα του 53%. Σύµφωνα µε 

στοιχεία της ΕΚΤ η Ελλάδα κατέχει την πέµπτη θέση στη σχετική κατάταξη, ενώ σε δύο 

χώρες της Ε.Ε. ο βαθµός συγκέντρωσης µε βάση τις πέντε µεγαλύτερες τράπεζες 

υπερβαίνει το 80%. 

Επί του συνόλου της ελληνικής τραπεζικής αγοράς µε βάση το σύνολο του 

ενεργητικού, τις χορηγήσεις και τις καταθέσεις στο τέλος του 2006, οι ελληνικές 

εµπορικές τράπεζες είχαν µερίδιο αγοράς 85,1 %, ενώ το µερίδιο αγοράς των αλλοδαπών 

πιστωτικών ιδρυµάτων ανέρχεται στο 10,1%. 

Οι ελληνικές τράπεζες τα τελευταία χρόνια αποδίδουν ολοένα κ µεγαλύτερη 

έµφαση στην παροχή προσωποποιηµένης εξυπηρέτησης πελατών µε παράλληλη 

αξιοποίηση των εναλλακτικών δικτύων (ΑΤΜ, Phone Banking, Internet Banking, Mobile 

Banking). Αναπόφευκτα, οι ελληνικές τράπεζες που διαδραµατίζουν σηµαντικό ρόλο σε 

περιφερειακό επίπεδο θα πρέπει να αυξήσουν το µέγεθός τους Η αυτόνοµη οργανική 

ανάπτυξη δεν επαρκεί αλλά είναι αναγκαία η πραγµατοποίηση εξαγορών κα 

συγχωνεύσεων και η σύναψη στρατηγικών συµµαχιών σε γειτονικές χώρες. Καθώς 

εξελίσσεται η διαδικασία ενσωµάτωσης των κρατών των Βαλκανικών χωρών στο 
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ευρύτερο ευρωπαϊκό κεκτηµένο, τα τραπεζικά συστήµατα των χωρών της περιοχής θα 

διασυνδεθούν σε µεγαλύτερο βαθµό µεταξύ τους και µε άλλων ευρωπαϊκών χωρών. H 

ενίσχυση της αναπτυξιακής δυναµικής και η γεωγραφική διαφοροποίηση των εσόδων 

των ελληνικών τραπεζών συναρτάται αναπόφευκτα µε την επέκταση των 

δραστηριοτήτων τους στην νοτιοανατολική Ευρώπη. 

Σήµερα ο ελληνικές τράπεζες έχουν στις βαλκανικές χώρες περίπου 25 θυγατρικές 

τράπεζες και 5 υποκαταστήµατα, µε περίπου 1.000 υπηρεσιακές µονάδες συνολικά, στις 

οποίες απασχολούνται περισσότεροι από 15.000 εργαζόµενοι. Επίσης, ένα διαρκώς 

αυξανόµενο ποσοστό των συνολικών κερδών των µεγάλων ελληνικών τραπεζικών 

οµίλων προέρχεται από τις επιχειρησιακές µονάδες τους που είναι εγκατεστηµένες στις 

άλλες χώρες των Βαλκανίων. Πέραν των Βαλκανίων οι ελληνικές τράπεζες τελευταία 

στρέφονται και προς άλλες χώρες της Ανατολικής Ευρώπης και της Ανατολικής 

Μεσογείου. 

Είναι χαρακτηριστικό ότι µόνο κατά το 2006 οι Εθνική Τράπεζα, Eurobank EFG, 

Alpha Bank και Τράπεζα Πειραιώς χορήγησαν κυρίως σε επιχειρήσεις που 

δραστηριοποιούνται στη ΝA Ευρώπη, αλλά και σε ιδιώτες, δάνεια, συνολικού ύψους 5 

δισ. ευρώ. Βασικοί πελάτες των τραπεζών είναι κατ’ εξοχήν οι ελληνικές επιχειρήσεις 

που δραστηριοποιούνται εκτός των ελληνικών συνόρων, αλλά και σηµαντικός αριθµός 

«εγχώριων» µικροµεσαίων επιχειρήσεων ενώ αξιόλογη θεωρείται και η πελατειακή 

σχέση που έχει αναπτυχθεί και µε το ∆ηµόσιο των αντίστοιχων χωρών.”
 7

 

 

1.2.3. Οι στόχοι των Τραπεζών 

Ο βασικός και κύριος στόχος µιας Τράπεζας είναι η δηµιουργία κέρδους που 

γενικά ορίζεται ως η διαφορά των συνολικών εσόδων και των συνολικών εξόδων. Μία 

επιδίωξη που µεταφράζεται σε µια συνεχή προσπάθεια για τη µεγιστοποίηση της τιµής 

του µετοχικού κεφαλαίου της Τράπεζας, κάτι το οποίο φυσικά, αντιπροσωπεύει τον 

πλούτο τον ιδιοκτητών της , 

Ωστόσο, η µεγιστοποίηση του πλούτου πιθανώς και δεν είναι ο µοναδικός στόχος 

µιας τράπεζας και αυτό δηµιουργείται διότι η τράπεζα δρα κυρίως σε ατελείς αγορές 

όπου απαιτείται η αναφορά και σε διάφορους εναλλακτικούς στόχους. 

                                                           
7
 ΠΗΓΗ:«Η Συλλογική» - Έκδοση του Συλλόγου Εργαζοµένων Ελληνικής Τράπεζας 
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Η προσπάθεια µεγιστοποίησης του πλούτου µιας Τράπεζας υποτίθεται ότι είναι ο 

κύριος στόχος για τους ακόλουθους λόγους: 

• Πρώτο, σε ότι αφορά τη χρηµατοδοτική διαχείριση των τραπεζών πρέπει 

να υποτεθεί ότι η τράπεζες χρησιµοποιούν την αποτελεσµατικότερη 

δυνατή συνάρτηση παραγωγής που υπάρχει, έτσι ώστε το λειτουργικό 

κόστος να βρίσκεται στο χαµηλότερο επίπεδο για ένα δεδοµένο επίπεδο 

προϊόντος. 

• ∆εύτερο, πολλοί στόχοι δεν µπορούν να ποσοτικοποιηθούν όπως το 

όνοµα και η δύναµη παρόλο που σχετίζονται άµεσα µε τον πλούτο. 

• Τρίτο, ο βαθµός αποστροφής του κινδύνου ποικίλλει σηµαντικά ανάµεσα 

στις Τράπεζες, αλλά υποτίθεται ότι είναι αρκετά σταθερός για µια 

συγκεκριµένη Τράπεζα. 

Επιπρόσθετα, η µεγιστοποίηση των κερδών εξασφαλίζει την βιωσιµότητα της 

επιχείρησης που θα µπορούσε να αποτελεί έναν ακόµη ,δύσκολο βέβαια, στόχο για την 

Τράπεζα. 

 

1.2.4. Τραπεζικά κριτήρια χρηµατοδοτήσεων 

 

Οι εµπορικές Τράπεζες είναι υποχρεωµένες να διεξάγουν τις χρηµατοδοτήσεις 

µέσα σε αυστηρά καθορισµένα πλαίσια που έχουν καθοριστεί από το κράτος. Οι όροι και 

οι προυποθέσεις που θεωρούνται ως τα βασικότερα κριτήρια για τη χρηµατοδότησή τους, 

δεν είναι και τα µοναδικά, υπάρχουν και άλλα εξίσου σηµαντικά κριτήρια για τα οποία οι 

Τράπεζες εξετάζουν τα διάφορα αιτήµατα που φτάνουν σε αυτές σε καθηµερινή βάση. 

Τα κριτήρια αυτά όµως ποικίλουν από Τράπεζα σε Τράπεζα, επειδή άλλες έχουν έντονο 

κερδοσκοπικό χαρακτήρα ενώ άλλες έχουν περισσότερο κοινωνικό. 

Μία από αυτές τις Τράπεζες κοινωνικού χαρακτήρα είναι η Εθνική, γιατί ανέκαθεν 

λειτουργούσε ως εθνικός οικονοµικός οργανισµός, όπως φάνηκε από τα πρώτα χρόνια 

της ίδρυσης της. Εκτός από το γεγονός ότι ελέγχεται απευθείας από το κράτος, θεωρείται 

ο κεντρικός άξονας της εθνικής οικονοµίας σε όλους τους τοµείς. Το σύνολο των 

οικονοµικών προγραµµάτων βασίζονται στην Εθνική Τράπεζα, λόγω του ότι µέσω αυτής 

διεξάγεται ο µεγαλύτερος όγκος των Τραπεζικών εργασιών, ο οποίος σε ποσοστό είναι 

κατά πολύ µεγαλύτερος από το σύνολο των εργασιών των υπόλοιπων επενδυτικών και 
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εµπορικών Τραπεζών. Η εξέταση των αιτηµάτων πρέπει να γίνεται µε καθόλα 

αντικειµενικά κριτήρια.  

“Η υποκειµενικότητα είναι αδυναµία µε δυσάρεστες συνέπειες. ∆εν πρέπει να 

δίνεται έµφαση µόνο στην εξασφάλιση ή στην απόδοση του δανείου ούτε µόνο στην 

οικονοµική επιφάνεια, στο µέγεθος της επιχείρησης ή στο κύρος του επιχειρηµατία. Η 

σωστή κρίση στηρίζεται σε όλους τους παράγοντες που συνδέονται µε την 

χρηµατοδότηση, την επιχείρηση και τον επιχειρηµατία. 

 

Α. Γενικά κριτήρια χρηµατοδότησης. 

Για κάθε κλάδο της οικονοµίας, βιοµηχανία, ναυτιλία, εµπόριο, υπηρεσίες κτλ 

ισχύουν διαφορετικά κριτήρια µε τα οποία αποφασίζετε η χρηµατοδότησή τους. Τούτο 

οφείλετε κατ’ αρχήν στο γεγονός ότι κάθε κάδος διέπεται από διαφορετικούς κανόνες και 

όρους χρηµατοδότησης σε ότι αφορά τη µορφή, το ύψος, τη διάρκεια και τα επιτόκια των 

δανείων. Οφείλεται ακόµα στην διαφορετική οργάνωση και λειτουργία των επιχειρήσεων 

που ανήκουν σε διαφορετικό κλάδο, στη διαφορετική σύνθεση και ευαισθησία των 

κλάδων και στις οικονοµικές µεταβολές. Κάτω από αυτό το πρίσµα εξετάζονται : 

1. Οι όροι και προυποθέσεις χρηµατοδότησης των κλάδων της οικονοµίας που 

καθορίζονται µε την απόφαση της Ν.Ε. 1509/68 και νεότερες 

συµπληρωµατικές της. 

2. Οι συνθήκες του κλάδου γενικά επηρεάζουν άµεσα τις επιχειρήσεις που 

ανήκουν σε αυτόν. Εξετάζεται αν ο κλάδος είναι κορεσµένος, αν βρίσκεται 

σε κρίση , µόνιµη ή παροδική. Πως είναι διαµορφωµένη η αγορά εργασίας 

του κλάδου γενικά. Μήπως χρειάζεται εξειδικευµένο προσωπικό, που δεν 

είναι διαθέσιµο. Εξετάζεται επίσης αν είναι σε επάρκεια οι πρώτες ύλες ή τα 

εµπορεύµατα που ενδιαφέρουν τον κλάδο αν το κράτος ευνοεί την ανάπτυξη 

του συγκεκριµένου κλάδου ή έχει θεσπίσει αντικίνητα. 

3. Οι διεθνής συνθήκες. Πολλοί κλάδοι της οικονοµίας εξαρτώνται άµεσα από 

τις διεθνείς συνθήκες, οικονοµικές πολιτικές. Οι διάφορες µεταλλαγές των 

διεθνών συνθηκών έχουν τέτοια επίδραση σε ορισµένους κλάδους (π.χ. 

τουρισµό, εξαγωγές, την ναυτιλία) ώστε να επιβάλλεται και ειδική µελέτη 

για κάθε περίπτωση, ανάλογα βέβαια µε το µέγεθος της επιχείρησης και 

τους κινδύνους που διαγράφονται. Ούτε οι αυξηµένες πρόσθετες ασφάλειες 

λύνουν τα προβλήµατα, ενώ οι προβλέψεις από µη ειδικούς είναι 

επικίνδυνες. 
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Β. Ειδικά κριτήρια χρηµατοδότησης. 

Η αντικειµενική και διεξοδική εξέταση των ειδικών κριτηρίων αποτελούν το 

θεµέλιο του µηχανισµού των χορηγήσεων και, είναι στην ουσία η εφαρµογή στην πράξη 

των αρχών της τραπεζικής λειτουργίας. Η εξέταση του προβλήµατος πρέπει να ξεκινάει 

από την ανάλυση των στοιχείων που συνδέονται άµεσα ή έµµεσα µε αυτό και να 

καταλήγει στη σύνθεσή τους σε ένα ενιαίο σύνολο που θα εξυπηρετεί ορθολογικά την 

εξαγωγή συµπερασµάτων. Τα κριτήρια εποµένως θα αναφέρονται τόσο στον 

επιχειρηµατία, στην επιχείρηση, στην αγορά, στις προσφερόµενες ασφάλειες κτλ. Όσο 

και στην ίδια τη χρηµατοδότηση, στα αναµενόµενα οφέλη, στη µορφή χρηµατοδότησης 

κτλ.”
 8

  

 

1.3. Ο ΕΓΧΩΡΙΟΣ ΤΡΑΠΕΖΙΚΟΣ ΤΟΜΕΑΣ 

 

Το Ελληνικό Τραπεζικό σύστηµα µέχρι και τη δεκαετία του 1920, λειτουργούσε 

,µέσα σε πλήρες ανταγωνιστικό περιβάλλον. Λόγω όµως των γενικότερων 

πολιτικοοικονοµικών συνθηκών που επικράτησαν στη χώρα, αλλά και της χρεοκοπίας 

του Ελληνικού κράτους που ακολούθησε το 1893, ο ολοένα αυξανόµενος κρατικός 

παρεµβατισµός θα συνέβαλε ουσιαστικά στην απώλεια του ανταγωνισµού στην 

Ελληνική πραγµατικότητα. 

Από εκείνη την περίοδο µέχρι και πριν λίγα χρόνια, το Τραπεζικό σύστηµα στην 

Ελλάδα µόνο ανταγωνιστικό δεν µπορούσε να χαρακτηριστεί. Όµως µια σειρά από 

εξελίξεις ραγδαίες που έλαβαν χώρα τα τελευταία έτη, συνετέλεσε στην επικράτηση των 

ιδιαίτερων συνθηκών που παρατηρούµε σήµερα. Μερικές από τις εξελίξεις που 

ουσιαστικά εντοπίζονται στο χώρο που κινούνται οι Τράπεζες είναι: οι εξαγορές και οι 

συγχωνεύσεις, ο στενός έλεγχος που γίνεται στο Τραπεζικό σύστηµα, η απελευθέρωση 

των αγορών χρήµατος και κεφαλαίου και η υιοθέτηση του ενιαίου  ευρωπαϊκού 

νοµίσµατος , οι οποίες πλέον προσπαθούν να εισέλθουν σε µία φάση ωριµότητας. Μόνο 

έτσι θα δηµιουργήσουν τις πλέον κατάλληλες συνθήκες που θα τους επιτρέψουν 

καταρχήν να επιβιώσουν και έπειτα να ανταγωνιστούν τα χρηµατοοικονοµικά ιδρύµατα 

της ενιαίας Ευρώπης. 

                                                           
8
 ΠΗΓΗ:∆ρος Πέτρου Α. Κιόχου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελλην, Τόµος Β’,1993, σελ. 81-

83 
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Κάποιες από τις µεγαλύτερες τράπεζες που δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα είναι 

οι εξής : 

  ΕΙΚΟΝΑ 1 

Εθνική Τράπεζα Ελλάδος: 

Η Εθνική Τράπεζα ιδρύθηκε το 1841 και εισήχθη στο Χρηµατιστήριο Αξιών 

Αθηνών το 1880. Μέχρι την ίδρυση της Τράπεζας της Ελλάδος το 1928, η Τράπεζα είχε 

το απόλυτο εκδοτικό προνόµιο στην Ελλάδα και ήταν υπεύθυνη για την έκδοση του 

νοµίσµατος. Το 1953 η Τράπεζα συγχωνεύτηκε µε την «Τράπεζα Αθηνών» που είχε 

ιδρυθεί το 1893.Παρά το γεγονός ότι έχασε µερίδια αγοράς σε µία εποχή υψηλών 

περιθωρίων κέρδους, σήµερα διαθέτει το µεγαλύτερο αριθµό πελατών από τα υπόλοιπα 

Τραπεζικά ιδρύµατα που δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα. Είναι µέλος του 

Ευρωπαϊκού Ταµείου Επενδύσεων και έχει ως σκοπό τη συγκρότηση και διαχείριση ενός 

κεφαλαίου για πλήρη κάλυψη των πιστωτικών κινδύνων των µελών του. 

ΕΙΚΟΝΑ 2 

EFG Eurobank Ergasias: 

Η Τράπεζα EFG Eurobank Ergasias ιδρύθηκε το 1990 µε αρχική επωνυµία 

«Ευρωεπενδυτική Τράπεζα» µε ειδίκευση στους τοµείς της επενδυτικής τραπεζικής και 

του private banking. To 1999 προχωράει σε συγχώνευση µε την Τράπεζα Κρήτης και µε 

την Τράπεζα Εργασίας και το 2000 αποκτά τη σηµερινή της ονοµασία. Με την 

απελευθέρωση της αγοράς λιανικής τραπεζικής στην Ελλάδα, η Τράπεζα αυτή 

επαναπροσδιόρισε τους στρατηγικούς της στόχους. Έκτοτε η EFG Eurobank Ergasias 

έχει ακολουθήσει µια ανοδική πορεία, µέσα από δυναµική οργανική ανάπτυξη, αλλά και 

µέσα από εξαγορές και συγχωνεύσεις, καταλαµβάνοντας σήµερα ηγετική θέση στους 

ταχύτερα αναπτυσσόµενους και προσοδοφόρους τοµείς της αγοράς. 
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ΕΙΚΟΝΑ 3 

Attica Bank: 

Η Attica Bank, λειτουργεί ως Ανώνυµη Τραπεζική Εταιρία σύµφωνα µε τις 

διατάξεις του Ν. 2190/20 περί Ανωνύµων Εταιριών, όπως ισχύει σήµερα, τις διατάξεις 

του Ν. 2076/92 περί Πιστωτικών Ιδρυµάτων και τις διατάξεις των λοιπών συναφών 

νοµοθετηµάτων. 

Η διάρκεια της Τραπεζικής εταιρίας ορίζεται εκατό χρόνια αρχίζει δε από της 

ηµεροµηνίας δηµοσιεύσεως του αρχικού καταστατικού ∆ιατάγµατος, ήτοι από 5ης 

Φεβρουαρίου 1925 και λήγει την 4η Φεβρουαρίου 2025. Σύµφωνα µε το άρθρο 2 του 

καταστατικού, σκοπός της εταιρίας είναι η “ενέργεια Τραπεζικών εργασιών δι' ίδιον 

αυτής λογαριασµό ή δια λογαριασµό άλλων”. Η Τράπεζα από το 1964 ανήκε στον Όµιλο 

Εταιριών της Εµπορικής Τράπεζας και εισήχθη στο Χρηµατιστήριο στις 2-6-1964. Στις 

26/6/97 ο Όµιλος Εταιριών Εµπορικής Τράπεζας µεταβίβασε, µέσω του Χ.Α.Α., µέρος 

των µετοχών που κατείχε, στο ΤΣΜΕ∆Ε και στο Τ.Π.∆ και από την 09/09/2002 

µεταβίβασε στο Ταχυδροµικό Ταµιευτήριο τις υπόλοιπες µετοχές που κατείχε. Οι 

µεγαλύτεροι Μέτοχοι της Τράπεζας είναι: 

• Το Ταµείο Σύνταξης Μηχανικών Εργοληπτών και ∆ηµοσίων 

Έργων(ΕΤΑΑ-ΤΣΜΕ∆Ε) µε 42,87% των µετοχών 

• Το Ταχυδροµικό Ταµιευτήριο µε 22,43% των µετοχών 

• Το Ταµείο Παρακαταθηκών και ∆ανείων µε 19,28% των µετοχών 
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1.4. ΞΕΝΕΣ ΤΡΑΠΕΖΕΣ, ΤΟ ΕΡΓΟ ΚΑΙ Η ΠΟΛΙΤΙΚΗ ΤΟΥΣ 

ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α  

 

Η διαδικασία εγκαθίδρυσης υποκαταστηµάτων των ξένων Τραπεζών στην 

Ελλάδα ξεκίνησε στις αρχές του 1960 και διευρύνθηκε καθ’ όλη τη διάρκεια της 

δεκαετίας µε τη δηµιουργία ενός ευνοϊκού πλαισίου για την ίδρυση και λειτουργία 

των υποκαταστηµάτων των ξένων Τραπεζών στην Ελλάδα. Η κρατική πολιτική 

απέβλεπε: 

− Στην ανάγκη εκσυγχρονισµού των δοµών του ενιαίου Τραπεζικού 

συστήµατος, 

− Στο άνοιγµα της οικονοµίας προς τη διεθνή αγορά και τις ∆ιεθνή 

κεφαλαιαγορές , 

− Στην αύξηση εξωτερικής δανειακής δυνατότητας της Ελλάδας, 

− Στη δυνατότητα της λειτουργίας της χώρας ως σύνδεσµος για το πολυεθνικό 

κεφάλαιο. 

 

Η εγκατάσταση και λειτουργία των ξένων Τραπεζών στην Ελλάδα έχει 

απαραίτητη προϋπόθεση, την άδεια από την Κεντρικής Τράπεζας 9και την εισαγωγή 

κεφαλαίου σε άµεσα µετατρέψιµα νοµίσµατα, ισότιµα µε το ποσό των έξι 

εκατοµµυρίων ευρώ, κατά υποκατάστηµα. Το ποσό αυτό πρέπει οπωσδήποτε να 

παραµένει στην Ελλάδα είτε ως δεσµευµένη κατάθεση, είτε µε τη µορφή επενδυτικών 

χορηγήσεων 

Το θεσµικό πλαίσιο λειτουργίας των ξένων τραπεζών στην Ελλάδα, είναι το 

ίδιο µε εκείνο που ισχύει για τις Ελληνικές Τράπεζες. 

                                                           

9
 Κεντρική Τράπεζα µίας χώρας είναι το ιδιωτικό χρηµατοπιστωτικό ίδρυµα που συντονίζει τις 
εγχώριες τράπεζες µίας χώρας ως προς την γενική πολιτική τους και η µοναδική τράπεζα που µπορεί 
και ελέγχει τις εµπορικές τράπεζες. Συγκεκριµένα η Κεντρική Τράπεζα οριοθετεί τα επιτόκια των 

τραπεζών καθορίζοντας το επιτόκιο δανεισµού της, θέτοντας έτσι τις γενικές γραµµές πλεύσης για τις 
υπόλοιπες τράπεζες (οι οποίες είναι αναγκασµένες έπειτα να δράσουν µέσα σε καθορισµένα πλαίσια). 

Επίσης είναι η µόνη τράπεζα που δικαιούται να κατασκευάσει και να διαθέσει τα τραπεζογραµµάτια 

που κυκλοφορούν σε ένα κράτος ή να δεσµεύσει τα υπάρχοντα τραπεζογραµµάτια που κινούνται στην 

αγορά. Η προσφορά του χρήµατος γίνεται µε πράξεις όπως η έκδοση οµολογιών. Κατά την έκδοση 

νέων οµολογιών η τράπεζα δεσµεύει το πλεονάζον χρήµα από την αγορά ενώ µε την ρευστοποίηση 

τους το επαναθέτει όποτε αυτό είναι σκόπιµο. Έτσι η Κεντρική Τράπεζα είναι ένα από τα βασικά 

όργανα ενός κράτους για την άσκηση της ∆ηµοσιονοµικής Πολιτικής. Τέτοιου είδους πράξεις ασκούν 

επιρροή στον Πληθωρισµό ενός κράτους. (ΠΗΓΗ: wikipedia ) 
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Η κύρια δραστηριότητα των ξένων τραπεζών, συγκεντρώνεται σε ειδικά 

επιλεγµένα τµήµατα της αγοράς που εµφανίζουν δυναµισµό και παράλληλα 

παρουσιάζουν τον υψηλότερο βαθµό αποδοτικότητας των εργασιών τους. Έτσι 

γίνεται εφικτή η αποφυγή της ανάληψης εργασιών µε πολύ υψηλό κόστος ή µε πολύ 

χαµηλή αποδοτικότητα. 

“Η πολιτική των ξένων τραπεζών είναι περισσότερο προσανατολισµένη στην 

ανάπτυξη των ενεργητικών τραπεζικών εργασιών και των µεσολαβητικών, από ότι 

στην προσέλκυση καταθέσεων µε ευρύ φάσµα δραστηριοτήτων προς όλα τα τµήµατα 

της αγοράς. Έτσι αποφεύγουν να αναλάβουν εργασίες που αφορούν µικροσυναλλαγές 

µε ευρύ κύκλο πελατών και στρέφονται προς τα οικονοµικά ανώτερα στρώµατα του 

πληθυσµού και σε επαγγελµατικές οµάδες, όπου το ύψος των συναλλαγών είναι 

σηµαντικό. 

Οι λόγοι που αναγκάζουν τις ξένες τράπεζες να δίνουν µικρότερη σηµασία στις 

καταθέσεις, συνίστανται κυρίως στο υψηλό κόστος που συνεπάγεται η προσέλκυσή 

τους (δίκτυο υποκαταστηµάτων, προσωπικό, οργάνωση) – όπως επίσης είναι και 

αποτέλεσµα της περιοριστικής πολιτικής των πιστωτικών αρχών στο θέµα της 

έγκρισης των υποκαταστηµάτων. Έτσι αποφεύγεται και ο πιθανός ανταγωνισµός που 

δηµιουργείται µε τις Ελληνικές Τράπεζες.”10
 

Η βασική προσοχή τους στρέφεται κυρίως προς τις καταθέσεις συναλλάγµατος, 

τις ναυτιλιακές καταθέσεις, τις επιχειρηµατικές καταθέσεις καθώς και τις ιδιωτικές, 

καταθέσεις αλλά από ορισµένο επίπεδο και πάνω. 

Ειδικότερα, στον τοµέα των χορηγήσεων οι ξένες Τράπεζες έχουν την ευχέρεια 

να διαθέσουν χρηµατικά ποσά για µέση και µακροπρόθεσµη δανειοδότηση, όσο ποσό 

θέλουν από τα διαθέσιµα που υπάρχουν στα υποκαταστήµατά τους. Επιπλέον έχουν 

τη δυνατότητα να αυξάνουν τις χορηγήσεις τους, ανάλογα µε τον βαθµό αύξησης των 

εισαγόµενων κεφαλαίων για το κάθε υποκατάστηµα ξεχωριστά. 

Από το πλήθος των χορηγήσεων που δίνονται, µεγαλύτερη βαρύτητα πέφτει 

στη χρηµατοδότηση του Εµπορίου, παρά της µεταποιητικής βιοµηχανίας. 

Κάνοντας σύγκριση των Ελληνικών µε των ξένων τραπεζών στον τοµέα των 

χορηγήσεων και λαµβάνοντας υπόψη το σύνολο των χρηµατοδοτήσεών τους, 

συµπεραίνουµε ότι η έκταση και η επέκταση της χρηµατοδοτικής δραστηριότητας 

                                                           
10

 ΠΗΓΗ : ∆ηµήτριος Θ. Πατρινός, «Χρήµα – Τράπεζες και Χρηµατοπιστωτική Πολιτική», Εκδ. 

Παπαζήση, σελ. 208-209 
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των ξένων Τραπεζών εντοπίζεται πολύ µεγαλύτερη σε ∆άνεια και σε συνάλλαγµα 

προς τον Ιδιωτικό και ∆ηµόσιο τοµέα. 
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ΚΕΦΑΛΑΙΟ 2 

ΕΝΑΛΛΑΚΤΙΚΕΣ ΜΟΡΦΕΣ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗΣ 

 

2.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

Οι υπηρεσίες που προσφέρουν οι Τράπεζες στις επιχειρήσεις καλύπτουν ένα 

µεγάλο ευρύ φάσµα αναγκών τους. 

Εξαιρετική σηµασία για την Ελληνική οικονοµική ανάπτυξη έχει η κάλυψη των 

χρηµατοδοτικών αναγκών των επιχειρήσεων για την πραγµατοποίηση επενδύσεων 

και την εξυπηρέτηση της παραγωγικής διαδικασίας τους. 

Όσον αναφορά τις επιχειρήσεις που πραγµατοποιούν επενδύσεις για την 

απόκτηση ή ακόµα και την ανανέωση των παγίων στοιχείων τους, το τραπεζικό 

σύστηµα παρέχει µεσοµακροπρόθεσµο δανεισµό, προσαρµοσµένο ως προς το ύψος, 

τη διάρκεια και τους λοιπούς όρους στις ανάγκες και προοπτικές τους. 

O δανεισµός αυτός µπορεί να συνδυαστεί εύκολα µε τα οφέλη που προκύπτουν 

από την υπαγωγή της επένδυσης στον αναπτυξιακό νόµο, εφόσον συντρέχουν οι 

κατάλληλες προϋποθέσεις που ορίζονται από αυτόν. 

Για την πλήρη κάλυψη των αναγκών που ανακύπτουν κατά την παραγωγική 

δραστηριότητα των επιχειρήσεων, το Τραπεζικό σύστηµα παρέχει το αναγκαίο 

κεφάλαιο κίνησης, µε όρους ειδικά προσαρµοσµένους στις πραγµατικές ανάγκες που 

προκύπτουν κατά τη διάρκεια της ύπαρξης τους. 

Η προβλεπόµενη µείωση των επιτοκίων στα επίπεδα των υπολοίπων 

Ευρωπαϊκών χωρών, αναµένεται να κάνει προσιτό και ελκυστικό τον Τραπεζικό 

δανεισµό. Όλα τα παραπάνω αναµένονταν βέβαια να συµβούν µε την πλήρη 

απορρόφηση του ενιαίου νοµίσµατος από τη χώρα µας. 

Εκτός βέβαια από όλα όσα είπαµε πως ισχύουν και αναµένονται να ισχύσουν, 

το Τραπεζικό σύστηµα εισήγαγε, τα τελευταία χρόνια, θεσµούς οι οποίοι καλύπτουν 

τις εξαιρετικά σηµαντικές ανάγκες των επιχειρήσεων µε περισσότερο 

εξειδικευµένους και πλήρως αποτελεσµατικούς τρόπους. 

Οι πέντε σηµαντικότεροι από τους θεσµούς αυτούς, είναι: 

1. Leasing (Χρηµατοδοτική µίσθωση) 

2. Factoring (Πρακτορεία Επιχειρηµατικών Απαιτήσεων) 

3. Franchising (∆ικαιοχρησία) 
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4. Forfaiting (Πώληση επιχειρηµατικής απαιτήσεων) 

5. Venture Capital (Επιχειρηµατικό ή Καινοτοµικό Κεφάλαιο) 

 

2.2. LEASING (ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ)  

2.2.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ-Ορισµός Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης  

 

“Το «Leasing» ή Χρηµατοδοτική Μίσθωση, όπως ο όρος αποδόθηκε στην 

Ελληνική, είναι σύµβαση βάση της οποίας µια επιχείρηση ή ένας επαγγελµατίας, 

έναντι καταβολής περιοδικής αµοιβής (µισθώµατα) στους εκµισθωτές, µισθώνει ένα 

πράγµα (συνήθως κεφαλαιουχικό εξοπλισµό) για επαγγελµατική χρήση, για 

συγκεκριµένο χρονικό διάστηµα, µετά τη λήξη του οποίου ο εκµισθωτής µπορεί να 

ανανεώσει τη µίσθωση, ή να αγοράσει το πράγµα έναντι τιµήµατος (συνήθως 

συµβολικό), ή να το επιστρέψει στον εκµισθωτή. 

Το µίσθωµα συµφωνείτε στην έναρξη της συναλλαγής και καταβάλλεται 

συνήθως στην αρχή της κάθε περιόδου που καλύπτει. Στη σύµβαση της µίσθωσης 

περιλαµβάνονται επίσης όροι για την περίοδο της µίσθωσης, τον αντισυµβαλλόµενο 

που καλύπτει το κόστος συντήρησης και ασφάλισης παγίου και για την καταβολή 

πιθανών φόρων, µε τις ενέργειες στη λήξη της σύµβασης κ.ο.κ. 

Η χρηµατοδοτική µίσθωση είναι µια µορφή χρηµατοδότησης εναλλακτική και 

συµπληρωµατική του παραδοσιακού δανεισµού. Συνδυάζει τα χαρακτηριστικά του 

τραπεζικού δανεισµού και της µίσθωσης κεφαλαιουχικών αγαθών. 

Με τη µέθοδο της χρηµατοδοτικής µίσθωσης, η εταιρεία Leasing (εκµισθώτρια) 

αγοράζει τον εξοπλισµό µε χρηµατοδότηση από τράπεζες ή θυγατρικές εταιρείες 

τραπεζών για λογαριασµό του µισθωτή, ο οποίος καθορίζει το είδος και τις 

προδιαγραφές του εξοπλισµού. 

Η εταιρεία Leasing έχει την νοµική κυριότητα του εξοπλισµού µέχρι τη λήξη 

σύµβασης . 

Στη χρηµατοδοτική µίσθωση µπορεί να συµµετέχει και το τρίτο πρόσωπο ο 

κατασκευαστής- προµηθευτής. Αυτός κατασκευάζει τον εξοπλισµό και τον πουλάει 

στον εκµισθωτή (εταιρεία Leasing), η οποία στη συνέχεια εκµισθώνει τον µισθωτή 

(χρήστη).”
 11

 

                                                           
11

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 379-380 
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Με τη χρηµατοδοτική µίσθωση υπάρχει ακόµη η δυνατότητα για τον µισθωτή 

να αγοράσει τον εξοπλισµό µε τη λήξη της σύµβασης που έχει υπογράψει ή ακόµα 

και προ της λήξης της. 

Συγκεκριµένα, ο µισθωτής µε τη λήξη της σύµβασης του, όπως έχουµε ήδη 

αναφέρει µπορεί: 

− Να αγοράσει τον εξοπλισµό, συνήθως στο κόστος της υπολειµµατικής 

αξίας του αυτού. 

− Να ανανεώσει τη σύµβαση, για µια ακόµη χρονική περίοδο µε νέους 

όρους ή και σε κάποιες περιπτώσεις και µε τους ίδιους και 

− Να διακόψει τη συνεργασία µε τον εκµισθωτή του επιστρέφοντας τον 

εξοπλισµό, χωρίς καµία άλλη υποχρέωση προς αυτόν 

 

Οι εταιρείες Leasing δεν προµηθεύουν απλώς κάποια µηχανήµατα µε περιοδική 

καταβολή µισθωµάτων, αλλά προσφέρουν διάφορες τεχνικές υπηρεσίες, όπως για 

παράδειγµα συντήρηση και επισκευή του µισθωµένου εξοπλισµού, τα έξοδα όµως  

των εργασιών αυτών βαρύνουν κατά αποκλειστικότητα τον µισθωτή. 

Για να γίνουν αυτά τα προγράµµατα πιο ευέλικτα και προσβάσιµα προς τους 

καταναλωτές ,οι όροι των συµβάσεων, τα µισθώµατα, η χρονική διάρκεια της 

µίσθωσης, οι εναλλακτικές λύσεις κλπ., είναι πάντα διαπραγµατεύσιµα και 

προσαρµόζονται σύµφωνα µε τις ανάγκες του µισθωτή (χρήστη). 

Η χρηµατοδοτική µίσθωση διαφέρει κατά πολύ από χώρα σε χώρα, γιατί 

διαφέρουν οι νοµικές, φορολογικές, λογιστικές συνθήκες που την καθιστούν άλλοτε 

αποτελεσµατικότερη και άλλοτε λιγότερη αποτελεσµατικότερη. 

Βασικό χαρακτηριστικό της χρηµατοδοτικής µίσθωσης είναι η κάλυψη 

ολόκληρης ή του µεγαλύτερου µέρους της οικονοµικής (λογιστικής) ζωής του παγίου. 

Μπορεί για παράδειγµα, να ορίζεται ότι για να χαρακτηριστεί η µίσθωση 

χρηµατοδοτική πρέπει να καλύπτει τουλάχιστον ένα συγκεκριµένο µέρος, το οποίο 

συνήθως είναι υψηλότερο του 70%, της οικονοµικής ζωής του ενεργητικού. 

Συνεπώς, για να χαρακτηρισθεί µια µίσθωση χρηµατοδοτική, πρέπει να 

καλύπτει κάποια ουσιαστικά κριτήρια, τα οποία µπορεί ανάλογα µε το θεσµικό 

πλαίσιο της κάθε αγοράς να διαφοροποιούνται σηµαντικά. Βασικά τέτοια κριτήρια 

είναι: 
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• Η απόκτηση της κυριότητας του παγίου από το µισθωτή µετά το πέρας της 

λήξης της µίσθωσης. 

• Η παρούσα αξία των µισθωµάτων πρέπει να καλύπτει τουλάχιστον το 80% 

έως το 90% της αξίας κτήσεως του παγίου ή της τρέχουσας αξίας του στην 

αγορά. 

• Η ανάληψη της υποχρέωσης από το µισθωτή για καταβολή όλων των 

δόσεων (µισθωµάτων) ασχέτως της χρήσεως ή µη του παγίου. 

 

2.2.1.1. Ιστορική εξέλιξη της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης 

 

Η πρώτη εφαρµογή leasing θεωρείται πως ήταν η µίσθωση γης µαζί µε όλο τον 

εξοπλισµό (δούλοι, κοπάδια ζώων κ.λπ.), που ήταν διαδεδοµένη στην αρχαία Αίγυπτο 

το 3000 π.X. Mία χιλιετία αργότερα, το 2000 π.X., η ίδια µέθοδος υιοθετήθηκε από 

τους Σουµέριους προκειµένου να µισθώσουν γη και εξοπλισµό για τις εργασίες τους. 

Οι Ρωµαίοι, επίσης, πολλά χρόνια αργότερα, ήταν οι πρώτοι που θεσµοθέτησαν τη 

χρηµατοδοτική µίσθωση, ενσωµατώνοντας την ως θεσµό στο Ρωµαϊκό ∆ίκαιο. 

Έπειτα, στον Μεσαίωνα, κατά τον 17ο αιώνα µΧ., πράξεις leasing έγιναν και στην 

Aγγλία. O θεσµός, όµως, γνωρίζει σηµαντική ανάπτυξη στα µέσα του 19ου αιώνα, 

οπότε δηµιουργούνται οι πρώτες εταιρείες leasing στην Aγγλία και την Aµερική. 

Bασικό αντικείµενο των εργασιών τους αποτέλεσε η µίσθωση βαγονιών για τη 

µεταφορά εµπορευµάτων από την µία περιοχή στην άλλη, κάτι το οποίο και έδωσε 

µεγάλη ώθηση στην ανάπτυξη του εµπορίου της εποχής. Σχεδόν αµέσως επέκτειναν 

το leasing και στη µίσθωση τηλεφώνων (HΠA: Bell Telephone Co.) 

Η σύγχρονη µορφή και πλέον διαδεδοµένη µορφή του θεσµού σηµατοδοτείται 

το 1952, επίσης στις HΠA, µε την ίδρυση της εταιρείας United States Leasing 

Corporation, που σήµερα αποτελεί τη µεγαλύτερη ανεξάρτητη εταιρεία 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης σε ολόκληρο τον κόσµο. Αρκετά χρόνια αργότερα, στη 

δεκαετία του 1960, έγινε η δηµιουργία της εταιρείας Mercantile Leasing Company 

στην Ευρώπη. Τελικά ο θεσµός διεθνώς εισήλθε σε φάση «ωριµότητας» το 1991, ενώ 

µέχρι τότε εµφάνιζε θετικούς ρυθµούς ανάπτυξης, ενώ υπήρχαν και κάποιες ειδικές 

περιπτώσεις που ξεπερνούσε αρκετά τον ρυθµό ανάπτυξης του AEΠ µερικών χωρών. 

Στον Ελλαδικό χώρο εντοπίζεται ενεργά το 1986 µε τον νόµο 1665/1986 περί 
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χρηµατοδοτικής µίσθωσης, αλλά σε άνθηση και ουσιαστικότερη εφαρµογή βρίσκεται 

από το 2000 και αφού είχε θεσµοθετηθεί το leasing που αφορά τα  ακίνητα. 

 

2.2.1.2. Το θεσµικό πλαίσιο της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης στην 

Ελλάδα 

 

Στην Ελλάδα η ίδρυση όπως και η λειτουργία των εταιρειών χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης (leasing) καθώς και η σύναψη των σχετικών συµβάσεων καλύπτεται από το 

νόµο 1665/1986, όπως αυτός συµπληρώθηκε και ισχύει µε τους νόµους 2367/1995 

και 3483/2006. 

Τα βασικά σηµεία εφαρµογής των τριών νόµων αναφέρονται στη συνέχεια. 

• Με τη σύµβαση χρηµατοδοτικής µίσθωσης ο εκµισθωτής έχει την 

υποχρέωση να παραχωρεί έναντι µισθώµατος τη χρήση πραγµάτων ,ενός ή 

περισσοτέρων, κινητού ή ακινήτου, ή και των δύο µαζί, που προορίζεται 

αποκλειστικά για επαγγελµατική χρήση του αντισυµβαλλοµένου, 

παρέχοντας στον αντισυµβαλλόµενό του συγχρόνως το δικαίωµα είτε να 

αγοράσει το αντικείµενο είτε να ανανεώσει τη µίσθωση για ορισµένο 

χρόνο. Οι συµβαλλόµενοι έχουν την ευχέρεια να ορίσουν ότι το δικαίωµα 

αγοράς µπορεί να ασκηθεί ακόµα και πριν από τη λήξη του χρόνου της 

µίσθωσης των αντικειµένων. 

• Αντικείµενο της χρηµατοδοτικής µίσθωσης µπορεί να είναι κινητό ή 

ακίνητο που είχε αγοράσει προηγουµένως ο εκµισθωτής από το µισθωτή. 

Εξαίρεση αποτελεί η αγορά ακινήτου από ελεύθερο επαγγελµατία. 

• Στην ευρύτερη έννοια των κινητών πραγµάτων περιλαµβάνονται τα 

αεροσκάφη ενώ εξαιρούνται τα πλοία και τα πλωτά ναυπηγήµατα. 

• Στην έννοια των ακινήτων πραγµάτων συµπεριλαµβάνονται επίσης οι 

αγροτικές εκτάσεις, οι οριζόντιες και κάθετες ιδιοκτησίες µε κτίσµατα 

µετά του ποσοστού του γηπέδου που αναλογεί στα συγκεκριµένα 

κτίσµατα και γενικά τα κτίσµατα ή το συγκρότηµα κτισµάτων µετά των 

λοιπών εγκαταστάσεων, συµπεριλαµβανοµένου του γηπέδου που αναλογεί 

στα συγκεκριµένα κτίσµατα, σε συνάρτηση µε το εµβαδόν του και τη 

συνολική δοµήσιµη επιφάνεια που µπορεί να πραγµατοποιηθεί στο γήπεδο 
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και επιπλέον ο ακάλυπτος χώρος που προβλέπεται από τις πολεοδοµικές 

διατάξεις ως χώρος στάθµευσης αυτοκινήτων. 

• Η ισχύς της συµβάσεως της  χρηµατοδοτικής µίσθωσης και κάθε 

τροποποίηση της στην περίπτωση ακινήτων καταρτίζεται υποχρεωτικά µε 

συµβολαιογραφικό έγγραφο, στις δε άλλες περιπτώσεις µε ιδιωτικό 

έγγραφο. 

• Η διάρκεια της χρηµατοδοτικής µίσθωσης είναι πάντοτε καθορισµένη και 

δεν µπορεί να συµφωνηθεί για λιγότερο από τρία (3) έτη για τα κινητά, 

πέντε (5) έτη για τα αεροσκάφη και δέκα (10) έτη για τα ακίνητα. Αν για 

κάποιο λόγο συµφωνηθεί µικρότερη, ισχύει για την ως άνω καθοριζόµενη 

ελάχιστη διάρκεια. 

• Αν τυχών λυθεί η σύµβαση χρηµατοδοτικής µίσθωσης πριν από τη λήξη 

της και συναφθεί νέα σύµβαση για το ίδιο ακριβώς πράγµα µεταξύ των 

ίδιων συµβαλλοµένων, ο χρόνος που πέρασε έως τη λύση της αρχικής 

σύµβασης συνυπολογίζεται επίσης στον απαιτούµενο κατά την 

προηγούµενη παράγραφο ελάχιστο χρόνο για τη νέα σύµβαση. 

• Στις περιπτώσεις αγοράς του µισθίου πριν από την πάροδο τριετίας από 

την έναρξη της µίσθωσης, ο µισθωτής υποχρεούται να καταβάλλει τα 

ποσά για φορολογικές και λοιπές επιβαρύνσεις υπέρ του δηµοσίου ή 

τρίτων που θα όφειλε να έχει καταβάλλει, αν κατά το χρόνο σύναψης της 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης είχε αγοράσει το µίσθιο. 

• Ο µισθωτής µπορεί να µεταβιβάσει τα δικαιώµατα και τις υποχρεώσεις 

του από τη σύµβαση της χρηµατοδοτικής µίσθωσης  σε τρίτο 

συµβαλλόµενο µε έγγραφη συναίνεση της εκµισθώτριας εταιρείας. 

• Αν ο µισθωτής δηλώσει πτώχευση, λύεται η σύµβαση της χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης και ο µισθωτής χωρίς κανένα απολύτως περιορισµό, να 

αναλάβει το αντικείµενο. 

• Ο µισθωτής οφείλει να διατηρεί ασφαλισµένο το αντικείµενο κατά του 

κινδύνου τυχαίας καταστροφής ή χειροτέρευσής του σε όλη τη διάρκεια 

της σύµβασης χρηµατοδοτικής µίσθωσης. 

Σχετικά µε την φορολογική αντιµετώπιση ορίζεται ότι, εκτός  από το φόρο 

εισοδήµατος και το φόρο προστιθέµενης αξίας, απαλλάσσονται από οποιουσδήποτε 

είδος άλλων φόρων, τέλη, εισφορές, δικαιώµατα υπέρ του ∆ηµοσίου, νοµικών 
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προσώπων δηµοσίου δικαίου και γενικώς τρίτων, είτε αυτά επιβάλλονται κατά την 

εισαγωγή τους στην Ελλάδα είτε µεταγενέστερα : 

− Οι συµβάσεις µε τις οποίες περιέρχονται στους εκµισθωτές είτε κατά 

κυριότητα είτε κατά κατοχή, «κινητά» «πράγµατα» που πρόκειται να 

αποτελέσουν αντικείµενο χρηµατοδοτικής µίσθωσης µε εξαίρεση τα 

κάθε είδους µεταφορικά µέσα. Η εισαγωγή των κινητών τα οποία 

αφορά το εδάφιο αυτό υπάγεται στο Κοινό Εξωτερικό ∆ασµολόγιο 

των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων. 

− Οι συµβάσεις χρηµατοδοτικής µίσθωσης που καταρτίζουν οι 

εκµισθωτές. 

− Οι συµβάσεις εκχώρησης δικαιωµάτων ή αναδοχής υποχρεώσεων 

από συµβάσεις χρηµατοδοτικής µίσθωσης. 

− Τα µισθώµατα από συµβάσεις χρηµατοδοτικής µίσθωσης. 

− Το τίµηµα της πώλησης του πράγµατος από την εταιρεία 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης στο µισθωτή. 

• Τα µισθώµατα που καταβάλλει ο µισθωτής στις εταιρείες της 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης για την εκπλήρωση υποχρεώσεων του από 

συµβάσεις χρηµατοδοτικής µίσθωσης θεωρούνται λειτουργικές δαπάνες 

του και εκπίπτουν από τα ακαθάριστα έσοδα του. 

• Προκειµένου για συµβάσεις χρηµατοδοτικής µίσθωσης, που 

συνάπτονται από 1/1/1998, η εταιρεία χρηµατοδοτικής µίσθωσης ενεργεί 

αποσβέσεις για τα κινητά πράγµατα, αλλά και για τα ακίνητα πλην 

οικοπέδων σε ίσα µέρη ανάλογα µε τα έτη διάρκειας της σύµβασης. 

• Απαλλάσσονται από, τυχόν, φόρο αυτοµάτου υπερτιµήµατος, που θα 

επιβληθεί, καθώς και από το φόρο µεταβίβασης ακινήτων (πλην των 

συµβάσεων αγοράς ακινήτων στις οποίες αντισυµβαλλόµενος είναι 

εξωχώρια εταιρεία): 

− η µεταβίβαση αυτοκινήτου από την εκµισθώτρια εταιρεία προς το 

µισθωτή κατά τη λήξη της χρηµατοδοτικής µίσθωσης, 

− η εξαγορά του µισθίου ακινήτου πριν από τη λήξη της σύµβασης 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης από το µισθωτή, σύµφωνα µε τους όρους 

της σύµβασης χρηµατοδοτικής µίσθωσης, 
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− οι συµβάσεις αγοράς αυτοκινήτων από εταιρείες χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης µε σκοπό τη χρηµατοδοτική µίσθωση του πωλητή του 

ακινήτου ο οποίος αποκτά την ιδιότητα του χρηµατοδοτικού 

µισθωτή. 

• Αν το µίσθιο αγορασθεί πριν από την πάροδο τριετίας από την έναρξη 

της µίσθωσης, ή ο µισθωτής µεταβιβάσει τα δικαιώµατα και τις 

υποχρεώσεις από τη σύµβαση χρηµατοδοτικής µίσθωσης σε τρίτο, ή το 

ακίνητο παραµείνει στην κυριότητα της εταιρείας χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης λόγω µη εξόφλησης του συµφωνηθέντος τµήµατος, ή 

µεταβιβασθεί από αυτή σε τρίτο, αίρεται η χορηγηθείσα απαλλαγή από 

το φόρο υπερτιµήµατος ή µεταβίβασης. 

 

2.2.1.3. Τοµείς εφαρµογής της χρηµατοδοτικής µίσθωσης 

 

Η µέθοδος της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης (Leasing),είναι πλέον ευρέως 

γνωστή και έχει χρησιµοποιηθεί, στους περισσότερους κλάδους της βιοµηχανίας, του 

εµπορίου και των υπηρεσιών. 

Για να προσεγγίσουµε καλύτερα το αντικείµενο που ασχολείται και 

πραγµατεύεται η χρηµατοδοτική µίσθωση, παρουσιάζουµε ενδεικτικά κάποια από τα 

πάγια στοιχεία που µπορούν να χρησιµοποιηθούν ,και µπορούν γενικά να 

ταξινοµηθούν στις παρακάτω κατηγορίες: 

“α) Στα κινητά πάγια στοιχεία 

Στα κινητά πάγια στοιχεία, που αναφέρονται µε τον όρο «µηχανολογικός 

εξοπλισµός» εντάσσονται κυρίως τα εξής: 

− Κινητά µηχανήµατα βιοµηχανικών µονάδων  

− Εργαλεία κάθε είδους  

− Ηλεκτρονικοί Υπολογιστές και µηχανές γραφείων  

− Γεωργικά, οικοδοµικά, οδοποιητικά, πυροσβεστικά µηχανήµατα 

− Εξοπλισµός ξενοδοχείων  και εργαστηριακός εξοπλισµός νοσοκοµείων 

− Κλωστοϋφαντουργικά µηχανήµατα (πλεκτικής, ραπτικής και κοπτικές 

µηχανές) 

− Μέσα µαζικής µεταφοράς (αεροπλάνα, λεωφορεία, επιβατικά 

αυτοκίνητα, σιδηροδροµικό υλικό) 
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β) Στα ακίνητα πάγια στοιχεία 

− Γή (οικόπεδα, εκτάσεις για καλλιέργεια) 

− Γήπεδα και κτίρια κάθε είδους 

− Βιοµηχανικές και βιοτεχνικές εγκαταστάσεις 

− Θερµοκηπιακές µονάδες 

− Συσκευαστήρια, αποθήκες 

γ) Στα εµπεπηγµένα (κυρίως µηχανήµατα) 

Εµπεπηγµένα θεωρούνται γενικά όλα τα µηχανήµατα που είναι εµπεπηγµένα 

στο έδαφος. Αυτά τα µηχανήµατα δεν ανήκουν στην κατηγορία των ακινήτων ούτε 

των κινητών. 

δ) Στα άλλα πάγια στοιχεία 

Σ’ αυτή τη κατηγορία ανήκουν, προφανώς όσα δεν εντάσσονται σε καµία από 

τις παραπάνω κατηγορίες όπως π.χ.  

− Τα πλοία, τα οποία µέχρι ενός µεγέθους θεωρούνται κινητά, από 

κάποιο µέγεθος και πάνω θεωρούνται ακίνητα. 

− Τα αεροπλάνα, όπως και τα πλοία θεωρούνται κινητά και ακίνητα 

ανάλογα µε το µέγεθος. 

Η Χρηµατοδοτική Μίσθωση διακρίνεται ανάλογα µε την εφαρµογή της σε 

Χρηµατοδοτική Μίσθωση βιοµηχανικού, αγροτικού, εµπορικού και διεθνούς τοµέα.”
 

12
 

 

2.2.1.4. ∆ιαδικασίες και κόστος Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης 

 

Οι διαδικασίες συνεργασίας που πρέπει να ακολουθηθούν µεταξύ των µερών 

της χρηµατοδοτικής µίσθωσης (επενδυτή και εταιρεία Leasing) είναι απλούστατες και 

η κύρια διαπραγµάτευση µεταξύ τους αφορά το κόστος του ή των αντικειµένων. Η 

πιστοληπτική ικανότητα του επενδυτή και το είδος της επένδυσης που θέλει να κάνει 

είναι κριτήρια για την έγκριση µιας σύµβασης Leasing η οποία αξιολογείται µε 

καθαρά τραπεζικούς όρους. 

                                                           
12

 ΠΗΓΗ: ∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 380-381 



 48 

Συγκεκριµένα, µια σύµβαση Leasing όσον αφορά τον εξοπλισµό, δεν 

επιβαρύνεται µε χαρτόσηµο. Κάθε σύµβαση δε αντίστοιχη που αφορά κάποιο ακίνητο 

γίνεται µε συµβολαιογραφική πράξη. 

Αντιπαραβάλλοντάς το µε ένα απλό Τραπεζικό δάνειο η χρηµατοδοτική 

µίσθωση έχει ως βασικό πλεονέκτηµα τη µείωση του κινδύνου σπατάλης του 

χρηµατικού ποσού του δανείου για άλλο σκοπό και αυτό γιατί ο πιστωτής αγοράζει 

τον εξοπλισµό µόνος του εξασφαλίζοντας έτσι ότι τα χρήµατα επενδύθηκαν στην 

επιχείρηση µε τον θεµιτό παραγωγικό τρόπο. 
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2.2.2. Βασικές Κατηγορίες και Ειδικότερες Μορφές leasing 

(Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης) 

2.2.2.1. Βασικές κατηγορίες Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης 

 

∆ύο από τις βασικότερες κατηγορίες χρηµατοδοτικής µίσθωσης σε διάφορες 

µορφές που η κυριότητα του πράγµατος, η µίσθωση και η χρηµατοδότηση είναι τα 

κύρια χαρακτηριστικά τους είναι οι παρακάτω: 

α) Η Λειτουργική Μίσθωση (Operating Leasing)  

Συγκεκριµένα, στην περίπτωση αυτή, η εταιρεία Leasing εκµισθώνει στον 

µισθωτή (χρήστη) τα απαραίτητα µηχανήµατα κλπ., για συγκεκριµένο όµως χρονικό 

διάστηµα και στη συνέχεια έχει τη δυνατότητα να το εκµισθώνει σε άλλον πελάτη. 

Στη Λειτουργική Μίσθωση δηλαδή, τα αντικείµενα που εκµισθώνονται είναι 

πράγµατα, όπως για παράδειγµα µηχανήµατα κλπ., τα οποία µπορούν να 

χρησιµοποιηθούν και από άλλους µισθωτές εφόσον λήξει η µίσθωση στον 

προηγούµενο. Κατά τον χρόνο εκµίσθωσης του αντικειµένου παρέχονται υπηρεσίες 

συντήρησης και ασφάλισης του µηχανήµατος από τον εκµισθωτή, ο οποίος και είναι 

υπόχρεος για κάτι τέτοιο. 

β) Η Χρηµατοδοτική Μίσθωση (Financial Leasing) 

Αντίθετα όµως µε την πρώτη περίπτωση ο δεύτερος τρόπος χρηµατοδότησης 

συνδυάζει τον τραπεζικό δανεισµό και τη µίσθωση κεφαλαιουχικού εξοπλισµού. 

Το αντικείµενο της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης αφορά και σε αυτή την 

περίπτωση µηχανήµατα κλπ., τα οποία χρησιµοποιούνται µόνο από έναν µισθωτή 

(π.χ. µηχανήµατα παραγωγής) των οποίων η συνολική αξία τους ή το µεγαλύτερο 

µέρος της πρέπει να εξοφληθεί στη διάρκεια που ορίζει το συµβόλαιο της 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης. 

Ο εκµισθωτής εφόσον και µόνο επιθυµεί, προσφέρει υπηρεσίες συντήρησης και 

ασφάλισης του εξοπλισµού σε αντίθεση µε τον µισθωτή ο οποίος υποχρεούται να 

συντηρεί και να επισκευάζει τον µισθωµένο εξοπλισµό για όσο βρίσκεται στην 

κατοχή του, βάση συµβολαίου. 
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2.2.2.2. Ειδικότερες µορφές Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης 

 

Η χρηµατοδοτική µίσθωση παρέχεται σε πολλές µορφές, οι κυριότερες των 

οποίων είναι οι: 

“α) Άµεση Μίσθωση (Direct Leasing) 

Στην περίπτωση αυτή υπάρχει διµερής σχέση, δηλαδή έχουµε τον εκµισθωτή, 

που είναι και ο κατασκευαστής του πάγιου στοιχείου και τον µισθωτή (χρήστη). Σε 

ορισµένες περιπτώσεις µπορεί η σχέση να είναι τριµερής, δηλαδή έχουµε τον 

εκµισθωτή-κατασκευαστή του πάγιου στοιχείου, την εταιρεία Leasing που είναι 

ελεγχόµενη από τον κατασκευαστή και τον µισθωτή. 

Στην Χρηµατοδοτική Μίσθωση επίσης η σχέση είναι τριµερής και έχουµε τον 

εκµισθωτή-κατασκευαστή του πάγιου στοιχείου, την εταιρεία Leasing η οποία είναι 

ανεξάρτητη και µη ελεγχόµενη από τον εκµισθωτή-κατασκευαστή και τον µισθωτή 

(χρήστη). 

Τα κύρια χαρακτηριστικά της Άµεσης Μίσθωσης είναι τα εξής: 

• Η τυποποίηση του µισθωµένου παγίου στοιχείου 

• Η σύντοµη χρονική διάρκεια της µίσθωσης (συνήθως 12 µήνες) 

• Η µίσθωση µπορεί να διακοπεί µε µια απλή προειδοποίηση του 

µισθωτή πριν από τη λήξη της ηµεροµηνίας της σύµβασης 

• Ο εκµισθωτής, συνήθως αναλαµβάνει την συντήρηση των παγίων 

στοιχείων ειδικής τεχνολογίας, όπως ηλεκτρονικών υπολογιστών, 

µηχανών γραφείου κλπ  

• Ο µισθωτής, συνήθως αναλαµβάνει τη συντήρηση των παγίων 

στοιχείων που δεν θεωρούνται ειδικής τεχνολογίας π.χ. φορτηγά 

αυτοκίνητα, αγροτικά µηχανήµατα κ.α. 

Για να χαρακτηρισθεί µια µίσθωση «άµεση» πρέπει να υπερισχύει ο 

«εµπορικός» χαρακτήρας έναντι της χρηµατοδοτικής πλευράς. 

Πολλές εταιρείες κάνουν Άµεση Μίσθωση όπως π.χ. η ΙΒΜ στον τοµέα των 

ηλεκτρονικών υπολογιστών. 

Η Άµεση Μίσθωση, γενικά, χρησιµοποιείται από µεγάλες επιχειρήσεις 

παραγωγής βιοµηχανικών προϊόντων για τη προώθηση των πωλήσεών τους και τις 

χρηµατοδοτικές ρυθµίσεις αναλαµβάνει µια εταιρεία άµεσα ελεγχόµενη (συνήθως 

θυγατρική) από την κατασκευάστρια εταιρεία. 
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β) Πώληση και Επαναµίσθωση (Sale and Lease Back) 

Στην περίπτωση αυτή η εταιρεία Leasing αγοράζει από την επιχείρηση το 

πάγιο, καταβάλλοντας την αξία του και αµέσως το µισθώνει στον ίδιο µε µίσθωµα 

που σχετίζεται µε την αξία της αγοράς. Με αυτή τη µορφή µίσθωσης η επιχείρηση 

αποκτά ρευστότητα, χωρίς να στραφεί σε τράπεζες, αναδιαρθρώνει τις υποχρεώσεις 

της, µετατρέποντας αυτές από βραχυπρόθεσµες σε µακροπρόθεσµες  και παράλληλα 

µπορεί να απολαµβάνει φορολογικά ή άλλα πλεονεκτήµατα που το θεσµικό πλαίσιο 

επιτρέπει. 

 

γ) Μίσθωση µόχλευσης (Leveraged Lease) 

Η µίσθωση αυτή είναι περισσότερο πολύπλοκη αλλά αρκετά διαδεδοµένη. Οι 

εµπλεκόµενοι φορείς εδώ δεν είναι δύο (εκµισθωτής, µισθωτής) αλλά τρείς ή 

περισσότεροι χρηµατοδότες. 

Τα κεφάλαια που διαθέτει η εταιρεία χρηµατοδοτικής µίσθωσης για την αγορά 

του παγίου ανέρχονται σε ένα ποσοστό της αξίας του. Τα υπόλοιπα κεφάλαια 

προσφέρονται από κάποια τράπεζα ή άλλο χρηµατοοικονοµικό οργανισµό, ο οποίος 

ενδέχεται να αναλαµβάνει και τον πιστωτικό κίνδυνο, οπότε αξιολογεί την 

πιστοληπτική ικανότητα  τόσο του µισθωτή όσο και του εκµισθωτή (εταιρεία 

Leasing) και µπορεί να καλύπτει τη χρηµατοδότηση µε διάφορες εξασφαλίσεις, 

κυρίως µε βάρη επί των παγίων. 

 

δ) Μίσθωση κατά παραγγελία (Custom Lease) 

Στην περίπτωση αυτή η σύµβαση Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης προσαρµόζεται 

στις ειδικές ανάγκες του µισθωτή. 

Π.χ. γίνεται ρύθµιση των µισθωµάτων του µισθωτή ανάλογα µε την 

οικονοµική του δυνατότητα. 

 

ε) Χρηµατοδοτική Μίσθωση µε τον προµηθευτή (Vendor Leasing) 

Είναι µια µέθοδος προώθησης των πωλήσεων από τους κατασκευαστές ή 

προµηθευτές και αντιπροσώπους εξοπλισµού. 

Συγκεκριµένα, ο κατασκευαστής ή αντιπρόσωπος του εξοπλισµού υπογράφει 

µια σύµβαση πλαίσιο µε µια εταιρεία Leasing και στη συνέχεια φέρνει πελάτες στην 
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εταιρεία αυτή, η οποία στη συνέχεια εκµισθώνει τον εξοπλισµό στον µισθωτή 

(πελάτη) µε µακροχρόνια σύµβαση. 

Η εταιρεία Leasing (εκµισθωτής) πληρώνει τον κατασκευαστή-προµηθευτή-

πωλητή και αναλαµβάνει την υποχρέωση να εισπράξει τα µισθώµατα από τον 

µισθωτή. 

Η εταιρεία Leasing  µπορεί να παρέχει στον κατασκευαστή-αντιπρόσωπο-

πωλητή και υπηρεσίες σε αντικείµενα µάρκετινγκ (π.χ. προώθηση, διαφήµιση κ.λπ.) 

 

στ) Ειδική Μορφή Μίσθωσης (Master Lease Line) 

Εδώ ο µισθωτής συνάπτει µια σύµβαση-πλαίσιο µε τον εκµισθωτή (εταιρία 

Leasing) η οποία επιτρέπει στον µισθωτή  να αποκτά τον εξοπλισµό σταδιακά χωρίς 

να έχει την υποχρέωση να συνάπτει  νέα σύµβαση για κάθε στάδιο ή είδος 

εξοπλισµού. 

 

ζ) ∆ιασυνοριακή Χρηµατοδοτική Μίσθωση (Off-Shore ή Cross-Border 

Leasing) 

Ο πελάτης της εταιρείας χρηµατοδοτικής µίσθωσης έχει έδρα διαφορετική από 

την έδρα της ίδιας. Η ∆ιασυνοριακή Μίσθωση επεκτείνεται έξω από τα γεωγραφικά 

όρια µιας χώρας και η πληρωµή των µισθωµάτων γίνεται σε συνάλλαγµα. 

Η διεθνής µίσθωση επεκτείνεται διαρκώς και απευθύνεται κυρίως σε 

βιοµηχανικές επιχειρήσεις που απαιτούν κεφαλαιουχικό εξοπλισµό.”
 13

 

 

                                                           
13ΠΗΓΗ: ∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 382-385 
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2.2.3. Πλεονεκτήµατα και Μειονεκτήµατα Χρηµατοδοτικής 

Μίσθωσης 

 

2.2.3.1. Πλεονεκτήµατα της Χρηµατοδοτικής µίσθωσης14
 

 

α) Στη µέθοδο της χρηµατοδοτικής µίσθωσης, η χρηµατοδότηση αγγίζει το 

100% της αξίας του εξοπλισµού (παγίου) και συνήθως δεν απαιτείται χρηµατοδότηση 

από τον επενδυτή. 

Εποµένως, η επιχείρηση µε τη µέθοδο αυτή εξοικονοµεί σηµαντικά κεφάλαια, 

τα οποία διαφορετικά θα έπρεπε να δεσµεύσει σε πάγια στοιχεία. Ακόµη, και στην 

περίπτωση µακροπρόθεσµου δανεισµού, η επιχείρηση θα έπρεπε να δεσµεύσει ίδια 

κεφάλαια, καθότι η µακροπρόθεσµη χρηµατοδότηση δεν υπερβαίνει το 60% - 70% 

της αξίας της επένδυσης. 

β) Η µίσθωση συµµετέχει στη ταχύτερη ανανέωση και εκσυγχρονισµό του 

εξοπλισµού των επιχειρήσεων ή των επαγγελµατιών, και συνεπώς στην βελτίωση της 

ανταγωνιστικότητας τους. 

γ) Ο µακροχρόνιος χαρακτήρας του Leasing δίνει τη δυνατότητα στις εµπορικές 

και βιοµηχανικές επιχειρήσεις να πραγµατοποιούν σηµαντικού ύψους επενδύσεις 

χωρίς να διαθέτουν ίδια κεφάλαια ή να διαφεύγουν στο µακροπρόθεσµο δανεισµό. 

Αυτό, βέβαια, συµβάλλει και στη βελτίωση των δεικτών «ρευστότητας» και 

«δανειακής επιβάρυνσης» (σχέση ιδίων προς ξένα κεφάλαια) της επιχείρησης. 

δ) Η επιχείρηση έχει τη δυνατότητα να επιλέξει σε συνεργασία πάντα µε την 

εταιρεία Leasing, το χρόνο διάρκειας της σύµβασης µε την οποία θα µισθώνει τον 

εξοπλισµό της, δηµιουργεί σηµαντικά πλεονεκτήµατα για τον προγραµµατισµό της 

επενδυτικής πολιτικής. 

ε) Η ευελιξία στο µάρκετινγκ των εταιρειών Leasing και η ταχύτητα 

αντιµετώπισης των αιτηµάτων των πελατών, χωρίς τους παραδοσιακούς τραπεζικούς 

όρους χρηµατοδότησης (υποθήκες, προσηµειώσεις κλπ.), έκαναν το Leasing ένα 

σηµαντικό χρηµατοδοτικό µέσο για την πραγµατοποίηση νέων επενδύσεων. 

∆εδοµένου ότι, οι εταιρείες Leasing προσβλέπουν κυρίως στην αξία και την 

αποδοτικότητα κάθε νέας επένδυσης και όχι στην περιουσιακή κατάσταση του φορέα 

                                                           
14

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

σελ. 386-388 
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της, ανέπτυξαν µια νέα αντίληψη, στην χώρα µας, για την αξιολόγηση των 

επενδύσεων, που απέχει σηµαντικά από τον συνηθισµένο τραπεζικό τρόπο 

αξιολόγησης, όπου βαρύνουσα σηµασία έχει η προσωπική περιουσία του φορέα. 

Έτσι, είναι σε θέση να χρηµατοδοτούν νέες επενδυτικές πρωτοβουλίες στις 

οποίες ο παραδοσιακός τραπεζικός τοµέας, αδυνατεί να ανταποκριθεί πλήρως. 

στ) Το Leasing, µε την ευελιξία που το χαρακτηρίζει, προσφέρεται για ιδανική 

προσαρµογή  στη µοναδικότητα κάθε επενδυτικής πρότασης. 

Είναι δυνατό π.χ. να συµφωνηθούν κυµαινόµενα µισθώµατα, που θα 

ανταποκρίνονται σε ιδιαιτερότητες ή ετεροχρονισµούς των εισπράξεων και 

πληρωµών της επιχείρησης π.χ. εποχικότητα. 

ζ) Η χρηµατοδοτική µίσθωση προστατεύει τον µισθωτή από την αύξηση του 

πληθωρισµού, γιατί τα µισθώµατα συµφωνούνται στην αρχή της σύµβασης και 

παραµένουν σταθερά µέχρι τη λήξη της και έτσι επηρεάζονται από µελλοντική 

αύξηση του πληθωρισµού. 

η) Η χρηµατοδοτική µίσθωση, επίσης, προστατεύει τον µισθωτή από την 

απαξίωση των παγίων στοιχείων που σταδιακά µε την πάροδο του χρόνου µειώνεται 

η αξία τους (όπως π.χ. µηχανολογικός εξοπλισµός). 

Συµφέρει, συνεπώς, στον µισθωτή να έχει στην ιδιοκτησία του περιουσιακά 

στοιχεία που µε την πάροδο του χρόνου αυξάνεται η αξία τους (όπως π.χ. οικόπεδα, 

κτίρια) και να µισθώνει µέσω χρηµατοδοτικής µίσθωσης αυτά που απαξιώνονται. 

θ) Η διαδικασία απόκτησης του εξοπλισµού µέσω Leasing είναι απλούστερη, 

ταχύτερη και λιγότερο δαπανηρή από τη διαδικασία του µακροπρόθεσµου δανεισµού. 

∆εν χρειάζονται, στις περισσότερες περιπτώσεις, πρόσθετες εξασφαλίσεις (όπως 

προσηµειώσεις, υποθήκες κλπ. ), ενώ εφαρµόζονται µειωµένα «δικαιώµατα», όταν 

αυτό χρειαστεί. 

Οι συµβάσεις του Leasing απαλλάσσονται από τις γνωστές επιβαρύνσεις των 

δανειακών συµβάσεων, όπως χαρτόσηµο κλπ. 

ι) Ο µισθωτής απολαµβάνει ορισµένες φορολογικές απαλλαγές και οφέλη από 

αναπτυξιακούς νόµους. Συγκεκριµένα, τα µισθώµατα εκπίπτονται εξολοκλήρου από 

τα έσοδα του µισθωτή εξασφαλίζοντας έτσι µια αυξηµένη φορολογική ωφέλεια σε 

σύγκριση π.χ. µε την τοκοχρεολυτική δόση του µακροπρόθεσµου δανεισµού, όπου 

µόνο ο τόκος εκπίπτει. 

Επίσης τα πλεονεκτήµατα-κίνητρα που έχει εξασφαλίσει ο επενδυτής µέσω του 

Ν. 1892/90 δεν θίγονται από την πραγµατοποίηση της επένδυσης µέσω Leasing. 
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κ) Ορισµένα οφέλη-πλεονεκτήµατα που έχουν θεσπιστεί υπέρ του θεσµού του 

Leasing συνήθως µετακυλίονται υπέρ του µισθωτή. 

λ) Ενίσχυση των µικροµεσαίων επιχειρήσεων για να πραγµατοποιήσουν 

παραγωγικές επενδύσεις και εκσυγχρονισµό. 

Η χρηµατοδοτική µίσθωση µπορεί να χρησιµοποιηθεί για πάγια στοιχεία 

σχετικά µικρής αξίας, όπου η προσφυγή στον δανεισµό είναι ανέφικτη ή ασύµφορη. 

Οι τράπεζες, συνήθως, είναι απρόθυµες να χορηγούν µικρά δάνεια για µικρές 

εγκαταστάσεις, γιατί η επεξεργασία ενός τέτοιου δανείου και γενικά η διαδικασία του 

ελέγχου τίτλων και εγγραφής υποθήκης ή προσηµειώσεων απαιτεί πολύ χρόνο και 

υψηλό κόστος. 

Συνεπώς, η χρηµατοδοτική µίσθωση ταιριάζει απόλυτα στις µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις που αποτελούν την πλειονότητα των επιχειρήσεων  στην Ελλάδα και 

έχουν ανάγκη εκσυγχρονισµού και επέκταση των παραγωγικών εγκαταστάσεών τους. 

µ) Από την πλευρά των κατασκευαστών κεφαλαιουχικού εξοπλισµού που είναι 

δεκτικός σε µίσθωση, δίνεται η δυνατότητα µέσω Leasing, αντί να πουλούν «µε 

πίστωση» τα προϊόντα τους και ως εκ τούτου να καταφεύγουν σε δανεισµό 

σηµαντικών ποσών για κεφάλαιο κίνησης, να πουλούν «µετρητοίς», αποφεύγοντας 

έτσι, σηµαντικά χρηµατοοικονοµικά έξοδα. 

 

2.2.3.2. Πλεονεκτήµατα της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης για την 

Εθνική Οικονοµία 

 

Ο σηµαντικός αυτός θεσµός της χρηµατοδοτικής µίσθωσης επιφέρει αρκετά 

πλεονεκτήµατα και στην εθνική οικονοµία. Τρία από τα οποία είναι τα εξής: 

α) Ο χρηµατοδοτικός µηχανισµός της χώρας έχει τη δυνατότητα να 

αναπτύσσεται και να συµπληρώνεται ακόµη περισσότερο µε ένα καινούριο, 

πλήρως εξειδικευµένο χρηµατοδοτικό θεσµό. 

β) Η χρηµατοδοτική µίσθωση υποβοηθά τις επενδύσεις και τον εκσυγχρονισµό 

της παραγωγικής δοµής των επιχειρήσεων και ιδιαίτερα των µικροµεσαίων 

επιχειρήσεων που αποτελούν (όπως θα αναφέρουµε σε επόµενο κεφάλαιο) 

την πλειονότητα των επιχειρήσεων στη χώρα µας. 

γ) Μέσω της χρηµατοδότησης αυτής αυξάνεται η παραγωγικότητα και 

γενικότερα η διεθνής ανταγωνιστικότητα των επιχειρήσεων. 
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2.2.3.3. Μειονεκτήµατα της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης15
 

 

Τα κυριότερα µειονεκτήµατα της Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης είναι τα εξής: 

α) Το υψηλό ονοµαστικό κόστος της χρηµατοδότησης µέσω Leasing συγκριτικά µε 

τις άλλες µορφές χρηµατοδότησης. 

Οι εταιρείες Leasing, όµως, υποστηρίζουν ότι, αν στο ονοµαστικό επιτόκιο του 

Τραπεζικού δανεισµού προστεθούν το κόστος της ασφάλειας, οι προµήθειες, το 

κόστος των εγγυήσεων (υποθήκες, χαρτόσηµα, έρευνα τίτλων κλπ.) και παράλληλα, 

ληφθούν υπ’ όψη οι διαφορές φοροαπαλλαγές της χρηµατοδότησης µέσω Leasing, 

τότε µια σύγκριση θα δείξει ότι το κόστος της χρηµατοδότησης µέσω Leasing είναι 

χαµηλότερο του κόστους Τραπεζικού δανεισµού. 

β) Σε πολλές περιπτώσεις, οι εταιρείες Leasing µε τη διατήρηση της νοµικής 

κυριότητας του εξοπλισµού και για την παρακολούθηση της τύχης του 

παρεµβαίνουν σε οικονοµικά και διαχειριστικά θέµατα της µισθώτριας εταιρείας. 

γ) Ο µισθωτής χάνει την υπολειµµατική αξία του εξοπλισµού, γιατί όταν λήξει η 

σύµβαση πρέπει να επιτρέψει τον εξοπλισµό ή να κάνει νέες διαπραγµατεύσεις. Η 

χρηµατοδοτική µίσθωση λόγω του σχετικά υψηλού κόστους είναι κατάλληλη για 

µεσοµακροπρόθεσµες και όχι βραχυπρόθεσµες χρηµατοδοτήσεις. 

δ) Όταν ένα  µεγάλο µέρος του εξοπλισµού της µισθώτριας επιχείρησης στηρίζεται 

στη χρηµατοδοτική µίσθωση τότε, παρά την βελτίωση του δείκτη «δανειακής 

επιβάρυνσης» (σχέση ιδίων προς ξένα κεφάλαια),  µπορεί να εκδηλωθεί 

δισταγµός εκ µέρους των τραπεζών για χρηµατοδότηση της επιχείρησης και 

επιπλέον ο εξοπλισµός αυτός δεν µπορεί να χρησιµοποιηθεί για εµπράγµατη 

ασφάλεια σε περίπτωση δανεισµού. 

Γενικά µπορούµε να πούµε ότι, τα πλεονεκτήµατα του θεσµού της 

χρηµατοδοτικής µίσθωσης αντισταθµίζουν τα µειονεκτήµατα τόσο σε επίπεδο 

επιχειρήσεων όσο και σε επίπεδο εθνικής οικονοµίας, Συνεπώς, η χρηµατοδοτική 

µίσθωση είναι µια εναλλακτική και συµπληρωµατική µορφή χρηµατοδότησης και 

καλύπτει χρηµατοδοτικές ανάγκες εκεί που δεν µπορεί να καλύψει ο παραδοσιακός 

δανεισµός. 

                                                           
15

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 389 
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2.2.4. Σύγκριση ∆ανείων και Χρηµατοδοτικής Μίσθωσης 

Γενικότερα, οι όροι της χρηµατοδοτικής µίσθωσης είναι τέτοιοι ώστε µπορούµε 

να πούµε ότι την εξισώνουν µε µακροπρόθεσµο δάνειο το οποίο χορηγείται για την 

αγορά παγίου. Ο εκµισθωτής αξιολογεί τον πιστωτικό κίνδυνο που εµπεριέχει η 

σύµβαση του αντικειµένου µε τον µισθωτή µε κριτήρια ανάλογα του δανεισµού. 

Η χρηµατοδοτική µίσθωση και ο µακροπρόθεσµος δανεισµός αποτελούν 

ουσιαστικά δύο εναλλακτικές µεθόδους χρηµατοδότησης. Για να καταφέρουµε να 

διαλέξουµε µία από τις δύο µεθόδους και να επιλέξουµε την πιο συµφέρουσα για την 

επιχείρηση πρέπει να λάβουµε υπόψη µας τα παρακάτω: 

• Τη φορολογική αντιµετώπιση, όπως κάθε φορά καθορίζεται από τις 

φορολογικές αρχές. Ο εκµισθωτής συνήθως απολαµβάνει τις φορολογικές 

ελαφρύνσεις που σχετίζονται µε το πάγιο (αποσβέσεις) 

• Τη µέθοδο απόσβεσης. 

• Την αντιµετώπιση του µισθώµατος ως εξόδου του µισθωτή και της 

καταχώρισή του στα αποτελέσµατα χρήσεως. 

• Τον έλεγχο της κυριότητας του παγίου. Στη χρηµατοδοτική µίσθωση η 

κυριότητα του παγίου αποκτάται από το µισθωτή µε την πληρωµή κάποιου 

ποσού στο τέλος της µίσθωσης, ενώ στην αγορά µε δανεισµό η κυριότητα 

περνάει άµεσα στον αγοραστή. 

• Το γεγονός ότι τα µισθώµατα στην περίπτωση της χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης καταβάλλονται στην αρχή της περιόδου που καλύπτουν. 

Αντίθετα, στην περίπτωση του δανείου οι τόκοι καταβάλλονται στο τέλος 

της περιόδου, ενώ συνήθως υπάρχει και περίοδος χάριτος. 

 

Επίσης είναι χρήσιµο να συνυπολογίζονται τα ακόλουθα: 

• Η χρηµατοδοτική µίσθωση βελτιώνει την κεφαλαιακή διάρθρωση της 

επιχείρησης. 

• Τα πάγια στην περίπτωση της χρηµατοδοτικής µίσθωσης 

παρακολουθούνται σε λογαριασµούς τάξεως (Βάσει του Ελληνικού 

Γενικού Λογιστικού Σχεδίου). 

• Η κερδοφορία της επιχείρησης. 
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• Στην περίπτωση του δανείου οι χρεωστικοί τόκοι αποτελούν έξοδο, όχι 

όµως και το επιστρεφόµενο κεφάλαιο.16 

 

Ουσιαστικά, η σύγκριση των δύο αυτών εναλλακτικών µορφών απόκτησης ενός 

παγίου, στηρίζεται στις ταµειακές εκροές που προκύπτουν βάσει των παραπάνω 

δεδοµένων για την κάθε µορφή χρηµατοδότησης και στο κόστος ευκαιρίας των 

κεφαλαίων. 

 

2.2.4.1 Το Leasing στην Ελλάδα 

 

Εφόσον οι εταιρείες Leasing είναι πολύ διαδεδοµένες στη χώρα µας και 

συµβάλλουν σε ένα πολύ µεγάλο βαθµό στην οικονοµία της Ελλάδας, είναι 

απαραίτητο να παραθέσουµε ενδεικτικά κάποιες από αυτές. Ο ΠΙΝΑΚΑΣ 2 που 

ακολουθεί στην παρακείµενη σελίδα εµπεριέχει  δέκα (10) εταιρείες Leasing που 

έχουν δράση στη χώρα µας ,τοποθετηµένες µε τη χρονολογική σειρά . 

Ο ΠΙΝΑΚΑΣ 2 επίσης µας δείχνει και το ποσοστό συµµετοχής των Τραπεζών 

σε αυτά τα προγράµµατα των εταιριών. Όπως διαπιστώνεται και παρακάτω κάποιες 

από αυτές τις εταιρίες είναι εξολοκλήρου θυγατρικές των Τραπεζών, µε 0% 

συµµετοχής άλλων εταιριών ή απλά µικρού ποσοστού. 

Είναι σηµαντικό να γνωρίζουµε ότι η Χρηµατοδοτική Μίσθωση (Leasing) στη 

χώρα µας χρησιµοποιήθηκε περισσότερο από τις σχετικά µεγάλες παρά από τις 

µικρές επιχειρήσεις. 

Ο θεσµός της χρηµατοδοτικής µίσθωσης βρίσκεται σε δυναµική ανάπτυξη και 

οι προοπτικές της είναι ευοίωνες για τη χώρα µας. 

 

                                                           
16

 Σηµειώνεται ότι πολλά από τα ανωτέρω αναφερόµενα αντιµετωπίζονται διαφορετικά µε την 

εφαρµογή των ∆ιεθνών Λογιστικών Προτύπων (∆ΛΠ). Για παράδειγµα, τα πάγια και το κόστος τους 

και στην περίπτωση του Leasing παρακολουθούνται σε λογαριασµούς του ισολογισµού (ουσίας).  
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Οι εταιρείες Leasing στη χώρα µας µε τη χρονολογική σειρά είναι οι εξής: 

ΕΠΩΝΥΜΙΑ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗ ΤΡΑΠΕΖΩΝ ΧΡΟΝΟΛΟΓΙΑ 

Ι∆ΡΥΣΗΣ 

1. ALPHA LEASING Άλφα Τράπεζα Πειραιώς 50% 

Λοιποί µέτοχοι 50% 

Αύγουστος 1981 

2. ETBA LEASING Κύριος µέτοχος η ΕΤΒΑ 1987 

3. CITI LEASING Εξ ολοκλήρου θυγατρική της 

CITI BANK 

Σεπτέµβριος 1987 

4. ΕΜΠΟΡΙΚΗ 

LEASING 

Λειτούργησε σαν Joint-venture 

(Κοινοπραξία) της BANQUE 

NATIONAL DE PARIS και της 

ΕΜΠΟΡΙΚΗΣ ΤΡΑΠΕΖΑΣ από 

το 1990 µέχρι το 1993. 

Σήµερα η ΕΜΠΟΡΙΚΗ 

ΤΡΑΠΕΖΑ κατέχει το 100% των 

µετόχων 

Μάρτιος 1990 

5. ΕΘΝΙΚΗ LEASING ΕΤΕ 50% 

CREDIT LYONNAIS 50% (Είναι 

µέλος ενός δικτύου 26 Εταιρειών 

Leasing, οι οποίες είναι 

διασπαρµένες στις κύριες 

χρηµατοπιστωτικές αγορές 

Ευρώπης, ΗΠΑ και Ασίας) 

∆εκέµβριος 1990 

6. ΑΤΕ LEASING ΑΤΕ 100% Απρίλιος 1991 

7. ERGO LEASING Βασικός µέτοχος είναι η Τράπεζα 

Εργασίας 

Ιούνιος 1991 

8. ABN-AMBRO 

LEASING 

ABN-AMBRO BANK 1991 

9. ΠΕΙΡΑΙΩΣ 

LEASING 

Κύριος µέτοχος είναι η Τράπεζα 

Πειραιώς 

Ιανουάριος 1993 

10. ΙΟΝΙΚΗ LEASING Ιονική Τράπεζα 100% Ιούνιος 1993 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 2 
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2.3. FACTORING (ΠΡΑΚΤΟΡΕΙΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ 

ΑΠΑΙΤΗΣΕΩΝ)  

 

2.3.1. Εισαγωγή 

 

Το Factoring (ή Πρακτορεία Επιχειρηµατικών Απαιτήσεων) είναι µια µορφή  

σύγχρονης χρηµατοδότησης που απευθύνεται κατά κύριο λόγο στις µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις. Θεωρείται ένα αρκετά σύνθετο, ευέλικτο και υψηλής τεχνολογίας 

χρηµατοπιστωτικό εργαλείο του εµπορίου και της επιχειρηµατικότητας. 

Ένας ολοκληρωµένος ορισµός που θα µπορούσε να δοθεί για το Factoring «full 

service factoring» είναι ο εξής: Το Factoring είναι µια συµβατική σχέση στα πλαίσια 

της οποίας µια εταιρεία Factoring (συνήθως Τράπεζα), που λέγεται διεθνώς factor, 

αγοράζει το σύνολο ή το µεγαλύτερο µέρος των απαιτήσεων του πελάτη της – 

πωλητή (factoree), που προέρχονται από των επί πιστώσει εµπορευµάτων ή παροχή 

υπηρεσιών και προσφέρει σ’ αυτόν ορισµένες υπηρεσίες όπως: 

− Χορήγηση προκαταβολών 

− Κάλυψη πιστωτικού κινδύνου (σε περίπτωση οικονοµικής αδυναµίας και 

αφερεγγυότητας του πελάτη του πωλητή) 

− ∆ιαχείριση των εκχωρούµενων απαιτήσεων, δηλαδή έλεγχο 

φερεγγυότητας αγοραστών, λογιστική παρακολούθηση, είσπραξη 

απαιτήσεων κλπ. 

 Από τον ορισµό αυτό προκύπτει ότι το Factoring, σε µία ολοκληρωµένη µορφή 

του (full service factoring) παρέχει µια δέσµη υπηρεσιών από χρηµατοδότηση και 

ασφάλιση πιστωτικού κινδύνου µέχρι και παροχή υπηρεσιών (λογιστική 

παρακολούθηση και διαχείριση των απαιτήσεων κλπ.) και καλύπτει, πράγµατι, ένα 

ευρύ φάσµα αναγκών του πελάτη. 
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“Οι κυριότερες υπηρεσίες που παρέχει το  Factoring είναι το εξής: 

 

α) Χρηµατοδότηση 

Η κυριότερη και συνηθέστερη υπηρεσία του Factoring είναι η χρηµατοδότηση, 

δηλαδή η αντιµετώπιση του προβλήµατος ρευστότητας του πελάτη. 

Η χρηµατοδότηση αυτή, συνήθως, έχει τη µορφή της χορήγησης προκαταβολών 

του πελάτη-πωλητή (τιµολόγια, συναλλαγµατικές, µεταχρονολογούµενες επιταγές, 

γραµµάτια σε διαταγή) σε ποσοστό, συνήθως, 75% - 90%. 

Στην πράξη η διαδικασία της χρηµατοδότησης γίνεται ως εξής: 

Ο πελάτης-πωλητής (εµπορική ή βιοµηχανική εταιρεία) παραδίδει στην 

εταιρεία Factoring, δηλαδή στη χρηµατοδοτούσα Τράπεζα (Factor), σε χρονικά 

διαστήµατα που έχουν συµφωνηθεί (π.χ. κάθε 15 ηµέρες) συγκεντρωτικό πίνακα των 

απαιτήσεων του έναντι τρίτων που προκύπτει από τιµολόγια που εκδόθηκαν. 

Η Τράπεζα (Factor) όταν πάρει αυτόν τον πίνακα κάνει ορισµένους ελέγχους 

και επαληθεύσεις και προσδιορίζει ποια τιµολόγια του πελάτη της (πωλητή) δέχεται 

και ποια απορρίπτει, Από το συλλογικό ποσό που προκύπτει από τα τιµολόγια που 

εγκρίθηκαν και δέχεται η Τράπεζα (Factor) να αγοράσει αφαιρείται το κόστος του 

Factoring και το υπόλοιπο προκαταβάλλεται στον πελάτη της – πωλητή (factoree). 

Στο κόστος του factoring περιλαµβάνονται: 

1. Ο τόκος των προκαταβολών που δίνει η εταιρεία factoring (factor) στον πελάτη 

της – πωλητή (factoree)  για τις απαιτήσεις του δεύτερου έναντι τρίτων 

(προµηθευτών του πελάτη), τις οποίες η εταιρεία factoring εισπράξει σε 

µεταγενέστερο χρόνο. 

2. Η προµήθεια της εταιρείας factoring ενοποιείται σ’ ένα ποσοστό, στο οποίο 

συγχωνεύεται ο τόκος και η προµήθεια της εταιρείας factoring και που 

ενδέχεται να είναι αρκετά υψηλό π.χ. 4% γιατί υπολογίζεται και ο κίνδυνος της 

τυχόν ζηµιάς. 

 

β) Κάλυψη Πιστωτικού Κινδύνου 

Η υπηρεσία αυτή συνίσταται στην υποχρέωση του Factor να καταβάλλει ο ίδιος 

στον προµηθευτή-εκχωρητή την αξία των εκχωρηθέντων τιµολογίων (απαιτήσεων), 

σε περίπτωση που ο οφειλέτης (πελάτης του προµηθευτή) αδυνατεί να εξοφλήσει την 
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οφειλή του σε καθορισµένο χρονικό διάστηµα που συνήθως κυµαίνεται 90-120 

ηµέρες µετά τη λήξη της προθεσµίας πληρωµής της απαίτησης. 

Όσον αφορά το εύρος της κάλυψης του πιστωτικού κινδύνου που παρέχει ο 

Factor πρέπει να αναφέρουµε τα εξής: Οι απαιτήσεις που εκχωρούνται πρέπει να µην 

πάσχουν από κανένα νοµικό ελάττωµα. Αυτό σηµαίνει ότι δεν καλύπτεται ο κίνδυνος 

µη πληρωµής από τον οφειλέτη (πελάτη του προµηθευτή) όταν αυτός προβάλει 

νόµιµους λόγους µη πληρωµής, λόγω π.χ. κακής ποιότητας των προϊόντων ή σοβαρής 

καθυστέρησης στην παράδοση των εµπορευµάτων κλπ. 

Επίσης ο Factor δεν καλύπτει την µη πληρωµή των απαιτήσεων από τον 

οφειλέτη, λόγω πολιτικών αναταραχών στη χώρα του οφειλέτη (πολιτικό κίνδυνο) 

 

γ) ∆ιαχείριση Απαιτήσεων  

Στη διαχείριση των απαιτήσεων παρέχονται οι παρακάτω υπηρεσίες: 

− Λογιστική παρακολούθηση των πωλήσεων 

− ∆ιαχείριση των λογαριασµών είσπραξης των απαιτήσεων (τιµολόγια) κλπ.”
 17

 

 

2.3.1.1. Ιστορική εξέλιξη 

 

Σύµφωνα µε πολλούς Έλληνες και ξένους συγγραφείς οι πρώτες µορφές 

πρακτορείας εµφανίσθηκαν κατά τον 15
ο
 και 16

ο
 αιώνα. 

Οι πρώτες επιχειρήσεις που ασχολήθηκαν µε την πρακτορεία δηµιουργήθηκαν 

από τους «del credere» που ήταν συνεργάτες των Άγγλων εξαγωγέων στις παλιές 

αµερικανικές αποικίες, οι οποίες εγκατέλειψαν τις προσπάθειες είσπραξης των 

απαιτήσεων από τις πωλήσεις τους. Έτσι, άρχισαν να προσφέρουν εγγυήσεις στις 

υποχρεώσεις των Αµερικάνων πελατών τους και επιπλέον προέβαιναν και στην 

εξόφληση προς τους προµηθευτές, οι οποίοι διέθεταν σε αυτούς τα προς είσπραξη 

τιµολόγια των πελατών τους. 

Στη σηµερινή της µορφή η πρακτορεία εµφανίσθηκε για πρώτη φόρα στις ΗΠΑ 

κατά το τέλος του 19
ου

 αιώνα. Αυτό συνέβηκε γιατί ισχυροποιήθηκαν οι βιοµήχανοι 

εξαιτίας της παραχωρηθείσης βιοµηχανικής και οικονοµικής ανάπτυξης των ΗΠΑ µε 

αποτέλεσµα να µην χρειάζονται πλέον τις υπηρεσίες των πρακτόρων και να 

                                                           
17

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 367 
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πραγµατοποιούν οι ίδιοι τις δραστηριότητες αυτές. Οι πράκτορες τότε για να 

µπορέσουν να επιβιώσουν αναγκάστηκαν να προσφέρουν νέες υπηρεσίες που δεν 

συνέφερε στους βιοµηχάνους να τις ασκούν µόνοι τους. Με τον τρόπο αυτό 

δηµιουργήθηκε η σύγχρονη πρακτορεία µε την µορφή που την ξέρουµε και σήµερα. 

Στις ΗΠΑ ενώ δεν υπήρξε στην αρχή ειδικό νοµοθετικό πλαίσιο για την 

πρακτορεία, ήδη από τη δεκαετία του 1940 έχει δηµιουργηθεί ειδικός νόµος ο οποίος 

και εφαρµόζεται στις περισσότερες πολιτείες. Σήµερα στη χώρα αυτή υπάρχουν πάνω 

από 15 µεγάλες επιχειρήσεις που ασχολούνται µε δραστηριότητες πρακτορείας, οι 

οποίες µάλιστα πραγµατοποιούν κάθε χρόνο ένα κύκλο εργασιών πολλών αξίας 

πολλών δισεκατοµµυρίων δολαρίων. Συγκεκριµένα ενώ ο κύκλος εργασιών των 

εταιρειών πρακτορείας στις ΗΠΑ το 1994 ανήρχετο περίπου 53 δις δολάρια, το 1998 

έφθασε τα 75,5 δις δολάρια. Μετά τη διακύρηξη ανεξαρτησίας τους, οι Αµερικανοί 

επέβαλαν ένα δασµολόγιο 
18

 στις ευρωπαϊκές εισαγωγές για να τονώσουν την εθνική 

τους βιοµηχανία. Κάτω από το καθεστώς αυτό οι πράκτορες βρήκαν µια ήδη 

διαµορφωµένη ζήτηση για τις υπηρεσίες τους. Η πρακτορεία στη χώρα αυτή έχει 

αναπτυχθεί εξαιρετικά γεγονός που οφείλεται κατά ένα µεγάλο µέρος στη συµµετοχή 

των Τραπεζών. Πράγµατι οι Τράπεζες έχουν έντονη συµµετοχή σε αυτή τη 

λειτουργία της πρακτορείας από τα µέσα της δεκαετίας του 1960, όταν η υπηρεσία 

που ήταν αρµόδια της Κεντρικής Τράπεζας καθόρισε ότι η πρακτορεία αποτελούσε 

µια νόµιµη Τραπεζική δραστηριότητα. Η γρήγορη ανάπτυξη της πρακτορείας στην 

Αµερική και ιδιαίτερα στην αρχή της, στις υφαντουργίες, συνέβαλε στη διαµόρφωση 

τµηµάτων πιστώσεων για τους πράκτορες. Το τµήµα των πιστώσεων βασικά 

χωρίστηκε σε δύο τοµείς , εκείνον του χονδρικού εµπορίου που αναφέρεται στις 

πιστώσεις σε βιοµηχανίες, και του λιανικού εµπορίου που αναφέρεται στις πιστώσεις 

που είχε σε πολυκαταστήµατα, σε αλυσίδες καταστηµάτων καθώς επίσης και σε 

µεµονωµένα καταστήµατα. Πολλές Τράπεζες έχουν εντρυφήσει στην αγορά της 

εµπορικής πρακτορείας και καλύπτουν ποσοστό πάνω από το µισό του συνολικού 

όγκου της πρακτορείας στις ΗΠΑ. Ενδεικτικά ο κύκλος εργασιών που της 

πρακτορείας που δραστηριοποιείται παγκοσµίως για το 1998 έφθασε τα 630 δις 

δολάρια στις ΗΠΑ σε σύγκριση µε το 1984 που ήταν µόλις 70 δις δολάρια. Εξάλλου 

                                                           
18

 Ο ∆ασµός είναι ειδικός κρατικός φόρος, έµµεσος, που επιβάλλεται στα διάφορα εµπορεύµατα κατά 

την εισαγωγή ή εξαγωγή τους. Συνεπώς ο δασµός διακρίνεται σε εισαγωγικό και σε εξαγωγικό δασµό. 

Ο Εισαγωγικός δασµός επιβάλλεται από µία χώρα στα εµπορεύµατα που εισάγονται από άλλη χώρα ή 

συνασπισµό χωρών (όπως π.χ. Ε.Ε.), ενώ ο εξαγωγικός δασµός επιβάλλεται από µια χώρα στα 

εξαγόµενα προϊόντα της, είτε προς άλλη ή άλλες χώρες.(ΠΗΓΗ:WIKIPEDIA ) 



 64 

παγκοσµίως το 1998 λειτουργούσαν περισσότερες από 700 τέτοιου είδους εταιρείες 

πρακτορείας των οποίων οι εργασίες κατά το 94% αφορούσαν την εγχώρια 

πρακτορεία και µόνο κατά 6% είχαν διευρυνθεί στη διεθνή πρακτορεία. 

Οι πρώτες αµερικανικές Τράπεζες που ασχολήθηκαν στη δεκαετία του 1960 µε 

την πρακτορεία ήταν η Bank of America, η First National Bank of Boston και η First 

Pennsylvania Banking η οποία µε την Trust Company εγκατέστησαν τη δική τους 

µονάδα πρακτορείας ενώ στα επόµενα χρόνια ακολούθησαν πολλές άλλες. 

Στην Ευρώπη και συγκεκριµένα πρώτα στις Σκανδιναβικές χώρες και κατόπιν 

στη Μεγάλη Βρετανία, η πρακτορεία µε τη σύγχρονη µορφή της πρωτοεµφανίστηκε 

περίπου στην ίδια περίοδο, δηλαδή γύρω στο 1960 και έγινε ευρέως γνωστή σαν µια 

χρηµατοοικονοµική υπηρεσία για τις επιχειρήσεις που δεν ήταν σε θέση να 

αποκτήσουν χρηµατοοικονοµικές διευκολύνσεις από τις Τράπεζές τους. Ενδεικτικά 

στη Μεγάλη Βρετανία πραγµατοποιήθηκαν το 1978 εργασίες κύκλου της τάξεως των 

1.335 εκατ. λιρών, εµφανίζοντας µάλιστα µια αύξηση 38% από την προηγούµενη 

χρονιά. Εξάλλου το Association of British Factors ανέφερε ότι ο αριθµός των 

επιχειρήσεων που χρησιµοποίησαν το 1978 την πρακτορεία ήταν 30% µεγαλύτερος 

σε σύγκριση µε την προηγούµενη χρονιά και ότι παρατηρήθηκε ,εκείνο το έτος, η 

µεγαλύτερη αύξηση από τότε που εφαρµόσθηκε η πρακτορεία στη Μεγάλη Βρετανία. 

Η ικανοποιητική αύξηση της ζητήσεως των υπηρεσιών της πρακτορείας τα επόµενα 

χρόνια ήταν το εξίσου σηµαντική µε αποτέλεσµα σήµερα η Μεγάλη Βρετανία να 

αποτελεί την µεγαλύτερη παγκόσµια αγορά πρακτορείας, µε κύκλο εργασιών περίπου 

99 δις δολάρια, ενώ στη δεύτερη θέση βρίσκεται η Ιταλία µε κύκλο εργασιών περίπου 

89 δις δολάρια εξ αιτίας κυρίως των θυγατρικών εταιρειών factoring που ίδρυσαν τα 

µεγάλα βιοµηχανικά συγκροτήµατα της Fiat, της Pirelli, της Benetton κλπ. Στη 

∆υτική Γερµανία η πρακτορεία εµφανίσθηκε το 1958 από τη Mittelrheinische 

Kreditbank Dr.Horbach&Co Mainz. Σήµερα υπάρχουν στη Γερµανία περισσότερες 

από δέκα επιχειρήσεις που ασχολούνται  ενεργά µε την πρακτορεία. 

Η έννοια της πρακτορείας ήταν σχεδόν άγνωστη στην ελληνική 

πραγµατικότητα µέχρι και το πέρας της προηγούµενης δεκαετίας αν και ήταν γνωστές 

στη νοµοθεσία µας οι έννοιες της εκχώρησης και της αναδοχής χρέους. 

Εποµένως , σύµφωνα µε την ισχύουσα στην Ελλάδα νοµοθεσία οι εργασίες 

πρακτορείας µπορούν να διεκπεραιωθούν µόνο από τράπεζες που λειτουργούν 

πλήρως νόµιµα στην Ελλάδα και ανώνυµες εταιρείες που έχουν σαν αυτοτελή και 

µοναδικό σκοπό τους την πρακτορεία και ελάχιστο µετοχικό κεφάλαιο το µισό που 
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από αυτό που απαιτείται βάση νόµου για τη σύσταση τράπεζας. Οι µετοχές των 

εταιρειών αυτών είναι ονοµαστικές και η λειτουργία τους υπόκειται στον συνεχή 

έλεγχο της Τράπεζας της Ελλάδος. Οι εταιρείες πρακτορείας µπορούν να 

διενεργήσουν τόσο εγχώρια όσο και διεθνή πρακτορεία, ανεξαρτήτως της έδρας τους. 

Οι συµβάσεις πρακτορείας καταρτίζονται εγγράφως και είναι δυνατόν να αφορούν 

και απαιτήσεις που δεν πραγµατοποιήθηκαν κατά το χρόνο σύναψής τους. Εξ άλλου 

τα συνολικά έσοδα των εταιριών πρακτορείας υπάγονται στο καθεστώς του ΦΠΑ και 

οι συµβάσεις πρακτορείας δεν υπάγονται σε ειδικό φόρο τραπεζικών εργασιών έστω 

και αν πραγµατοποιούνται από Τράπεζες, στοιχείο που ακόµη αποδεικνύει ότι η 

πρακτορεία δεν αποτελεί τραπεζική εργασία. Ακόµη και οι εταιρείες πρακτορείας δεν 

επιτρέπεται να προεξοφλούν σε ένα συγκεκριµένο προµηθευτή απαιτήσεις που 

υπερβαίνουν το 25% των ιδίων κεφαλαίου της εταιρείας τους. 

Η πρακτορεία ξεκίνησε αρχικά από τις υφαντουργικές βιοµηχανίες ως 

αποτέλεσµα της µεγάλης πιστωτικής περιόδου που ζητείτο από τους αγοραστές των 

υφαντουργικών προϊόντων. Η εποχιακή φύση των πωλήσεων των ενδυµάτων και των 

άλλων υφαντουργικών προϊόντων απαιτεί αντίστοιχες βιοµηχανίες να παράγουν σε 

µεγάλες ποσότητες πολύ πριν από την περίοδο των πωλήσεων. Έτσι οι παραγωγοί 

υφαντουργικών προϊόντων στέλνουν συνήθως τα εµπορεύµατα στους αγοραστές τους 

µόλις τα παράγουν, αλλά δεν απαιτούν πληρωµή πριν αρχίσει η περίοδος των 

πωλήσεων τους. Με τον τρόπο αυτό κρατάνε αρκετά υψηλά επίπεδα απαιτήσεων και 

προσφεύγουν στον πράκτορα ώστε να λάβουν το απαιτούµενο κεφάλαιο κίνησης. 

Αν και οι περισσότεροι από τους λογαριασµούς απαιτήσεων που αγοράζουν οι 

ελληνικές επιχειρήσεις πρακτορείας είναι από υφαντουργικές επιχειρήσεις, τα 

τελευταία χρόνια την πρακτορεία των απαιτήσεων εκµεταλλεύεται µεγάλος αριθµός 

επιχειρήσεων, όπως είναι π.χ. οι επιχειρήσεις εµπορίας µετάλλων, επίπλων γραφείου, 

χάρτου κ.τ.λ. 
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2.3.2. Βασικά χαρακτηριστικά και είδη Factoring 

 

2.3.2.1.Βασικά χαρακτηριστικά του Factoring 

 

“Tα βασικά στοιχεία του χρηµατοπιστωτικού αυτού εργαλείου που το 

διαφοροποιούν από τις γνωστές παρεµφερείς τραπεζικές εργασίες (προεξόφληση και 

είσπραξη συναλλαγµατικών, φορτωτικών κλπ.) είναι οι εξής: 

α) Ο πελάτης εκχωρεί στην εταιρεία Factoring, κατά κανόνα, το σύνολο των 

απαιτήσεων ή ένα αυστηρά οριοθετηµένο µέρος αυτών. 

β) Το Factoring αποτελεί µια δέσµη υπηρεσιών που καλύπτει ένα ευρύ φάσµα 

αναγκών του πελάτη. 

Ο πελάτης όµως, όπως θα δούµε παρακάτω, έχει την ευχέρεια να επιλέξει 

εκείνες τις υπηρεσίες που ανταποκρίνονται στις ειδικότερες ανάγκες του. 

γ) Στην περίπτωση του γνήσιου Factoring, ο Factor αναλαµβάνει µέσα σε 

ορισµένα όρια και ορισµένες προϋποθέσεις, το λεγόµενο πιστωτικό κίνδυνο. ∆ηλαδή 

εάν ο οφειλέτης (αγοραστής του εµπορεύµατος ή της υπηρεσίας) δεν είναι σε θέση να 

εκπληρώσει τις υποχρεώσεις του, ο Factor  δεν ζητεί από τον πελάτη του- πωλητή την 

επιστροφή της προκαταβολής που τυχόν έχει χορηγήσει σ’ αυτόν, αλλά παραιτείται 

του δικαιώµατος, αναγωγής κατ’ αυτού (χρηµατοδότηση χωρίς δικαίωµα αναγωγής).”
 

19
 

 

2.3.2.2. Είδη Factoring
20

 

 

Το Factoring λειτουργεί µέσα σ’ ένα ευρύ φάσµα δραστηριοτήτων, όπως ήδη 

αναφέραµε παραπάνω, και ανάλογα µε το είδος των υπηρεσιών που παρέχονται στον 

πελάτη, την αναγγελία ή µη της εκχώρησης των απαιτήσεων στον «τρίτο-οφειλέτη» 

και στον τόπο εγκατάστασης των προµηθευτών (εσωτερικό ή εξωτερικό), 

διακρίνουµε διάφορα είδη Factoring, τα βασικότερα των οποίων είναι τα εξής: 
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 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 367-368 
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Γράµµατα,1997, σελ. 370-372 
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α) Πλήρες ή Γνήσιο Factoring (Full Service Factoring ή Old Line Factoring) 

Το είδος αυτό περιλαµβάνει όλες τις υπηρεσίες που ήδη αναφέραµε παραπάνω, 

δηλαδή χρηµατοδότηση, ασφάλιση πιστωτικού κινδύνου και διαχείριση. 

β) Εγχώριο (Domestic) Factoring 

Το εγχώριο Factoring αφορά την εσωτερική αγορά µιας χώρας. ∆ηλαδή την 

ανάληψη της ευθύνης της είσπραξης των τιµολογίων που αφορούν τις πωλήσεις 

προϊόντων ή υπηρεσιών που πραγµατοποιούνται στο εσωτερικό µιας χώρας. Εκτός 

από την είσπραξη και προεξόφληση των τιµολογίων µπορεί να γίνει και 

χρηµατοδότηση, λογιστική παρακολούθηση των πωλήσεων, διαχείριση των 

χρηµατοοικονοµικών της επιχείρησης, µηχανογράφηση, κλπ., ανάλογα µε τις ανάγκες 

και την επιλογή των συγκεκριµένων υπηρεσιών από τον πελάτη. 

γ) ∆ιεθνές ή Εξαγωγικό (International ή Export) Factoring 

Το διεθνές Factoring αφορά κυρίως τον τοµέα των εξαγωγών και εισαγωγών 

(Export και Import Factoring). ∆ηλαδή, την ανάληψη της ευθύνης της είσπραξης και 

προεξόφλησης της απαίτησης των τιµολογίων που αφορούν που αφορούν πωλήσεις 

προϊόντων στο εξωτερικό (εξαγωγές) ή εισαγωγές . 

Το διεθνές Factoring µπορεί να καλύπτει και τις άλλες υπηρεσίες, που 

αναφέραµε παραπάνω, όπως π.χ. την λογιστική παρακολούθηση των πωλήσεων, την 

οργάνωση των εργασιών του προµηθευτή κ.ά. 

δ) Factoring µε ∆ικαίωµα ή χωρίς ∆ικαίωµα Αναγωγής (with Recourse ή 

without Recourse) Factoring µε ∆ικαίωµα Αναγωγής 

Στην περίπτωση αυτή τον κίνδυνο της µη πληρωµής των τιµολογίων από τον 

πελάτη του προµηθευτή δεν αναλαµβάνει ο Factor αλλά προµηθευτής-εκχωρητής. 

Ο Factor διατηρεί το δικαίωµα να επιστρέψει τα απλήρωτα τιµολόγια στον 

προµηθευτή και να εισπράξει από αυτόν τα αντίστοιχα ποσά των απλήρωτων 

τιµολογίων.Factoring χωρίς ∆ικαίωµα Αναγωγής 

Στην περίπτωση αυτή τον κίνδυνο της µη πληρωµής των τιµολογίων από τον 

πελάτη του προµηθευτή αναλαµβάνει ο Factor και όχι ο προµηθευτής, οπότε ο Factor 

δεν έχει δικαίωµα να επιστρέψει τα απλήρωτα τιµολόγια στον προµηθευτή και να 

εισπράξει τα αντίστοιχα ποσά. 

Συνήθως το Factoring αρχίζει µε το «δικαίωµα αναγωγής» (with recourse), που 

είναι ασφαλές και όταν έχει ολοκληρωθεί ένα ικανοποιητικό δίκτυο πληροφόρησης 

που επιτρέπει την αξιολόγηση της φερεγγυότητας των πελατών τότε προχωρεί στο 

«Factoring χωρίς το ∆ικαίωµα Αναγωγής» (Factoring without Recourse). 
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ε) Factoring Εµπιστευτικό ή µη Εµπιστευτικό (Disclosed ή Undisclosed 

Factoring) Εµπιστευτικό (Disclosed) Factoring 

Εδώ ο προµηθευτής εκχωρεί τις απαιτήσεις του στον Factor µε την συµφωνία 

ότι η εκχώρηση αυτή να µην γνωστοποιηθεί στον πελάτη (του προµηθευτή). 

∆ιατηρείται δηλαδή µυστική. Η συµφωνία αυτή γίνεται συνήθως για να προστατευθεί 

ο Factor από πελάτες που έχουν υψηλό «ρίσκο». 

Μη εµπιστευτικό (Undisclosed) Factoring Στην περίπτωση αυτή, ο πελάτης 

(του προµηθευτή) γνωρίζει τη συµφωνία που έχει γίνει µεταξύ του προµηθευτή και 

του Factor. Οι δύο συµβαλλόµενοι ενηµερώνουν τον πελάτη τους. 

στ) Factoring µόνο για χρηµατοδότηση (Bulk Inhouse Factoring) 

Η µόνη υπηρεσία που παρέχεται στον πελάτη είναι η χρηµατοδότηση µέχρι το 

ύψος των εισπρακτέων τιµολογίων, χωρίς την ανάληψη από τον Factor του 

πιστωτικού κινδύνου σε περίπτωση µη πληρωµής των τιµολογίων από τον πελάτη του 

προµηθευτή. Κατ’ ουσία είναι µια µορφή χρηµατοδότησης µε ενέχυρο τα τιµολόγια 

που εκχωρήθηκαν για είσπραξη. 

ζ) Factoring χωρίς χρηµατοδότηση (Maturity Factoring) 

Στην περίπτωση αυτή, παρέχονται όλες οι υπηρεσίες από την χρηµατοδότηση. 

Ο πελάτης που επιλέγει αυτό το είδος Factoring ενδιαφέρεται κυρίως για την κάλυψη 

του πιστωτικού κινδύνου και την ανάληψη της διαχείρισης των απαιτήσεων από τον 

Factor π.χ., είσπραξη τιµολογίων, λογιστική παρακολούθηση κλπ. 

 

2.3.3. Πλεονεκτήµατα και µειονεκτήµατα Factoring 

 

2.3.3.1. Πλεονεκτήµατα για τον προµηθευτή-Εκχωρητή (Factoree) 

 

α) Το Factoring αποτελεί µια εναλλακτική και συµπληρωµατική µορφή 

χρηµατοδότησης που διευρύνει την πιστοληπτική ικανότητα του εκχωρητή-

προµηθευτή. 

β) Ενισχύει χρηµατοδοτικά και διευκολύνει την ρευστότητα των µικροµεσαίων 

και εξαγωγικών επιχειρήσεων και συµβάλλει στην αύξηση των πωλήσεων και 

συνεπώς και των κερδών τους.
 21
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γ) Παρέχει ασφαλιστική κάλυψη των απαιτήσεων. Με την ανάθεση των 

εισπράξεων των απαιτήσεων στην εταιρεία Factoring , ο προµηθευτής-εκχωρητής 

απαλλάσσεται από τον κίνδυνο της αφερεγγυότητας των πελατών του και περιορίζει 

τις προβλέψεις για επισφαλείς απαιτήσεις. 

δ) Συµβάλλει στην ορθολογικότερη χρηµατοοικονοµική διαχείριση των 

επιχειρήσεων που δεν διαθέτουν οργανωµένα λογιστήρια και νοµικά τµήµατα. 

ε) Παρέχει καλύτερο δίκτυο πληροφόρησης και είναι συνεπώς ευκολότερο να 

ελέγχεται ο πελάτης του προµηθευτή (και σε συνεργασία µε τους άλλους Factors) και 

να αξιολογείται η φερεγγυότητα του. 

στ) Χρηµατοδοτεί µε βάση την ποιότητα των προϊόντων που ικανοποιούν τους 

πελάτες και όχι µε την οικονοµική επιφάνεια της εταιρείας. Αυτό βοηθάει µια 

εταιρεία µε καλής ποιότητας προϊόντα αλλά µε χρηµατοδοτικά προβλήµατα να 

ενισχύονται µε το Factoring.
 22

 

ζ) Περιορίζει τον συναλλαγµατικό κίνδυνο στην περίπτωση του εξαγωγικού 

Factoring. Η χρηµατοδότηση γίνεται σε δραχµές και ανέρχεται συνήθως στο 80% της 

απαίτησης, µε συνέπεια ο συναλλαγµατικός κίνδυνος του εξαγωγέα να περιορίζεται 

στο υπόλοιπο 20% της απαίτησης. 

 

2.3.3.2. Μειονεκτήµατα για τον προµηθευτή-Εκχωρητή23
 

 

Ως µειονέκτηµα σε γενικές γραµµές, για τον προµηθευτή, θα µπορούσε να 

αναφερθεί η περίπτωση που τα εισπρακτέα τιµολόγια είναι πολλά και µικρής αξίας, 

οπότε το διαχειριστικό κόστος αυξάνεται κάνοντας το  Factoring  απρόσφορο και 

δαπανηρό. 
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2.3.3.3. Πλεονεκτήµατα και µειονεκτήµατα του Factoring για την 

εταιρεία Factoring (Factor) 

 

α) Πλεονεκτήµατα: 

− Αύξηση του πελατειακού της χώρου, βελτίωση των συναλλαγών της 

και γενικότερα αύξηση του κύκλου εργασιών της. 

− Υψηλή απόδοση των κεφαλαίων της που χρησιµοποιούνται στο 

Factoring. 

β) Μειονεκτήµατα: 

Το βασικό µειονέκτηµα είναι ο κίνδυνος ζηµιάς από την τυχόν µη είσπραξη 

των απαιτήσεων του προµηθευτή-εκχωρητή. 

 

2.3.3.4. Οφέλη για την Εθνική Οικονοµία από την Εφαρµογή του 

Θεσµού Factoring 

 

Τα κυριότερα οφέλη για την εθνική οικονοµία από την εφαρµογή του θεσµού 

Factoring είναι τα εξής: 

α)Συµβάλλει αποφασιστικά στην επέκταση των πωλήσεων, την 

ορθολογικοποίηση και εξυγίανση του χαρτοφυλακίου των απαιτήσεων και 

γενικότερα στην βελτίωση της ανταγωνιστικότητας των επιχειρήσεων και 

ιδιαίτερα των µικροµεσαίων επιχειρήσεων, που αποτελούν τον µοχλό της 

οικονοµικής ανάπτυξης της χώρας µας. 

β) Την ενίσχυση των εξαγωγών που στη συνέχεια συµβάλλει στην αύξηση της 

παραγωγής, απασχόλησης κλπ. 

γ) Στην έγκαιρη είσπραξη του συναλλάγµατος από τις εξαγωγές και στην 

βελτίωση του εµπορικού ισοζυγίου και γενικότερα του ισοζυγίου εξωτερικών 

πληρωµών. 
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2.3.4. Το Factoring στην Ελλάδα 

 

Το Factoring µε τη σύγχρονη µορφή του εφαρµόζεται στις ΗΠΑ ήδη πριν από 

τη δεκαετία του 1950, οπότε και εισήχθη στην Ευρώπη, όπου πολύ γρήγορα γνώρισε 

µεγάλη ανάπτυξη. 

Στην Ελλάδα για πρώτη φορά ο θεσµός του Factoring εισήχθηκε το 1990, µε 

τον Ν. 1905/1990. («Σύµβαση πρακτορείας Επιχειρηµατικών Απαιτήσεων», όπως 

αποδόθηκε τελικά, κατά τρόπο περιγραφικό, ο όρος «Factoring» στην  Ελληνική). 

Με την ψήφιση του Ν. 1905/1990 καθιερώνονται, συνεπώς, και στη χώρα µας 

οι σύγχρονοι χρηµατοδοτικοί θεσµοί του Factoring και Forfaiting (που θα 

αναπτύξουµε παρακάτω). 

Οι δραστηριότητες αυτές µπορεί να ασκηθούν µόνο από Τράπεζες και 

Ανώνυµες Εταιρείες που έχουν ελάχιστο µετοχικό κεφάλαιο το ¼ (25%) του 

απαιτούµενου για την ίδρυση τραπεζικής εταιρείας και πρέπει να καταβληθεί σε 

µετρητά (Νόµος 2232/1994 που τροποποίησε τον Ν. 1905/1990, ο οποίος προέβλεπε 

ότι το κεφάλαιο των παραπάνω εταιρειών δεν µπορεί να είναι µικρότερο από το 50% 

του κεφαλαίου που κατ’ ελάχιστον απαιτείται για τη σύσταση Ανώνυµης Τραπεζικής 

Εταιρείας). 

Ο θεσµός του Factoring στην Ελλάδα βελτιώθηκε περαιτέρω µε τον Ν. 

2367/1995 «Νέοι Χρηµατοπιστωτικοί θεσµοί και άλλες ∆ιατάξεις». 

 

Συγκεκριµένα:
 24

 

Στο άρθρο 1 του Ν. 1905 διευκρινίσθηκε ότι οι συµβάσεις Factoring αφορούν 

και σε απαιτήσεις που προέρχονται από κάθε µορφής διασυνοριακή άσκηση 

επιχειρηµατικής δράσης και όχι µόνο από εισαγωγές ή και εξαγωγές προϊόντων, όπως 

άφηνε να εννοηθεί η αρχική διάταξη. 

Οι µετοχές των ανωνύµων εταιρειών Factoring  είναι ονοµαστικές. Η 

µεταβίβαση τους για οποιαδήποτε νοµική αιτία, µε εξαίρεση την κληρονοµική 

διαδοχή και τη γονική παροχή, χωρίς προηγούµενη άδεια της Τράπεζας της Ελλάδος 

είναι άκυρη, εάν µε τη µεταβίβαση ο αποκτών συγκεντρώνει µετοχές που 
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αντιπροσωπεύουν ποσοστό µεγαλύτερο του 10%του καταβεβληµένου µετοχικού 

κεφαλαίου. 

Ο έλεγχος των εταιρειών αυτών διεξάγεται από ορκωτούς ελεγκτές. 

 

2.4. FRANCHISING (∆ΙΚΑΙΟΧΡΗΣΙΑ)  

 

2.4.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Το Franchising είναι ένα σύστηµα συνεργασίας (µια σύµβαση) µεταξύ δύο 

επιχειρήσεων, βάσει της οποίας η µια επιχείρηση «δικαιοπάροχος» (franchisor) 

παραχωρεί στην άλλη, το «δικαιοδόχο» (franchisee), έναντι µιας πάγιας πληρωµής 

και ποσοστών, το δικαίωµα εκµετάλλευσης του πακέτου franchise, δηλαδή µιας 

δέσµης δικαιωµάτων βιοµηχανικής ή πνευµατικής ιδιοκτησίας που αφορούν: 

εµπορικά σήµατα ή επωνυµίες, διακριτικά  γνωρίσµατα καταστηµάτων, πρότυπα 

χρήσεως, σχέδια, δικαίωµα αντιγραφής κλπ., µε σκοπό την εµπορία συγκεκριµένων 

τύπων προϊόντων ή υπηρεσιών. 

Επίσης, ο δικαιοπάροχος (franchisor), στα πλαίσια της σύµβασης έχει την 

υποχρέωση να παρέχει την τεχνική υποστήριξη και την τεχνογνωσία του στους τοµείς 

της διοίκησης, εµπορίας, διαφήµισης και γενικότερα σε αντικείµενα του µάρκετινγκ 

και της χρηµατοοικονοµικής διαχείρισης. 

 

Ενώ οι κύριες υποχρεώσεις του δικαιοδόχου (franchisee) είναι οι εξής:
 25

 

• Να χρηµατοδοτεί τις αναγκαίες επενδύσεις 

• Να συµµορφώνεται µε τους όρους συνεργασίας της σύµβασης και 

• Να τηρεί τις οικονοµικές του υποχρεώσεις 
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2.4.1.1. Προέλευση και ανάπτυξη του Franchising 

 

Στην αρχική του µορφή, το Franchising εµφανίζεται στις ΗΠΑ. Οι πρώτες 

εταιρείες που οργάνωσαν, στο τέλος του 19ου αιώνα, το δίκτυο διανοµής στον τύπο 

Franchising ήταν οι εταιρείες ,παραγωγής ραπτοµηχανών Singer και η πολυεθνική 

πλέον Coca-Cola. 

Τα βήµατά τους ακολούθησαν οι εταιρείες αυτοκινήτων και οι επιχειρήσεις 

εµπορίας πετρελαιοειδών. 

Αξιοσηµείωτη βοήθεια και ώθηση έδωσαν, µετά το Β’ παγκόσµιο πόλεµο, οι 

συνθήκες που επικράτησαν τότε, δηλαδή, η αυξηµένη ανάπτυξη της µαζικής 

παραγωγής σε συνδυασµό µε την σηµαντική έλλειψη δικτύων διανοµής και των 

ανάλογων οικονοµικών µέσων για τις απαιτούµενες επενδύσεις. Στις ΗΠΑ, 

παράλληλα, το Franchising εξαπλώθηκε σε όλους τους κλάδους των 

αυτοκινητοβιοµηχανιών (τεχνική συντήρηση, επισκευές, service, συµπληρωµατικό 

εξοπλισµό κλπ.) καθώς και στους κλάδους, ξενοδοχείων, µπουτίκ, διαφήµισης, 

λογιστικών υπηρεσιών και συµβούλων, τον κλάδο τροφίµων κλπ. 

 

2.4.1.2. Χρηµατοδότηση των ∆ικαιοδόχων µέσω Τραπεζών 

 

Η εξάπλωση του θεσµού του Franchising συναρτάται προς τη χρηµατοδότηση 

των δικαιοδόχων για την γρηγορότερη ανάπτυξη δικτύων Franchising. 

“Ο δικαιοδόχος πρέπει, όχι µόνο να µπορεί να εξασφαλίσει επαρκή τραπεζική 

χρηµατοδότηση, αλλά και επιπλέον να βοηθείται και µε άλλες υπηρεσίες. Πρέπει να 

εξασφαλίσει δάνεια για τον απαιτούµενο τεχνικό και τεχνολογικό εξοπλισµό, όπως 

επίσης και για τις αναγκαίες κτιριακές εγκαταστάσεις."
 26

 

Ως προς τις υπόλοιπες υπηρεσίες, πρέπει να πραγµατοποιείται γρήγορη 

µεταβίβαση δικαιωµάτων από τους δικαιοπαρόχους προς τους δικαιοδόχους µέσω 

των λογαριασµών που λειτουργούν µε ηλεκτρονικά µέσα. 

Για τον σκοπό αυτό η Τράπεζα εξετάζει, από τη µία πλευρά τις συνθήκες και 

τους όρους της σύµβασης Franchising ενώ από την άλλη µεριά την καταλληλότητα 

του δικαιοδόχου. 
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Για τη µέγιστη διευκόλυνση της χρηµατοδότησης του δικαιοδόχου (που 

ενδιαφέρει τον δικαιοπάροχο για την είσπραξη όσο το δυνατών υψηλότερων 

δκαιωµάτων) ενδέχεται να παρέχονται κάποιο ποσό εγγυήσεων από τον δικαιοπάροχο 

προς την Τράπεζα. Εξάλλου, ο δικαιοπάροχος έχει την υποχρέωση να ενηµερώνει την 

Τράπεζα ως προς την οικονοµική συµπεριφορά που παρουσιάζει ο δικαιοδόχος 

απέναντί του. 

 

2.4.2. Βασικά Χαρακτηριστικά του Franchising 

 

Τα βασικά στοιχεία που συνολικά απαρτίζουν την ιδιαιτερότητα του 

Franchising και συνιστούν την κύρια διαφορά από τα υπόλοιπα συστήµατα 

οικονοµικής συνεργασίας, είναι τα εξής: 

i. “Ο δικαιοπάροχος (franchisor) προσφέρει άϋλο κεφάλαιο, δηλαδή 

δικαιώµατα χρήσεως εµπορικής επωνυµίας και σήµατος, τεχνογνωσίας 

κλπ., ενώ ο δικαιοδόχος (franchisee) συνεισφέρει το υλικό κεφάλαιο και 

την επιχειρηµατική του προσπάθεια, αναλαµβάνοντας και τον σχετικό 

επενδυτικό κίνδυνο. Και οι δύο πλευρές διατηρούν τη νοµική τους 

αυτοτέλεια, δηλαδή σε κανέναν τύπο franchising δεν δηµιουργείται, σαν 

αποτέλεσµα της σύµπραξης των δύο συµβαλλόµενων, ένα νέο νοµικό 

πρόσωπο.
”
 
27

 

ii. Ο δικαιοπάροχος (franchisor) εξασφαλίζει στον δικαιοδόχο (franchisee) 

την εµπορική, την τεχνική καθώς και την οργανωτική υποστήριξη σε 

διαρκή βάση καθ’ όλη τη διάρκεια της µεταξύ τους συµφωνίας και όχι 

σε εφ’ όρου ζωής παραχώρηση τεχνογνωσίας, όπως αυτό συµβαίνει µε 

τις άλλες παρεµφερείς συµβάσεις. 

iii. “Όλα τα µέλη του δικτύου Franchising εφαρµόζουν ενιαίες µεθόδους 

εµπορίας, µάρκετινγκ, διαχειρίσεως κλπ. Η εµφάνιση επίσης των χώρων 

και των οχηµάτων τους, η διαρρύθµιση, ο εξοπλισµός, η διακόσµηση 

κλπ. είναι καθορισµένη.” 
28
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Συνεπώς , η εικόνα που παρουσιάζει προς τα έξω το Franchising είναι ενιαία, 

πράγµα το οποίο συµβάλλει στην ενίσχυση του κύρους και στη δυναµικότητά 

της. 

 

2.4.3. Πλεονεκτήµατα και Μειονεκτήµατα του Franchising για τον 

∆ικαιοδόχο 

 

Πλεονεκτήµατα 

iv. Σηµαντική είναι η εξασφάλιση ενός πλήρως ισχυρού και 

ανταγωνιστικού πλεονεκτήµατος σε αντίθεση πάντα µε τις άλλες 

ανεξάρτητες επιχειρήσεις του ίδιου κλάδου. Το πλεονέκτηµα αυτό 

αποτελείται στην αξιοποίηση της φήµης, της τεχνογνωσίας, του 

γοήτρου, των εµπορικών σηµάτων, κλπ. του δικαιοπαρόχου. 

v. “Παροχή εκ µέρους του δικαιοπαρόχου προς τον δικαιοδόχο, σε όλη τη 

διάρκεια της σύµβασης Franchising, ενεργού υποστήριξης και βοήθεια 

σε µια σειρά ζωτικής για την λειτουργία µιας επιχείρησης τοµείς, όπως 

είναι π.χ. η εκπαίδευση του ίδιου του δικαιοδόχου και των στελεχών του, 

η επιλογή τόπου εγκατάστασης, η προµήθεια πρώτων υλών ή ετοίµων 

προϊόντων, η µεταφορά εµπορευµάτων, διοίκηση του προσωπικού, 

λογιστικές διαδικασίες κλπ.”  
29

 

vi. Ελαχιστοποιούνται, ως άµεση συνέπεια των παραπάνω 

πλεονεκτηµάτων, δύο κύρια µειονεκτήµατα, του εµπορικού και 

οικονοµικού κινδύνου που αντιµετωπίζει µια νέα επιχείρηση 

µικροµεσαίου µεγέθους. 

vii. “Βελτίωση της πιστοληπτικής του ικανότητας, λόγω της συµµετοχής του 

σε ένα γνωστό εµπορικό όµιλο και εποµένως εξασφάλισης των 

απαιτούµενων πιστώσεων µε ευνοϊκούς όρους.” 
30

 

viii. Τέλος, ως σηµαντικό πλεονέκτηµα παρουσιάζεται και η δυνατότητα 

προµήθειας εµπορευµάτων σε καλύτερες τιµές, από εκείνες της αξίας 

τους µέσω των µαζικών αγορών του δικαιοπαρόχου. 
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Μειονεκτήµατα 

Ο δικαιοδόχος: 

ix. Ο δικαιοδόχος αν και παρουσιάζεται ανεξάρτητος, έχει σε µεγάλο βαθµό 

εξάρτηση από τον δικαιοπάροχο για την τεχνογνωσία, το κύρος και το 

όνοµα που θα έχει δηµιουργήσει εκείνος στην αγορά. 

x. Επιπλέον ,δεν κατέχει το αποκλειστικό δικαίωµα στην περιοχή που 

εδρεύει για τα πωλούµενα προϊόντα του οµίλου. 

xi. Είναι σε πολλές περιπτώσεις υποχρεωµένος να συµµορφώνεται µε τους 

όρους του δικαιοπαρόχου. Με την έννοια αυτή υπάρχουν περιορισµοί 

που πρέπει να λάβει υπόψη του. 

xii. Οι συµβάσεις που γίνονται συνήθως προσανατολίζονται στο να  

προστατεύουν τον δικαιοπαρόχου. 

Αναµφισβήτητα τα πλεονεκτήµατα υπερβαίνουν λίγο τα µειονεκτήµατα και για 

τα δύο µέρη δηλαδή, τον δικαιοπάροχο και τον δικαιοδόχο. 

 

2.4.4. Πλεονεκτήµατα και Μειονεκτήµατα του FRANSHISING για 

τον ∆ικαιοπάροχο 

 

Πλεονεκτήµατα 

xiii. Έχουµε τη δυνατότητα δηµιουργία µίας αλυσίδας διανοµής µε αρκετά 

περιορισµένο κόστος και χωρίς την δέσµευση των ιδίων κεφαλαίων για 

την δηµιουργία επιχειρηµατικών µονάδων και υποκαταστηµάτων. 

xiv. Μία πρόσθετη δυνατότητα για ουσιαστικότερη και σαφώς γρηγορότερη 

αύξηση του κύκλου εργασιών ,όπως και σηµαντική βελτίωση της 

απόδοσης των ιδίων κεφαλαίων. 

xv. “Ενίσχυση της φήµης και του κύρους του δικαιοπάροχου, χάρη στην 

ταχεία δηµιουργία ενός επώνυµου και εκτεταµένου δικτύου διανοµής ή 

προσφοράς υπηρεσιών.”  
31

 

xvi. H αξιοποίηση της εµπειρίας που παρέχουν οι δικαιοδόχοι και οι 

προτάσεις τους για την ανάπτυξη και ενδυνάµωση των πωλήσεων, τη 

άµεση βελτίωση των χρησιµοποιούµενων µεθόδων κλπ. 

                                                           
31

 +
32ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. 

Ελληνικά Γράµµατα,1997, σελ. 411 
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Μειονεκτήµατα  

xvii. Ένα καθόλου ασήµαντο µειονέκτηµα, είναι ο κίνδυνος της τυχόν 

ανώµαλης εξέλιξης σε µια ή περισσότερες επιχειρήσεις ή κρίκους της 

αλυσίδας , µπορεί ένα και µόνο κατάστηµα της αλυσίδας  να 

υπονοµεύσει όλο το κύρος του δικαιοπαρόχου. 

xviii. Σαφώς, ένα σηµαντικό πρόβληµα που παρουσιάζεται και έχει και 

δύσκολη ως αδύνατη επίλυση είναι ότι γίνεται πιο δύσκολο για τον 

δικαιοπάροχο να ελέγχει τους δικαιοδόχους παρά τα ιδιόκτητα 

καταστήµατα του. 

xix. “Ο δικαιοπάροχος περιορίζεται στην παροχή οδηγιών προς τους 

δικαιοδόχους (πέραν των όσων προβλέπονται στη σύµβαση) χωρίς να 

µπορεί να τις επιβάλει ή να ελέγξει για την εφαρµογή τους.” 
32

 

 

2.4.5. Το Franchising στην Ελλάδα 

 

Με µία προσπάθεια να αντλήσουµε και να κατανοήσουµε την ιστορική πορεία  

του Franchising στην Ελλάδα µπορούµε να εντοπίσουµε τις ρίζες του κάπου στα µέσα 

της δεκαετίας του 70 µέχρι τη δεκαετία του 80. Μετά το πέρας των χρόνων 

παρατηρήθηκε ραγδαία αύξηση των εταιρειών που χρησιµοποίησαν τη συγκεκριµένη 

µέθοδο και την ακριβώς επόµενη δεκαετία τα ελληνικά Franchises έφθασαν σε 

αριθµό περίπου τα διακόσια ογδόντα, µε αριθµό καταστηµάτων λιανικής πώλησης, 

περίπου τέσσερις χιλιάδες πεντακόσια.  

“Το 2004 σύµφωνα µε το έγκυρο περιοδικό Franchising – Success υπήρξε µια 

σηµαντική άνοδος που έφθασε στα τετρακόσια τριάντα τρία Franchises. Ο ρυθµός 

αύξησης πλέον στο 2007 έχει µειωθεί χωρίς να σηµαίνει ότι δεν υπάρχει περιθώριο 

στην ελληνική αγορά για franchising. Η ελληνική αγορά έχει ωριµάσει όσο αφορά το 

Franchising και κάτω από τις σωστές προϋποθέσεις είναι ένας από τους καλύτερους 

και ασφαλέστερους µεθόδους επένδυσης, εξέλιξης και επέκτασης.”
 33

 

 

                                                           
 
33

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 411 
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2.5. FORFAITING (ΠΩΛΗΣΗ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ 

ΑΠΑΙΤΗΣΕΩΝ) 

 

2.5.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Το Forfaiting, όπως και το Factoring, είναι µια εναλλακτική και 

συµπληρωµατική µορφή χρηµατοδότησης που διαφοροποιείται από τον παραδοσιακό 

δανεισµό, στον τρόπο χρησιµοποίησης και εφαρµογής του. 

Το Forfaiting είναι η προεξόφληση (αγορά) των συναλλαγµατικών ή άλλων 

εµπορικών πιστωτικών εγγυηµένων και πλήρως διαπραγµατεύσιµων. Τα αξιόγραφα 

που αποτελούν αντικείµενο διαπραγµάτευσης στο Forfaiting συνήθως είναι τα εξής: 

συναλλαγµατικές, εγγυητικές επιστολές, υποσχετικές επιστολές, ανέκλητες πιστώσεις 

κ.α. Η αγορά-προεξόφληση των τίτλων αυτών γίνεται πάντοτε «χωρίς το δικαίωµα 

αναγωγής» (without recourse) από µέρους του Forfaiter. 

“Επί του σώµατος του αξιόγραφου συµπληρώνεται η ρήτρα «χωρίς αναγωγή» 

µε σκοπό την πλήρη µεταβίβαση των κινδύνων και υποχρεώσεων είσπραξης της 

απαιτήσεως από τον «πωλητή» στον αγοραστή-forfaiter. Η φιλοσοφία του Forfaiting  

βασίζεται στην µεταφορά του εµπορικού-επιχειρηµατικού κινδύνου (εξόφληση 

τίτλων, συναλλαγµατική διαφορά κλπ.) και του πολιτικού κινδύνου (χώρες χωρίς 

πολιτική σταθερότητα κλπ.) από τον εξαγωγέα στον forfaiter. O forfaiter από την 

πλευρά του µειώνει τον κίνδυνο µε την εγγύηση τρίτων, συνήθως τραπεζών ή 

δηµοσίων οργανισµών και µε τη διατήρηση σταθερού επιτοκίου προεξόφλησης που 

είναι κ η προµήθειά του. Ο forfaiter αναλαµβάνει και την ευθύνη να απαιτήσει το 

χρέος από τον εισαγωγέα. Αυτό σηµαίνει ότι η µοναδική ευθύνη του εξαγωγέα 

(forfaitist) είναι η µεταβίβαση στον forfaiter απαίτησης υπαρκτής και έγκυρης. Ο 

στόχος του Forfaiting  είναι να δώσει στον εξαγωγέα ένα πολύ αποτελεσµατικό µέσο 

χρηµατοδότησης, πράγµα που του δίνει τη δυνατότητα να διασφαλίσει τις συµβάσεις 

που διαφορετικά θα τις είχε χάσει.” 34
 

Το Forfaiting είναι µια σύνθετη µέθοδος χρηµατοδότησης απολύτως 

εξαγωγικού εµπορίου, αλλά όχι και τόσο απαραίτητη, παρ’ ότι έχει συνδυαστεί µε τις 

εξαγωγές. 

                                                           
34

  ΠΗΓΗ :www.forfaiter.com (το κείμενο αποτελεί προϊόν μετάφρασης ) 
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Ο forfaiter είναι ένας χρηµατοδοτικός οργανισµός που λειτουργεί κατά βάση 

ανεξάρτητος και αυτόνοµος, η εταιρεία αγοράζει τίτλους για λογαριασµό του και 

αποβλέπει σε οφέλη που αναµένονται κυρίως από τους τόκους, οπότε δεν 

εξασφαλίζει αλλά ούτε καλύπτει απλώς τους κινδύνους. 

 

2.5.1.1. Τρόπος λειτουργίας 

 

Η φιλοσοφία του Forfaiting βασίζεται στη διαρκή µεταφορά του 

επιχειρηµατικού κινδύνου, όπως εξόφληση τίτλων, και του πολιτικού κινδύνου από 

τον εξαγωγέα στον forfaiter. Συνήθως την χρησιµοποιούµαι όταν ένας εξαγωγέας 

επιθυµεί να ευρύνει τα πιστωτικά σύνορα που έχει µε τους πελάτες του. Ο forfaiter 

έχει εµπορικές απαιτήσεις µελλοντικής λήξης από έναν εξαγωγέα ο οποίος απέκτησε 

αυτές τις απαιτήσεις από την επι πιστώσει αγαθών ή υπηρεσιών που παρείχε στο 

εξωτερικό. Η αγορά των απαιτήσεων γίνεται κατά τη διάρκεια της προεξόφλησής 

τους µε ένα σταθερό επιτόκιο που καθορίζεται και προσφέρεται από τον forfeiter για 

µια µεσοπρόθεσµη περίοδο (3-5) χρόνια. Παρ’ όλα αυτά µπορούν να συµφωνήσουν 

µεταξύ τους ένα µεταβαλλόµενο επιτόκιο και για µια περίοδο γύρω στις 180 µέρες. 

Από τη στιγµή που ο πωλητής εκχωρεί στον forfeiter ένα έγκυρο αξιόγραφο 

εγγυηµένο µε Aval
35

, οι υποχρεώσεις και οι κίνδυνοι έχουν εκλείψει γι’ αυτόν. Ο 

forfaiter  θα χρεώσει το πιθανό κόστος του επιτοκίου στον εξαγωγέα πάνω στη βάση 

του άµεσου προεξοφλητικού επιτοκίου. Στη συνέχεια ο εξαγωγέας µπορεί να 

συµπεριλάβει οποιοδήποτε άλλο κόστος και να ετοιµάσει τα τιµολόγια. Υπάρχουν 

δύο είδη αµοιβών. Το ένα είναι η αµοιβή επιλογής και το άλλο η αµοιβή υποβολής 

τιµολογίων. Η αµοιβή της επιλογής είναι το ποσό που χρεώνεται ο εξαγωγέας από τον 

forfeiter για τις ευκολίες που του παρέχει. 

Θα πρέπει να σηµειώσουµε ότι οι διακανονισµοί που γίνονται για τα πιστωτικά 

όρια και για τις αποπληρωµές είναι στη  ευρεία διάθεση του πελάτη-αγοραστή που 

µπορεί να χρήζει απαραίτητη και η εγγύηση τρίτων για το χρέος το οποίο έχει. Κατά 

βάση ο τριτεγγυητής είναι µια διεθνής Τράπεζα που αποδέχεται ο forfeiter καθώς 

µπορεί να του παρέχει πληροφορίες για τους οφειλέτες του. Ωστόσο, πολλές φορές 

                                                           
35

 Ο όρος αυτός είναι αδιαχώριστος από τα οικονοµικά εργαλεία. Αυτό προσδίδει µια εγγύηση και 
είναι απορροφηµένο από την υπογραµµισµένη έννοια του συµβολαίου της ανταλλαγής. Είναι λοιπόν 

µια µορφή εγγύησης που µπορεί νόµιµα να αναφερθεί στον λογαριασµό και προσφέρεται κυρίως για 

την ανάλυση διαθεσίµων.  

(ΠΗΓΗ: ΜΕΤΑΦΡΑΣΗ ΑΠΟ http://financial-dictionary.thefreedictionary.com/Aval) 



 80 

συναντάται ως  εγγυητής το Υπουργείο Οικονοµικών, κάποιος άλλος κρατικός 

οργανισµός ή κάποια αποδεδειγµένα Εύρωστη οικονοµικά επιχείρηση. Παραπάνω 

αναφέραµε τη µορφή εγγύησης Aval. Όµως δεν τη δέχονται όλες οι χώρες, και δεν 

αναγνωρίζουν την νοµική της υπόσταση οπότε σε τέτοιες περιπτώσεις η εγγύηση 

ενσωµατώνεται αυτόµατα σε ένα ξεχωριστό έγγραφο, για την διευκόλυνση του 

κολλήµατος αυτού. Η εγγυητική επιστολή πρέπει να περιλαµβάνει απαραιτήτως τα 

παρακάτω στοιχεία : 

• Να είναι οριστική και ανέκκλητη 

• Να είναι πλήρως µεταβιβάσιµη 

• Να µην εξαρτάται από την εκτέλεση της σχετικής εµπορικής πράξης 

• Να αναφέρεται σε κάθε πληρωµή και ηµεροµηνία λήξης 

 

2.5.2. Πλεονεκτήµατα του Forfaiting 

 

Τα βασικότερα πλεονεκτήµατα του Forfaiting που εφαρµόζεται κυρίως στο 

εξαγωγικό εµπόριο παρατίθενται στη συνέχεια: 

“α) Ο Forfaiter χρηµατοδοτεί «χωρίς το δικαίωµα αναγωγής» στον εξαγωγέα. Ο 

εξαγωγέας, συνεπώς, µεταθέτει τόσο τον επιχειρηµατικό-εµπορικό κίνδυνο 

(αφερεγγυότητα του οφειλέτη), όσο και τον πολιτικό κίνδυνο που εµπεριέχει στον 

forfaiter. 

Έτσι, ο εξαγωγέας µπορεί να πραγµατοποιεί εξαγωγές σε χώρες και περιοχές 

που, χωρίς την παρεχόµενη µέσω του Forfaiting κάλυψη, δεν θα τις αποτολµούσε, 

λόγω του αυξηµένου κινδύνου.”
 36

 

β) Ο εξαγωγέας εισπράττει τα µετρητά αµέσως µόλις παραδώσει τα προϊόντα 

του  στον αντισυµβαλλόµενο ή παράσχει τις υπηρεσίες του. Με αυτό τον τρόπο, 

βελτιώνεται η ρευστότητα της επιχείρησής του, µειώνεται ο αυξηµένος τραπεζικός 

δανεισµός και απελευθερώνονται τα ποσά των ιδίων κεφαλαιίων που µπορεί να 

χρησιµοποιηθούν ακόµα και γι’ άλλες δραστηριότητες, όπως π.χ. µάρκετινγκ, ή 

ακόµη  και για επενδύσεις.
 
 

                                                           
36

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 376-377 
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γ) Ο forfaiter και όχι ο εξαγωγέας επωµίζεται τον κίνδυνο που προέρχεται από 

την διακύµανση των επιτοκίων καθώς και τον συναλλαγµατικό κίνδυνο, λόγω 

µεταβολής των ισοτιµιών των νοµισµάτων. 

δ) Ο εξαγωγέας µε την εκχώρηση των απαιτήσεων δεν καταναλώνει χρόνο και 

χρήµα για την διαχείριση ή την είσπραξη των απαιτήσεων. 

ε) Η διαπραγµάτευση για την χρηµατοδότηση µέσω Forfaiting γίνεται χωριστά 

για κάθε εµπορική συναλλαγή του εξαγωγέα και έτσι αυτός δεν είναι υποχρεωµένος 

να αναθέσει το σύνολο των εργασιών του ή σηµαντικό µέρος αυτών σε κάποιο 

forfaiter. 

στ) Η εκχώρηση της οφειλής γίνεται έναντι ειλικρινών εγγράφων 

(συναλλαγµατικές, γραµµάτια εισπρακτέα κ.α.). 

ζ) Ο εξαγωγέας έχει το δικαίωµα να απαιτήσει τήρηση µυστικότητας, όσον 

αφορά την χρηµατοδότηση και έτσι η συναλλαγή δεν παίρνει δηµοσιότητα και είναι 

εµπιστευτική. 

η) Η όλη διαδικασία της χρηµατοδότησης θεωρείται σχετικά γρήγορη. 

 

Όσο αφορά τα µειονεκτήµατα που έχει το Forfaiting είναι αρκετά περιορισµένα 

και το µοναδικό που θα µπορούσαµε να αναφέρουµε είναι ότι ο εγγυητής που θα 

διαλέξει ο εξαγωγέας υπάρχει µια περίπτωση να µη γίνει αποδεκτός από τον Forfaiter. 

 

2.5.3. Σύγκριση Forfaiting και Factoring  

 

“Οι δύο χρηµατοδοτικές µορφές συµπληρώνουν η µια την άλλη. Από τη 

σύγκρισή τους προκύπτουν οι εξής βασικές διαφορές: 

α)Το Forfaiting είναι µια εφάπαξ χρηµατοδότηση, ενώ το Factoring αποτελεί 

µια συνεχώς επαναλαµβανόµενη διαδικασία, που προϋποθέτει µια µόνιµη συνεργασία 

µεταξύ Factor και εκχωρητή-προµηθευτή. 

β)Το Forfaiting αφορά µεσοµακροπρόθεσµες απαιτήσεις και προεξόφληση 

αξιογράφων (συναλλαγµατικών, γραµµατίων εισπρακτέων κλπ.) ενώ το Factoring 

αγορά βραχυπρόθεσµες απαιτήσεις (90-180 ηµέρες) και κατά κανόνα αρκεί το 

τιµολόγιο. 
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γ)Με το Forfaiting χρηµατοδοτούνται κυρίως εξαγωγές κεφαλαιουχικών 

αγαθών, ενώ το Factoring διευκολύνει την προώθηση των εξαγωγών καταναλωτικών 

αγαθών. 

δ)Το Forfaiting χρηµατοδοτεί τον εξαγωγέα µέχρι 100%, ενώ το Factoring 

µέχρι 80% των απαιτήσεων. Επί πλέον το Factoring καλύπτει συναλλαγές ορισµένων 

νοµισµάτων και για εκείνους µόνο τους αγοραστές/εισαγωγές που βάσει ορισµένων 

κριτηρίων φερεγγυότητας, θα εγκρίνει πριν προβεί στην µερική προεξόφληση της 

απαίτησης. 

ε)Το Forfaiting γίνεται πάντοτε «χωρίς το δικαίωµα αναγωγής», ενώ το 

Factoring γίνεται  «χωρίς και µε δικαίωµα αναγωγής» στον εξαγωγέα ανάλογα µε τη 

συµφωνία. 

στ)Η ανάπτυξη του Forfaiting είναι συνυφασµένη µε την εξέλιξη του εµπορίου 

µεταξύ βιοµηχανικών και αναπτυσσόµενων χωρών. Ενώ το Factoring λειτουργεί  

µόνο στις αναπτυγµένες χώρες και εποµένως, προσφέρεται βασικά για την 

εξυπηρέτηση των εξαγωγέων εκείνων των οποίων οι πωλήσεις κατευθύνονται σε 

χώρες αυτής της κατηγορίας. 

Τέλος αναφέρουµε ότι τα µειονεκτήµατα χρηµατοδότησης µέσω Forfaiting  

είναι περιορισµένα και είναι τα εξής: 

− Ο εξαγωγέας θα πρέπει να εντοπίσει ένα εγγυητή της προτίµησης 

του Forfaiter και 

− Το κόστος χρηµατοδότησης µέσω Forfaiting αναµένεται να είναι 

µεγαλύτερο από εκείνο της απλής τραπεζικής ή άλλης µορφής 

χρηµατοδότησης, όπως π.χ. µέσω του Factoring. Ο ανταγωνισµός όµως, 

στο χώρο του Forfaiting µειώνει σχετικά το κόστος της χρηµατοδότησης 

της µορφής αυτής.”
 37 

                                                           
37

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 377-378 
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2.6. VENTURE CAPITAL (ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟ Ή 

ΚΑΙΝΟΤΟΜΙΚΟ ΚΕΦΑΛΑΙΟ)  

 

2.6.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Ο όρος «Venture Capital» ή «Risk Capital» που θα χρησιµοποιήσουµε είναι 

αγγλοσαξονικός. Στην Ελληνική γλώσσα τον έχουµε αποδώσει ως «Επιχειρηµατικό ή 

Καινοτοµικό Κεφάλαιο» ή «Κεφάλαιο Κινδύνου». Το επιχειρηµατικό ή καινοτοµικό 

αυτό κεφάλαιο είναι µια ιδιάζουσα µορφή µακροπρόθεσµης χρηµατοδότησης 

(διάρκειας 5-10 χρόνια), η οποία εµπεριέχει υψηλό κίνδυνο και είναι απίθανο να 

αποφέρει το ύψος των κερδών που αναµένει η εταιρεία η οποία το προµηθεύει. Η 

ιδιάζουσα αυτή µορφή επένδυσης απευθύνεται συνήθως σε επιχειρήσεις οι οποίες 

αδυνατούν να αντλήσουν κεφάλαια από διαφορετικές µεταξύ τους πηγές. Οι 

προµηθευτές του επιχειρηµατικού κεφαλαίου είναι κατά βάση ιδιωτικές επιχειρήσεις, 

στις οποίες τις περισσότερες φορές παρέχονται κρατικές επιδοτήσεις ή φορολογικά 

κίνητρα. 

Οι επιχειρηµατίες που κάνουν χρήση του επιχειρηµατικού κεφαλαίου αυτού 

είναι µικρές καινούριες ή νεαρές επιχειρήσεις, όπως επίσης και εξαγοραζόµενα 

τµήµατα ή θυγατρικές µεγάλων και µεσαίου µεγέθους εταιρειών. 

Η χρηµατοδότηση αυτή µπορεί να γίνει άµεσα, από τα αρχικά κιόλας στάδια 

ανάπτυξης µιας επιχείρησης και να φτάσει αισίως µέχρι τη φάση εξέλιξης κατά την 

οποία η επιχείρηση είναι σε θέση να αντλήσει κεφάλαια από τις παραδοσιακές πηγές 

χρηµατοδότησης (π.χ. χρηµατιστήριο, τράπεζες κλπ.). 

Το επιχειρηµατικό κεφάλαιο βέβαια ,συνήθως συνεπάγεται και έναν πιο 

ενεργητικό έλεγχο της επένδυσης από τον χρηµατοδοτικό φορέα ο οποίος επί το 

πλείστων µπορεί να εξελιχθεί σε ένα σηµαντικό διοικητικό ρόλο µέσα στην ίδια τη 

χρηµατοδοτούµενη επιχείρηση που εφαρµόζεται η χρηµατοδότηση. 

Κατανοούµε εποµένως ότι το επιχειρηµατικό κεφάλαιο είναι δυνατό να 

χαρακτηρισθεί σαν συνδυασµός παροχής «κεφαλαίου κινδύνου» και 

«επιχειρηµατικών συµβουλών». 
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“Γενικά, πάντως, οι επενδύσεις επιχειρηµατικού κεφαλαίου έχουν τρία βασικά 

χαρακτηριστικά τα οποία είναι τα εξής: 

α)Οι επενδύσεις επιχειρηµατικού κεφαλαίου είναι µακροπρόθεσµες 

χρηµατοδοτήσεις, οι οποίες απαιτούν 5 έως 10 χρόνια για να αποδώσουν µια 

ικανοποιητική απόδοση στους επενδυτές. 

β) Το επιχειρηµατικό κεφάλαιο συνεπάγεται κάποια πιθανή συµµετοχή στο 

µετοχικό κεφάλαιο της χρηµατοδοτούµενης επιχείρησης. 

γ) Η εταιρεία που παρέχει το επιχειρηµατικό κεφάλαιο, δηλαδή η χρηµατοδότρια 

εταιρεία είναι πιθανό να έχει κάποια ανάµιξη στη διοίκηση της 

χρηµατοδοτούµενης εταιρείας.”
 38

 

 

Από τα παραπάνω προκύπτουν τα εξής: 

α) Το επιχειρηµατικό κεφάλαιο είναι µια εναλλακτική πηγή µακροπρόθεσµης 

χρηµατοδότησης για την εξυπηρέτηση της ανάπτυξης υπαρχουσών εταιρειών ή τη 

δηµιουργία νέων επιχειρηµατικών πρωτοβουλιών. 

Το ποσό της χρηµατοδότησης παρέχεται κυρίως µέσω της συµµετοχής της 

«Εταιρείας Κεφαλαίου Επιχειρηµατικών Συµµετοχών» (Ε.Κ.Ε.Σ.) σε αύξηση του 

µετοχικού κεφαλαίου της χρηµατοδοτούµενης εταιρείας, ενώ εναλλακτικά µπορεί να 

πραγµατοποιηθεί και µε εξαγορά µετοχών ,µέρος µετοχών ή υπό µορφή οµολογιακού 

δανείου (συνήθως απόκτησης εταιρικών οµολόγων µετατρέψιµων σε µετοχές) σε 

κάποιο µεγαλύτερο χρονικό διάστηµα. 

β) Οι ΕΚΕΣ συµµετέχουν ενεργά στον επιχειρηµατικό κίνδυνο της 

χρηµατοδοτούµενης εταιρείας και προσδοκούν υψηλή απόδοση, αντίστοιχη αυτής του 

επιχειρηµατία που συνάπτει τη συµφωνία. 

Οι ΕΚΕΣ δεν δανείζουν προσδοκώντας να λάβουν τους τόκους από το ποσό του 

δανείου, δεν επενδύουν ποτέ σε εισηγµένες σε χρηµατιστήρια εταιρείες, και δεν 

αποβλέπουν γρήγορα κέρδη, όπου διατηρούν τη συµµετοχή τους στο διηνεκές µε 

σκοπό τη διανοµή µερίσµατος και µόνο. 

Οι ΕΚΕΣ σύµφωνα και µε τη σύστασή τους επενδύουν µε µακροπρόθεσµο 

σκοπό, αλλά παράλληλα ρευστοποιούν τη συµµετοχή τους σε προσυµφωνηµένο 

χρονικό διάστηµα και επιπρόσθετα µε προσυµφωνηµένο τρόπο, αντλώντας κέρδη από 
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 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 393-395 



 85 

την υπεραξία των µετοχών που δηµιουργήθηκε κατά την παραµονή τους στην 

επιχείρηση (κεφαλαιακά κέρδη). 

Κατά συνέπεια, παρουσιάζουν έντονο ενδιαφέρον άµεσα για την αύξηση της 

κερδοφορίας και της αξίας της επιχείρησης και συµµετέχουν απόλυτα ενεργά στη 

διοίκηση, χωρίς συνήθως να αποβλέπουν στην πλειοψηφία και τον έλεγχο των 

µετοχών. 

Η ρευστοποίηση συνήθως γίνεται: 

− Είτε µε την εισαγωγή της επιχείρησης στο χρηµατιστήριο 

− Είτε µε πώληση στον αρχικό µέτοχο 

− Είτε µε την πώληση σε τρίτο ενδιαφερόµενο 

 

γ) η ΕΚΕΣ, όπως αναφέραµε και  παραπάνω, παρέχει οργανωτική και 

διοικητική υποστήριξη στην χρηµατοδοτούµενη επιχείρηση που κάνει της επενδύσεις. 

Συγκεκριµένα: 

Η ΕΚΕΣ συµµετέχει από την αρχή ενεργά στο στρατηγικό σχεδιασµό, στηρίζει 

την επιχείρηση µε περαιτέρω χρηµατοδοτήσεις από τις προκαθορισµένες, φροντίζει 

για την στελέχωση µε το κατάλληλο προσωπικό, εγκαθιστά εξειδικευµένους 

µηχανισµούς εσωτερικών ελέγχων και µε τις διεθνείς διασυνδέσεις τις φέρνει σε 

επαφή µε υποψήφιους πελάτες του εξωτερικού για τη διεύρυνση του κύκλου 

εργασιών της. 

 

2.6.1.1. Ιστορική εξέλιξη 

 

Η ιστορική εξέλιξη της χρηµατοδότησης αυτής παρουσιάζει ενδιαφέροντα 

στοιχεία για την κατανόηση της έννοιας και της λειτουργίας αυτής . Ενδεικτικά η 

πορεία του venture capital στις διάφορες Ευρωπαϊκές χώρες χαρακτηρίζεται από την 

εξής εξέλιξη : 

-Mεγάλn Βρετανία. Η ανάπτυξη του venture capital στη Χώρα αυτή θα 

µπορούσε να αποδοθεί αφ ενός σε φορολογικά κίνητρα και νοµοθετικές 

µµεταρρυθµίσεις που γίνονται και αφετέρου στην δηµιουργία κέντρων εξαιρετικά 
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µεγάλου βεληνεκούς όπως είναι η Unlisted Securities Market
39

  το 1981 και η 

Nightingale Market το 1987. 

-Γερµανία. Η χώρα αυτή αν και συµπεριλαµβάνεται στις πλέον πλούσιες 

ευρωπαϊκές χώρες ,µέχρι πριν από λίγα χρόνια υπήρχαν σχετικά ελάχιστες εταιρίες 

venture capital σε σχέση µε αυτές που αναµένετε να υπάρχουν. Η κατάσταση αυτή 

οφείλεται στο ότι η επιχειρηµατική δράση δεν ενθαρρύνονταν ιδιαίτερα από τις 

Τράπεζες που µε τη σειρά τους έθεταν υψηλές απαιτήσεις. Η ανάπτυξη του venture 

capital άρχισε δραστικότερα γύρω στο 1986 όταν το κλίµα έγινε ευνοϊκότερο. Εκείνη 

την χρονική περίοδο ψηφίστηκαν νέοι φορολογικοί νόµοι και το 1987 άνοιξε η 

δευτερογενής αγορά. 

-Γαλλία. Η ανάπτυξη του venture capital στη  Γαλλία άρχισε από το 1971 µε τη 

δηµιουργία της Societes Financieres d' Innoνation
40

 και του Societes de Capital 

Risque
41

 το 1985 χωρίς όµως να υπάρχει θεαµατική αύξηση του θεσµού γιατί το 

επιχειρηµατικό κλίµα δεν ήταν πολύ ευνοϊκό. 

-Ολλανδία. Στη χώρα αυτή υπάρχει µια από τις καλύτερες αγορές venture 

capital στην Ευρώπη, εξ αιτίας του υπάρχοντος απαραίτητου επιχειρηµατικού 

περιβάλλοντος, της στρατηγικής θέσης της χώρας και της άψογης λειτουργίας, από το 

1987, της παράλληλης αγοράς της. 

-Βέλγιο. Η αγορά venture capital στη χώρα αυτή είναι µικρή, παρόλο που 

λειτουργεί σωστά και το περιβάλλον είναι πολύ ευνοϊκό. Εξ άλλου, υπάρχει µια  

δευτερογενής αγορά και η Societe Novatice
42

 που προωθεί νέες εταιρίες υψηλής 

τεχνολογίας ενώ, ισχύουν ευνοϊκοί φορολογικοί νόµοι. 

-Σουηδία. Η χώρα αυτή, που τη χαρακτηρίζει ένα υψηλό µορφωτικό επίπεδο 

του πληθυσµού της, διαθέτει για επενδύσεις ευνοϊκούς φορολογικούς νόµους και µια 

νέα εξωχρηµατιστηριακή αγορά εισηγµένων χρεογράφων (third market) που αποτελεί 

πόλο έλξεως πολλών επενδυτών. 

Εκτός Ευρώπης, θα πρέπει να αναφερθεί η ιαπωνική βιοµηχανία venture capital 

η οποία παρουσίασε την πρώτη της ανάπτυξη µεταξύ του 1973 και του 1975 και 

κατόπιν το 1982. Οι ενδείξεις δείχνουν ότι θα υπάρξει περαιτέρω ανάπτυξη της στο 

                                                           
39

 Unlisted Securities Market (USM), η οποία ιδρύθηκε 1980 to 1996, ήταν μια αγορα ανταλλαγής 

που απαρτίζεται και διαμορφώνεται από το London Stock Exchange  για να εξυπηρετήσει εταιρίες 

που είναι μικρές σε μέγεθος και δεν έχουν τη δυνατότητα και την εμπειρία να ανταπεξέλθουν σε 

όλους τους απαιτούμενους τομείς.(ΠΗΓΗ: έχουμε κάνει μετάφραση από wikipedia ) 
40

 +
41

+
42Εταιρείες παρόμοιας λειτουργίας με τη Unlisted Securities Market 
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µέλλον αφ ενός εξαιτίας του κυβερνητικού ενδιαφέροντος και αφ ετέρου εξ αιτίας της 

παρουσίας αµερικανικών εταιριών venture capital που ίδρυσαν υποκαταστήµατα στο 

Τόκυο. Εξ άλλου, ένας νέος φορολογικός νόµος που επέτρεψε την ελεύθερη 

διακίνηση κεφαλαίων ανάµεσα στην Ιαπωνία και στο εξωτερικό οδήγησε σε 

σηµαντικές επενδύσεις ιαπωνικών εταιριών στην Ευρώπη και στην Αµερική και στην 

δηµιουργία joint ventures Ιαπώνων και Αµερικάνων επενδυτών. 

 

2.6.1.2. Χρήστες του Επιχειρηµατικού κεφαλαίου 

 

Οι επιχειρήσεις οι οποίες αναζητούν επιχειρηµατικό κεφάλαιο είναι δυνατόν να 

διαιρεθούν σε δύο µεγάλες κατηγορίες ανάλογα µε το σκοπό για τον οποίο 

χρειάζονται τη χρηµατοδότηση. 

α) Χρηµατοδότηση δηµιουργίας καινούριων επιχειρήσεων ή ανάπτυξη 

υπαρχουσών επιχειρήσεων. 

Οι επιχειρήσεις αυτές είναι είτε εταιρείες των οποίων οι µετοχές δεν είναι 

εισηγµένες στο χρηµατιστήριο, είτε εταιρείες οι οποίες για διάφορους λόγους δεν 

µπορούν να αντλήσουν κεφάλαια από άλλες πηγές. 

Νέες επιχειρήσεις υψηλής τεχνολογίας, εταιρείες µε καινοτοµίες στην 

παραγωγή, προϊόντων, υπηρεσιών ή δικτύων διανοµής αποτελούν περισσότερο 

ελκυστικές επενδύσεις για τις εταιρείες επιχειρηµατικού κεφαλαίου απ’ ότι οι 

παραδοσιακοί κλάδοι. 

β) Χρηµατοδότηση εξαγοράς επιχειρήσεων από τη διοίκησή τους (Management 

Buy Out). 

Η χρηµατοδότηση αυτή αναφέρεται στην εξαγορά µέρους ή ολόκληρου του 

µετοχικού κεφαλαίου µιας εταιρείας από τα διευθυντικά στελέχη. 

“Αρκετές µεγάλες εταιρείες έχουν υποχρεωθεί λόγω του σκληρού 

ανταγωνισµού, να πουλήσουν µια περιφερειακή τους θυγατρική ή µια παραγωγική 

τους µονάδα. Στην περίπτωση αυτή οι πιθανότεροι αγοραστές των πωλουµένων 

τµηµάτων είναι τα διευθυντικά τους στελέχη, τα οποία χρησιµοποιούν για το σκοπό 

αυτό ίδια καθώς και δανειακά κεφάλαια τα οποία τους παρέχουν οι εταιρείες 

επιχειρηµατικού κεφαλαίου ή άλλοι χρηµατοπιστωτικοί οργανισµοί. Η εξαγορά µιας 
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εταιρείας µπορεί να γίνει και από µια οµάδα διευθυντικών στελεχών, η οποία δεν 

σχετίζεται µε την εταιρεία (Management Buy In).” 
43

 

 

2.6.1.3. Μεθοδολογία χρηµατοδότησης επιχειρήσεων Venture Capital 

 

Σύµφωνα µε µια πρόσφατη µεθοδολογία η οποία έχει ήδη εφαρµοσθεί µε 

αξιοσηµείωτη επιτυχία σε εταιρείες παροχής VC
44

 στις Η.Π.Α. (Tyebjee and Bruno, 

1984) και σε γαλλικές εταιρείες παροχής VC (Zopounidis, 1994), οι δραστηριότητες 

των εταιρειών παροχής VC περιγράφονται αναλυτικά σε πέντε φάσεις: η προέλευση 

των επιχειρήσεων για χρηµατοδότηση, η προεργασία, η εκτίµηση, η ολοκλήρωση του 

συµβολαίου και οι µεταεπενδυτικές δραστηριότητες.  

Α. Η προέλευση των επιχειρήσεων για χρηµατοδότηση 

Επειδή οι εταιρείες παροχής VC δρουν µέσα σε ένα περιβάλλον όπου είναι 

σπάνιες οι καλές περιπτώσεις επιχειρήσεων, η ενδεχόµενη συνεργασία τους µε 

µάνατζερ των υπό χρηµατοδότηση επιχειρήσεων πραγµατοποιείται είτε µε 

αποκλειστικά δική τους πρωτοβουλία είτε µε µεσολάβηση άλλων 

χρηµατοοικονοµικών οργανισµών όπως για παράδειγµα, εµπορικές Τράπεζες, 

πιστωτικά ιδρύµατα, σύµβουλοι επιχειρήσεων, επιχειρηµατίες οι οποίοι έχουν ήδη 

συνεργαστεί µε εταιρείες παροχής VC. 

Β. Η προεργασία 

Οι εταιρείες που παρέχουν VC πρέπει συνήθως να µελετήσουν ένα ογκώδες 

αριθµό προτάσεων για χρηµατοδότηση και µάλιστα µε µικρό αριθµό προσωπικού. Ο 

Wells (1974) αναφέρει ότι οι εταιρείες παροχής VC δέχονται 120 µε 1000 προτάσεις  

για χρηµατοδότηση µε µέσο όρο περίπου 450 ετήσια. Ο βασικός στόχος των 

εταιρειών αυτών είναι να χρηµατοδοτήσουν τελικά ένα µικρό αριθµό επιχειρήσεων 

των πιο αποδοτικών. Τα κυριότερα κριτήρια που χρησιµοποιούνται στη φάση αυτή 

είναι τα ακόλουθα: ο τοµέας δραστηριότητας της επιχείρησης, το προϊόν της, το 

µέγεθός της, η γεωγραφική τοποθεσία της, η πολιτική επενδύσεών της και η 

ανταγωνιστική θέση της στην αγορά.  
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Γ. Η εκτίµηση 

Οι εταιρείες παροχής VC αξιολογούν τις επιχειρήσεις µε βάση τις πληροφορίες 

ποιοτικές και ποσοτικές οι οποίες βρίσκονται µέσα στο σχέδιο ανάπτυξης (business 

plan). Αυτή η αξιολόγηση στηρίζεται επίσης στην υποκειµενική κρίση που διαθέτουν 

τα στελέχη των εταιρειών παροχής VC. Στο τέλος της φάσης της εκτίµησης πρέπει να 

κατασκευαστεί ένα επιχειρησιακό µοντέλο το οποίο θα επιτρέπει την αυτόµατη 

αξιολόγηση κάθε  επιχείρησης που ζητά τη χρηµατοδότηση της εταιρείας παροχής 

VC. Από µελέτες που έχουν παρουσιαστεί µέχρι σήµερα τα βασικά κριτήρια 

απόφασης είναι τα ακόλουθα: η οµάδα των µάνατζερ της επιχείρησης 

(επαγγελµατική εµπειρία, διοικητική µόρφωση, ποιότητα διοίκησης, ενδιαφέρον των 

µάνατζερ για την ανάπτυξη της επιχείρησης, κ.α.), η αγορά στην οποία 

δραστηριοποιείται η επιχείρηση (εξέλιξη της αγοράς, ανταγωνιστική θέση πάνω στην 

αγορά, ανάγκες της αγοράς, κ.α.), το προϊόν της επιχείρησης, η στρατηγική 

µάρκετινγκ που ακολουθεί, οι χρηµατοοικονοµικές της επιδόσεις, και το µέγεθος της 

επένδυσης (Zopounidis, 1994).  

∆. Η ολοκλήρωση του συµβολαίου 

Κατά τη διάρκεια της φάσης αυτής γίνονται οι διαπραγµατεύσεις ανάµεσα στην 

εταιρεία παροχής VC και των µάνατζερ της υπό χρηµατοδότηση επιχείρησης. Οι 

διαπραγµατεύσεις αναφέρονται στο ποσό που θα επενδυθεί, στη µέθοδο 

χρηµατοδότησης, στις ρήτρες ασφαλείας. 

Ε. Οι µεταεπενδυτικές δραστηριότητες 

Από τη στιγµή που θα υπογραφεί το συµβόλαιο συνεργασίας µεταξύ των δύο 

εταίρων, οι εταιρείες παροχής VC αλλάζουν καταστατικό και από απλοί επενδυτές 

γίνονται ενεργοί συνεργάτες των επιχειρήσεων. Έχοντας αυτό το ρόλο, παρέχουν 

συµβουλές στους µάνατζερ των επιχειρήσεων σε ότι αφορά την εξέλιξη των αγορών, 

τις στρατηγικές που πρέπει να εφαρµοστούν ώστε να αποκτηθούν νέα µερίδια 

αγορών. Η µεγάλη ανησυχία τους είναι να προστατεύσουν την επένδυση που 

πραγµατοποίησαν και να ετοιµάσουν µε ήσυχο τρόπο την έξοδό τους από την 

επιχείρηση (ρευστοποίηση της συµµετοχής τους). Για το λόγο αυτό, µερικές φορές, 

οι εταιρείες παροχής VC επεµβαίνουν στη διοίκηση της επιχείρησης και µπορούν 

ακόµη να προτείνουν ένα νέο διοικητικό συµβούλιο όταν το προηγούµενο διοικητικό 

συµβούλιο θεωρηθεί αναξιόπιστο και ανεύθυνο. Η διάρκεια της διαδικασίας 
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αξιολόγησης των επιχειρήσεων µπορεί να είναι από 1 έως 6 µήνες ανάλογα µε το 

προσωπικό που διαθέτουν οι εταιρείες παροχής VC ( Zopounidis, 1990). 

Ως συµπέρασµα, είναι ενδιαφέρον να αναφερθούν οι επενδυτικές πολιτικές των 

εταιρειών παροχής VC σε ότι αφορά τις τελικές επιλογές τους. Ο Silver (1985) 

αναφέρει ότι η επενδυτική πολιτική των εταιρειών αυτών οµοιάζει µε πυραµίδα, 

δηλαδή η ιδέα είναι να συγκεντρώσουν ένα αρκετά µεγάλο αριθµό προτάσεων (για 

παράδειγµα, 1000 προτάσεις), ώστε στο τέλος να παραµείνουν για χρηµατοδότηση 

10 εξαιρετικές προτάσεις. Ο Copin (1987) αναφέρει για τη Γαλλία, ότι σε σύνολο 100 

προτάσεων, τελικά µόνο 8 προτάσεις θα µπορούσαν να αποτελέσουν αντικείµενο 

µιας χρηµατοδοτικής απόφασης. 

 

2.6.2. Μορφές Χρηµατοδότησης Venture Capital 

 

Οι διάφορες χρηµατοδότησης επιχειρηµατικού κεφαλαίου µπορούν να 

ταξινοµηθούν ως εξής: 

α) Χρηµατοδότηση «Σποράς» (Seed Capital) 

Χρηµατοδότηση για ανάπτυξη και δοκιµής αρχικής ιδέας. 

β) Χρηµατοδότηση «Εκκίνησης» (Start-Up Capital) 

Χρηµατοδότηση εκκίνησης, ανάπτυξης προϊόντος ή υπηρεσίας. 

γ) Χρηµατοδότηση «Στα Πρώτα Στάδια Ανάπτυξης» (Early Stage Financing) 

Χρηµατοδότηση στα πρώτα στάδια παραγωγής και πωλήσεων, ίσως και πριν 

ακόµη η επιχείρηση γίνει κερδοφόρος. 

δ) Χρηµατοδότηση «Ανάπτυξης ή Επέκτασης» (Development Finance ή 

Expansion Capital) 

Χρηµατοδότηση για αύξηση της παραγωγικής δυναµικότητας, επέκταση στην 

αγορά κλπ. 

ε) Χρηµατοδότηση «Γέφυρας» (Bridge Financing) 

Χρηµατοδότηση στο στάδιο προετοιµασίας για την είσοδο στο χρηµατιστήριο. 

 

“Άλλες µορφές χρηµατοδότησης µε συµµετοχή στο µετοχικό κεφάλαιο, που 

έχουν δείξει αρκετή ανάπτυξη διεθνώς στα τελευταία χρόνια, είναι οι πιο κάτω: 

α) Εξαγορά επιχείρησης από το υπάρχον µάνατζµεντ (Management Buy-Out) 

β) Εξαγορά επιχείρησης από νέα οµάδα µάνατζµεντ (Management Buy-In) 
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γ) Εξαγορά µεριδίου απερχοµένου εταίρου (Replacement)  

δ)Χρηµατοδότηση Στροφής (Turnaround). Εξαγορά και ανόρθωση ζηµιογόνου 

επιχείρησης.” 
45

 

Πρέπει να τονίσουµε ότι δεν υπάρχουν σαφή όρια µεταξύ διαδοχικών 

κατηγοριών. 

Επίσης, είναι ευνόητο ότι το ρίσκο της επένδυσης µειώνεται σταδιακά, όσο 

προχωρούµε από τη «χρηµατοδότηση σποράς» (seed capital) στη «χρηµατοδότηση 

γέφυρας» (bridge financing). 

 

2.6.3. Πλεονεκτήµατα Venture Capital 

 

Τα επιχειρηµατικά κεφάλαια έχουν συγκεκριµένα πλεονεκτήµατα έναντι των 

άλλων µορφών χρηµατοδότησης: 

• Οι εταιρείες επιχειρηµατικών κεφαλαίων παρέχουν µέσο-µακροπρόθεσµη 

χρηµατοδότηση δηµιουργώντας µια ισχυρή κεφαλαιακή βάση για τη 

µελλοντική ανάπτυξη της επιχείρησης. Παράλληλα έχουν τη δυνατότητα 

να καλύψουν τις µελλοντικές ανάγκες χρηµατοδότησης και σε συνεργασία 

και µε άλλους επενδυτές, εφόσον αυτό απαιτείται για την περαιτέρω 

ανάπτυξη. 

• Οι εταιρείες επιχειρηµατικών κεφαλαίων γίνονται συνέταιροι στην 

επιχείρηση, αφού µοιράζονται τόσο τους κινδύνους όσο και τις επιτυχίες. 

• Οι εταιρείες επιχειρηµατικών κεφαλαίων παρέχουν συµβουλές σε θέµατα 

στρατηγικής, οργάνωσης και χρηµατοοικονοµικής διοίκησης των 

επιχειρήσεων µε βάση την εµπειρία που διαθέτουν από οµοειδείς 

επιχειρήσεις. 

• Οι εταιρείες επιχειρηµατικών κεφαλαίων έχουν εκτεταµένα δίκτυα 

επαφών σε διάφορους κλάδους, γεγονός ιδιαίτερα χρήσιµο για µια 

επιχείρηση σε θέµατα προσέλκυσης πελατών, πρόσληψης στελεχών, 

καθώς και αναζήτησης στρατηγικών συµµάχων και επενδυτών. 

                                                           
45

 ΠΗΓΗ:∆ρ. Π. Α. Κιόχος – ∆ρ. Γ. ∆. Παπανικολάου, «Χρήµα – Πίστη - Τράπεζες», Εκδ. Ελληνικά 

Γράµµατα,1997, σελ. 396-397 
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• Η συµµετοχή µιας εταιρείας επιχειρηµατικών κεφαλαίων προσδίδει κύρος 

σε µια επιχείρηση και διευκολύνει την πρόσβαση σε παραδοσιακές 

µορφές χρηµατοδότησης όπως π.χ. στον τραπεζικό δανεισµό. 

• Οι εταιρείες επιχειρηµατικών κεφαλαίων διαθέτουν εµπειρία στην 

προετοιµασία µιας επιχείρησης για εισαγωγή στο χρηµατιστήριο καθώς 

και σε θέµατα εξαγορών και συγχωνεύσεων 

 

2.6.4. Το Venture Capital στην Ελλάδα 

 

Το venture capital είναι µια µορφή χρηµατοδότησης που πρωτοεµφανίστηκε 

στις ΗΠΑ µετά το δεύτερο Παγκόσµιο Πόλεµο. Εµφανίστηκε και αναπτύχθηκε στην 

Ελλάδα στις αρχές της δεκαετίας του 1990. Το venture capital στηρίζει τις ανάγκες 

δυναµικών και γρήγορα αναπτυσσόµενων εταιρειών που χρειάζονται ίδια κεφάλαια 

για να χρηµατοδοτήσουν την ανάπτυξή τους. 

H ενίσχυση του κεφαλαίου µιας εταιρείας είναι δυνατή τόσο σε αρχικό στάδιο 

(σποράς ή εκκίνησης) όσο και σε µεταγενέστερο (ανάπτυξης ή εξαγοράς). Οι 

αποδόσεις στις οποίες αποσκοπούν οι εταιρείες venture capital είναι ανάλογες του 

επιχειρηµατικού κινδύνου που επιθυµούν να αναλάβουν. Ακόµη, το venture capital 

χρησιµοποιείται συχνά και στην διαδικασία µεταβίβασης της εταιρικής ιδιοκτησίας 

είτε σε µετόχους µειοψηφίας είτε σε οµάδες στελεχών των εταιρειών (management 

buy-outs), παρέχοντας την απαιτούµενη χρηµατοδότηση για την επίτευξη των 

επιχειρηµατικών τους στόχων. 

Η venture capital πραγµατοποιείται συνήθως µέσω αύξησης του µετοχικού της 

κεφαλαίου, κατά την οποία δεν έχουν δικαίωµα συµµετοχής οι υφιστάµενοι µέτοχοι 

προκειµένου να συµµετάσχει η εταιρεία επιχειρηµατικών κεφαλαίων. Οι εταιρείες 

venture capital χρησιµοποιούν και διάφορα άλλα µέσα για να πραγµατοποιήσουν τις 

επενδύσεις τους, όπως είναι οι προνοµιούχες µετοχές ή τα µετατρέψιµα οµολογιακά 

δάνεια. Ως επί το πλείστον, ο βασικός µέτοχος εξακολουθεί να διατηρεί τον έλεγχο 

της εταιρείας του µετά την επένδυση της εταιρείας venture capital. 

Η χρηµατοδότηση µέσω του θεσµού του venture capital έχει οδηγήσει σε 

εντυπωσιακή ανάπτυξη πολλές από τις επιχειρήσεις που την αξιοποίησαν. Τέτοιες 

περιπτώσεις στην Ελλάδα αποτελούν οι εταιρείες Goody's, Γερµανός και Chipita, ενώ 

στο εξωτερικό γνωστά παραδείγµατα εταιρειών που χρηµατοδοτήθηκαν µε venture 
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capital είναι οι Microsoft, Amazon.com και Yahoo! Το venture capital αναπτύσσεται 

µε υψηλούς ρυθµούς παγκοσµίως ενώ, σύµφωνα µε αποτελέσµατα ερευνών, οι 

εταιρείες που χρησιµοποιούν αυτή τη µορφή χρηµατοδότησης αναπτύσσονται 

ταχύτερα από τους ανταγωνιστές τους. 
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ΚΕΦΑΛΑΙΟ 3 

∆ΑΝΕΙΑ 

 

3.1. ΤΡΑΠΕΖΙΚΟΣ ∆ΑΝΕΙΣΜΟΣ 

 

Ο Τραπεζικός ∆ανεισµός στην εποχή µας αποτελεί τον πλέον διαδεδοµένο 

τρόπο στον οποίο καταφεύγουν οι σύγχρονες επιχειρήσεις για να βρουν άµεση 

χρηµατοδότηση. Οι Τράπεζες έχουν τη δυνατότητα να προσφέρουν δύο µεγάλες 

κατηγορίες δανείων προς τις επιχειρήσεις: Τα δάνεια Κεφαλαίου Κίνησης και τα 

Μακροπρόθεσµα δάνεια. 

Τα δάνεια Κεφαλαίου Κίνησης έχουν ως στόχο τη βελτιστοποίηση της 

ρευστότητας της επιχείρησης και είναι από τη φύση τους σχετικά µικρής διάρκειας. 

Αντίθετα, τα Μακροπρόθεσµα δάνεια είναι µακράς διάρκειας και 

περιλαµβάνουν τα δάνεια εγκατάστασης και τα δάνεια που χορηγούνται για 

επαγγελµατικό εξοπλισµό. Το επιτόκιο των Μακροπρόθεσµων δανείων είναι 

χαµηλότερο από το αντίστοιχο επιτόκιο των δανείων Κεφαλαίου Κίνησης λόγω της 

µεγαλύτερης διάρκειας αποπληρωµής του. 

 

3.1.1. ∆άνεια για κεφάλαια κίνησης 

 

Τα πιστωτικά ιδρύµατα παρέχουν ολοκληρωµένα πακέτα για την κάλυψη των 

αναγκών της ρευστότητας των µικροµεσαίων επιχειρήσεων τόσο της χώρας όσο και 

των ελεύθερων επαγγελµατιών που δραστηριοποιούνται σε αυτή. 

Τέτοια είδη προϊόντων είναι τα ανοιχτά ή ανακυκλούµενα δάνεια και οι 

αλληλόχρεοι λογαριασµοί. Με τα ανοιχτά δάνεια οι Τράπεζες παρέχουν ένα 

πιστωτικό όριο στον πελάτη τους ως το οποίο µπορεί να δανείζεται. 

Ο δανειολήπτης µπορεί εάν το επιθυµεί να εξοφλήσει µέρος ή το σύνολο της 

οφειλής του, ενώ έχει το δικαίωµα να επαναδανείζεται όποτε το έχει ανάγκη, ως το 

όριο που του έχει χορηγηθεί, χωρίς να χρειάζεται να επιστρέφει σε συγκεκριµένο 

χρονικό διάστηµα το κεφάλαιο που χρησιµοποίησε. 

Υπάρχουν Τράπεζες που δύνανται να χρηµατοδοτούν για κεφάλαιο κίνησης 

ποσοστό ως και το 100% του τζίρου της επιχείρησης και κάποιες άλλες όπου το 
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ποσοστό αυτό δεν είναι δυνατό να ξεπερνά το 50% του τζίρου της. 

 

3.1.2. Μακροπρόθεσµα δάνεια 

 

3.1.2.1. ∆άνεια για επαγγελµατική στέγη 

 

Τα δάνεια τα οποία χορηγούνται για επαγγελµατική στέγη είναι δυνατό να 

χρηµατοδοτήσουν µέχρι και το 100% της αξίας του ακινήτου και η συνολική 

διάρκειά τους κυµαίνεται από 3 µέχρι 30 χρόνια, αναλογικά µε τους όρους της 

Τράπεζα αλλά και τις δυνατότητες του πελάτη, µε επιτόκια που τα τελευταία χρόνια 

εντοπίζονται σε ποσοστά από 5,50 ως 9,50% περίπου. Το τελικό επιτόκιο αυτών των 

δανείων προσαυξάνεται από την εισφορά του Ν. 128/75 κατά 0,6% και έτσι 

διαµορφώνεται κατά τη διάρκεια του έτους. 

Για τους νέους επιχειρηµατίες οι Τράπεζες συνήθως παρέχουν µια µικρού 

µήκους περίοδο χάριτος έως και δύο χρόνια, διάστηµα µέσα στο οποίο οι νέοι 

επιχειρηµατίες καλούνται να αποπληρώσουν µόνο τους τόκους των δανείων τους ή 

πιο µικρές δόσεις, ανάλογες µε το ποσό της κανονικής τους δόσης. Τα δανειακά 

έξοδα που χρεώνουν οι Τράπεζες σπάνια ξεπερνούν το 1% του δανείου και το 

γεγονός αυτό κάνει αυτού του είδους την δανειοδότηση αυτού του είδους προσιτή 

στους επιχειρηµατίες. 

 

3.1.2.2. ∆άνεια για αγορά πάγιου εξοπλισµού 

 

Αυτού του είδους τα δάνεια χορηγούνται για την αγορά παγίου εξοπλισµού 

(µηχανήµατα, έπιπλα κ.λπ.). Η διάρκεια της αποπληρωµής των δανείων αυτών 

φτάνει τα 15 χρόνια µε επιτόκιο που κυµαίνεται από 6,25% µέχρι 10%. Η 

χρηµατοδότηση αυτή µπορεί να καλύψει ολόκληρη την επένδυση της αγοράς του 

πάγιου εξοπλισµού, ενώ η εκταµίευσή του είναι δυνατό να γίνεται είτε εφ’ άπαξ, 

είτε σταδιακά αναλογικά µε την εξέλιξη των αγορών αλλά και τις ανάγκες τις 

οποίες έχει η  επιχείρηση . 
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3.1.3. Ταµείο Εγγυοδοτήσεων (ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ) 

 

Φιλοσοφία46 

H κύρια αρχή λειτουργίας της ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ είναι η κατανοµή των κινδύνων 

ανάµεσα στον ιδιωτικό και το δηµόσιο τοµέα (επιχειρήσεις, πιστωτικά και 

χρηµατοδοτικά ιδρύµατα και ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ). 

Βάσει της αρχής αυτής, η Φιλοσοφία της εταιρίας εστιάζεται στην : 

Ενθάρρυνση και προτροπή, των κοινωνικοοικονοµικών οµάδων στο λεγόµενο 

δικαίωµα του Επιχειρείν µε περιορισµό των κοινωνικών συνεπειών στην περίπτωση 

µιας επιχειρηµατικής αποτυχίας. 

Γι' αυτό το λόγο ο Κανονισµός Παροχής Εγγυήσεων και Λειτουργίας της 

ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ (Κ.Υ.Α. 12882/867 ΦΕΚ Β΄1065/31.7.2003) απαγορεύει να 

βαρύνεται µε προσηµείωση ή υποθήκη η µόνιµη και µοναδική κατοικία του 

επιχειρηµατία, όταν η ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ παρέχει υπέρ αυτού εγγύηση (υπό την 

προϋπόθεση βέβαια ότι η κατοικία αυτή δεν είναι ήδη προσηµειωµένη ή 

υποθηκευµένη) 

Κάλυψη των κενών της χρηµατοοικονοµικής αγοράς και ικανοποίηση των 

αναγκών των Μικρών και Πολύ Μικρών Επιχειρήσεων µε χαµηλό κόστος και µε 

στόχο τον περιορισµό της τοκογλυφίας και της παραοικονοµίας εις βάρος των 

Μικρών και Πολύ Μικρών Επιχειρήσεων 

Σήµερα, το Ταµείο έχει δηµιουργήσει 5 διαφορετικά προγράµµατα / προϊόντα 

που αφορούν εγγυήσεις σε µεσοµακροπρόθεσµα και βραχυπρόθεσµα δάνεια για 

νέες ή υφιστάµενες επιχειρήσεις οιασδήποτε µορφής (Ατοµικές, ΕΕ, ΟΕ, ΕΠΕ, ΑΕ). 

Το ύψος του δανείου που µπορεί να εγγυηθεί το Ταµείο κυµαίνεται, ανάλογα 

µε το Πρόγραµµα, από €10.000-€320.000, το ποσοστό κάλυψης του δανείου από 

45%-70% και η ετήσια προµήθεια προσεγγίζει, κατά µέσο όρο, το 1% επί του 

εκάστοτε υπολοίπου του δανείου. 

Εγγυηµένα µεσοµακροπρόθεσµα δάνεια διάρκειας 3 ετών και άνω της 

ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ (βλέπε ΠΙΝΑΚΑ 3) για τα Προγράµµατα 1, 2, 3 και 1,5 έτους και 

άνω για το Πρόγραµµα 4 καλύπτονται από αντεγγύηση του Ευρωπαϊκού Ταµείου 

Επενδύσεων, στο πλαίσιο του Πολυετούς Προγράµµατος της Ευρωπαϊκής Ένωσης 

                                                           
46

 ΠΗΓΗ: www.in.gr 
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για την Επιχείρηση και το Επιχειρείν και πιο συγκεκριµένα για τις Μικρές και 

Μεσαίες Επιχειρήσεις. 

Στη συνέχεια ακολουθεί ο πίνακας µε ένα ενδεικτικό αριθµό προγραµµάτων και 

την επιµέρους ανάλυση τους. 

 

ΑΝΑΛΥΣΗ ΠΕΝΤΕ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑΤΩΝ ΤΕΜΠΜΕ : 

 

ΤΕΜΠΜΕ 104: ΕΓΓΥΟ∆ΟΣΙΑ ΓΙΑ ΤΗΝ Ι∆ΡΥΣΗ ΜΙΚΡΩΝ Ή ΤΗΝ 

ΑΝΑΠΤΥΞΗ ΝΕΩΝ ΜΙΚΡΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

ΤΕΜΠΜΕ 204: ΕΓΓΥΟ∆ΟΣΙΑ ΓΙΑ ΠΟΛΥ ΜΙΚΡΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ 

ΤΕΜΠΜΕ 304: ΕΓΓΥΟ∆ΟΣΙΑ ΓΙΑ ΜΙΚΡΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ 

ΤΕΜΠΜΕ 404: ΕΓΓΥΟ∆ΟΣΙΑ ΜΙΚΡΟ∆ΑΝΕΙΩΝ ΠΟΛΥ ΜΙΚΡΩΝ 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

ΤΕΜΠΜΕ 504: ΕΓΓΥΟ∆ΟΣΙΑ ΓΙΑ ΕΞΑΓΟΡΕΣ, ΣΥΓΧΩΝΕΥΣΕΙΣ, 

ΜΕΤΑΒΙΒΑΣΕΙΣ, ΜΙΚΡΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 3(ΠΗΓΗ:www.tempme.gr) 

 

“Η αποστολή, ο σκοπός και οι επιδιώξεις του ΕΤΕΑΝ47
 πραγµατοποιούνται, 

σύµφωνα µε τον ιδρυτικό του νόµο, µε : 

α) Την παροχή εγγυήσεων ή αντεγγυήσεων υπέρ των Επιχειρήσεων των Πολύ 

Μικρών, Μικρών και Μεσαίων για τη κάλυψη υποχρεώσεών τους έναντι πιστωτικών 

ή χρηµατοδοτικών ιδρυµάτων ή εταιρειών Επιχειρηµατικών Συµµετοχών, οι οποίες 

απορρέουν από πάσης µορφής χρηµατοπιστωτικές διευκολύνσεις, όπως δάνεια, 

προεξόφληση επιχειρηµατικών απαιτήσεων, χρηµατοδοτική µίσθωση, υβριδική 

χρηµατοδότηση.  

β) Τη συνεπένδυση των ποσών που διαχειρίζεται η Εταιρεία, µε µέσα 

χρηµατοοικονοµικής τεχνικής, όπως ταµεία δανειοδοτήσεων των επιχειρήσεων, που 

λειτουργούν είτε ως αυτοτελή νοµικά πρόσωπα είτε ως αυτόνοµα τµήµατα 

υφισταµένων χρηµατοπιστωτικών ή χρηµατοδοτικών ιδρυµάτων, ταµεία εγγυήσεων, 

ταµεία επιχειρηµατικού κεφαλαίου, ταµεία σποράς, ταµεία στήριξης νέων 

καινοτόµων επιχειρήσεων. 
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γ) Τη συνεπένδυση των ποσών που διαχειρίζεται η Εταιρεία, σε επενδυτικά 

ταµεία, σχήµατα παραχώρησης ή Σ∆ΙΤ ή άλλα κατάλληλα εταιρικά σχήµατα που 

επενδύουν για τη βιώσιµη και φιλική στο περιβάλλον ανάπτυξη αστικών ή άλλων 

περιοχών, είτε για την εξοικονόµηση ενέργειας είτε για την προώθηση 

δραστηριοτήτων που αξιοποιούν νέες και ανανεώσιµες πηγές ενέργειας”48
 

 

3.2. ΤΑ ΧΑΡΑΚΤΗΡΙΣΤΙΚΑ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΩΝ ∆ΑΝΕΙΩΝ 

 

Όπως αναφέρεται στον Αστικό Κώδικα, το δάνειο αποτελεί µεταβίβαση 

χρηµάτων ή άλλων αντικαταστατών πραγµάτων από τον δανειστή στον οφειλέτη , 

υπό όρους που καθορίζονται λεπτοµερώς στην µεταξύ των δύο µερών σύµβαση. 

Στην περίπτωση όπου το δάνειο είναι χρηµατικό, γίνεται και πίστωση. Συνεπώς, 

το δάνειο αποτελεί έναν ευρύτερο όρο της πίστωσης, που όµως λόγω της πραγµατικά 

µεγάλης συχνότητας των χρηµατικών δανείων, βλέπουµε πολύ συχνά οι όροι δάνειο 

και πίστωση να χρησιµοποιούνται ως ταυτόσηµοι. Στην εφαρµογή της, η λέξη δάνειο 

συνήθως χρησιµοποιείται για διάρκεια δανεισµού µεγαλύτερης από ένα έτος· ενώ για 

µικρότερα χρονικά διαστήµατα,-συνηθέστερα για τον δανεισµό µεταξύ επιχειρήσεων 

ή κατά τη διαδικασία χορήγησης κεφαλαίου κινήσεως από τις Τράπεζες- γίνεται 

χρήση του όρου πίστωση. Αυτή η διάκριση δεν τηρείται πάντα και απόλυτα. 

Τα δάνεια είναι (σπανιότερα) άτοκα ή έντοκα και διακρίνονται ανάλογα µε το 

πλήθος των δανειστών, σε ενιαία (όπου ο δανειστής είναι ένα και µοναδικό πρόσωπο) 

και σε οµολογιακά (όπου οι δανειστές είναι πολλά και διαφορετικά πρόσωπα). 

∆ιαχωρίζονται επίσης σε πάγια (τα οποία είναι µεγάλης διάρκειας, δίνονται συνήθως 

µεταξύ Κρατών, και έχουν ως βασικό χαρακτηριστικό την ετήσια πληρωµή των 

τόκων χωρίς ταυτόχρονη επιστροφή τµήµατος του κεφαλαίου)καθώς και σε 

εξοφλητέα. Τα τελευταία, χορηγούνται κυρίως από Τράπεζες και αποτελούν το 

αντικείµενο του παρόντος κεφαλαίου. 

“Το βασικό στοιχείο του δανείου είναι η ονοµαστική  αξία. Η ανάληψη του 

δανείου είναι δυνατό να γίνει εφ’ άπαξ ή κατά τµήµατα, ιδιαιτέρως σε περιπτώσεις 

επενδύσεων, όπου η εκταµίευση του δανείου συνδέεται µε την πρόοδο των 

επενδυτικών εργασιών. Επισηµαίνεται οτι η ονοµαστική αξία του δανείου δεν 

επιβαρύνεται µόνον µε τους τόκους, αλλά προσαυξάνεται από σειράν εξόδων 
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(προµήθειες, φόροι κλπ), τα οποία καταλογίζονται στη φάση της συνάψεως του 

δανείου (υπογραφή συµβάσεως). Εκτός από την ονοµαστική αξία του δανείου, 

χαρακτηριστικά στοιχεία του είναι η διάρκεια του δανεισµού, το επιτόκιο (ποσόν και 

χρονική περίοδο αναφοράς), η χρονική περίοδος ανατοκισµού και ο τρόπος 

αποσβέσεώς του. 

Η διάρκεια του δανεισµού συνδέεται µε τον κίνδυνο που αναλαµβάνει ο 

δανειστής και µε τις ζητούµενες διασφαλίσεις, ενώ επηρεάζει αµέσως το ύψος του 

επιτοκίου και των συνολικών τόκων, όταν υπεισέρχεται ανατοκισµός. Στην λογιστική 

τα δάνεια διακρίνονται σε πολυετή (µεσο-µακροπρόθεσµα δάνεια) και σε διαρκείας 

µέχρις ενός έτους (βραχυπρόθεσµα), οπότε αντιστοίχως καταχωρούνται σε κεντρική ή 

χαµηλότερη θέση του παθητικού στον ισολογισµό των επιχειρήσεων.” 
49

 

Το επιτόκιο είναι αυτό που αποτελεί την αµοιβή της χρηµατικής µονάδας ή των 

100 χρηµατικών µονάδων επί ένα έτος καθ ’όλη του τη διάρκεια ή επί ένα µικρότερο 

του έτους διάστηµα. Το ποσό του επιτοκίου καθώς και ο χρόνος αναφοράς του είναι 

τα δυο απαραίτητα στοιχεία για τον προσδιορισµό του. Στην ελεύθερη αγορά 

κεφαλαίου το επιτόκιο δανεισµού είναι µπορεί να συµφωνηθεί µεταξύ των 

συµβαλλοµένων να είναι σταθερό σε όλη τη διάρκεια δανεισµού ή µεταβαλλόµενο. 

Το σταθερό επιτόκιο παρέχει τη δυνατότητα ενός αµέσου υπολογισµού του πίνακα 

αποσβέσεως του δανείου, αλλά τελικά αποδεικνύεται δαπανηρό για τον δανειζόµενο, 

σε περίπτωση που σηµειωθεί πτώση επιτοκίων στην αγορά. Σε περίπτωση όµως που 

υπάρξει άνοδος των επιτοκίων ο δανειζόµενος ωφελείται. Για να γίνει ο 

προσδιορισµός του µεταβαλλόµενου επιτοκίου τίθενται ως βάση αναφοράς διάφορα 

γνωστά επιτόκια, όπως είναι για παράδειγµα τα επιτόκια των οµολόγων και έντοκων 

γραµµατίων του ∆ηµοσίου, µε τις επιπλέον συµφωνούµενες προσαρµογές (± 

εκατοστιαίες µονάδες και τα κλάσµατά τους). 

Η χρονική περίοδος ανατοκισµού επιδρά αντιστρόφως ανάλογα στην 

συσσώρευση των τόκων, στο ύψος δηλαδή του ποσού που πρέπει τελικά να 

επιστραφεί. Αποτελεί ένα χαρακτηριστικό των δανείων, το οποίο θα λέγαµε ότι δε 

διαφηµίζεται ιδιαίτερα από τους δανειστές. Επισηµαίνεται συνήθως µε µικρά 

γράµµατα στην δανειστική σύµβαση και επιφέρει αύξηση του λεγόµενου χαµηλού 

ετησίου επιτοκίου δανεισµού, όταν αυτό ισούται µε µικρή κλασµατική περίοδο του 

έτους. 
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Η εξόφληση του δανείου είναι εφικτό να γίνει µε διαφορετικούς τρόπους 

κατόπιν συµφωνίας κατά τη διάρκεια σύναψής του. Παραδείγµατος χάριν η καταβολή 

ολόκληρου του κεφαλαίου µαζί µε τους τόκους στο τέλος του χρόνου δανεισµού 

(δάνειο in fine), η επιστροφή σταθερών µερών του ονοµαστικού δανείου µαζί µε 

όλους τους τόκους του ανεξόφλητου σε τακτά χρονικά διαστήµατα αλλά και η 

καταβολή σταθερών, ετησίων συνήθως, τοκοχρεωλυτικών δόσεων, είναι κάποιοι από 

τους δυνατούς τρόπους αποπληρωµής του δανεισµένου ποσού. 

Κατά περίπτωση, είναι δυνατό να συµφωνηθεί η επιβράδυνση κατά ένα, δύο ή 

περισσότερα έτη στην έναρξη επιστροφής του δανείου για να µπορέσει να 

αντιµετωπισθεί η έλλειψη εσόδων, στη διάρκεια υλοποιήσεως της επενδύσεως, από 

την πλευρά του δανειζόµενου. Αυτή η επιβράδυνση ονοµάζεται «περίοδος χάριτος» 

και τελείται µε το αζηµίωτο για τον δανειστή. Αναφέρουµε ενδεικτικά το παράδειγµα 

δανεισµού της ΚΥ∆ΕΠ από το Ελληνικό Κράτος “µε το ισοδύναµο ποσόν των 10,7 

εκατοµµυρίων δολαρίων µε ετήσιο επιτόκιο όχι µικρότερο του 11% και αποπληρωµή 

σε 18 ίσες εξαµηνιαίες δόσεις κατόπιν τριετούς περιόδου χάριτος” (Βλ. Νόµος 1307, 

ΦΕΚ Α΄ 149/23.12.1982. – Πρόκειται για µέρος του από 27.6.1977 δανείου 35 

εκατοµµυρίων δολαρίων της ∆ιεθνούς Τραπέζης Ανασυγκροτήσεως και Αναπτύξεως 

προς την Ελλάδα για την ανάπτυξη του νοµού Έβρου). Από το παράδειγµα αυτό 

επισηµαίνεται και η πρόβλεψη καταβολής από την ΚΥ∆ΕΠ στο Κράτος προµήθειας 

αδράνειας ίσης προς 0,75% επι του µη εισέτι αναληφθέντος τµήµατος του δανείου. Η 

προµήθεια αυτή αποτελεί ποινή για την επίσπευση της ανάληψης ολόκληρου του 

δανειζόµενου ποσού ( ο δανειστής δηλαδή θα αποζηµιώνεται µε το επιτόκιο 

δανεισµού) και κατ’ επέκταση για την επίσπευση της αποπεράτωσης της επένδυσης. 

 

3.3. ΑΝΑΛΥΣΗ ΧΟΡΗΓΗΣΕΩΝ – ∆ΑΝΕΙΩΝ ΤΗΣ EUROBANK 

EFG 

 

Στο συγκεκριµένο κεφάλαιο θα µελετηθεί εκτενέστερα η πορεία των 

χορηγήσεων και των δανείων που εκταµίευσε η Eurobank EFG. Συγκεκριµένα έγινε 

αύξηση Χορηγήσεων κατά 25,5% και Κεφαλαίων υπό ∆ιαχείριση κατά 22,6%. 

Η περεταίρω αύξηση του µεριδίου του Οµίλου σε κύριους τοµείς τραπεζικών 

εργασιών στην Ελλάδα αλλά και στο εξωτερικό, σε συνδυασµό µε την ανάπτυξη της 

παρουσίας του στη Νέα Ευρώπη (Νοτιοανατολική και Κεντρική Ευρώπη) και τη 
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µείωση του δείκτη κόστους προς έσοδα λόγω αποτελεσµατικότερης διαχείρισης, 

είχαν ως αποτέλεσµα την υπερκάλυψη των στόχων που είχε θέσει η ∆ιοίκηση της 

Τράπεζας. Συγκεκριµένα, τα ενοποιηµένα καθαρά κέρδη αυξήθηκαν κατά 47,4% σε € 

501 εκατοµµύρια, έναντι στόχου για κερδοφορία € 450εκατοµµύρια, µε το 

διανεµόµενο συνολικό µέρισµα να ανέρχεται σε € 286 εκατοµµύρια, που αντιστοιχεί 

στο 57,1% των καθαρών κερδών. 

Για να δώσουµε µια µικρή εικόνα των µεγεθών αυτών , παρουσιάζουµε µια 

ανάλυση των οικονοµικών αποτελεσµάτων του έτους 2005 που θεωρείται και 

σταθµός για τις χορηγήσεις στα πλαίσια της χώρας µας . 

Η αύξηση των καθαρών κερδών της Eurobank κατά 47,4% σε € 501 

εκατοµµύρια το 2005 ήταν αποτέλεσµα της επιτυχηµένης ανάπτυξης των εργασιών 

στους τοµείς των Χορηγήσεων (Τραπεζική Ιδιωτών Πελατών και Τραπεζική 

Επιχειρήσεων), της ∆ιαχείρισης Περιουσίας και των Κεφαλαιαγορών, όπου ο Όµιλος 

ενίσχυσε περεταίρω τη θέση του, κερδίζοντας µερίδια αγοράς.  

Το Σύνολο του Ενεργητικού του Οµίλου αυξήθηκε κατά 34,6% και ανήλθε σε € 

44,5 δις. Στα τέλη του 2005. το γεγονός αυτό αντικατοπτρίζει την ισχυρή αύξηση του 

όγκου εργασιών στην Ελλάδα και στην ευρύτερη περιοχή. 

 

3.3.1. Χορηγήσεις 

 

Ειδικότερα, στις Χορηγήσεις, η Eurobank αύξησε το µερίδιο αγοράς της στην 

Ελλάδα κατά 0,5% µέσα σε ένα χρόνο σε 15,5% µε τα υπόλοιπα της να ενισχύονται 

κατά 23,4%, έναντι επέκτασης της αγοράς κατά 18,7%. Αιχµή της ισχυρής 

πιστωτικής επέκτασης της Eurobank στην εγχώρια αγορά ήταν τα δάνεια προς 

νοικοκυριά (καταναλωτικά και στεγαστικά), τα οποία ενισχύθηκαν κατά 29,6% σε € 

12,2 δις. Οι χορηγήσεις προς επιχειρήσεις παρουσίασαν επίσης αξιοσηµείωτη άνοδο 

κατά 18,2% σε € 13,5 δις. Λαµβανοµένων υπόψη και των χορηγήσεων στη Νέα  

Ευρώπη, τα συνολικά υπόλοιπα σε ενοποιηµένη βάση ανήλθαν σε € 27,4 δις. , 

καταγράφοντας αύξηση 25,5%. 

Παράλληλα, σε υψηλά επίπεδα διατηρείται και η ποιότητα του χαρτοφυλακίου 

και τον δείκτη των µη εξυπηρετούµενων δανείων να διαµορφώνεται σε 3,02% στα 

τέλη του 2005, ποσοστό το οποίο είναι από τα χαµηλότερα στο Ελληνικό τραπεζικό 

σύστηµα. Οι συσσωρεµένες προβλέψεις καλύπτουν το 92% των επισφαλών 
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απαιτήσεων, παρέχοντας ασφάλεια στην Τράπεζα έναντι µελλοντικών πιστωτικών 

κινδύνων. 

Στη συνέχεια παραθέτουµε τα εξαγόµενα οικονοµικά αποτελέσµατα της 

Eurobank EFG από το 2005 έως το 2009 σχετικά µε την κίνηση των δανείων που 

παρείχε η Τράπεζα σε µεγάλες, µεσαίες , µικρές επιχειρήσεις , καθώς και το µέγεθος 

των υπόλοιπων δανείων που έχουν διατεθεί. 

∆ηµιουργήσαµε τον ΠΙΝΑΚΑ 4 για να δώσουµε µία ουσιαστικότερη εικόνα  

της κίνησης των δανείων κατά τη διάρκεια των ετών: 

 

∆ΑΝΕΙΑ EUROBANK EFG (χαρτοφυλάκιο χορηγήσεων)
 50

  

 

 2005 2006 2007 2008 2009 ΣΥΝΟΛΟ 

ΜΕΓΑΛΕΣ 

ΕΠΙΧ. 

4,477 4,978 7,691 10,3 10,1 37,546 

ΜΕΣΑΙΕΣ 

ΕΠΙΧ. 

5,808 6,801 9,516 11,3 10,0 43,425 

ΜΙΚΡΕΣ 

ΕΠΙΧ. 

4,027 4,941 7,614 9,1 9,0 34,682 

ΛΟΙΠΑ 

∆ΑΝΕΙΑ 

13,073 15,574 21,849 26,5 14,8 91,796 

ΣΥΝΟΛΟ 27,385 32,294 46,67 44,1 43,9 207,449 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 4 (ΠΗΓΗ: εξαγωγή από ετήσιες οικονοµικές καταστάσεις ) 

 

Αναλύοντας τον παραπάνω πίνακα έχουµε τη δυνατότητα να κατανοήσουµε και 

να λάβουµε το ύψος των δανείων-χορηγήσεων που έχουν εκταµιευτεί την χρονική 

περίοδο από 2005 έως 2009. 
51

 

                                                           
50

 Τα ανώτερα στοιχεία είναι δυνατόν να εµπεριέχουν κάποιες µικρές διαφορές µε την πραγµατικότητα 

εφόσον τα δεδοµένα έχουν αντληθεί από τις οικονοµικές καταστάσεις της Τράπεζας που είναι 

αναρτηµένες στην ιστοσελίδα της στο διαδίκτυο και δεν είµαστε σε θέση να γνωρίζουµε την 

εγκυρότητά τους. 

Τα οικονοµικά δεδοµένα έχουν αντληθεί από τις ετήσιες οικονοµικές καταστάσεις που δηµοσιεύει η 

EUROBANK EFG κάθε τριµηνία. 
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3.3.2. Μεγάλες επιχειρήσεις  

 

Το σύνολο των δανείων που χορηγήθηκαν σε µεγάλες επιχειρήσεις ανέρχονται 

στο ύψος των 37,546 δισεκατοµµυρίων ευρώ. Από το 2005 έως το 2009 βλέπουµε 

πως το ποσό έχει διπλασιαστεί. Πρέπει να αναφερθεί ότι η µεγαλύτερη αύξηση 

παρουσιάζεται το 2007  και το 2008. Τέλος παρουσιάζεται µια µείωση το 2009 που 

µαρτυρά µια φθίνουσα πορεία της οικονοµικής ενίσχυσης της αγοράς από την 

τράπεζα καθώς επίσης και τη µειωµένη ζήτηση ανάπτυξης του εµπορίου. 

 

3.3.3. Μεσαίες επιχειρήσεις 

 

Οι µεσαίες επιχειρήσεις στην Ελλάδα λαµβάνουν το 90% των επιχειρήσεων που 

εδρεύουν στη χώρα. Μέσα σε αυτό το χρονικό διάστηµα των πέντε ετών οι µεσαίες 

επιχειρήσεις έχουν λάβει το µεγαλύτερο χρηµατικό ποσό σε δάνεια σε σύγκριση µε 

τις υπόλοιπες επιχειρήσεις. Το ποσό αυτό ανέρχεται στα 43,425 δις ευρώ. Κατά 

οµολογία όµως µέσα στα  έτη αυξοµειώνονται σχετικά όµοια µε τα ποσά των 

µεγάλων επιχειρήσεων. Το 2009 παρουσιάζεται εξίσου µια µικρή µείωση, όπως 

παρουσιάστηκε και στις µεγάλες επιχειρήσεις  

 

3.3.4. Μικρές επιχειρήσεις 

 

Το µικρότερο ποσό που εκταµιεύθηκε από την τράπεζα για ανάπτυξη 

επιχειρήσεων είναι εκείνο για τις µικρότερες Ελληνικές επιχειρήσεις . Αν ληφθεί 

όµως υπόψη πως οι µικρές επιχειρήσεις καλύπτουν µόνο ένα µικρό ποσοστό των 

επιχειρήσεων που υπάρχουν στην Ελλάδα, κατανοούµε πως το ποσό αυτό, αναλογικά 

είναι πολύ µεγάλο. Το 2007 παρουσιάστηκε µια γρήγορη αύξηση σ σχέση µε τα άλλα 

έτη, ενώ και εδώ παρατηρείται µια µικρή µείωση το 2009. 

 

                                                                                                                                                                      
51

 Από τον τίτλο κιόλας της εργασίας αναµένετε να µελετηθούν τα έτη 2006-2010! Αυτό όµως 

καταστεί αδύνατο διότι η συγκεκριµένη Τράπεζα την τελευταία διετία βρίσκεται σε διαδικασία 

συγχώνευσης και η άντληση πληροφοριών και τα επίσηµα στοιχεία για αυτά τα έτη δεν παρέχονται. 
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3.3.5. Λοιπά δάνεια52
 

 

Τα υπόλοιπα δάνεια παρουσιάζουν µια πολύ ραγδαία αύξηση κατά τη διάρκεια 

της πενταετίας και µια κατακόρυφη πτώση κατά τη διάρκεια του 2009. σηµαντικό 

είναι λοιπόν να επισηµάνουµε πόσο αισθητή είχε αρχίσει να γίνεται η οικονοµική 

κρίση στην Ελλάδα, αφού ως γνωστό οι επιχειρηµατικές κινήσεις των ανθρώπων µιας 

χώρας µαρτυρά κατά ένα µεγάλο βαθµό την ανάπτυξη ή την ύφεση της κάθε χώρας .  

Συνολικά το ποσό των δάνειων και χορηγήσεων που έχουν δοθεί σε µεγάλες, 

µεσαίες και µικρές επιχειρήσεις ξεπερνούν αρκετά εκείνο που έχουν δοθεί προς 

καταναλωτικά και στεγαστικά δάνεια (λοιπά δάνεια) 

 

ΕΝ∆ΕΙΚΤΙΚΕΣ ΤΙΜΕΣ ΧΟΡΗΓΗΣΕΩΝ:
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 ∆ιάγραµµα 1 

 

Το διάγραµµα 1 µας δίνει µια καθαρή εικόνα των χορηγήσεων που έχουν δοθεί 

κατά τη διάρκεια της πενταετίας που µελετάται. Ακλουθώντας τη γραµµή που 

διακρίνεται µε χρώµα µωβ (βλέπε διάγραµµα 1) διαπιστώνουµε πως οι µεσαίες 

                                                           
52

 Λοιπά δάνεια είναι τα δάνεια που έδιναν οι τράπεζες προς νοικοκυριά .Παρατίθενται  για να 

γίνει µια µικρή σύγκριση και για να κατανοήσουµε καλύτερα τα δεδοµένα τα οποία µας ενδιαφέρει να 

εξάγουµε για την συγκεκριµένη εργασία. 

 
53

 Τα ποσά που βρίσκονται στον άξονα ψ είναι δισεκατοµµυρίων. 
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επιχειρήσεις είναι εκείνες που έχουν λάβει σε όλο αυτό το χρονικό διάστηµα τα 

µεγαλύτερα ποσά δανείων από τις Τράπεζες. Όπως αναλύεται και παρακάτω, (βλέπε 

κεφάλαιο 5) οι µεσαίες επιχειρήσεις καλύπτουν το µεγαλύτερο µέρος των 

επιχειρήσεων που εδρεύουν στη χώρα µας. Αυτός είναι και ο λόγος που τις 

παρουσιάζουµε αναλυτικά και στη συνέχεια  

Οι µικρές (πράσινη γραµµή) και οι µεγάλες (µπλε γραµµή) επιχειρήσεις 

,παρατηρούµε πως µέχρι το 2007 έχουν µια κοινή ανοδική πορεία.. Τα ποσά  τους 

κυµαίνονται στα ίδια επίπεδα. Στα τέλη του 2007 και µέσα του 2008 παρατηρείται 

µία µικρή µείωση της δανειοδότησης των µικρών επιχειρήσεων σε σύγκριση µε 

εκείνη των µεγάλων. Εξακολουθεί όµως η πορεία και των δύο µέχρι το τέλος του 

2008 να είναι ανοδική. 

Τέλος, από τις αρχές του 2008 είναι φανερό πως τα ποσά των δανείων που 

εκταµιεύτηκαν από τις επιχειρήσεις µικρές, µεσαίες και µεγάλες αρχίζουν να 

µειώνονται σηµαντικά οι επιπτώσεις της ∆ιεθνούς Οικονοµικής Κρίσης αρχίζουν να 

είναι ορατές στο Ελληνικό χρηµατοπιστωτικό Σύστηµα. 

Η τελευταία παρατήρησή, µας γέννησε την ανάγκη να ασχοληθούµε λίγο 

αναλυτικότερα µε την οικονοµική κρίση σε µεταγενέστερα κεφάλαια (βλέπε 

υποκεφάλαια 4.3.1.-4.3.1.1.-4.3.2.-4.3.3.). ∆ιαβάζοντας τα υποκεφάλαια αυτά 

σχηµατίζεται µια ουσιαστικότερη εικόνα της λειτουργίας των επιχειρήσεων καθώς 

και ο εξαιρετικά σηµαντικός ρόλος που κατέχουν στην Οικονοµία της χώρας. Τέλος 

γίνεται φανερό πως η σχέση εξάρτησής τους είναι αντιστρόφως ανάλογη . 
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ΚΙΝΗΣΗ ∆ΑΝΕΙΩΝ ΣΕ ΜΟΡΦΗ ΠΙΤΤΑΣ 
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 ∆ΙΑΓΡΑΜΜΑ 2 

 

 Το παραπάνω διάγραµµα σε µορφή πίττας µας παρουσιάζει το σύνολο των 

δανείων που εκταµιεύτηκαν , από όλα τα είδη των επιχειρήσεων (µικρές, µεσαίες και 

µεγάλες) , σε µορφή ποσοστών κατά τη διάρκεια των ετών 2005-2009. 

Το 2005 καθώς και το 2006 παρατηρείται πως η εκταµίευση δανείων από τις 

Τράπεζες είναι σηµαντικά µικρότερη σε σύγκριση µε τα επόµενα έτη. Το µικρότερο 

ποσοστό της τάξεως 12% παρουσιάζεται το 2005 ενώ το 2006 δέχεται µία µικρή 

άνοδο της τάξεως του 2% και φτάνει αισίως το 14%. 

Αξιοσηµείωτη είναι η ραγδαία αύξηση των αποταµιευόντων κεφαλαίων από τις 

επιχειρήσεις στο χρονικό διάστηµα µεταξύ του 2006 και 2007. Η αύξηση αυτή 

ανέρχεται στο 12%. Από το σύνολο των όλων κεφαλαίων , το 2007 εκταµιεύθηκε το 

26%. 

Τέλος, µια πολύ σηµαντική παρατήρηση που µπορεί να γίνει είναι ότι από το 

έτος 2008 έως 2009 δεν παρουσιάζεται καµία απολύτως διαφορά στο ποσό της 

εκταµίευσης. Το ποσό αυτό ανέρχεται στο 24% και για τα δύο έτη. Αν εµβαθύνουµε 

βέβαια (βλέπε ΠΙΝΑΚΑ 4 σελ 103) την ανάλυση µας και µελετήσουµε τον κάθε 

κλάδο των επιχειρήσεων (µικρές, µεγάλες, µεσαίες) ξεχωριστά θα δούµε πως το 
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νούµερο αυτό τυχαία συµπίπτει σε τρία συναπτά έτη, διότι τα ποσά για κάθε µια από 

αυτές τις κατηγορίες επιχειρήσεων εναλλάσσονται από έτος σε έτος. Παρουσιάζεται 

δηλαδή µια ανοµοιογένεια στα ποσά εκταµίευσης για τους επιµέρους τοµείς των 

επιχειρήσεων. 

 

 

ΚΙΝΗΣΗ ∆ΑΝΕΙΩΝ ΣΕ ΡΑΒ∆ΟΓΡΑΜΜΑ 
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 ∆ΙΑΓΡΑΜΜΑ 3 (ραβδόγραµµα) 

 

Το ραβδόγραµµα που παρακολουθούµε εµπεριέχει τα ποσά του συνόλου όλων 

των δανείων που εκταµιεύτηκαν από την Τράπεζα , συµπεριλαµβανοµένων και 

εκείνων που εκταµιεύτηκαν για άλλους σκοπούς εκτός την ανάπτυξη της 

επιχειρηµατικότητας.  

Ο κύριος λόγος που θεωρήθηκε απαραίτητη η µέτρηση και σύγκριση αυτών 

των µεγεθών είναι για να δούµε τις διαφορές των τριών κλάδων των επιχειρήσεων σε 

σχέση µε τα λοιπά δάνεια που έχουν εκδοθεί. 
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Όπως είναι φανερό δεν υπάρχει κανένας λόγος να συγκρίνουµε τον κάθε τοµέα 

ξεχωριστά , µε τις λοιπές εκταµιεύσεις (βλέπε γαλάζια ράβδο). Σε κάθε περίπτωση, 

όπως διακρίνουµε µε µια πρώτη µατιά οι λοιπές εκταµιεύσεις είναι τουλάχιστον οι 

διπλάσιες σε µέγεθος. Ενδιαφέρον όµως παρουσιάζει το ραβδόγραµµα 2 που µελετάει 

το σύνολο των εκταµιεύσεων ,για τα πέντε (5) αυτά έτη , που ακολουθεί στην 

επόµενη σελίδα. 
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 ∆ΙΑΓΡΑΜΜΑ 4 (ραβδόγραµµα) 

 

Αναλύοντας το ραβδόγραµµα 3 αποκτάµε µια καθαρή εικόνα της εκταµίευσης 

των ποσών των δανείων και πως αυτά διαµορφώνονται. ∆ιακρίνουµε πως κατά τα 

πέντε αυτά συναπτά έτη, το ποσό των δανείων που έχουν εκταµιευθεί από τις 

επιχειρήσεις είναι µεγαλύτερα από εκείνα που εκταµιεύθηκαν για άλλους σκοπούς 

π.χ. δάνεια για νοικοκυριά. 

Τα έτη 2005 και 2006 η διαφορά µεταξύ των λοιπών δανείων και των 

επιχειρηµατικών δανείων ανέρχεται περίπου στο 1 δισεκατοµµύριο για κάθε έτος. Αν 

και στο ραβδόγραµµα 3 η διαφορά είναι εµφανώς µικρή ,αναλύοντας τα ποσά 

συνειδητοποιούµε πως αν το αναγάγουµε στη καθηµερινότητα το 1 δισεκατοµµύριο 

ευρώ είναι ένα διόλου ευκαταφρόνητο χρηµατικό ποσό. 

Το 2007 η διαφορά µεταξύ τους εκτοξεύεται σε 8,851 δισεκατοµµύρια ευρώ. 

Τα οικονοµικά δεδοµένα όπως αυτά παρουσιάζονται για το έτος αυτό, µας δείχνουν 

µία ραγδαία αύξηση της Ελληνικής επιχειρηµατικότητας . 

Συνεχίζοντας την ανάλυσή µας για τη διάρκεια του οικονοµικού έτος 2008 

παρατηρούµε πως τα εκταµιευόµενα ποσά από τις επιχειρήσεις είναι κατά 2,6 
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δισεκατοµµύρια ευρώ περισσότερα από εκείνα που αφορούν ως επί τω πλείστον τα 

νοικοκυριά. Παρά το γεγονός ότι η διαφορά εξακολουθεί να είναι µεγάλη, θα 

µπορούσαµε να πούµε πως τα ποσά των δύο κατηγοριών τείνουν προς εξισορρόπηση. 

Τα αποτελέσµατα του 2009 έρχονται να διαψεύσουν την αίσθηση 

εξισορρόπησης των ποσών, παρουσιάζοντας µια τεράστια διαφορά ύψους 14,3 

δισεκατοµµυρίων ευρώ. 

Τα τελευταία αποτελέσµατα δηµιουργούν µία αίσθηση αισιοδοξίας για 

ανάπτυξη της επιχειρηµατικότητας, λαµβάνοντας υπόψη ότι το 2009 ήταν το έτος που 

Η Παγκόσµια Οικονοµική Κρίση άρχισε να επηρεάζει απτά τη χώρα µας. Τις 

συνέπειες όµως της Κρίσης αυτής τις µελετάµε παρακάτω (βλέπε κεφάλαιο 4.3.) και 

στα συµπεράσµατα που βρίσκονται στο τέλος της διπλωµατικής αυτής καταλήγουµε 

στην πραγµατική απάντηση , εάν το µήνυµα που λαµβάνουµε από όλα τα 

διαγράµµατα και γραφήµατα που αναλύουµε είναι θετικό ή αρνητικό. 
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ΚΕΦΑΛΑΙΟ 4 

ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ ΚΑΙ ΧΟΡΗΓΗΣΕΙΣ 

ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΕΩΝ 

 

4.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

4.1.1. Η ΕΝΝΟΙΑ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ 

 

Η επιχειρηµατικότητα είναι ένας όρος που χρησιµοποιείται ευρύτατα στον 

καθηµερινό µας λόγο, εντοπίζεται στις πολιτικές δηλώσεις κατά την παρουσίαση ή και 

την ανάλυση κυρίως προγραµµατικών δηλώσεων και µεταρρυθµίσεων και φυσικά 

στις ακαδηµαϊκές αναλύσεις. Ο κύριος λόγος για τον οποίο παρατηρείται αυτό είναι  

το γεγονός ότι η οικονοµική ανάπτυξη µιας χώρας αποτελεί συνάρτηση, εξαρτάται 

αλλά και προσδιορίζεται µεταξύ άλλων και  από την επιχειρηµατικότητα. Η λήψη 

επιχειρηµατικών πρωτοβουλιών, οι οποίες δε θα εστιάζουν µόνο στη διαµόρφωση 

νέων επιχειρήσεων αλλά και στον εκσυγχρονισµό τους, έχει ως αποτέλεσµα για τη 

χώρα την αύξηση του εθνικού της πλούτου, την παραγωγή τεχνογνωσίας και 

καινοτοµιών, την αφθονία και ποικιλία προϊόντων αλλά και υπηρεσιών και τέλος την 

πραγµατικά σηµαντική για µια χώρα δηµιουργία νέων θέσεων εργασίας και 

απασχόλησης. 

Ο όρος «επιχειρηµατικότητα» δεν ορίζεται µε ένα περιεχόµενο κοινά αποδεκτό. 

Αυτό έχει κυρίως να κάνει µε το γεγονός ότι ο κάθε επιχειρηµατίας, που κατά κύριο 

λόγο ασκεί την επιχειρηµατικότητα, ανάλογα µε τον τρόπο που δρα, το είδος αλλά 

και το µέγεθος της επιχείρησης που ιδρύει καθώς και τα µέσα που διαθέτει 

συγκεντρώνει πολλές και διαφορετικές δραστηριότητες κάτι που καθιστά δύσκολο τον 

καθολικό ορισµό του περιεχόµενο του ρόλου του. 

Το φαινόµενο της επιχειρηµατικότητας έχει πολλές εκφάνσεις µιας και 

παραδείγµατος χάριν, η εκµετάλλευση των ευκαιριών που προσφέρονται σηµαίνει να 

ενεργεί ο κάθε επιχειρηµατίας µε διαφορετικό τρόπο και σκεπτικό από τους άλλους. 

Με την επιχειρηµατικότητα στόχος  του κάθε επιχειρηµατία είναι να 

προσπαθήσει να δηµιουργήσει κάτι νέο, χωρίς να είναι βέβαιος για το τελικό 
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αποτέλεσµα της προσπάθειας αυτής. Στη διαδικασία αυτή ο επιχειρηµατίας εκτελεί 

πολύ χρήσιµες και αναντικατάστατες λειτουργίες τόσο για τον ίδιο, όσο και για την 

επιχείρησή του. 

Περιγράφοντας την επιχειρηµατικότητα µέσα από τις δράσεις του επιχειρηµατία 

που την πραγµατώνει θα λέγαµε ότι η έννοια αυτή ορίζει τον τελειότερο τρόπο 

οργάνωσης αλλά  και συνδυασµού των συντελεστών της παραγωγής για τη 

δηµιουργία αγαθών και υπηρεσιών. Εµπεριέχει το στοιχείο της εισαγωγής και 

εφαρµογής καινοτοµιών  και της δηµιουργικής µίµησης κάθε καινοτόµας 

επιχειρηµατικής προσπάθειας. Έχει το στοιχείο του κινδύνου και παρουσιάζει την 

ικανότητα κάποιου να µπορεί διαβλέπει, να αναγνωρίζει καθώς και να αξιοποιεί τις 

ευκαιρίες κέρδους που δηµιουργούνται στην αγορά, η οποία συνήθως λειτουργεί µε 

ατέλειες. 

Η επιχειρηµατικότητα είναι δυνατό να ασκηθεί ως συνδυασµός όλων των 

παραπάνω δραστηριοτήτων. 

 

4.1.2. ΤΑ ΕΙ∆Η ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ 

 

Τα είδη της επιχειρηµατικότητας είναι: 

α) η αµιγής και 

β) η µικτή επιχειρηµατικότητα. 

 

α) Η αµιγής επιχειρηµατικότητα 

Οι βασικές λειτουργίες της επιχειρηµατικότητας τις οποίες αναφέραµε στο 

προηγούµενο τµήµα ανήκουν στην αµιγή επιχειρηµατικότητα, δηλαδή στην 

επιχειρηµατικότητα που εξασκείται χωρίς ο επιχειρηµατίας να διαθέτει άλλα 

παραγωγικά µέσα (για παράδειγµα µηχανήµατα), παρά µόνο την προσωπική του 

συµβολή. Βασικό ρόλο παίζει η προσωπικότητα  του· κάτι που τελικώς είναι 

σηµαντικός παράγοντας για τη διαδικασία σύλληψης και αξιοποίηση µιας νέας 

παραγωγικής ιδέας. 

Η αµιγής επιχειρηµατικότητα περιλαµβάνει τις δραστηριότητες που δε µπορούν 

εξίσου αποτελεσµατικά µε τον επιχειρηµατία να υλοποιηθούν από µισθωτούς 

υπαλλήλους ή άλλους φορείς (π.χ. δηµόσιες υπηρεσίες). 

Ωστόσο, η επιχειρηµατικότητα αυτής της µορφής δε συναντάται αρκετά συχνά 
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στην πραγµατική οικονοµική ζωή. Ο επιχειρηµατίας που αναλαµβάνει δράση, τις πιο 

πολλές  φορές, είναι υποχρεωµένος για διάφορους λόγους να αναλαµβάνει 

δραστηριότητες που θα µπορούσαν να αναληφθούν από άλλα άτοµα χωρίς να µειωθεί 

στο ελάχιστο το αποτέλεσµα της επιχειρηµατικότητάς του και στην πράξη ο ρόλος του 

επιχειρηµατία εκπληρώνεται τελικά µε µία από τις µορφές της µικτής 

επιχειρηµατικότητας. 

 

β) Η µικτή επιχειρηµατικότητα 

Μικτή επιχειρηµατικότητα ασκείται όταν ο επιχειρηµατίας δραστηριοποιείται 

αναλαµβάνοντας και ρόλους που εύκολα µπορούν να υλοποιηθούν από άλλα άτοµα ή 

φορείς της οικονοµίας (τραπεζικό σύστηµα, διοικητικά στελέχη κ.λπ.). 

Η µικτή επιχειρηµατικότητα διακρίνεται σε επιχειρηµατικότητα εργαζοµένων 

και σε επιχειρηµατικότητα κεφαλαιούχων. 

Η µικτή επιχειρηµατικότητα εργαζοµένων αποτελείται από δραστηριότητες οι 

οποίες θα µπορούσαν να αναληφθούν από άλλα άτοµα (πχ. ανώτερα διευθυντικά 

στελέχη ή µισθωτούς υπαλλήλους) χωρίς να µειωθεί η αποτελεσµατικότητα της 

επιχείρησης. Αυτή  µορφή επιχειρηµατικότητας εφαρµόζεται σήµερα ιδιαίτερα σε 

περιπτώσεις όπου ο επιχειρηµατίας ιδρύει µια  νέα επιχείρηση. Πιο παλιά (αλλά και 

σήµερα στις µη αναπτυγµένες χώρες) ο επιχειρηµατίας συνήθως µπορούσε να 

αναλάβει µια σειρά τέτοιων εργασιών λόγω της έλλειψης εξειδικευµένου εργατικού 

δυναµικού. Η µεικτή επιχειρηµατικότητα εργαζοµένων τείνει στη σηµερινή εποχή 

όσον αφορά τις προηγµένες οικονοµίες, να εκλείψει γιατί: 

• Ο επιχειρηµατίας είναι δύσκολο να είναι τέλειος γνώστης διαφόρων 

ειδικών θεµάτων 

(λογιστικά, τεχνικά ζητήµατα κ.α.). 

• Το εκπαιδευτικό σύστηµα παρέχει αυτές τις γνώσεις σε άτοµα τα οποία 

είναι πρόθυµα να εργασθούν. 

Συνεπώς αυτό που απαιτείται είναι η σωστή επιλογή προσωπικού. 

• Είναι πιο αποδοτικό να αφιερώνει το χρόνο του στην εύρεση µιας νέας 

ευκαιρίας για κέρδος. 

• Μικτή επιχειρηµατικότητα κεφαλαιούχων ασκεί το άτοµο που προχωρά 

στην υλοποίηση της επιχειρηµατικής ιδέας του, παρέχοντας κεφάλαια στην 

υπό ίδρυση ή νεοϊδρυθείσα επιχείρησή του. Αυτή η µορφή 
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επιχειρηµατικότητας τείνει σήµερα να περιορισθεί γιατί: 

• Αυξάνονται οι δυνατότητες άντλησης κεφαλαίων από το 

χρηµατοπιστωτικό σύστηµα και τα διάφορα σχήµατα επιχειρηµατικής 

συνεργασίας. 

• Η διάκριση ρόλων και προτιµήσεων µεταξύ κεφαλαιούχων και 

επιχειρηµατιών - επενδυτών είναι περισσότερο εµφανής. 
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4.2. ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑ 

 

Σύµφωνα µε έρευνα του ΙΟΒΕ54 το 2004 περίπου το 5,8% του ενεργού 

πληθυσµού της Ελλάδας (390.000 άτοµα περίπου) είχαν επιχειρηµατική 

δραστηριότητα που αφορούσε είτε στην ιδιοκτησία και τη διοίκηση µιας επιχείρησης 

είτε στις διαδικασίες για την ίδρυση µίας νέας επιχείρησης. Για το ίδιο έτος ο 

συνολικός αριθµός των νέων επιχειρηµατιών εκτιµάται σε 108.000. Η επένδυση 

που χρειάζεται για την έναρξη µιας επιχειρηµατικής δραστηριότητας στην Ελλάδα 

κυµαίνεται κατά µέσο όρο περί τις 80.000 ευρώ, ένα υψηλό ποσό σε σχέση µε 

άλλες χώρες που βρίσκονται στο ίδιο επίπεδο οικονοµικής ανάπτυξης. 

Περισσότερο από το µισό του αρχικού κεφαλαίου για την εκκίνηση προέρχεται 

από την αποταµίευση του επιχειρηµατία ενώ οι τράπεζες παρέχουν το 33,7% της 

πρόσθετης χρηµατοδότησης η οποία απαιτείται ενώ τα κρατικά προγράµµατα 

καλύπτουν το 14,5%. 

Η βασική κατηγορία των νέων επιχειρηµατιών στην Ελλάδα είναι αυτή των 5-

44 ετών δραστηριοποίησης όπως παρατηρείται και στις άλλες ευρωπαϊκές χώρες. Η 

βελτίωση της επιχειρηµατικότητας στην Ελλάδα είναι προφανείς, όµως η ποιοτική 

διάστασή της υστερεί. 

 

Πιο συγκεκριµένα: 

Α)Το 28% των επιχειρηµατικών εγχειρηµάτων που εκδηλώθηκαν το 2004 είχαν 

ως κίνητρο την ανάγκη (επιχειρηµατικότητα ανάγκης, δηλ. προέρχεται από την 

αδυναµία εξασφάλισης άλλης µορφής απασχόλησης), όταν το αντίστοιχο ποσοστό 

των άλλων ευρωπαϊκών χωρών δεν ξεπερνά το 18%). 

Β)Παρατηρείται περιορισµένη ικανότητα δηµιουργίας νέων θέσεων εργασίας, 

αφού πολύ µεγάλο µέρος των νέων επιχειρήσεων συνδέεται µε την αυτοαπασχόληση. 

Συνεπώς, η επιχειρηµατικότητα στην Ελλάδα παίρνει τη µορφή µιας κυρίως ατοµικής 

πρωτοβουλίας και προσπάθειας. Το πλήθος των φυσικών προσώπων που 

συµµετέχουν στην δηµιουργία µιας νέας επιχείρησης είναι µόλις 1,5 και θέτει την 

Ελλάδα χαµηλά στην παγκόσµια κατάταξη. Το δεδοµένο αυτό αποτελεί µια από τις 

αιτίες για το µεγάλο ποσοστό επιχειρηµατικής ανάγκης που εντοπίζεται στην Ελλάδα. 
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 ΙΟΒΕ= Ίδρυμμα Οικονομικών και βιομηχανικών ερευνών 
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Γ)Το 56,8% του συνολικού αριθµού των εγχειρηµάτων που καταγράφηκαν το 

2004 αφορά σε επιχειρήσεις που παράγουν προϊόντα ή υπηρεσίες προς τον τελικό 

καταναλωτή. Πρόκειται για το µεγαλύτερο και υψηλότερο ποσοστό µεταξύ των 

χωρών της Ευρώπης, µετά την Πορτογαλία. Αυτό το είδος της επιχειρηµατικότητας 

προσελκύει σε µεγάλο βαθµό την επιχειρηµατικότητα ανάγκης και τους 

αυτοαπασχολούµενους. Εν αντιθέσει, η Ελλάδα κατέχει µεταξύ των άλλων 

ευρωπαϊκών χωρών το πιο µικρό ποσοστό επιχειρηµατικότητας στον πρωτογενή 

τοµέα (2,31%) καθώς και στις υπηρεσίες προς τις επιχειρήσεις (8,6%) , ενώ µειώνεται 

το ποσοστό των επιχειρηµατικών εγχειρηµάτων στον τοµέα της µεταποίησης. 

∆)Η επιχειρηµατικότητα ευκαιρίας, δηλαδή η επιχειρηµατικότητα που αποτελεί 

έκφραση επιδίωξης, εύρεσης και εκµετάλλευσης κερδοφόρων ευκαιριών, παραµένει 

στις χαµηλές θέσεις της παγκόσµιας κατάταξης (23η θέση µεταξύ 33 χωρών). 

Ε)Από το σύνολο των επιχειρηµατικών εγχειρηµάτων που καταγράφτηκαν 

στην Ελλάδα ένα αρκετά µικρό ποσοστό αποτελείται από  εγχειρήµατα υψηλών 

δυνατοτήτων (16,14%) και αυτό την κατατάσσει στην 13η θέση µεταξύ 16 

ευρωπαϊκών χωρών για το χρονικό διάστηµα  2003-2004. ( Επιχειρηµατικότητα 

υψηλών δυνατοτήτων, ορίζουµε αυτή που συµβάλλει στην επέκταση των αγορών, 

δηµιουργεί θέσεις απασχόλησης και επίσης ενισχύει τον εξαγωγικό προσανατολισµό 

της χώρας). 

ΣΤ) Η απουσία µιας σύγχρονης επιχειρηµατικής κουλτούρας είναι µια πολύ 

σηµαντική πλευρά του γενικότερου ελλείµµατος επιχειρηµατικότητας που 

εντοπίζεται στην Ελλάδα. Χαρακτηριστικό παράδειγµα αποτελεί το µεγάλο ποσοστό 

του πληθυσµού γεγονός που δηλώνει ότι ο φόβος της αποτυχίας είναι ο 

σηµαντικότερος παράγοντας που αποτρέπει την ανάληψη επιχειρηµατικών 

προσπαθειών (ποσοστό 52% και είναι το µεγαλύτερο ανάµεσα σε 33 χώρες). 

Ακόµη, ιδιαίτερο ενδιαφέρον παρουσιάζουν τα στοιχεία έρευνας που δείχνουν 

ότι οι Έλληνες επιχειρηµατίες θεωρούν ως πιο σηµαντικούς και καίριους 

παράγοντες για την επιτυχία των επιχειρηµατικών τους δραστηριοτήτων, την 

ουσιαστική ύπαρξη και εφαρµογή της εργατικότητας και της τιµιότητας και την 

κατοχή τεχνικών γνώσεων και εµπειριών, ενώ ικανότητες που έχουν θεωρηθεί 

διεθνώς ως τα σηµαντικότερα χαρακτηριστικά της επιχειρηµατικότητας  όπως είναι 

για παράδειγµα η ανακάλυψη και εκµετάλλευση νέων επιχειρηµατικών ιδεών ή η 

οργανωτική ικανότητα, θεωρούνται δευτερεύουσες. 

Βέβαια, υπάρχουν και θετικές εξελίξεις που δηµιουργούν αισιοδοξία, όπως 
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είναι η τάση αύξησης των εγχειρηµάτων σε επιχειρήσεις που παρέχουν υπηρεσίες σε 

άλλες επιχειρήσεις, η υιοθέτηση νέας τεχνολογίας κ.ά. Από τα παραπάνω προκύπτει η 

αναγκαιότητα ενίσχυσης της επιχειρηµατικότητας µε στόχο την εκµετάλλευση της 

ευκαιρίας και τη σύλληψη νέων ιδεών, η ενσωµάτωση νέων τεχνολογιών και η  

δηµιουργία θέσεων απασχόλησης. 

Ένα µικρό δείγµα από τις 326 ισχυρότερες επιχειρήσεις της Ελλάδας σύµφωνα 

µε την ICAP Group
55

 είναι 

 

1 ΜΟΤΟΡ ΟΙΛ ΕΛΛΑΣ ΑΕ 

2 VODAFONE PANAFON AEET 

3 ΣΚΛΑΒΕΝΙΤΗΣ Ι. & Σ. Α.Ε.Ε. 

4 ∆ΕΠΑ ∆ΗΜΟΣΙΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ ΑΕΡΙΟΥ Α.Ε. 

5 COCA COLA ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΕΤΑΙΡΙΑ ΕΜΦΙΑΛ. Α.Ε. 

6 ΜΑΣΟΥΤΗΣ ∆. ΣΟΥΠΕΡΜΑΡΚΕΤ ΑΕ 

7 ΜΑΚΡΟ ΚΑΣ & ΚΑΡΥ ΧΟΝ∆ΡΕΜΠΟΡΙΚΗ Α.Ε 

8 ΠΛΑΙΣΙΟ COMPUTERS Α.Ε.Β.Ε. 

9 ∆ΙΕΘΝΗΣ ΑΕΡΟΛΙΜΕΝΑΣ ΑΘΗΝΩΝ Α.Ε. 

10 HOUSE MARKET Α.Ε. 

11 ΣΟΓΙΑ ΕΛΛΑΣ ΑΒΕΕ 

12 PRAKTIKER HELLAS A.E. 

 

4.3. ΠΟΡΕΙΑ ΤΗΣ ΕΛΛΗΝΙΚΗΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΑΣ ΚΑΙ ΤΗΣ 

ΕΛΛΗΝΙΚΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ ΤΑ ΤΕΛΕΥΤΑΙΑ 

5 ΕΤΗ (2006 - 2010) 

 

Η ελληνική οικονοµία παρουσίασε ταχύτατη ανάπτυξη µετά τον ∆εύτερο 

Παγκόσµιο πόλεµο και τον εµφύλιο. Η συνεχής σύγκλιση µε τις αναπτυγµένες 

δυτικές χώρες όµως διεκόπη κατά το 1980 για να ξαναρχίσει το 1995 περίπου. 

Από το 1965 περίπου η Ελλάδα ξεπερνάει ακόµα και την Γερµανία  όσον αφορά την 

ταχύτητα ρυθµών ανάπτυξης όπως αυτή σηµειώθηκε. Ωστόσο, µετά το 1980 η 

                                                           
55

 Εταιρία παροχής επιχειρηματικών πληροφοριών και συμβουλευτικών υπηρεσιών 
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Ελλάδα µένει τελευταία, πίσω και από τις αρκετά πιο πλούσιες ΗΠΑ. Η κατάσταση 

αυτή άρχισε να αλλάζει σταδιακά από το 1989 και ακόµα περισσότερο τη διετία 

1995-1996. Το ιστορικό και κοινωνικοπολιτικό πλαίσιο που έλαβε χώρα στη 

διαµόρφωση της εποχής εκείνης παγκοσµίως, από και τον κινητήριο µοχλό της 

µεταστροφής αυτής. Σηµαντική ηµεροµηνία αναφοράς αποτελεί η 1 Ιανουαρίου 2002 

οπότε η  Ελλάδα και οι άλλες έντεκα τότε χώρες της ευρωζώνης απέκτησαν κοινό 

νόµισµα, το ευρώ. Η ένταξης της Ελλάδας στο ευρώ έγινε το 2001 µετά από επιτυχή 

πορεία σύγκλισης των δηµοσιονοµικών µεγεθών της καθώς και την ικανοποίηση 

κατά τη διάρκεια του 2000 των (τεσσάρων από τα πέντε) κριτηρίων της συνθήκης του 

Μάαστριχτ (πληθωρισµός, έλλειµµα γενικής κυβέρνησης, δηµόσιο χρέος, µηχανισµός 

συναλλαγµατικών ισοτιµιών, µακροπρόθεσµο επιτόκιο δανεισµού). Έκτοτε το 

ακαθάριστο προϊόν συνέχισε να αυξάνεται µε ρυθµούς µεγαλύτερου του ευρωπαϊκού 

µέσου όρου εν µέρει λόγω των επενδύσεων σε υποδοµές συσχετιζόµενες µε τους 

Ολυµπιακούς Αγώνες του 2004, αλλά και λόγω της ευκολίας πρόσβασης σε 

πιστώσεις για καταναλωτικές δαπάνες. Ωστόσο η Ελλάδα από το 2001 έως και το 

2005 βρέθηκε να παραβιάζει το κριτήριο για έλλειµµα κάτω από 3% του Συµφώνου 

Σταθερότητας (το οποίο έχει σκοπό τη διασφάλιση ότι τα κράτη µετά την ένταξη 

στην ευρωζώνη και την ικανοποίηση των κριτηρίων του Μάαστριχτ, συνεχίζουν να 

τα τηρούν). 

Τα νέα δεδοµένα του 2009 και αρχών 2010, εξαιτίας συνδυασµού διεθνών 

(παγκόσµια οικονοµική κρίση) αλλά και τοπικών (ανεξέλεγκτες και υπερβολικές 

δαπάνες κατά την περίοδο µέχρι τις εκλογές του 2009) παραγόντων η ελληνική 

οικονοµία αντιµετώπισε σοβαρά προβλήµατα, καθώς παρουσίασε το δεύτερο 

µεγαλύτερο ετήσιο έλλειµµα κρατικού προϋπολογισµού και το δεύτερο µεγαλύτερο 

δηµόσιο χρέος στην Ευρωπαϊκή Ένωση.
 56

 

Ο παρακείµενος πίνακας  µας ενηµερώνει αναλυτικά για τις τιµές του ΑΕΠ σε 

τιµές αγοράς, για το δηµοσιονοµικό έλλειµµα ,την πορεία του δηµόσιου χρέους σε % 

του ΑΕΠ, το µέγεθος του δηµόσιου χρέους µεταφρασµένο σε δισεκατοµµύρια και 

τέλος του δείκτες της ανεργίας .συγκεκριµένα γίνεται µια ανάλυση για τα τελευταία 

πέντε έτη 2006-2010. 
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 Βελτίωση των ποιοτικών χαρακτηριστικών αλλά πτώση των βασικών δεικτών επιχειρηµατικότητας 
καταγράφει η ετήσια έκθεση του Ιδρύµατος Οικονοµικών και Βιοµηχανικών Ερευνών (ΙΟΒΕ) για την 

Επιχειρηµατικότητα στην Ελλάδα (2006-2007). 
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Στοιχεία 

 

Eurostat 

ΑΕΠ σε τιµές 

αγοράς 

(GDP mp) 

∆ηµοσιονοµικό 

Έλλειµµα 

(%ΑΕΠ) 

∆ηµόσιο 

χρέος 

(%ΑΕΠ) 

∆ηµόσιο 

χρέος  

(σε δις €) 

Ανεργία 

2006  5,7 % 106,1 % 226,2 δις € 8,9 % 

2007 227,0 δις € 6,4 % 105,4 % 239,4 δις € 8,3 % 

2008 236,9 δις € 9,8 % 110,7 % 262,3 δις € 7,7 % 

2009 235,0 δις € 15,4 % 127,1 % 298,7 δις € 9,5 % 

2010 230,2 δις € 10,5 % 142,8 % 328,6 δις € 12,6 % 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 5 (ΠΗΓΗ:EUROSTAT) 

 

Ορισµένα από τα πιο ενδιαφέροντα ευρήµατα  του ΠΙΝΑΚΑ 5 συνοψίζονται 

παρακάτω: 

� Περί τα 1,3 εκατ. άτοµα αναπτύσσουν επιχειρηµατική δραστηριότητα. 

� Περί τα 388.000 άτοµα βρίσκονται στα αρχικά στάδια επιχειρηµατικής 

δραστηριότητας. 

� Περί τα 177.000 άτοµα διέκοψαν την επιχειρηµατική τους δραστηριότητα 

µέσα στο 2007. 

� Σηµαντική υποχώρηση της επιχειρηµατικότητας ανάγκης. Το 13% των 

επιχειρηµατικών προσπαθειών (έναντι 20% το 2006) στράφηκαν στην 

επιχειρηµατική δράση λόγω έλλειψης άλλων δυνατοτήτων απασχόλησης. 

� Η µέση ηλικία του νέου – επίδοξου επιχειρηµατία είναι περίπου 36 έτη (38 

το 2006)  

� Βελτίωση ποιοτικών χαρακτηριστικών επιχειρηµατικότητας (καινοτοµία, 

νέες τεχνολογίες κ.α.). 

� Το 39% των επιχειρηµατιών αρχικών σταδίων προέρχεται από την 

τριτοβάθµια εκπαίδευση (επίδοση υπερδιπλάσια του 2006). 
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� Η ρηχότητα, η εσωστρέφεια και η µικρή συµβολή στην απασχόληση, 

παραµένουν και το 2007 βασικά χαρακτηριστικά της επιχειρηµατικότητας 

στην Ελλάδα. 

Από την έκθεση του ΙΟΒΕ προκύπτει ότι περισσότερα από 1,3 εκατ. άτοµα 

παρουσιάζουν σήµερα επιχειρηµατική δραστηριότητα στη χώρα µας ενώ περίπου 900 

χιλιάδες σχεδιάζουν να ξεκινήσουν επιχειρηµατικές δραστηριότητες µέσα στην 

επόµενη τριετία. Η έκθεση για την Επιχειρηµατικότητα στην Ελλάδα αποτελεί την 

πέµπτη περιοδική έκδοση του ΙΟΒΕ στο πλαίσιο της συµµετοχής του στο ερευνητικό 

πρόγραµµα του Παγκοσµίου Παρατηρητηρίου για την Επιχειρηµατικότητα - Global 

Entrepreneurship Monitor (GEM) 

Από την έκθεση αυτή, προκύπτει ότι ο βασικότερος δείκτης του GEM, η 

επιχειρηµατικότητα αρχικών σταδίων, καταγράφει το 2007 σηµαντική πτώση και 

συνιστά τη χαµηλότερη επίδοση του δείκτη διαχρονικά.  

Η µείωση επηρεάζει τόσο τους επίδοξους επιχειρηµατίες όσο και τους νέους 

επιχειρηµατίες. Στην Ελλάδα το 2007 ένα 5,71% του πληθυσµού ηλικίας 18-64 ετών 

– δηλαδή περίπου 388.000 άτοµα - βρισκόταν στα αρχικά στάδια έναρξης 

επιχειρηµατικής δραστηριότητας (συµπεριλαµβανοµένης της αυτοαπασχόλησης) 

έναντι 7,9% το 2006. 

Τα σηµαντικά υψηλά επίπεδα επιχειρηµατικότητας αρχικών σταδίων των 

προηγούµενων ετών ενισχύουν την καθιερωµένη επιχειρηµατικότητα, η οποία και 

εµφανίζει αύξηση σε σχέση µε το 2006. 

Πιο αναλυτικά, το ποσοστό του πληθυσµού ηλικίας 18-64 ετών που είναι 

ιδιοκτήτες ή συµµετέχουν στην ιδιοκτησία µιας επιχείρησης που λειτουργεί 

τουλάχιστον 3,5 χρόνια, ξεπερνά το 13%, επίδοση που είναι η υψηλότερη στην 

Ευρώπη και η οποία ερµηνεύεται από τα υψηλότερα ποσοστά αυτοαπασχόλησης που 

παρουσιάζει η Ελλάδα. 

Συνεπώς, συνολικά και λαµβάνοντας υπόψη όλες τις κατηγορίες 

επιχειρηµατιών που µετρώνται στο πλαίσιο του GEM, το 18,7% του πληθυσµού 

ηλικίας 18-64 ετών (σχεδόν 1,3 εκατ. άτοµα) είχε κάποιου τύπου επιχειρηµατική 

δραστηριότητα κατά το 2007. Η επίδοση αυτή είναι και πάλι η υψηλότερη (µετά την 

Ισλανδία) για το έτος 2007, όχι µόνο στην Ευρώπη όπου ο αντίστοιχος µέσος όρος 

δεν ξεπερνά το 11,7%, αλλά και γενικά στις χώρες υψηλού εισοδήµατος. 
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Η επιθυµία έναρξης επιχειρηµατικής δραστηριότητας εξακολουθεί να 

περιορίζεται, καθώς ένα 13,7% του πληθυσµού 18-64 ετών δηλώνει ότι έχει σκοπό να 

ξεκινήσει µια επιχείρηση (συµπεριλαµβανοµένης της αυτοαπασχόλησης) µέσα στα 

επόµενα τρία χρόνια, έναντι όµως 14,2% το 2006 και 15,4% το 2005. Συνεχίζει 

ωστόσο να είναι µία από τις πιο υψηλές επιδόσεις στην Ευρώπη και προοιωνίζεται – 

παρά τη µείωση - τουλάχιστον τη διατήρηση µιας σταθερής εισόδου στην εκδήλωση 

νέας επιχειρηµατικότητας τα επόµενα χρόνια. Ένα 2,6% του πληθυσµού 18-64 ετών 

(περίπου 177.000 άτοµα) - δηλώνει ότι έχει διακόψει τη λειτουργία ή έκλεισε µια 

επιχείρηση που κατείχε ή συµµετείχε στη διοίκηση, ή έχει σταµατήσει οποιαδήποτε 

µορφή αυτοαπασχόλησης κατά τη διάρκεια του 2007. 

Αναφορικά µε  τις αιτίες που οδήγησαν στην αναστολή της επιχειρηµατικής 

δραστηριότητας, εντοπίζουµε ότι τέσσερα στα εννέα εγχειρήµατα δεν απέδιδαν 

κέρδος. Ωστόσο ένα σηµαντικό ποσοστό ύψους 10% αναφέρει ότι παρουσιάστηκε 

µία καλή ευκαιρία να πουλήσει την επιχείρηση, ποσοστό που αντιπροσωπεύει ένα 

µέρος προφανώς των εγχειρηµάτων που συνέχισαν τη λειτουργία τους, ενώ ένα 9% 

ακόµη αναφέρει ότι βρήκε κάποια άλλη απασχόληση (πιθανόν µισθωτή) ή αποφάσισε 

να αξιοποιήσει τελικά µία άλλη επιχειρηµατική ευκαιρία. 

Στην έκθεση του ΙΟΒΕ υπογραµµίζεται η ανάγκη ενίσχυσης της 

επιχειρηµατικότητας, ειδικότερα στην τρέχουσα συγκυρία. Στις σηµερινή 

πραγµατικότητα της κρίσης, οι πολιτικές που αποσκοπούν στην ενίσχυση της 

επιχειρηµατικής δραστηριότητας πρέπει να κινηθούν σε δύο κατευθύνσεις. Πρώτη 

είναι η έµφαση στην ποιοτική πλευρά της επιχειρηµατικότητας, έτσι ώστε ακόµα και 

αν υπάρχουν προς διάθεση λιγότεροι πόροι απ’ ό,τι στο παρελθόν, η επίπτωσή τους 

να είναι η υψηλότερη δυνατή. Η δεύτερη είναι η θεσµική διευκόλυνση της 

επιχειρηµατικότητας, ούτως ώστε να ενθαρρύνεται η επιχειρηµατική πρωτοβουλία 

ανεξάρτητα από τους πόρους που της αφιερώνονται.  

Το έτος 2009 οι Ελληνικές επιχειρήσεις αναγκάσθηκαν να λειτουργήσουν σε 

ένα ιδιαίτερα δύσκολο οικονοµικό περιβάλλον, ενώ η εγχώρια οικονοµία συνολικά 

παρουσίασε σηµαντική επιδείνωση µε το ρυθµό µεταβολής του ΑΕΠ να 

διαµορφώνεται σε -2% (σε ετήσια βάση). Η κρίση της ελληνικής οικονοµίας 

λαµβάνει χώρα σε ένα διεθνές περιβάλλον που χαρακτηρίζεται από σηµαντικά υψηλή 

αβεβαιότητα παρά τις ενδείξεις ανάκαµψης που υπάρχουν, που όµως για την 

Ελληνική πραγµατικότητα µοιάζουν να είναι ακόµη µακρινές. Με αυτή τη δεδοµένη 

οικονοµική κατάσταση είναι πράγµατι ενδιαφέρον να δοθεί µια πρώτη εικόνα της 
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πορείας των οικονοµικών µεγεθών και αποτελεσµάτων των ελληνικών επιχειρήσεων, 

µε βάση ένα αντιπροσωπευτικό δείγµα εταιρειών που δηµοσίευσαν ισολογισµό 

χρήσης 2009 µέχρι και την 10η Μαΐου 2010. 

Στα αρχεία της ICAP Databank υπάρχουν καταχωρηµένες 4.100 επιχειρήσεις µε 

δηµοσιευµένους ισολογισµούς έως και την παραπάνω ηµεροµηνία. Από το σύνολο 

αυτό εξαιρέθηκαν δύο επιχειρήσεις, λόγω των ακραίων τιµών που διακρίνουν τα 

αποτελέσµατα τους, µε συνέπεια να επηρεάζουν πολύ έντονα τα µεγέθη του 

συνολικού δείγµατος και να µεταβάλλουν την πραγµατική εικόνα που προκύπτει από 

το σύνολο των λοιπών επιχειρήσεων. Ως εκ τούτου, το δείγµα της έρευνας 

περιλαµβάνει 4.098 επιχειρήσεις, εκ των οποίων οι 884 είναι βιοµηχανικές, οι 1.126 

εµπορικές, οι 262 εταιρείες του τεχνικού-κατασκευαστικού τοµέα, οι 419 

επιχειρήσεις του τουριστικού τοµέα, καθώς και 1.407 επιχειρήσεις παροχής 

υπηρεσιών (πλην τραπεζών). Τα µεγέθη των επιχειρήσεων αυτών για το 2009 

συγκρίνονται µε τα αντίστοιχα µεγέθη των ίδιων ακριβώς επιχειρήσεων για το 2008.  

Η Ελλάδα βρίσκεται στο µέσον µιας βαθιάς δηµοσιονοµικής και αναπτυξιακής 

κρίσης, η οποία έχει επεκταθεί στο σύνολο των περιφερειών της χώρας και καθιστά 

αδύνατη ουσιαστικά την επιβίωση των ελληνικών επιχειρήσεων. Η συχνότητα µε την 

οποία κλείνουν οι νέες Ελληνικές επιχειρήσεις έχει ως συνέπεια την απώλεια µεγάλου 

αριθµού θέσεων απασχόλησης σε αυτές, περιλαµβανοµένων και των θέσεων 

απασχόλησης των επιχειρηµατιών. 

 

4.3.1. Βασικά δεδοµένα σχετικά µε την έκταση της κρίσης 

• Έλλειµµα 10,5% του ΑΕΠ και ∆ηµόσιο χρέος ύψους 328 δις € (στοιχεία 

2010) Μείωση του ΑΕΠ κατά 4,5% και 5,5% (πρόβλεψη) για τα έτη 

2010 και 2011. 

• Ανεργία της τάξης του 15,5%, και µε ποσοστά που αγγίζουν το 31% 

στην ηλικιακή οµάδα 15-29 ετών. Σηµαντικός περιορισµός της 

ρευστότητας, λόγω της µείωσης των ιδιωτικών καταθέσεων στις 

τράπεζες και την αδυναµία των Ελληνικών τραπεζών να 

χρηµατοδοτηθούν από την ελεύθερη τραπεζική αγορά.  

Τα παραπάνω δεδοµένα καθιστούν πολύ δύσκολη την επιβίωση των Ελληνικών 

ΜΜΕ. Η συχνότητα µε την οποία κλείνουν οι νέες Ελληνικές επιχειρήσεις έχει ως 
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συνέπεια την απώλεια µεγάλου αριθµού θέσεων απασχόλησης σε αυτές, 

περιλαµβανοµένων και των θέσεων απασχόλησης των επιχειρηµατιών. 

Σύµφωνα µε τις υπάρχουσες µελέτες (ΕΒΕΑ, ΙΟΒΕ, ΓΕΣΕΒΕ), όλοι οι τοµείς 

της επιχειρηµατικής δραστηριότητας έχουν πληγεί και δεχθεί τις σοβαρές επιπτώσεις 

της οικονοµικής κρίσης. Στο χώρο των επιχειρήσεων η µεταποίηση έχει επηρεαστεί 

αρνητικά, ειδικότερα στην συντριπτική πλειοψηφία των επιχειρήσεων αρχικών 

σταδίων λειτουργίας . 

 Η πλειονότητα των ελληνικών επιχειρήσεων επηρεάζονται αλλά και  

επηρεάζουν ταυτόχρονα σηµαντικά την οικονοµική ανάκαµψη και το ύψος της 

ανεργίας και ως συνέπεια επηρεάζονται τόσο η επιχειρηµατικότητα όσο και η 

απασχόληση. 

Το ποσοστό των επιχειρήσεων που έχει επηρεαστεί αδιαµφισβήτητα από την 

οικονοµική κρίση ξεπερνά το 80%.Το 2009 ο περιορισµός της επιχειρηµατικής 

δραστηριότητας είχε εντοπιστεί αρχικά στις κατασκευές και στη βιοµηχανία, ενώ το 

2010 επεκτάθηκε τόσο στους κλάδους του εµπορίου όσο και άλλων υπηρεσιών, οι 

οποίοι δηµιουργούν σηµαντικό ποσοστό της συνολικής προστιθέµενης αξίας της 

οικονοµίας. Περισσότερο ευάλωτες  στα νέα οικονοµικά δεδοµένα εµφανίζονται οι 

µικρότερες επιχειρήσεις, ενώ σε επίπεδο κλαδικής ανάλυσης εµφανίζεται η επιρροή 

στους κλάδους της ένδυσης - υπόδησης, ηλεκτρικές συσκευές, εκδόσεις - εκτυπώσεις. 

Σηµειώνεται πτώση της δραστηριότητας κυρίως από νέους επίδοξους επιχειρηµατίες 

και ως βασική αιτία (46%) για την αναστολή προκρίνεται η έλλειψη επαρκούς 

κερδοφορίας. Ο αριθµός των επιχειρήσεων που πλήττονται αισθητά από την κρίση 

παρουσιάζεται ολοένα και µεγαλύτερος. 

Τα βασικά στοιχεία που καταγράφονται ως αιτία της κρίσης στις επιχειρήσεις 

είναι: 

 

4.3.1.1. Η αρνητική επίδραση της διεθνούς οικονοµικής κρίσης. 

 

• Άνοδος της φορολογίας των κερδών. 

• Έλλειψη κεφαλαίων και αύξηση του κόστους των κεφαλαίων. 
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• Η µείωση του τζίρου αποτελεί καθολικό πρόβληµα, αφού µειώθηκε το 2009 

σε σχέση µε το 2008 κατά 1/3 περίπου. Ζηµιά εµφανίζεται το 38% του 

συνόλου µε µεγαλύτερη συχνότητα στις µικρότερες επιχειρήσεις.57
 

• Η πτώση του τζίρου και η έλλειψη ρευστότητας προκαλούν προβλήµατα στην 

εύρυθµη λειτουργία των επιχειρήσεων. 

• Το 40,6% αντιµετωπίζει δυσκολίες στην καταβολή των ασφαλιστικών και 

φορολογικών υποχρεώσεων, το 35% καθυστερεί τις πληρωµές προς τους 

προµηθευτές, 23% δυσκολεύεται να πληρώνει έγκαιρα τα ενοίκια και 

λογαριασµούς ∆ΕΚΟ και οι τρεις στις δέκα επιχειρήσεις που απασχολούν 

προσωπικό έχουν δυσκολίες στην έγκαιρη καταβολή των µισθών. 

• Το 26% των επιχειρήσεων µείωσαν το προσωπικό τους κατά τουλάχιστον ένα 

άτοµο σε σχέση µε το 2009. Και το 43% όσων απασχολούν προσωπικό 

δηλώνει ότι προτίθεται να το µειώσει το επόµενο διάστηµα και αυτό θα 

συµβεί σχετικά περισσότερο στις µεγαλύτερες επιχειρήσεις. 

• Το 40% εκτιµά ως πολύ πιθανό το ενδεχόµενο το επόµενο διάστηµα να έχει 

σοβαρό πρόβληµα λειτουργίας, σε βαθµό που να κινδυνεύει µε κλείσιµο της 

επιχείρησης. Τα υψηλότερα ποσοστά γι’ αυτή την εκτίµηση εµφανίζονται στις 

µικρότερες επιχειρήσεις.  

 

Ως επιβεβαίωση των παραπάνω  έρχονται να προστεθούν και τα στοιχεία από 

έρευνα της Eurostat. Το ποσοστό επιτυχών δανειακών αιτήσεων από µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις ήταν µικρότερο το 2010 σε σύγκριση µε το 2007 σε όλα τα κράτη-µέλη 

για τα οποία υπάρχουν διαθέσιµα στοιχεία και το ποσοστό των µερικώς επιτυχών 

αιτήσεων για δανειοδότηση αυξήθηκε σε όλα τα κράτη-µέλη. Οι µεγαλύτερες 

µειώσεις στη χορήγηση επιτυχών αιτήσεων κατεγράφησαν στη Βουλγαρία (από 87% 

σε όλες τις αιτήσεις που αφορούν χορήγηση δανείων το 2007 σε 48% το 2010), στην 

Ιρλανδία (από 97% σε 53%), στη ∆ανία (από 92% σε 60%), στη Λιθουανία (από 89% 

σε 58%), στην Ελλάδα (από 88% σε 60%) και στην Ισπανία (από 87% σε 59%). 

Μειώσεις σε ποσοστό µικρότερο από 10% παρατηρήθηκαν στη Φινλανδία (από 

98% σε 96%), στη Μάλτα (από 94% σε 91%), στη Σουηδία (από 84% σε 78%), στην 

                                                           
57

 Η καθυστέρηση πληρωµής από τους πελάτες αναδεικνύεται σε σηµαντικό πρόβληµα. 
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Πολωνία (από 92% σε 85%), στην Ιταλία (από 87% σε 78%), στο Βέλγιο (από 92% 

σε 83%) και στη Γερµανία (από 85% σε 76%). Υπογραµµίζεται  πως οι αιτήσεις 

διακρίνονται σε εκείνες που είναι πλήρως επιτυχείς και εκείνες που είναι µερικώς 

επιτυχείς, εκείνες δηλαδή οι οποίες χορηγούνται τελικά µε λιγότερο όµως ευνοϊκούς 

όρους από τις αρχικές αιτήσεις. Η Ελλάδα συγκεντρώνει το υψηλότερο ποσοστό 

µερικώς επιτυχών αιτήσεων (29,6%) και ακολουθούν οι Ισπανία και Βουλγαρία µε 

ποσοστά 27,8% και 22,0% αντίστοιχα 

 

4.3.2. Η Ελληνική οικονοµία σήµερα 

 

Η Ελλάδα είναι µια ανεπτυγµένη χώρα, µε υψηλό επίπεδο διαβίωσης και "πολύ 

υψηλό" ∆είκτη Ανθρώπινης Ανάπτυξης, 22
η
 στην παγκόσµια κατάταξη του 2010, και 

22
η
 στον δείκτη του The Economist του 2005 για την ποιότητα ζωής παγκοσµίως. Με 

βάση τα στοιχεία της Eurostat το κατά κεφαλήν ΑΕΠ της Ελλάδας ήταν ίσο µε το 

94% του µέσου όρου της ΕΕ το 2008.Οι κυριότεροι κλάδοι της Ελληνικής οικονοµίας 

είναι ο τουρισµός, η ναυτιλία, η βιοµηχανική παραγωγή τροφίµων και η επεξεργασία 

καπνού, η υφαντουργία, τα χηµικά, τα προϊόντα µετάλλου, η µεταλλευτική καθώς και 

η µονάδες διύλισης πετρελαίου. 

Η µεγέθυνση του ΑΕΠ της Ελλάδος είναι επίσης, κατά µέσον όρο, από το 1990 

πιο υψηλή από αυτόν του µέσου όρου των χωρών της Ευρωπαϊκής Ένωσης. Παρόλα 

ταύτα, η ελληνική οικονοµία αντιµετωπίζει σηµαντικά προβλήµατα, όπως είναι η 

σηµαντική αύξηση των επιπέδων της ανεργίας, η εξαντλητική γραφειοκρατία και η 

διαφθορά, τόσο σε πολιτικό όσο και οικονοµικό επίπεδο. 

Εξαιτίας της παγκόσµιας οικονοµικής κρίσης, ο ρυθµός µεγέθυνσης της 

οικονοµίας βρέθηκε σε αρνητικό πρόσηµο το 2009, για πρώτη φορά από το 1993. 

Μια ένδειξη της τάσης υπερχρέωσης τα περασµένα χρόνια είναι το γεγονός ότι η 

αναλογία ιδιωτικών δανείων προς καταθέσεις ξεπέρασε τις 100 µονάδες (αναλογία 

δηλαδή µεγαλύτερη του 1 προς 1) κατά την διάρκεια του πρώτου εξαµήνου του έτους 

2007.  

Έως το τέλος του 2009, σαν αποτέλεσµα του συνδυασµού της διεθνούς 

οικονοµικής κρίσης και εσωτερικών παραγόντων (ανεξέλεγκτης σπατάλης λίγο πριν 

τις εκλογές του Οκτωβρίου 2009), η Ελληνική οικονοµία αντιµετώπισε την πιο 

σοβαρή της κρίση από το 1993, µε το υψηλότερο δηµόσιο έλλειµµα (αν και κοντά σε 
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αυτό της Ιρλανδίας και του Ηνωµένου Βασιλείου) καθώς και το δεύτερο υψηλότερο 

χρέος ως ποσοστό του ΑΕΠ στην ΕΕ. Το δηµόσιο έλλειµµα του 2009 έφτασε στο 

15,4% του ΑΕΠ. Αυτό, και τα αυξανόµενα επίπεδα χρέους (στο 127,1% του ΑΕΠ το 

2009) οδήγησαν σε υψηλό κόστος δανεισµού, που προκάλεσε µια σοβαρή οικονοµική 

κρίση. Η Ελλάδα βρίσκεται στην προσπάθεια για να καλύψει το υπερβολικό δηµόσιο 

έλλειµµα µε φόντο την παγκόσµιας οικονοµικής κρίσης.  

Το εργατικό δυναµικό της Ελλάδος αγγίζει συνολικά τα 4,9 εκατοµµύρια, και 

είναι το δεύτερο πιο σκληρά εργαζόµενο ανάµεσα στις χώρες του ΟΟΣΑ, µετά την 

Νότιο Κορέα.  Το Κέντρο Ανάπτυξης του Γκρόνιγκεν δηµοσίευσε µια έρευνα που 

αποκάλυπτε ότι µεταξύ του 1995 και του 2005, η Ελλάδα ήταν η χώρα µε το 

µεγαλύτερο ποσοστό ωρών εργασίας ανά εργαζόµενο ανάµεσα στα Ευρωπαϊκά έθνη. 

Οι Έλληνες εργαζόµενοι, εργάστηκαν κατά µέσον όρο 1.900 ώρες ανά έτος, 

ακολουθούµενοι από τους Ισπανούς (µε µέσο όρο 1.800 ώρες ανά έτος).  

 

4.3.3. Η κρίση εξυπηρέτησης του χρέους του 2010 

 

Τις πρώτες κιόλας εβδοµάδες του 2010 παρατηρήθηκε µια έντονη ανησυχία για 

το υπερβάλλον δηµόσιο χρέος. 

Κάποια Ευρωπαϊκά think-tanks όπως το Οικονοµικό Συµβούλιο Καναδά-

Ευρώπης υποστήριξαν ότι η δυσχερής θέση µερικών χωρών της Ευρωπαϊκής 

Κοινότητας στην οποία βρέθηκαν σήµερα είναι το αποτέλεσµα µιας δεκαετίας 

Κεϊνσιανών πολιτικών δανεισµού που επιδίωξαν τοπικοί πολιτικοί φορείς από κοινού 

µε κεντρικούς τραπεζίτες της ΕΕ. Οικονοµολόγοι παγκοσµίως έχουν προτείνει την 

επιβολή µιας δέσµης από διορθωτικές πολιτικές για να ελέγξουν το δηµόσιο χρέος, 

όπως την επιβολή δραστικών περιοριστικών µέτρων και εξαιρετικά υψηλότερους 

φόρους. 

Κάποιοι υψηλόβαθµοι Γερµανοί πολιτικοί αξιωµατούχοι έφτασαν στο σηµείο 

να ισχυριστούν ότι τα επείγοντα µέτρα θα έπρεπε να επιφέρουν σκληρές ποινές στις 

χώρες που λαµβάνουν την Κοινοτική βοήθεια, όπως είναι η Ελλάδα και η Ιρλανδία. 

Ωστόσο, τέτοια σχέδια έχουν επισηµανθεί ως απαράδεκτες παραβιάσεις της εθνικής 

κυριαρχίας των κρατών µελών της ευρωζώνης και απορρίφθηκαν από χώρες 

στυλοβάτες της ΕΕ όπως η Γαλλία. 
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Ακόµη, ασκήθηκε σκληρή κριτική ενάντια στους κερδοσκόπους για 

χειραγώγηση των αγορών: η Καγκελάριος της Γερµανίας Άγκελα Μέρκελ έχει 

δηλώσει ότι “οργανισµοί που στηρίχθηκαν µε δηµόσια κεφάλαια εκµεταλλεύονται 

την δηµοσιονοµική κρίση στην Ελλάδα και αλλού”. 

Τον Μάιο του 2010 υπογράφηκε Μνηµόνιο µε το ∆ΝΤ την ΕΕ και την ΕΚΤ 

ώστε να καλυφθεί η δανειακή ανάγκη της χώρας. 

 

4.4. ΙΣΤΟΡΙΚΗ ΑΝΑΣΚΟΠΗΣΗ ΓΙΑ ΤΟ ΡΟΛΟ ΤΟΥ ΚΡΑΤΟΥΣ 

ΣΤΙΣ ΤΡΑΠΕΖΙΚΕΣ ΕΡΓΑΣΙΕΣ ΚΑΙ ΠΩΣ ΕΠΗΡΕΑΣΕ ΤΟ 

ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΟ ΤΟΥ ΡΟΛΟ ΠΡΟΣ ΤΙΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ 

ΠΡΙΝ ΑΠΟ ΤΗΝ ΕΝΤΑΞΗ ΤΗΣ ΕΛΛΑ∆ΑΣ ΣΤΗΝ 

ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ ΕΝΩΣΗ 

 

Στα τέλη της δεκαετίας του '70, το ελληνικό τραπεζικό σύστηµα 

χαρακτηριζόταν από υψηλό βαθµό µονοπώλησης και ισχυρό σύστηµα κρατικής 

παρέµβασης, που εκδηλωνόταν στην µµονοπωλιακή θέση τεσσάρων µεγάλων 

κρατικών τραπεζικών οµίλων (δύο µόνο εµπορικών τραπεζών Εθνικής, Εµπορικής 

και ΑΤΕ, ΕΤΒΑ) αλλά και στην εφαρµογή ενός ολόκληρου πλέγµατος κανόνων και 

ρυθµίσεων, που προσδιόριζαν τους γενικότερους όρους κίνησης των 

χρηµατοπιστωτικών σχέσεων. 

Συγκεκριµένα, οι άξονες της παρεµβατικής πολιτικής του κράτους 

εκδηλώνονταν, πρώτον στην πλειάδα κανονιστικών διατάξεων που επέβαλαν στις 

εµπορικές τράπεζες ποικίλες δεσµεύσεις και υποχρεωτικές τοποθετήσεις διαθεσίµων 

τους, καθώς και περιορισµούς και απαγορεύσεις συγκεκριµένων ειδών 

χρηµατοδοτήσεων, εν αντιθέσει µε την υποχρεωτική δέσµευση πιστώσεων για την 

βιοµηχανία και την βιοτεχνία. ∆εύτερο, στο διοικητικό καθορισµό των επιτοκίων 

(καταθέσεων και χορηγήσεων), µε σηµαντικές διαφοροποιήσεις στα δεύτερα 

ανάλογα µε το είδος της οικονοµικής δραστηριότητας, και τρίτον, στην υποχρεωτική 

κατάθεση µε χαµηλό επιτόκιο των αποθεµατικών των ασφαλιστικών φορέων στην 



 127

 

4.4.1. Τράπεζα της Ελλάδος 

 

Αυτό το σύστηµα κρατικής παρέµβασης, από τη µια µεριά συνέβαλλε στην 

ανάπτυξη της εθνικής οικονοµίας, όµως ταυτόχρονα δηµιούργησε και σοβαρές 

στρεβλώσεις στην εξέλιξη των χρηµατοπιστωτικών δοµών και διακλαδική ροή 

χρηµατικών πόρων, εξαιτίας των άµεσων κυβερνητικών παρεµβάσεων µε στόχο την 

εξυπηρέτηση πελατειακών σχέσεων, την πολιτική χορηγήσεων µε ευέλικτα κριτήρια, 

τη γραφειοκρατική οργάνωση και λειτουργία των φορέων χάραξης και υλοποίηση της 

πιστωτικής πολιτικής, µε αποτέλεσµα τη µη ορθολογική αξιοποίηση των διαθέσιµων 

χρηµατικών πόρων, τη δηµιουργία προβληµατικών επιχειρήσεων, την αύξηση 

δηµοσίου χρέους, κ.α. 

Το σύστηµα αυτό, όχι µόνο δε λειτούργησε ικανοποιητικά, αλλά µε τη πάροδο 

του χρόνου δηµιούργησε σοβαρό προβλήµατα στο σύνολο της οικονοµίας και στην 

ανάπτυξη της χώρας. Συγκεκριµένα, η εξάρτηση των επιχειρήσεων από το τραπεζικό 

σύστηµα απέκτησε µόνιµο χαρακτήρα, δεδοµένου ότι το τραπεζικό σύστηµα ήταν το 

µόνο κανάλι µεταφοράς πόρων από τους αποταµιευτές προς τους επενδυτές, πράγµα 

που απέτρεψε τη δηµιουργία παράλληλων διόδων ροής κεφαλαίων προς την αγορά 

χρήµατος. 

Αποτέλεσµα αυτής της εξάρτησης των επιχειρήσεων από τις τράπεζες ήταν η 

ανάπτυξη προνοµιακών σχέσεων µεταξύ τραπεζών και ορισµένων κλάδων ή 

δραστηριοτήτων, ή ακόµη και µε συγκεκριµένες (ευνοούµενες) επιχειρήσεις. Αυτό το 

πολύπλοκο σύστηµα πιστωτικών κανόνων και ρυθµίσεων, σε συνδυασµό µε το µέτρο 

κατανοµής των πιστώσεων και των χαµηλών επιτοκίων αφαιρούσε την δυνατότητα 

εφαρµογής τραπεζικών κριτηρίων από τις τράπεζες και τις εξωθούσε πολλές φορές σε 

καταστρατηγήσεις των κανόνων που ίσχυαν και τις ανάγκαζε να εφαρµόζουν πάγια 

το σύστηµα της εµπράγµατης εξασφάλισης των δανείων, πράγµα που ευνοούσε µόνο 

τις µεγάλες επιχειρήσεις. 

Η κατάσταση  όµως αυτή µεταβάλλεται από τα τέλη της δεκαετίας του '70 

µέχρι τις αρχές του '90. Τόσο τα προβλήµατα που συνόδευαν το συγκεκριµένο 

σύστηµα ρύθµισης, όσο και ο προσανατολισµός ένταξης της χώρας στην ΕΟΚ, 

καθώς και οι γενικότερες τάσεις διεθνοποίησης και δηµιουργίας νέων φορέων 

προσφοράς χρηµατοπιστωτικών υπηρεσιών οδήγησαν σε σηµαντικές αλλαγές του 

όλου πλέγµατος χρηµατοπιστωτικών σχέσεων. 
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Οι πιο σηµαντικές διατάξεις που αφορούσαν την αλλαγή του 

χρηµατοπιστωτικού τοµέα αναφέρονταν µεταξύ άλλων, στις προϋποθέσεις 

χορήγησης άδειας λειτουργίας των πιστωτικών ιδρυµάτων, θεσµοθέτηση της 

αµοιβαίας αναγνώρισης από τα κράτη µέλη, ορισµένων ουσιαστικών κανόνων που 

διασφαλίζουν την προστασία των καταθετών, επενδυτών και δανειζοµένων, καθώς 

και στη σταθερότητα του χρηµατοπιστωτικού συστήµατος, όπως επίσης και στην 

άσκηση ελέγχου και εποπτείας για τη χρηµατοοικονοµική κατάσταση κ.α. 

Η Ελλάδα ως κράτος µέλος της Ευρωπαϊκής Κοινότητας οφείλει να ακολουθεί 

και να συµµορφώνεται µε τους κανονισµούς της Ευρωπαϊκής Ένωσης. Η στήριξη 

των Μικροµεσαίων Επιχειρήσεων αποτελεί µία από της προτεραιότητες που έχει 

θέσει η Επιτροπή της Ευρωπαϊκής Κοινότητας και η πρόσβαση στην χρηµατοδότηση 

αποτελεί σηµαντικό πρόβληµα για την ανάπτυξη. 

 

4.5. ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

Ως µια από τις πιο σηµαντικές λειτουργίες των Τραπεζών ορίζεται η κάλυψη 

των περισσότερων αναγκών των επιχειρήσεων. Για την οικονοµική ανάπτυξη των 

επιχειρήσεων σηµαντικό ρόλο παίζει η κάλυψη των χρηµατοδοτικών αναγκών τους 

για την πραγµατοποίηση επενδύσεων και την εξυπηρέτηση της παραγωγικής τους 

διαδικασίας. 

Οι τράπεζες δίνουν µεσοµακροπρόθεσµα δάνεια στις επιχειρήσεις που 

πραγµατοποιούν επενδύσεις, για την απόκτηση ή την ανανέωση των παγίων 

στοιχείων τους προσαρµοσµένα ως προς το ύψος, τη διάρκεια και τους λοιπούς όρους 

στις ανάγκες και στις προοπτικές τους.  

Παραδείγµατος χάριν ο όµιλος EFG Eurobank στηρίζει τους εταιρικούς και 

ιδιώτες πελάτες του στην Ελλάδα και τη «Νέα Ευρώπη», µέσα από την ανάπτυξη 

νέων προϊόντων και πρωτοβουλιών. Παρά τη σηµαντική καµπή της πιστωτικής 

επέκτασης στην Ελλάδα και τις χώρες της «Νέας Ευρώπης», αποτέλεσµα της 

διεθνούς οικονοµικής ύφεσης, οι νέες εκταµιεύσεις του οµίλου προς µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις και σχετικά δάνεια ανήλθαν σε € 3,6 δις. και € 0,5 δις. Αντίστοιχα το 

εννεάµηνο του 2009. Αν παρατηρήσουµε την εξέλιξη των ιδίων µεγεθών στα 

οικονοµικά αποτελέσµατα των ετών από το 2005 έως 2009 θα δούµε πως κινούνται 

µε πολύ µικρές διαφορές και αποκλίσεις, τις οποίες µελετήσαµε αναλυτικά στο 
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κεφάλαιο 3 (3.5 ΑΝΑΛΥΣΗ ΧΟΡΗΓΗΣΕΩΝ – ∆ΑΝΕΙΩΝ ΤΗΣ EUROBANK EFG 

ΑΠΟ 2005-2009)  
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4.6. ΧΟΡΗΓΗΣΕΙΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

4.6.1. Εισαγωγή 

 

Οι χορηγήσεις των επιχειρήσεων αποτελεί βασική λειτουργία των τραπεζών µε 

την οποία επιτυγχάνεται η µεταφορά πόρων από τις πλεονασµατικές προς τις 

ελλειµµατικές µονάδες της οικονοµίας. Είναι γεγονός ότι µια από τις κύριες 

δραστηριότητες των τραπεζών είναι να δέχονται αποταµιευτικά κεφάλαια τα οποία 

στη συνέχεια χρησιµοποιούν για την χρηµατοδότηση επιχειρηµατικών σχεδίων, την 

κάλυψη καταναλωτικών αναγκών ή αναγκών για κεφάλαιο κίνησης, τόσο των 

επιχειρήσεων όσο και των νοικοκυριών. Συνεπώς οι τράπεζες ασκούν 

διαµεσολαβητικό ρόλο (intermediation) µεταξύ προσφοράς και ζήτησης χρήµατος. 

Ενώ η κατ’ επάγγελµα αποδοχή καταθέσεων µπορεί να γίνεται µόνο από 

τράπεζες, η κατ’ επάγγελµα χορήγηση πιστώσεων µπορεί να γίνεται τόσο από 

πιστωτικά όσο και από χρηµατοδοτικά ιδρύµατα (εταιρείες leasing, factoring κλπ). 

Ο ορισµός του πιστωτικού και χρηµατοδοτικού ιδρύµατος δίνεται από τη 

∆εύτερη Τραπεζική Οδηγία της Ευρωπαϊκής Ένωσης, που ενσωµατώθηκε στο 

εσωτερικό δίκαιο µε το Ν. 2076/1.8.1992 και ο οποίος στη συνέχεια αντικαταστάθηκε 

µε το ν.3601/1.8.2007. 

 

4.6.1.1. Μορφές πίστωσης58
 

 

Πίστωση είναι η προφορική συµφωνία , µε την οποία ο ένας από τους δύο 

συµβαλλόµενους αναλαµβάνει την υποχρέωση να ενισχύσει προσωρινά την 

αγοραστική δύναµη του άλλου συµβαλλόµενου, µε την υποχρέωση του τελευταίου να 

επιστρέψει το ποσό σε συγκεκριµένη, συνήθως ηµεροµηνία, µε ή χωρίς καταβολή 

τόκου. 

Για παράδειγµα: 

«Όταν κτίζω το σπίτι µου και ο εργολάβος µου δίνει τη δυνατότητα να 

εξοφλήσω την οφειλή µου σε αυτόν σε 6 µήνες από σήµερα, αυτή είναι µια πίστωση, 

µια διευκόλυνση που µου παρέχει ο εργολάβος. Η πίστωση αυτή µπορεί να 

                                                           
58

 ΠΗΓΗ:Γεώργιος Κόντος, «Λογιστική Τραπεζών και εταιρειών Leasing & Factoring», Εκδ. 

∆ιπλογραφία, Β’ Έκδοση, Αθήνα 2010,σελ. 226-228 
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καταρτισθεί εγγράφως ή δια λόγου (προφορικά), µπορεί δε να είναι έντοκη ή άτοκη, 

ανάλογα µε τη συµφωνία που θα κάνουµε.» 

Το δάνειο λοιπόν, είναι µια από τις µορφές πίστωσης που υπάρχουν, είναι όµως 

έννοια µερικότερη της πίστωσης. Η πίστωση είναι ευρεία έννοια, περιλαµβάνει κάθε 

είδους και µορφής µεταφορά αγοραστικής δύναµης από τον ένα συµβαλλόµενο στον 

άλλο, από µια τράπεζα ή ένα χρηµατοδοτικό οργανισµό, γενικά, σε έναν πελάτη. 

∆άνειο, ανοικτός τρεχούµενος λογαριασµός, leasing, factoring κλπ είναι έννοιες 

που χρησιµοποιούνται ευρύτατα στην καθηµερινή τραπεζική πρακτική και οι οποίες 

δεν είναι τίποτε άλλο παρά µορφές πίστωσης, που φέρουν ένα µείγµα από ιδιότητες 

νοµικής και οικονοµικής φύσεως. Τελικός σκοπός τους είναι η ικανοποίηση 

συγκεκριµένων αναγκών των πελατών. 
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ΚΕΦΑΛΑΙΟ 5 

ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α ΚΑΙ ΣΤΗΝ 

ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ ΕΝΩΣΗ 

 

5.1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Σε αυτό το κεφάλαιο κάνουµε µια εκτενέστερη ανάλυση των µικροµεσαίων 

επιχειρήσεων, αφού καταλαµβάνουν το µεγαλύτερο ποσοστό επιχειρήσεων που 

λειτουργούν στην Ελλάδα, το οποίο  αντιστοιχεί στο 99,9%. 

Συνολικά αριθµούν περίπου τις 770.000 µε κατά µέσο όρο 2 απασχολούµενους 

ανά επιχείρησης. Σύµφωνα µε στοιχεία της EUROSTAT, η Ελλάδα είναι η χώρα µε 

την µεγαλύτερη αναλογία επιχειρήσεων σε σχέση µε τον πληθυσµό στην Ευρωπαϊκή 

Ένωση . Από αυτές οι περισσότερες κατατάσσονται στην κατηγορία πολύ µικρές 

επιχειρήσεις (δηλαδή έως 10 εργαζόµενους) και έχουν έντονα οικογενειακό 

χαρακτήρα. Ταυτόχρονα η Ελλάδα χαρακτηρίζεται από πολύ υψηλό ποσοστό 

αυτοαπασχολούµενων. Αναφορικά µε την απασχόληση , για το έτος 2003 οι 

επιχειρήσεις που απασχολούν µέχρι 10 άτοµα αποτελούν το 74% της απασχόλησης 

στον ιδιωτικό τοµέα. 

Σύµφωνα µε στοιχεία το 20% των ΜΜΕ στην Ελλάδα κλείνει κατά το δεύτερο 

χρόνο λειτουργία τους ενώ το 50% κλείνει 5-7 χρόνια µετά από την ίδρυσή τους. 

Συγγενής µε την Ελλάδα κατανοµή , παρουσιάζουν η Ιταλία, Ισπανία Πορτογαλία. Εκ 

των πραγµάτων εποµένως η συζήτηση για τις αναπτυξιακές προοπτικές της ελληνικής 

Οικονοµίας οφείλει να ενσωµατώσει ως Βασική παράµετρο τις Μικροµεσαίες 

Επιχειρήσεις . 
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 ΕΛΛΑ∆Α  Ε.Ε.(19)  

Μέγεθος 

Επιχείρησης 

Απόλυτος 

αριθµός 

Μέσος όρος Απόλυτος 

αριθµός 

Μέσος όρος 

Πολύ µικρή 

(0<10) 

752.000 97,66% 17.820.00 92,5% 

Μικρή(9<50) 

εργαζόµενοι 

16.000 2,08% 1.260.000 6,5% 

Μεσαία(49<250) 

εργαζόµενοι 

2.000 0,26% 180.000 1,0% 

Σύνολο 770.000 100% 19.260.000 100% 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 6 

Πηγή: Observatory of European SME’sQ SME’s in Europe 2003, 7 

 

5.2. ΟΡΙΣΜΟΣ59
 

 

Σύµφωνα µε τη σύσταση της Ευρωπαϊκής Επιτροπής το 2003, για να 

αναγνωριστεί µια επιχειρήσει ως «µικροµεσαία επιχείρηση» (MME), θα πρέπει να: 

� Απασχολεί λιγότερες από 250 Ετήσιες Μονάδες Εργασίας 

(ΕΜΕ), 

� Έχει ετήσιο κύκλο εργασιών που δεν υπερβαίνει τα 50 εκατ. € 

ή έχει ετήσιο συνολικό ισολογισµό που δεν υπερβαίνει τα 43 εκατ. €, 

� ∆ε χαρακτηρίζεται ως συνδεδεµένη ή συνεργαζόµενη µε 

επιχείρηση που δεν πληροί τα κριτήρια των ΜΜΕ (δηλαδή ορίζεται ως 

µεγάλη επιχείρηση). 

Αναλυτικότερα, οι τύποι των επιχειρήσεων προσδιορίζονται ως εξής: 

• Πολύ µικρές επιχειρήσεις: απασχολούν λιγότερα από 10 άτοµα (ΕΜΕ) 

και έχουν κύκλο εργασιών ή συνολικό ισολογισµό που δεν ξεπερνά τα 2 

εκ. €. 

                                                           
59

 Από www.scientiaconsulting.gr 
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• Μικρές επιχειρήσεις: απασχολούν λιγότερα από 50 άτοµα (ΕΜΕ) και 

έχουν είτε ένα ετήσιο κύκλο εργασιών που δεν ξεπερνά τα 10 εκ. €, ή 

ένα ετήσιο σύνολο ισολογισµού που δεν ξεπερνά τα 10 εκ. €. 

• Μεσαίες επιχειρήσεις: απασχολούν λιγότερα από 250 άτοµα (ΕΜΕ) και 

έχουν είτε ένα ετήσιο κύκλο εργασιών που δεν ξεπερνά τα 50 εκ. €, ή 

ένα ετήσιο σύνολο ισολογισµού που δεν ξεπερνά τα 43 εκ. €. 

 

Κατηγορίες 

Επιχειρήσεων 

Αριθµός 

εργαζοµένων 

(αµετάβλητος) Κύκλος εργασιών 

Συνολικός 

Ισολογισµός 

Μεσαίες < 250 < 50 εκ. € < 43 εκ. € 

Μικρές < 50 < 10 εκ. € < 10 εκ. € 

Πολύ Μικρές <10 < 2 εκ. € < 2 εκ. € 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 7 

Πηγή: Observatory of European SME’sQ SME’s in Europe 2003, 7 

 

Η προϋπόθεση για να αναγνωριστεί µία επιχείρηση ως ΜΜΕ είναι να τηρεί τα 

όρια αναφορικά µε τον αριθµό του προσωπικού (ΕΜΕ) και, είτε τα όρια του συνόλου 

του ισολογισµού, είτε εκείνα του κύκλου εργασιών. Τα στοιχεία του απασχολούµενου 

προσωπικού και των οικονοµικών µεγεθών εξετάζονται για την τελευταία κλεισµένη 

διαχειριστική χρήση. Επίσης, σε περίπτωση που η επιχείρηση έχει ξεπεράσει τα όρια 

του προσωπικού ή των οικονοµικών στοιχείων για τα δύο τελευταία έτη, τότε χάνει 

την ιδιότητα της ως ΜΜΕ για το επόµενο. 
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5.3. ΟΙ ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α ΚΑΙ Η 

ΣΗΜΑΝΤΙΚΟΤΗΤΑ ΤΟΥΣ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΛΛΗΝΙΚΗ 

ΟΙΚΟΝΟΜΙΑ 

 

Η οικονοµική θεωρία µέχρι και τα µέσα της δεκαετίας του 1970 υπογράµµιζε τα 

πλεονεκτήµατα των µεγάλων επιχειρήσεων ορίζοντας ότι η επιτυχία µιας επιχείρησης 

συµβαδίζει µε το µέγεθός της. 

“Το µέγεθος της παραγωγής και οι οικονοµίες κλίµακας θεωρούνταν 

καθοριστικά στοιχεία για την ανταγωνιστικότητα και την επιβίωση µιας επιχείρησης, 

προβλέποντας έτσι την επικράτηση των µεγάλων επιχειρήσεων και την εξαφάνιση 

των µικροµεσαίων. Τα εµπειρικά όµως στοιχεία διεθνώς δείχνουν ότι τα οικονοµικά 

αποτελέσµατα δεν συµβαδίζουν µε το µέγεθος των επιχειρήσεων. Οι µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις (ΜΜΕ) εµφανίζονται να κατέχουν πάνω από 95% του συνόλου των 

επιχειρήσεων, αλλά και να απασχολούν το περισσότερο εργατικό δυναµικό. 

Επιπλέον, διεθνείς έρευνες έχουν καταδείξει τη συµβολή των ΜΜΕ ως βασικό 

παράγοντα αύξησης της απασχόλησης, βελτίωσης της παραγωγικότητας και 

προώθησης της επιχειρηµατικής καινοτοµίας. 

∆εν υπάρχει ένας ενιαίος γενικά αποδεκτός ορισµός της µικροµεσαίας 

επιχείρησης, αλλά ορίζεται κάθε φορά σε σχέση µε τις συγκεκριµένες οικονοµικές 

και κοινωνικές συνθήκες κάθε χώρας και τις εφαρµοζόµενες πολιτικές. ∆ιαφορές 

στον ορισµό του µεγέθους µιας ΜΜΕ προκαλούνται επίσης από γεωγραφικές 

παραµέτρους και κυρίως από τις διαστάσεις των αγορών. Έτσι στις ΗΠΑ, 

µικροµεσαία θεωρείται η επιχείρηση που απασχολεί λιγότερους από 500 

εργαζόµενους, στην Ιαπωνία λιγότερους από 300, στη Γερµανία, Γαλλία και Ιταλία 

λιγότερους από 200, και στην Αυστραλία λιγότερους από 50 εργαζόµενους. Σύµφωνα 

µε τη διεθνή βιβλιογραφία, τα περισσότερο χρησιµοποιούµενα ποσοτικά κριτήρια για 

τον ορισµό µιας επιχείρησης ως ΜΜΕ είναι πρωτίστως ο αριθµός των 

απασχολουµένων και κατά δεύτερον ο κύκλος εργασιών. 

Στην Ευρωπαϊκή Ένωση (Ε.Ε.), σύµφωνα µε την Επίσηµη Εφηµερίδα των 

Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων (αρ. L107/8, 30-4-96), ως ΜΜΕ ορίζεται εκείνη η 

επιχείρηση που κατέχει τις ακόλουθες ιδιότητες: 

• Απασχολεί µέχρι 250 άτοµα κατά ανώτατο όριο και: 
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� είτε έχει ετήσιο κύκλο εργασιών που δεν υπερβαίνει τα 40 

εκατοµµύρια ευρώ, 

� είτε έχει σύνολο ισολογισµού που δεν υπερβαίνει τα 27 

εκατοµµύρια ευρώ. 

• Στο κεφάλαιο δεν συµµετέχει µε ποσοστό που υπερβαίνει το 25% µια 

ή περισσότερες επιχειρήσεις που δεν πληρούν τον ορισµό αυτό, πλην 

δηµοσίων εταιρειών χαρτοφυλακίου, εταιρειών επιχειρηµατικού 

κεφαλαίου, ή, εφόσον δεν ασκείται έλεγχος, θεσµικών επενδυτών. 

Η Ε.Ε. εφαρµόζει τον ορισµό αυτό στα Κοινοτικά Προγράµµατα, συστήνει δε, 

χωρίς να δεσµεύει, προς τις χώρες-µέλη και την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων 

την υιοθέτηση του ίδιου ορισµού για τα προγράµµατά τους.”
 60

 

 

5.3.1. Ο ορισµός του ΕΟΜΜΕΧ 

 

Στην Ελλάδα, σύµφωνα µε τον ΕΟΜΜΕΧ, θεωρούνται ως ΜΜΕ όσες 

επιχειρήσεις απασχολούν µέχρι 100 άτοµα προσωπικό. Εάν λαµβάνονταν υπόψη ο 

ορισµός ΜΜΕ της Ε.Ε., θα περιλαµβανόταν σχεδόν όλες οι επιχειρήσεις, καθόσον το 

99% των επιχειρήσεων απασχολεί το πολύ 50 άτοµα. Η ΜΜΕ στην Ελλάδα είναι 

συνήθως µια οικογενειακή επιχείρηση της οποίας η διοίκηση ταυτίζεται µε την 

κυριότητα και η καθηµερινή διαχείριση εξασφαλίζεται συνήθως από τον 

επιχειρηµατία. Η Τράπεζα της Ελλάδος για λόγους χρηµατοδότησης από το ειδικό 

κεφάλαιο της Ν.Ε. 197/11/78 χαρακτηρίζει ως µεταποιητική ΜΜΕ την επιχείρηση 

αυτή που το ανώτατο ύψος του µέσου κύκλου εργασιών της τελευταίας τριετίας δεν 

υπερβαίνει τα 2.500.000 ευρώ. 

Η Ελλάδα είναι κυριολεκτικά η χώρα των ΜΜΕ, αφού οι επιχειρήσεις µε 

λιγότερα από 100 άτοµα προσωπικό αποτελούν το 99,8% του συνόλου των 

επιχειρήσεων και απασχολούν περίπου 60% του εργατικού δυναµικού του 

δευτερογενή και τριτογενή τοµέα. Σηµαντικότατη είναι η θέση των «µικρών» 

επιχειρήσεων, οι οποίες απασχολούν µέχρι και 10 άτοµα προσωπικό, καθόσον 

αποτελούν το 96,3% του συνόλου των επιχειρήσεων, σύµφωνα µε πρόσφατα στοιχεία 

του ΕΟΜΜΕΧ. Η συµβολή των ΜΜΕ στην απασχόληση είναι σηµαντική. Όπως 
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προκύπτει από στοιχεία της ΕΣΥΕ, κατά την περίοδο 1978-88 η µέση ετήσια 

µεταβολή της απασχόλησης ήταν υψηλότερη στις ΜΜΕ (+2,0%) από την αντίστοιχη 

στις µεγάλες επιχειρήσεις (-1,0%). Από στοιχεία του ICAP προκύπτει ότι και κατά το 

χρονικό διάστηµα 1988-96 υπάρχει αύξηση των ΜΜΕ σε βάρος των µεγάλων 

επιχειρήσεων και ως προς τον αριθµό των επιχειρήσεων και ως προς τον αριθµό των 

απασχολουµένων σε αυτές. Είναι αξιοσηµείωτο ότι η µεγαλύτερη αύξηση της 

απασχόλησης προήλθε από την κατηγορία των µικρών επιχειρήσεων. 

 

5.3.2. Πλεονεκτήµατα και αδυναµίες 

 

Οι ΜΜΕ εµφανίζουν αδυναµίες αλλά και πλεονεκτήµατα. Εντοπίζεται 

σηµαντικό πρόβληµα χαµηλής παραγωγικότητας που θα πρέπει να αποδοθεί µεταξύ 

των άλλων στο χαµηλό ποσοστό χρησιµοποίησης της σύγχρονης τεχνολογίας, στη µη 

επαρκή οργάνωση της παραγωγής καθώς και στη µη εφαρµογή σύγχρονων µεθόδων 

διοίκησης, διαχείρισης αλλά και µάρκετινγκ. 

Οι ΜΜΕ στην Ελλάδα αλλά και διεθνώς έχουν παρουσιάσει δυσκολία 

πρόσβασης στο τραπεζικό σύστηµα λόγω του υψηλότερου κινδύνου που τις 

χαρακτηρίζει, έλλειψης αρκετών εγγυήσεων αλλά και λόγω του οικογενειακού τους 

χαρακτήρα. Μειωµένη και περιορισµένη πρόσβαση έχουν επίσης και στις 

κεφαλαιαγορές. Σαν αποτέλεσµα, οι ΜΜΕ καταλήγουν στο βραχυπρόθεσµο δανεισµό 

και στις πιστώσεις των προµηθευτών για να καλύψουν τις αυξηµένες ανάγκες τους 

όσον αφορά το κεφάλαιο κίνησης. Είναι πραγµατικά λίγες οι ΜΜΕ που εφαρµόζουν 

τη χρηµατοδοτική µίσθωση (leasing), τη σύµβαση πρακτορείας επιχειρηµατικών 

απαιτήσεων (factoring) και το επιχειρηµατικό κεφάλαιο υψηλού κινδύνου (venture 

capital) ως εναλλακτικές λύσεις εξεύρεσης κεφαλαίων. Συνεπώς, οι επιχειρήσεις 

αυτές αντιµετωπίζουν µεγάλη δυσκολία στην ανάπτυξη επενδυτικών προγραµµάτων 

µεγάλης εµβέλειας. 

Οι ΜΜΕ δεν εφαρµόζουν στρατηγικό προγραµµατισµό αλλά και άλλες τεχνικές 

σύγχρονης διοίκησης, όπως είναι για παράδειγµα οι στρατηγικές συµµαχίες, η ολική 

ποιότητα παραγωγής, η ανταγωνιστική σύγκριση, αλλά και η µέτρηση ικανοποίησης 

πελατών. Υστερούν ακόµη σε σχέση µε τις µεγάλες επιχειρήσεις στο µάρκετινγκ, 

στην ανάπτυξη εξαγωγικής δραστηριότητας, σε έρευνα και ανάπτυξη, στην 

αποτελεσµατική χρήση εξωτερικών πηγών πληροφόρησης, στην πρόσβαση στις 
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πηγές παραγωγής πρώτων υλών και στις συνεργασίες. Έχουν υψηλά ποσοστά 

δηµιουργίας νέων επιχειρήσεων, αλλά και υψηλά ποσοστά θνησιµότητας (50%) 

ιδιαίτερα κατά τα πρώτα 3-5 έτη της ζωής τους. 

Οι λόγοι ύπαρξης των ΜΜΕ απαρτίζουν και τα βασικά τους πλεονεκτήµατα. Η 

ευελιξία στην παραγωγή, η άµεση και εύκολη αφοµοίωση και αξιοποίηση της νέας 

τεχνολογίας και καινοτοµίας, η προσαρµοστικότητα στις συνθήκες της αγοράς, η 

ευκολότερη κάλυψη των αναγκών εξειδικευµένων αγορών, η ταχύτητα στη λήψη 

αποφάσεων, οι προσωπικές πελατειακές σχέσεις αλλά και η συµβολή τους στην 

ανάπτυξη και απασχόληση αποµονωµένων περιοχών είναι µερικά από τα 

σηµαντικότατα πλεονεκτήµατα των ΜΜΕ έναντι των µεγάλων επιχειρήσεων. 

Η ευέλικτη σύγχρονη τεχνολογία όπως είναι οι ηλεκτρονικοί υπολογιστές, το 

ηλεκτρονικό επιχειρείν, η εισαγωγή νέων υλικών και µηχανηµάτων όπως η 

ροµποτική και CAD, φθάνουν να µειώσουν το ελάχιστο κατώτερο όριο στις κλίµακες 

παραγωγής. Έτσι λοιπόν, σύµφωνα µε ερευνητές διεθνώς, το µέγεθος των 

επιχειρήσεων τείνει να γίνεται µικρότερο στις ΗΠΑ και στην Ευρώπη. 

Η εκτίµηση της χρηµατοοικονοµικής συµπεριφοράς των ΜΜΕ ενδιαφέρει 

φορείς όπως τράπεζες, ασφαλιστικές εταιρείες, προµηθευτές, εξαγοράστριες 

εταιρείες, επενδυτές και ακαδηµαϊκά ιδρύµατα. Βασική επιδίωξη όλων αυτών είναι ο 

προσδιορισµός της οικονοµικά εύρωστης επιχείρησης ή αλλιώς της επιχείρησης που 

παρουσιάζει το µικρότερο πιστωτικό κίνδυνο. Αλλά και το σύνολο των αδυνάτων και 

προβληµατικών ΜΜΕ θα µπορούσε να αποτελέσει αντικείµενο ενδιαφέροντος για 

την άσκηση κρατικής πολιτικής στήριξης των επιχειρήσεων αυτών. Έχουν 

αναπτυχθεί διάφορες διαδικασίες και συστήµατα εκτίµησης του πιστωτικού κινδύνου 

επιχειρήσεων τα οποία ταξινοµούν τις επιχειρήσεις σε προκαθορισµένες οµάδες 

πιστωτικού κινδύνου. Όµως, τα συστήµατα αυτά δεν ενσωµατώνουν ποιοτικές 

πληροφορίες που αφορούν την κάθε επιχείρηση, όπως την οργάνωση και τη διοίκησή 

της, τη τεχνογνωσία, τη θέση της στην αγορά, το επίπεδο έρευνας και ανάπτυξης, κ.ά. 

 

Ενδιαφέρον για το θέµα παρουσιάζει και µία έρευνα του Πανεπιστηµίου Κρήτης : 

Μέσα από πρόσφατη έρευνα που έγινε στο Εργαστήριο Συστηµάτων 

Χρηµατοοικονοµικής ∆ιοίκησης του Πολυτεχνείου Κρήτης σε δείγµα ελληνικών 

µεταποιητικών ΜΜΕ και µεγάλων επιχειρήσεων διαπιστώθηκαν τα βασικά 

χαρακτηριστικά του χρηµατοοικονοµικού προφίλ των ελληνικών ΜΜΕ και οι 

διαφορές τους προς τις µεγάλες επιχειρήσεις. Αυτό έγινε µέσω ενός µεθοδολογικού 
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πλαισίου το οποίο περιλαµβάνει τεχνικές από το χώρο της στατιστικής, της 

οικονοµετρίας και της πολυκριτήριας ανάλυσης για την ανάπτυξη υποδειγµάτων 

εκτίµησης της χρηµατοοικονοµικής συµπεριφοράς των ΜΜΕ και την υποβοήθηση 

διαδικασιών λήψης αποφάσεων. Σύµφωνα µε τα συµπεράσµατα της ανάλυσης αυτής, 

το µεγαλύτερο ποσοστό των ΜΜΕ είναι δυναµικές επιχειρήσεις. Οι περισσότερες 

χαρακτηρίζονται από ικανοποιητική ρευστότητα η οποία στην πλειονότητα των 

επιχειρήσεων οφείλεται στον υψηλό χρόνο ανακύκλωσης των αποθεµάτων τους. Η 

κεφαλαιακή σύνθεση υποδηλώνει χαµηλό µακροπρόθεσµο δανεισµό και υψηλή 

επιβάρυνση µε βραχυπρόθεσµες υποχρεώσεις (τραπεζικά δάνεια και πιστώσεις 

προµηθευτών) τα οποία όµως δίνουν ικανοποιητικό δείκτη χρέους (ο δείκτης ξένα 

κεφάλαια προς σύνολο ενεργητικού είναι µικρότερος από 66%). Το αποτέλεσµα αυτό 

συµφωνεί µε τη συµπεριφορά των ΜΜΕ διεθνώς και οφείλεται: 

α) στη δυσκολία πρόσβασης των ΜΜΕ σε τραπεζικό δανεισµό 

β) στο απαγορευτικά υψηλό κόστος έκδοσης µετοχών µικρής κεφαλαιοποίησης 

και 

γ) στο ιδιοκτησιακό καθεστώς των ΜΜΕ. Οι χρηµατοοικονοµικά δυναµικές 

ΜΜΕ χαρακτηρίζονται επίσης από µικρό χρόνο ανακύκλωσης αποθεµάτων. 

Τέλος, η αποδοτικότητα, µετρούµενη ως καθαρό περιθώριο κέρδους, απόδοση 

ιδίων κεφαλαίων και απόδοση συνολικών επενδεδυµένων κεφαλαίων, θεωρείται 

ικανοποιητική µόνο για τις δυναµικές ΜΜΕ. 

Σε σύγκριση µε τις µεγάλες επιχειρήσεις του µεταποιητικού τοµέα στην 

Ελλάδα, οι ΜΜΕ εµφανίζουν χαµηλότερη ρευστότητα, χαµηλότερη αποδοτικότητα, 

χαµηλότερη δανειακή επιβάρυνση και χαµηλότερο µακροπρόθεσµο δανεισµό. 

∆ιαθέτουν όµως υψηλότερο βραχυπρόθεσµο δανεισµό έναντι των µεγάλων 

επιχειρήσεων, λόγω αδυναµίας πρόσβασης σε άλλες πηγές χρηµατοδότησης αλλά και 

ελλιπούς εκπαίδευσης και ενηµέρωσης σχετικά µε εναλλακτικές µορφές 

χρηµατοδότησης. Σύµφωνα µε τη διεθνή βιβλιογραφία, η ίδια χρηµατοοικονοµική 

συµπεριφορά χαρακτηρίζει τις ΜΜΕ και άλλων χωρών, όπως Αγγλία, Γαλλία, ΗΠΑ, 

Αυστραλία, Ισραήλ κ.λπ. 
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5.3.3. Προοπτικές ανάπτυξης 

 

Το µεγαλύτερο βάρος των ΜΜΕ για την ελληνική οικονοµία είναι ιδιαίτερα 

υψηλό και στην επιτυχή τους συµπεριφορά στηρίζεται η ανάπτυξη. Οι ΜΜΕ στην 

Ελλάδα παρουσιάζουν προβλήµατα αλλά και προοπτικές. Προκειµένου να γίνουν 

ανταγωνιστικές θα πρέπει να ακολουθήσουν κάποιες στρατηγικές επιλογές µε ή χωρίς 

τη βοήθεια του ελληνικού δηµοσίου. Θα πρέπει να δηµιουργηθεί ένα πλαίσιο 

ανάπτυξης για τις ΜΜΕ, όπως υφίσταται σε πολλές χώρες της Ε.Ε. εδώ και 

δεκαετίες. Στο ειδικό αυτό πλαίσιο θα πρέπει να συγκεντρωθούν και να 

κωδικοποιηθούν όλα τα υφιστάµενα µέτρα υπέρ των ΜΜΕ, να εντοπισθούν οι 

ελλείψεις και να αναληφθούν νέες πρωτοβουλίες, όπως η δηµιουργία νέου 

χρηµατοδοτικού πλαισίου στήριξης, δηµιουργία απαιτούµενων υποδοµών, όπως 

εκθεσιακοί χώροι, κέντρα καινοτοµίας και σχεδιασµού προϊόντων, υποστήριξης και 

πληροφόρησης των ΜΜΕ, στήριξη των παραγοµένων προϊόντων µε κατοχύρωση των 

προδιαγραφών ποιότητας και αποκλεισµού των προϊόντων που δεν πληρούν 

προϋποθέσεις υγιούς ανταγωνισµού, ενθάρρυνση δηµιουργίας συνεργασιών των 

επιχειρήσεων, συνεργασίες µε πανεπιστηµιακά ιδρύµατα και ερευνητικά κέντρα για 

προώθηση της έρευνας, τεχνογνωσίας και καινοτοµίας, δηµιουργία «θερµοκοιτίδων», 

για τη στήριξη των νέων επιχειρήσεων, προώθηση της δικτύωσής τους και του 

ηλεκτρονικού επιχειρείν στις ΜΜΕ κ.ά. Η εµπειρία και τα αποτελέσµατα από την 

ένταξη της χώρας στην ΕΟΚ το 1980 έδειξαν ότι οι ελληνικές ΜΜΕ διαθέτουν 

υψηλό βαθµό προσαρµοστικότητας, δυναµισµού και ευελιξίας, στοιχεία που 

δικαιολογούν αισιόδοξες προβλέψεις για την αντιµετώπιση δυσχερειών και την 

εκµετάλλευση των ευκαιριών που προσφέρει η ενιαία ευρωπαϊκή και διεθνής αγορά. 

 

5.4. ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ61
 

 

Σε ιδιαίτερο κεφάλαιο που αναπτύσσονται οι Νόµοι για επενδύσεις 

1262/1982,1360/83 και 1479/84,γίνεται αναφορά για τη χρηµατοδότηση των 

επιχειρήσεων που ανήκουν στον τοµέα  της µεταποίησης καθώς και των άλλων 
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επιχειρήσεων, ανάλογα µε τις περιοχές όπου λειτουργούν και τα αντικείµενα που 

εκµεταλλεύονται. 

Επίσης γίνεται αναφορά για τις χρηµατοδοτήσεις των ΜΜΕ, όπως και άλλων 

οικονοµικών δραστηριοτήτων από τα κοινοτικά χρηµατοδοτικά όργανα ή 

προγράµµατα (Ταµεία), την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων , το Νέο Κοινοτικό 

Μέσο και τα Μεσογειακά Ολοκληρωµένα Προγράµµατα. Χρηµατοδοτήσεις  που σε 

διάφορες µορφές και ποσοστά  µπορούν να εισπράξουν οι ελληνικές ΜΜΕ και 

γενικότερα η ελληνική oικονοµία , κάτω από διαδικασίες και προϋποθέσεις  που 

αναφέρονται στα σχετικά κεφάλαια και παραγράφους 

Το ίδιο στο Ν.1472/84 για τον ΕΟΜΜΕΧ, αναφέρονται εφαρµογές 

προγραµµάτων χρηµατοδότησης της βιοτεχνίας, από τα οποία προκύπτει η 

απλούστευση των σχετικών διαδικασιών και, ιδιαίτερα, στις χορηγήσεις βιοτεχνικών 

δανείων σε συνεταιρισµούς και κοινοπραξίες βιοτεχνών καθώς και σε χειροτεχνικές 

µονάδες, για κεφάλαια εκκινήσεως σε νεοϊδρυόµενες επιχειρήσεις καθώς και πάγιες 

εγκαταστάσεις ή κεφάλαια κινήσεως σε ειδικές περιπτώσεις. 

Τόσο ο Ν.1262/82 όσο και ο Ν.1472/84 καλύπτουν τη χορήγηση δανείων σε 

χειροτεχνίες ή καλλιτεχνικές βιοτεχνίες και ενθαρρύνουν χρηµατοδοτικά 

συνεταιρισµούς  για αγορά µηχανικού εξοπλισµού και για κεφάλαια κινήσεως 

συνεταιρισµών και κοινοπραξιών νέων µέχρι ηλικίας 35 ετών. 

Ενδεικτικά από την σκοπιά της Αγροτικής Τράπεζας παραθέτουµε κάποιες 

χρηµατοδοτήσεις που παρέχει η Αγροτική Τράπεζα, για να έχουµε µια ειδικότερη 

άποψη και ανάλυση των χορηγήσεων-δανείων που εκταµιεύονται από τις Ελληνικές 

Τράπεζες. 

Η Αγροτική Τράπεζα χρηµατοδοτεί βιοτεχνίες ανεξάρτητα από τη φύση της 

πρώτης ύλης που επεξεργάζονται, εφόσον είναι εγκατεστηµένες µέσα στον αγροτικό 

χώρο, ακόµα και σε επαρχιακές περιοχές που έχουν πληθυσµό πάνω από 5.000  

κατοίκους. 

Οι χορηγήσεις της θα δίδοντα για καινούριες κτιριακές εγκαταστάσεις και 

µηχανολογικό εξοπλισµό και υπό την προϋπόθεση ότι οι επενδύσεις σε πάγια 

περιουσιακά στοιχειά των βιοτεχνικών µονάδων κυµαίνονται µεταξύ 40.000 και 

5.000.000 δρχ. Και φυσικά , εφόσον  οι µονάδες αυτές  µε την οργανωτική και τη 

µελετητική τους δοµή εξασφαλίζουν βιωσιµότητα, καταπλέουν την ανεργία στην 

ύπαιθρο και παράγουν προϊόντα που έχουν ζήτηση στη ντόπια αγορά ή µπορούν να 
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αντικαταστήσουν εισαγωγές  ή να αποφέρουν συναλλαγµατικά οφέλη µε την εξαγωγή 

τους σε ξένες αγορές.  

Τα δάνεια αυτά είναι χαµηλότατα και για τη χορήγησή τους δεν λαµβάνονται 

υπόψη δάνεια ή προεξοφλήσεις  που χορηγήθηκαν στις βιοτεχνίες  αυτές από 

εµπορικές τράπεζες για εξαγωγές και αποκατάσταση ζηµιών πάγιων εγκαταστάσεων  

και µηχανικού εξοπλισµού. 

Για πρώτη φορά στη χώρα µας οι ΜΜΕ επιχειρήσεις και γενικά οι 

µεταποιητικές επιχειρήσεις βρίσκονται κάτω από ένα συστηµατικό και κατάλληλα 

συνδυασµένο µε την περιφερειακή και τοπική ανάπτυξη της πατρίδας µας καθεστώς 

χρηµατοδοτήσεων, που σκοπεύουν στην ανάπτυξη των ΜΜΕ σε σύγχρονα 

παραγωγικά και ανταγωνιστικά επίπεδα. 

Επίσης το Υπουργείο  Βιοµηχανίας, Ενέργειας  και Τεχνολογίας προωθεί τη 

σύσταση συντονιστικού πιστωτικού οργάνου για αποτελεσµατικότερη άσκηση της  

βιοµηχανικής πίστης  , µε τη συνένωση µικρών Τραπεζών. Στο συντονιστικό αυτό 

πιστωτικό ίδρυµα θα συµµετέχει και ο ΕΟΜΜΕΧ , που θα ρυθµίζει  τους γενικούς 

κανόνες  χρηµατοδότησης και βιοτεχνίας  και θα εισηγείται στην κυβέρνηση τις 

αναγκαίες θεσµικές  ρυθµίσεις  για την καλύτερη εξυπηρέτηση  και πιστοδότηση της 

βιοτεχνίας στα πλαίσια της ασκούµενης πιστωτικής και αναπτυξιακής πολιτικής της 

κυβέρνησης. Οι  Τράπεζες, που υπολογίζεται ότι, σε µια πρώτη φάση συστάσεως  του 

πιστωτικού αυτού ιδρύµατος, θα µπορέσουν να αποτελέσουν τον πυρήνα του, είναι η 

Τράπεζα Επαγγελµατικής Πίστεως, η Τράπεζα Πειραιώς, η Γενική Τράπεζα και η 

Τράπεζα Αττικής. 

Με την 776/1986 Πράξη του ∆ιοικητή της Τράπεζας  Ελλάδος καθορίζονται οι 

ευνοϊκές προϋποθέσεις χρηµατοδότησης των βιοτεχνιών για την απόκτηση πάγιων 

εγκαταστάσεων καθώς και για την εξόφληση των δανείων αυτών. 

Γενικά πρέπει να σηµειωθεί  η ξεχωριστή  χρηµατοδοτική ευνοϊκή πολιτική  

που ισχύει για όλες  τις επιχειρήσεις που εγγυώνται   βιωσιµότητα και 

ανταγωνιστικότητα , ανεξάρτητα από το µέγεθος τους, το φορέα τους και τη νοµική  

τους µορφή. Φυσικά ενθαρρύνονται οι κοινοπραξίες και οι συνεταιριστικές 

επιχειρήσεις ευρύτερου κοινωνικού χαρακτήρα , που συνδυάζεις τις δυνατότητες των 

µεγάλων  επιχειρήσεων  στην οργάνωση , στη διοίκηση, στην έρευνα, στην 

προµήθεια υλών και σύγχρονου  εξοπλισµού , στη διαφήµιση , στις εξαγωγές , στις 

παντός είδους  παρεµβάσεις στην ντόπια και ξένη αγορά κλπ., µε τη συµµετοχή 
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πολλών  προσώπων στη σύσταση , στις δραστηριότητες και στις διάφορες διαδικασίες 

παραγωγής και διακινήσεως προϊόντων.  

Ακόµα, στις επιχειρήσεις αυτές µε µειωµένες κεφαλαιακές εισφορές 

συγκεντρώνονται µεγάλα κεφάλαια που προέρχονται από µικροµεσαίες εισοδηµατικά 

τάξεις, που ενώ έχουν µειωµένο επιχειρηµατικό κίνδυνο,  αυξάνουν και 

κοινωνικοποιούν το ενεργητικό της  επιχείρησης µε πολλαπλά χρήσιµα αποτελέσµατα 

υπέρ του κοινωνικού συνόλου. 

Ειδικότερα, σχετικά µε τα προηγούµενα  σηµειώνεται ότι ο ΕΟΜΜΕΧ έχει 

υπογράψει πρωτόκολλο συµφωνίας µε το ΚΑΒ (CDI)  όπου  προβλέπονται και τα 

εξής:  

Ο ΕΟΜΜΕΧ προωθεί στο ΚΑΒ αιτήσεις ελληνικών επιχειρήσεων, που θέλουν 

συνεργασία µε χώρες της ΑΚΕ ή µπορούν να προσφέρουν σε αυτές τεχνική βοήθεια  

και  επαγγελµατική εκπαίδευση, που τις δηµοσιεύει και διοργανώνει τις συναντήσεις 

για την επιδιωκόµενη συνεργασία  των επί µέρους  ενδιαφεροµένων επιχειρήσεων. 

Τόσο ο ΕΟΜΜΕΧ όσο και ο ΚΑΒ παρέχουν από κοινού βοήθεια  για τις 

προκαταρκτικές ενέργειες  και διαπραγµατεύσεις , µέχρι αυτές  να οριστικοποιηθούν, 

στους ενδιαφερόµενους και ιδιαίτερα στους τοµείς εκπόνησης µελετών, µετακίνησης 

και διαµονής των διαπραγµατευτών, παροχής συµβουλών  για τις επιχώριες αγορές, 

τα κίνητρα και τις ισχύουσες νοµοθεσίες , τη σύνταξη συµβολαίων κλπ. Παρέχεται δε 

χρηµατική βοήθεια στις ελληνικές επιχειρήσεις  που θέλουν να προσφέρουν τεχνική 

βοήθεια και υπηρεσίες σε επιχειρήσεις  της ΑΚΕ, πάνω σε θέµατα οργάνωσης 

,διαχείρισης, εκπαίδευσης προσωπικού, µεθόδων παραγωγής , επέκτασης 

εκµεταλλεύσεων κλπ. Η παρεχόµενη οικονοµική βοήθεια από τον ΕΟΜΜΕΧ και από 

το ΚΑΒ φτάνει µέχρι το 75% του συνόλου των απαιτούµενων δαπανών. 

Έχει δε υπολογιστεί ότι ο µέσος όρος που διαθέτονται κάθε χρόνο για 

προγράµµατα βιοµηχανικής συνεργασίας για κάθε µία από τις 66 χώρες της ΚΑΕ 

ανέρχονται σε 40-50.000 ECU. 

Κατά το πρόσφατο συνέδριο που έγινε στην Αθήνα το Σεπτέµβριο 1987 µεταξύ 

εκπροσώπων  του ΚΑΒ, του ΕΟΜΜΕΧ  και διάφορων άλλων οργανισµών 

επιχειρηµατιών, παρέστησαν πολλοί επιχειρηµατίες και από ελληνικής πλευράς και 

από τις χώρες της  ΑΚΕ και επιδίωξαν τη σύναψη συµφωνιών συνεργασίας , µε βάση 

τις προαναφερόµενες προϋποθέσεις.  
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5.4.1. Πολιτική και πλαίσια χρηµατοδοτήσεων62
 

 

Όταν λέµε πολιτική εννοούµε την ταχτική και τα µέσα δράσης που 

χρησιµοποιούνται  για την εξυπηρέτηση µιας δραστηριότητας που αφορά τους 

πολίτες µιας ή περισσότερων χωρών ή οµάδες πολιτών. Το ίδιο, κάθε συµπεριφορά 

που εκδηλώνεται µε διάφορα µέσα για την εξυπηρέτηση  κάποιων σκοπών, µπορούµε 

να την χαρακτηρίσουµε πολιτική. Όταν, λοιπόν, θέλουµε να προσδιορίσουµε το 

περιεχόµενο της χρηµατοδοτικής πολιτικής του κράτους  ή µιας κυβέρνησης για την 

οικονοµία  της χώρας, θα πρέπει να λαβαίνουµε υπόψη µας όλες εκείνες  τις ενέργειες 

και τους θεσµούς που καθορίζουν τις διαδικασίες για την πιστοδότηση των τοµέων, 

κλάδων και υποκλάδων της δοσµένης οικονοµίας, όπως επίσης τους σκοπούς και τους 

στόχους που θέλει να πετύχει και να εξυπηρετήσει η χρηµατοδοτική αυτή πολιτική.  

Εδώ πρέπει να γίνει η διευκρίνιση ότι η χρηµατοδοτική πολιτική  ή το 

πιστοδοτικό πρόγραµµα πρέπει να καλύπτει  το δηµόσιο και τον ιδιωτικό τοµέα. 

Λέγοντας  να καλύπτει το δηµόσιο τοµέα  εννοούµε να καθορίζει το πρόγραµµα αυτό 

την τροφοδότηση των φορέων του δηµοσίου και των νοµικών προσώπων  δηµοσίου 

δικαίου (ΟΤΑ, ∆ΕΚΟ)  για την κατασκευή έργων και την εξυπηρέτηση  τους προς 

όφελος του κοινωνικού συνόλου, πράγµα που φαίνεται από τους κρατικούς και από 

τους επιµέρους επενδυτικούς και λειτουργικούς προϋπολογισµούς  στους οποίους  

συµπεριλαµβάνονται και οι δαπάνες για προµήθειες καταναλωτικών και λοιπών 

δηµόσιων αγαθών. Επίσης ,  όταν λέµε να καλύπτεται πιστοδοτικά ο ιδιωτικός 

τοµέας, που συµπεριλαµβάνει τις κάθε µορφής ιδιωτικές  επιχειρήσεις και 

δραστηριότητες  όπως και µικτές επιχειρήσεις  που εργάζονται µε ιδιωτικοοικονοµικά  

κριτήρια, εννοούµε να καθορίζει τους τρόπους και τα κίνητρα  που θα 

χρηµατοδοτούνται  από το τραπεζικό σύστηµα της χώρας  οι επιχειρήσεις διαφόρων  

παραγωγικών τοµέων και κλάδων και θα επιδοτούνται , µε επιχορηγήσεις για τις 

επενδύσεις  που κάνουν και µε διάφορα  ποσοστά επί % στα επιτόκια των 

χρηµατικών ή των οµολογιακών δανείων που συνάπτουν , όπως ακόµη µε 

παρεχόµενες αφορολόγητες εκπτώσεις  επί των κερδών που πραγµατοποιούν  οι 

παρακάτω επιχειρήσεις  και µε πρόσθετες αποσβέσεις  κλπ. , εφόσον διαθέτουν τα 

κέρδη τους για επέκταση ,εκσυγχρονισµό  ή ίδρυση ειδικών παραγωγικών και 

ερευνητικών δραστηριοτήτων. Η χρηµατοδότηση του ιδιωτικού τοµέα  και η 

                                                           
62

  ΠΗΓΗ:Αθανάσιος ∆. Τσιµπούκης, «Οι Νέοι Θεσµοί ∆ιοίκησης, Χρηµατοδότησης και Ανάπτυξης 
Επιχειρήσεων και Περιοχών στη Χώρα µας», Αθήνα 1989, σελ. 293-295 
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κατανοµή των πιστώσεων εναρµονίζεται µε τη συνολική αναπτυξιακή πολιτική, µε 

την κλαδική βιοµηχανική εξειδίκευση, την ανάπτυξη του πρωτογενή τοµέα ,την 

απασχόληση , την ανάπτυξη της κάθε περιφέρειας , την εκµετάλλευση εθνικών 

φυσικών πόρων ,την ενίσχυση διαµερισµάτων της χώρας  για λόγους  εθνικούς και 

παραδοσιακούς, καθώς  και µε το Ισοζύγιο εξωτερικών  συναλλαγών για ανάπτυξη 

και προσανατολισµό εξαγωγών ή την υποκατάσταση εισαγωγών. 

Μεταξύ του δηµόσιου  και του ιδιωτικού τοµέα  η κατανοµή των πιστώσεων 

καθώς και του κοινωνικοποιηµένου  τοµέα που αναπτύσσεται πρόσφατα στη χώρα 

µας µε το Ν.1365/1983 γίνεται στα πλαίσια του συνολικού προγράµµατος 

οικονοµικής και κοινωνικής ανάπτυξης και της δηµοσιοοικονοµικής πολιτικής , που 

τελικό στόχο έχουν να προσφέρουν καλύτερη ποιότητα ζωής  στους κατοίκους της 

χώρας και της δοσµένης οικονοµίας . 

Γιατί η ασυνάρτητη χρηµατοδότηση του ιδιωτικού τοµέα µε εκείνη του 

δηµοσίου και αντίθετα ή και η χρηµατοδότηση χωρίς τις παραπάνω επιδιώξεις, 

δηµιουργεί οφειλέτες στο τραπεζικό σύστηµα  γενικότερα σε εκείνους που το 

τροφοδοτούν µε τις καταθέσεις τους για να µπορεί να δανείζει, µε επακόλουθα τις 

συγκυριακές κρίσεις στην παραγωγή,  στην απασχόληση, στο εµπορικό ισοζύγιο, στα 

δηµόσια οικονοµικά, στην οικονοµική και πιστωτική λειτουργία , όπως  συµβαίνει 

σήµερα µε τις προβληµατικές –καλούµενες-  επιχειρήσεις, που λειτουργούσαν κάτω 

από καθεστώς προστασίας του κράτους και των τραπεζικών πιστώσεων. 

Σήµερα η χρηµατοδοτική πολιτική και γενικότερα η πιστωτική πολιτική της 

χώρας εφαρµόζεται στα πλαίσια του πενταετούς προγράµµατος 1983-87 και των 

αναπτυξιακών Νόµων που η φιλοσοφία τους στηρίζεται στα όσα προαναφέρθηκαν 

παραπάνω. 

Στη συνέχεια θα παρατεθούν οι κυριότερες διατάξεις του αναπτυξιακού Νόµου 

1262/82, όπως αυτός τροποποιήθηκε  και ολοκληρώθηκε µε τους Νόµους 1360/83 και 

1479/84, που αναφέρεται στις χρηµατοδοτήσεις των ιδιωτικών επιχειρήσεων καθώς 

και των ∆ηµοτικών, ∆ηµοτικοσυνεταιριστικών,  Συνεταιριστικών και λοιπών όµοιων 

επιχειρήσεων, µε κίνητρα που παρέχονται κατά γεωγραφικά διαµερίσµατα του 

εθνικού µας χώρου. 

Επίσης καθορίζεται από το Ν.1262/82 η έννοια της παραγωγικής επένδυσης και 

ποιές επιχειρήσεις  µπορούν να υπαχτούν στα ευεργετήµατα αυτού του Νόµου. 
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5.5. ΧΟΡΗΓΗΣΕΙΣ ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

Οι µικροµεσαίες επιχειρήσεις στην Ελλάδα αποτελούν τη συντριπτική 

πλειονότητα τω επιχειρήσεων. Γι’ αυτό το λόγο οι Τράπεζες λανσάρουν και χορηγούν 

τα περισσότερα επιχειρηµατικά δάνεια σε αυτές. 

Ο τραπεζικός δανεισµός είναι η πιο συχνή µορφή χρηµατοδότησης των 

επιχειρήσεων. Τα δάνεια χωρίζονται σε δύο κατηγορίες:  

α) τα δάνεια κεφαλαίου κίνησης. τα οποία είναι µικρής διάρκειας και 

αποσκοπούν στην αύξηση και βελτίωση της ρευστότητας και  

β) τα µακροπρόθεσµα δάνεια, τα οποία είναι µεγάλης διάρκειας και 

αποσκοπούν στην αγορά ή ανανέωση των επαγγελµατικών εγκαταστάσεων  και του 

επαγγελµατικού εξοπλισµού. 

Μια σωστή προσέγγιση για το µέγεθος και το είδος των χρηµατοδοτήσεων που 

υπάρχουν στον Ελλαδικό χώρο , θα µπορούσαν να µας παρέχουν τα προγράµµατα 

χορηγήσεων-δανείων (για µικροµεσαίες επιχειρήσεις ) που προτείνει η Εθνική 

Τράπεζα της Ελλάδος. 

Αν ένας ελεύθερος επαγγελµατίας που έχει επιχείρηση µε κύκλο εργασιών 

µέχρι EUR 2.500.000 αναζητά χρηµατοδοτικές λύσεις µπορεί να απευθυνθεί στην 

Εθνική Τράπεζα.  

Η Εθνική Τράπεζα, ο µεγαλύτερος χρηµατοπιστωτικός όµιλος της χώρας, µε 

την εµπειρία και την τεχνογνωσία που διαθέτει, µπορεί να σας εξασφαλίσει τις 

καλύτερες λύσεις στις χρηµατοδοτικές ή άλλες ανάγκες για εσάς και την επιχείρησή 

σας. 

Επισκεφθείτε την Εθνική Τράπεζας που σας εξυπηρετεί και εξειδικευµένα 

στελέχη της Τράπεζας αυτής θα σας ενηµερώσουν για τα ευέλικτα χρηµατοδοτικά 

προγράµµατα που σας προσφέρουν, για να ενισχύσετε τη ρευστότητά ή να 

αποκτήσετε πάγιες εγκαταστάσεις και εξοπλισµό, και θα βοηθήσουν να επιλέξετε τη 

λύση που ταιριάζει στην κάθε επιχείρηση. 
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5.5.1. ∆άνεια JEREMIE (από την πλευρά της Εθνικής Τράπεζας) 

 

Γενική περιγραφή 

Αν µια νέα ή νεοϊδρυθείσα µικρή ή πολύ µικρή επιχείρηση θέλει να επωφεληθεί 

από τo προϊόν αυτό των συγχρηµατοδοτούµενων δανείων της κοινοτικής 

πρωτοβουλίας JEREMIE, που υλοποιείται υπό την αιγίδα του Ευρωπαϊκού Ταµείου 

Επενδύσεων (ΕΤΑΕ), η Εθνική Τράπεζα µπορεί να προσφέρει µια ευέλικτη και 

ανταγωνιστική λύση.  

Το JEREMIE είναι µια πρωτοβουλία στο πλαίσιο του Επιχειρησιακού 

Προγράµµατος «Ανταγωνιστικότητα» µέσω του οποίου θα διατεθούν στην ελληνική 

αγορά συνολικά κεφάλαια ποσού € 60,0 εκατ. προερχόµενα κατά 50% από το ΕΣΠΑ 

2007 – 2013 /ΕΤΠΑ και κατά 50% από ίδια διαθέσιµα της  Εθνικής Τράπεζάς. 

Τα δάνεια αυτά απευθύνονται σε νέες και νεοϊδρυόµενες µικρές και πολύ 

µικρές επιχειρήσεις, µε διάρκεια λειτουργίας µέχρι 36 µήνες και προσωπικό µέχρι 50 

άτοµα, που σκοπεύουν στην ανάπτυξη και επέκταση των δραστηριοτήτων τους. 

 

Σκοπός δανείου: 

• για απόκτηση παγίων στοιχείων,  

• για κεφάλαια κίνησης επέκτασης δραστηριότητας (π.χ. δαπάνες 

προµήθειας α’ υλών και εµπορευµάτων, υπηρεσιών, µε εξαίρεση δαπάνες 

λειτουργικών εξόδων, ενοικίων, µισθοδοσίας προσωπικού κ.λπ.). 

Ποσό ∆ανείου: µέχρι € 100.000 ανά επιχείρηση.  

∆ιάρκεια αποπληρωµής: µέχρι 72 µήνες µε τρίµηνη καταβολή δόσεων. 

Περίοδος χάριτος: µέχρι 6 µήνες (συµπεριλαµβάνεται στη συνολική διάρκεια του 

δανείου) χωρίς κεφαλαιοποίηση τόκων.  

Τιµολόγηση: Εφάπαξ έξοδα € 300, που εισπράττονται στην πρώτη εκταµίευση. 

Η γεωγραφική κατανοµή των παρεχόµενων κονδυλίων θα γίνει σύµφωνα µε τον 

παρακάτω πίνακα: 
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ΠΕΡΙΦΕΡΕΙΕΣ 
ΠΟΣΑ ∆ΑΝΕΙΩΝ 

(σε εκατ. €)
 

Αττική 9,325 

Κεντρική Μακεδονία 7,35 

∆υτική Μακεδονία 3,475 

Νότιο Αιγαίο 0,75 

Στερεά Ελλάδα 3,10 

Ανατολική Μακεδονία & Θράκη, Θεσσαλία, 

Ήπειρος, Ιόνια Νησιά, ∆υτική Ελλάδα, 

Πελοπόννησος, Βόρειο Αιγαίο, Κρήτη 

36,00 

ΣΥΝΟΛΟ 60,00 

 

 ΠΙΝΑΚΑΣ 8 

 

5.5.2. Γενική περιγραφή (Ανοικτό Επαγγελµατικό Πλάνο) 

 

Σε περίπτωση που ο ενδιαφερόµενος είναι ελεύθερος επαγγελµατίας ή έχει δική 

του επιχείρηση µε ετήσιο κύκλο εργασιών έως και €2.500.000. τότε είναι ένα 

ευέλικτο χρηµατοδοτικό πρόγραµµα προσαρµοσµένο στις απαιτήσεις του 

ενδιαφερόµενου, αφού λειτουργεί µέσω ενός λογαριασµού υπεραναλήψεων µε τη 

µορφή πιστωτικού ορίου.  

Μπορεί να το αποκτήσει όποτε θέλει, παίρνοντας πάντα το ποσό που χρειάζεται 

και µε ελάχιστη τακτική υποχρέωση την καταβολή των µηνιαίων τόκων. Για αυτό και 

ονοµάζεται "ανοικτό". Γιατί ανοίγει όλες τις ευκαιρίες, χωρίς περιορισµούς.  

Σκοπός: Κάλυψη αναγκών σε Κεφάλαιο Κίνησης και δαπανών εξοπλισµού µικρού 

κόστους. 

Ποσό: Από €6.000 µέχρι και το 100% των αναγκών χρηµατοδότησης της επιχείρησής 

σας, ανάλογα µε τα οικονοµικά της στοιχεία.  

∆ιάρκεια: Μέχρι και 4 χρόνια, µε δυνατότητα ανανέωσης.  
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Τρόπος Εξόφλησης: Το κεφάλαιο του δανείου µπορείτε να το εξοφλείτε όποτε 

θέλετε, ανάλογα µε τις οικονοµικές σας δυνατότητες. Oι τόκοι θα πρέπει να 

εξοφλούνται κάθε µήνα, µε ελάχιστο ποσό καταβολής €50.  

 

Πρόσθετες παροχές 

 

• ∆ωρεάν απόκτηση καρνέ επιταγών.  

• Πίστωση τόκων, όταν ο λογαριασµός του δανείου έχει πιστωτικό υπόλοιπο.  

• ∆ωρεάν χορήγηση της κάρτας Εθνοcash, για να εξυπηρετήστε από τα ATMs 

του Εθνοδικτύου και του διατραπεζικού δικτύου ∆ΙΑΣ, άνετα και γρήγορα, 

στην Ελλάδα και στο εξωτερικό.  

• ∆υνατότητα κίνησης του λογαριασµού σας µέσω του συστήµατος Internet 

Banking.  

 

5.5.3. ∆ΙΑΤΡΑΠΕΖΙΚΗ ΑΓΟΡΑ ΣΥΝΑΛΛΑΓΜΑΤΟΣ 

 

Γενική περιγραφή 

Αν ο ενδιαφερόµενος έχει συναλλαγές σε νοµίσµατα εκτός ευρώ µπορείτε να 

χρηµατοδοτήσετε τις βραχυπρόθεσµες ανάγκες σας σε νόµισµα της επιλογής σας από 

τα διαπραγµατεύσιµα στη ∆ιατραπεζική Αγορά Συναλλάγµατος Αθηνών. 

 

Χαρακτηριστικά: 

• Συνδυασµός του νοµίσµατος δανεισµού µε τους συναλλαγµατικούς κινδύνους 

που αντιµετωπίζει η επιχείρηση από τη διεθνοποίηση των δραστηριοτήτων της 

(εξαγωγές προϊόντων και υπηρεσιών, άµεσες επενδύσεις µεταφοράς κέντρου 

δραστηριότητας σε άλλες χώρες κλπ)  

• ∆υνατότητα αντασφάλισης έναντι των συναλλαγµατικών κινδύνων, µε 

προαγορά συναλλάγµατος (option, forward)  

• Επιτόκιο βασισµένο στο Επιτόκιο της ∆ιατραπεζικής Αγοράς Λονδίνου 

(LIBOR), πλέον περιθωρίου, που αντιπροσωπεύει την κάλυψη των 

πιστωτικών και άλλων κινδύνων  

• Ελάχιστο ποσό το ισόποσο των €15.000, χωρίς µέγιστο όριο  

• Επιτόκιο διάρκειας 1, 2 εβδοµάδων ή 1 έως 12 µηνών  
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5.5.4. Leasing Εθνική Τράπεζα 

 

Αν ο ενδιαφερόµενος σχεδιάζει την αγορά νέου ακινήτου, τη µεταφορά της 

επιχείρησής , την επέκταση ή την ανακαίνιση των εγκαταστάσεών , η Εθνική 

Τράπεζα χρηµατοδοτεί τη δαπάνη σε ποσοστό µέχρι και 80%.  

Τα βασικά χαρακτηριστικά είναι τα εξής:  

• ∆ιάρκεια δανείων µέχρι 10 χρόνια  

• ∆υνατότητα χρήσης περιόδου χάριτος  

• Εξόφληση κεφαλαίου µε εξάµηνες ή ετήσιες δόσεις  

• Επιτόκιο κυµαινόµενο, που προσδιορίζεται από το Βασικό Επιτόκιο 

Παγίων και εξοπλισµού  

• Παροχή εξασφάλισης µε εγγραφή προσηµείωσης επί του 

χρηµατοδοτούµενου ή άλλου ακινήτου  

 

Γενική περιγραφή 

Εάν σχεδιάζετε να αποκτήσετε:  

• επαγγελµατική στέγη  

• µηχανήµατα παραγωγής  

• αυτοκίνητα (φορτηγά, επιβατικά)  

• εξοπλισµό γραφείου  

• ηλεκτρονικούς υπολογιστές 

ή και άλλο εξοπλισµό για την επιχείρησή σας η Εθνική Τράπεζα, σε συνεργασία µε 

τη θυγατρική της εταιρία ΕΘΝΙΚΗ – LEASING Α.Ε., µε ταχύτατη διεκπεραίωση 

και απλές διαδικασίες, σας προσφέρουν λύσεις που εξυπηρετούν µε τον καλύτερο 

δυνατό τρόπο τα επενδυτικά σας σχέδια, σε κάθε τοµέα οικονοµικής δραστηριότητας, 

εξασφαλίζοντας:  

• 100% χρηµατοδότηση µε τους ευνοϊκότερους όρους της αγοράς  

• 100% φορολογική απαλλαγή 
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Μορφές χρηµατοδοτικής µίσθωσης:  

 

• Χρηµατοδοτική µίσθωση κινητού εξοπλισµού, για αγορά κάθε είδους 

καινούργιου ή µεταχειρισµένου εξοπλισµού (οχήµατα, µηχανήµατα, έπιπλα, 

PC κ.ά.)  

• Χρηµατοδοτική µίσθωση ακινήτων για αγορά επαγγελµατικής στέγης ή 

ιδιόκτητης έδρας για την επιχείρησή σας ή τη δραστηριότητά σας.  

• Πώληση και επαναµίσθωση (sale and lease back). Η Εθνική Leasing 

αγοράζει τον ήδη ιδιόκτητο κινητό εξοπλισµό ή το ακίνητο από εσάς και σας 

τα επαναµισθώνει µε προσυµφωνηµένους όρους. 

 

5.5.5. Factoring Εθνική Τράπεζα 

 

Γενική περιγραφή 

Η εξασφάλιση ρευστότητας και ο περιορισµός του πιστωτικού κινδύνου 

αποτελούν τις βασικές επιδιώξεις των επιχειρήσεων σήµερα, προκειµένου να 

επιβιώσουν σε ένα έντονα ανταγωνιστικό και διαρκώς µεταβαλλόµενο οικονοµικό 

περιβάλλον. Στο πλαίσιο αυτό, η Εθνική Τράπεζα µέσω της κατά 100% θυγατρικής 

της εταιρείας Εθνικής Factors Α.Ε προσφέρει ολοκληρωµένες λύσεις πρακτορείας 

επιχειρηµατικών απαιτήσεων που καλύπτουν σύγχρονες επιχειρηµατικές ανάγκες.  

Η Εθνική Factors προσφέρει ένα ευρύ φάσµα ολοκληρωµένων υπηρεσιών 

Factoring που περιλαµβάνει: προεξόφληση, διαχείριση και είσπραξη απαιτήσεων, 

πιστωτικό έλεγχο και κάλυψη πιστωτικού κινδύνου.  

Απευθύνεται σε επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται σε όλους τους κλάδους 

της οικονοµίας µε στόχο να αναδειχθεί σε σηµαντικό συνεργάτη και σύµβουλο κάθε 

επιχειρηµατία στην προσπάθειά του να αναπτύξει την επιχείρησή του, αξιοποιώντας 

την ιστορία, την αξιοπιστία και την ηγετική θέση του Οµίλου της Εθνικής Τράπεζας.  
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5.5.6. Κτιριακές εγκαταστάσεις 

 

Γενική περιγραφή 

Εναλλακτική µορφή δανείου για την πραγµατοποίηση επενδύσεων σε κτιριακές 

εγκαταστάσεις και εξοπλισµό. 

 

Χαρακτηριστικά  

• Χρηµατοδότηση της σχετικής δαπάνης σε ποσοστό µέχρι 80%  

• Ελάχιστο ποσό δανείου €300.000  

• ∆ιάρκεια δανείου από 3 έως 10 χρόνια  

• ∆υνατότητα χρήσης περιόδου χάριτος µέχρι 2 χρόνια  

• Εξόφληση κεφαλαίου µε τρίµηνες ή εξάµηνες δόσεις  

• ∆υνατότητα κεφαλαιοποίησης των τόκων της περιόδου χάριτος  

• Επιτόκιο σταθερό κατά τα 3, 5 ή 7 πρώτα χρόνια 

 

Σκοπός: ∆άνειο για την ανέγερση ή την αποπεράτωση οικοδοµής σε ιδιόκτητο 

οικόπεδο του δανειολήπτη/τριας εταιρείας. 

Ποσό: Μέχρι το 90% του κόστους που έχει εκτιµηθεί για την ανέγερση/αποπεράτωση 

της οικοδοµής, µε ελάχιστο ποσό € 100.000 και µέγιστο € 1.000.000. 

∆ιάρκεια: Μέχρι 3 χρόνια, µε δυνατότητα περιόδου χάριτος έως 18 µήνες. 

Τρόπος εξόφλησης: Με τριµηνιαίες χρεολυτικές δόσεις και καταβολή των τόκων 

ανά εξάµηνο. Επιπλέον, παρέχεται δυνατότητα πρόωρης µερικής ή ολικής 

αποπληρωµής χωρίς πρόσθετη επιβάρυνση. 

Τιµολόγηση: Τα έξοδα του δανείου είναι εφάπαξ € 800. 
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5.6. Η ΣΥΜΒΟΛΗ ΤΗΣ ΕΥΡΩΠΑΙΚΗΣ ΕΝΩΣΗΣ ΣΤΗ 

ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ ΤΩΝ ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΩΝ 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ63
 

 

Οι ευρωπαϊκές επιχειρήσεις µπορούν να επωφελούνται, , χρηµατοδοτική 

στήριξη από την Ευρωπαϊκή Ένωση. Η Ένωση συµπληρώνει έτσι τους εθνικούς 

µηχανισµούς και διευρύνει το πεδίο εφαρµογής τους. 

Για να δηµιουργήσει κανείς δική του επιχείρηση και να αναπτύξει τη 

δραστηριότητά της χρειάζεται κατάλληλη χρηµατοδότηση. Μολονότι στις 

περισσότερες περιπτώσεις οι επιχειρηµατίες βρίσκουν τους πρώτους επενδυτές τους 

ανάµεσα στα µέλη της οικογένειάς τους ή στους φίλους τους, συχνά αναγκάζονται να 

προσφύγουν σε άλλες πηγές επενδύσεων. Η πρόσβαση σε κατάλληλη 

χρηµατοδότηση, εντούτοις, αποδεικνύεται συχνά δύσκολη, ιδίως για τις µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις (ΜΜΕ), διότι οι χρηµατοπιστωτικοί παράγοντες αρνούνται να 

αναλάβουν τον κίνδυνο που είναι εγγενής σε αυτές. Οι συνακόλουθες δυσλειτουργίες 

της αγοράς διακυβεύουν την ευρωπαϊκή επιχειρηµατικότητα και συνεπώς και την 

ευρωπαϊκή ανάπτυξη. 

Είναι λοιπόν ουσιώδες να εξασφαλιστεί ένα ευνοϊκότερο χρηµατοπιστωτικό 

περιβάλλον για τις επιχειρήσεις, ιδίως τις ΜΜΕ. Τα κράτη µέλη έχουν τις 

περισσότερες δυνατότητες να καταργήσουν ορισµένες δυσλειτουργίες της αγοράς. Η 

Ευρωπαϊκή Ένωση συµπληρώνει και διευρύνει τους εθνικούς µηχανισµούς 

προσφέροντας στις ευρωπαϊκές επιχειρήσεις χρηµατοδοτική στήριξη κυρίως έµµεση 

(χρηµατοδοτικά µέσα), αλλά καµιά φορά και άµεση (άλλα µέσα χρηµατοδοτικής 

στήριξης). 

 

5.6.1. Έµµεση υποστήριξη 

 

Τα κοινοτικά χρηµατοδοτικά µέσα κάνουν πιο εύκολη την πρόσβαση των 

επιχειρήσεων, ιδίως των ΜΜΕ, σε χρηµατοδότηση από ίδιους πόρους ή µέσω 

                                                           
63

 www.europa.eu 
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πιστώσεων. Οι επιχειρήσεις δεν λαµβάνουν άµεσα κοινοτικά κονδύλια αλλά µέσω 

χρηµατοπιστωτικού διαµεσολαβητή. 

Τα χρηµατοδοτικά µέσα εντάσσονται στο πλαίσιο του προγράµµατος-πλαισίου 

για την καινοτοµία και την ανταγωνιστικότητα (2007-2013), και πιο συγκεκριµένα 

στο πλαίσιο του προγράµµατός του για την καινοτοµία και το επιχειρηµατικό πνεύµα, 

το οποίο εξασφαλίζει τη συνέχεια του πολυετούς προγράµµατος για τις επιχειρήσεις 

και την επιχειρηµατικότητα, ιδίως για τις ΜΜΕ (2001-2006). Πεντακόσια δέκα εκατ. 

ευρώ είχαν διατεθεί στο πλαίσιο του πολυετούς προγράµµατος, ενώ 3,621 δισ. ευρώ 

διατίθενται στο πλαίσιο του προγράµµατος-πλαισίου. 

Τα χρηµατοδοτικά µέσα προσφέρουν έµµεση οικονοµική στήριξη στις 

ευρωπαϊκές επιχειρήσεις. Το Ευρωπαϊκό Ταµείο Επενδύσεων (ΕΤΕ) εξασφαλίζει τη 

διαχείρισή τους για λογαριασµό της Επιτροπής, το οποίο παρεµβαίνοντας µέσω 

χρηµατοπιστωτικών διαµεσολαβητών, τραπεζών και επενδυτικών ταµείων, 

εξασφαλίζει την εγγύτητα της χρηµατοδότησης. 

 

5.6.1.1. Εισφορά ιδίων κεφαλαίων 

 

Η αρχική και οι συνεχείς εισφορές ιδίων πόρων είναι απαραίτητες για να 

µπορέσει µια επιχείρηση να εκµεταλλευθεί το δυναµικό της για ανάπτυξη και 

καινοτοµία. Ωστόσο, οι ΜΜΕ αντιµετωπίζουν συχνά έλλειµµα ιδίων πόρων. 

Συνεπώς, τα κοινοτικά χρηµατοδοτικά µέσα στηρίζουν την εισφορά ιδίων 

πόρων στις ΜΜΕ, και ιδίως στις καινοτόµες, επενδύοντας σε ειδικευµένα ταµεία 

επιχειρηµατικών κεφαλαίων τα οποία, µε τη σειρά τους, παρέχουν ίδιους πόρους σε 

ΜΜΕ. Οι επενδύσεις µπορούν επίσης να αφορούν κονδύλια ή συγκεντρώσεις 

επενδύσεων που προωθούνται από άτυπους επενδυτές, φυτώρια επιχειρήσεων ή από 

τοπικά δίκτυα ιδιωτών επενδυτών («business angels»). 

Στο πλαίσιο του πολυετούς προγράµµατος για τις επιχειρήσεις και την 

επιχειρηµατικότητα, η θυρίδα «ενίσχυση εκκίνησης» του Ευρωπαϊκού Μηχανισµού 

για τις Τεχνολογίες (ΕΜΤ) στηρίζει τις καινοτόµες και τις ταχέως αναπτυσσόµενες 

επιχειρήσεις που βρίσκονται στο στάδιο της εκκίνησης. Η θυρίδα επικεντρώνεται 

κυρίως στο κεφάλαιο εκκίνησης. 

Ο µηχανισµός υπέρ των καινοτόµων και των ραγδαία αναπτυσσόµενων ΜΜΕ 

(MIC) εξασφαλίζει τη συνέχεια της θυρίδας «ενίσχυση εκκίνησης» στο πλαίσιο του 
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προγράµµατος για την καινοτοµία και την επιχειρηµατικότητα. Ο MIC διευκολύνει 

την προσφορά κεφαλαίου εκκίνησης και αρχικής φάσης για τις ΜΜΕ σε αρχικό 

στάδιο λειτουργίας. Εισάγει ένα νέο στοιχείο προσφέροντας και κεφάλαιο 

«συνέχειας», κατά τη φάση επέκτασης, για τις καινοτόµες, ταχέως αναπτυσσόµενες 

επιχειρήσεις. Έτσι, στηρίζει τις επιχειρήσεις κατά τη διάθεση των προϊόντων και των 

υπηρεσιών τους στην αγορά και τις ενθαρρύνει να καινοτοµούν. 

 

5.6.1.2. Τραπεζική πίστωση και συστήµατα εγγύησης 

 

Η πίστωση αποτελεί τρόπο χορήγησης κονδυλίων συχνά απαραίτητο κατά τη 

φάση εκκίνησης ή ανάπτυξης µιας επιχείρησης. Συχνά, όµως, οι ΜΜΕ και οι 

καινοτόµες επιχειρήσεις δεν προσφέρουν επαρκείς εγγυήσεις για να λάβουν 

χρηµατοδότηση µέσω πιστώσεων, πρόβληµα που οξύνεται λόγω της όλο και πιο 

διστακτικής στάσης των χρηµατοπιστωτικών ιδρυµάτων απέναντι στην ανάληψη 

κινδύνων (ρυθµιστικό πλαίσιο «Βασιλεία II»). 

Έτσι, τα κοινοτικά χρηµατοδοτικά µέσα ενθαρρύνουν τους 

χρηµατοπιστωτικούς οργανισµούς να χορηγούν δάνεια στις επιχειρήσεις, και ιδίως τις 

µικροµεσαίες και τις καινοτόµες, χάρη σε µέσα παροχής εγγυήσεων που βασίζονται 

σε επιµερισµό των κινδύνων και επιτρέπουν την αύξηση του όγκου πιστώσεων που 

είναι διαθέσιµες για τις επιχειρήσεις. 

Ο µηχανισµός εγγυήσεων υπέρ των ΜΜΕ διευκολύνει την πρόσβαση στη 

χρηµατοδότηση µέσω του δανεισµού, δηλαδή µέσω δανείων και χρηµατοδοτικών 

µισθώσεων. Μεταξύ άλλων, εγγυάται δάνεια για εξελίξεις που συνδέονται µε τις 

τεχνολογίες πληροφορίας και επικοινωνίας (ΤΠΕ), οι οποίες θεωρούνται ότι 

παρουσιάζουν αυξηµένο κίνδυνο. Ο µηχανισµός προσφέρει εξάλλου εγγυήσεις για 

πολύ µικρές πιστώσεις, προκειµένου να ενθαρρύνει τους χρηµατοπιστωτικούς 

οργανισµούς να χορηγούν τέτοιου είδους πιστώσεις µικρότερες των 25.000 ευρώ, οι 

οποίες παρουσιάζουν υψηλό κίνδυνο και χαµηλή αποδοτικότητα. Παρέχει επίσης 

εγγυήσεις για την απόκτηση συµµετοχών ή για επενδύσεις ιδίων πόρων σε ΜΜΕ. 

Ο µηχανισµός εγγυήσεων, που θεσπίστηκε στο πλαίσιο του πολυετούς 

προγράµµατος, παρατάθηκε στο πλαίσιο του προγράµµατος για την καινοτοµία και 

την επιχειρηµατικότητα µε ένα νέο µέσο µετατροπής των χαρτοφυλακίων τραπεζικών 
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δανείων σε εµπορεύσιµους τίτλους, το οποίο θα επιτρέψει την κινητοποίηση 

συµπληρωµατικών µέσων χρηµατοδότησης των ΜΜΕ µέσω δανείων. 

 

5.6.1.3. Ενίσχυση των ικανοτήτων 

 

Τα χρηµατοδοτικά µέσα ενισχύουν την ικανότητα των χρηµατοπιστωτικών 

διαµεσολαβητών, ιδίως στα νέα κράτη µέλη, τονώνοντας έτσι την προσφορά 

επιχειρηµατικού κεφαλαίου σε καινοτόµες επιχειρήσεις και σε επιχειρήσεις µε 

αναπτυξιακό δυναµικό. 

Η δράση «κεφάλαιο εκκίνησης» του πολυετούς προγράµµατος και ο 

µηχανισµός ενίσχυσης ικανοτήτων του προγράµµατος για την καινοτοµία και την 

επιχειρηµατικότητα στηρίζουν τα επενδυτικά ταµεία βελτιώνοντας τις τεχνικές 

ικανότητές τους, τις τεχνολογίες τους και βοηθώντας τα να προσλάβουν ειδικευµένο 

προσωπικό. 

 

5.6.2. Άµεση υποστήριξη 

 

Τα ∆ιαρθρωτικά Ταµεία προσφέρουν µια σηµαντική πηγή χρηµατοδότησης για 

τις επιχειρήσεις, και ιδίως για τις ΜΜΕ. Πράγµατι, οι επιχειρήσεις συµµετέχουν 

αποφασιστικά στην υλοποίηση του στόχου των ∆ιαρθρωτικών Ταµείων για µείωση 

των ανισοτήτων στην ανάπτυξη των περιφερειών και την προώθηση της οικονοµικής 

και κοινωνικής συνοχής στο εσωτερικό της Ευρωπαϊκής Ένωσης. 

Το Ευρωπαϊκό Ταµείο Περιφερειακής Ανάπτυξης (ΕΤΠΑ) στηρίζει την 

ανάπτυξη και τη διαρθρωτική προσαρµογή των περιφερειακών οικονοµιών 

βοηθώντας τις µικρές επιχειρήσεις και προωθώντας το επιχειρηµατικό πνεύµα τους. 

Η πρωτοβουλία JEREMIE (JointEuropeanResourcesforMicro-to-MediumEnterprises- 

Κοινοί Ευρωπαϊκοί Πόροι για τις Μικροεπιχειρήσεις και τις Μεσαίες Επιχειρήσεις), η 

οποία θα αρχίσει να υλοποιείται από το 2007, αποβλέπει στη βελτίωση της 

πρόσβασης στη χρηµατοδότηση για τις µικροµεσαίες επιχειρήσεις των λιγότερο 

ανεπτυγµένων περιφερειών συµβάλλοντας έτσι στη δηµιουργία νέων επιχειρήσεων, 

ιδίως σε καινοτόµους κλάδους δραστηριότητας. Η πρωτοβουλία προτείνει συστήµατα 

εγγύησης δανείων αλλά και χρηµατοδότηση µε ίδιους πόρους και επιχειρηµατικά 

κεφάλαια. 
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Η χρηµατοδότηση την οποία προσφέρουν τα ∆ιαρθρωτικά Ταµεία διατίθεται 

µέσω των εθνικών ή των περιφερειακών αρχών. Στο πλαίσιο της πρωτοβουλίας 

JEREMIE, η χρηµατοδότηση χορηγείται µέσω χρηµατοπιστωτικών διαµεσολαβητών, 

τραπεζών και επενδυτικών ταµείων, και ιδίως µέσω του Ευρωπαϊκού Ταµείου 

Επενδύσεων και της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων (ΕΤΕπ). 

Οι επιχειρήσεις µπορούν να έχουν επίσης απευθείας πρόσβαση στην ευρωπαϊκή 

χρηµατοδοτική στήριξη που συνδέεται µε την υλοποίηση συγκεκριµένων στόχων. Τα 

κοινοτικά προγράµµατα προσφέρουν έτσι δυνατότητες άµεσης χρηµατοδότησης 

στους τοµείς της έρευνας και της καινοτοµίας (έκτο και έβδοµο κοινοτικό 

πρόγραµµα-πλαίσιο για την έρευνα), του περιβάλλοντος και της ενέργειας, της 

εκπαίδευσης και της κατάρτισης (Σωκράτης και Leonardo da Vinci) ή ακόµα της 

υγείας και της ασφάλειας. 

Εφόσον πληρούν τα κριτήρια που επιβάλλονται από το συγκεκριµένο 

πρόγραµµα, οι επιχειρήσεις µπορούν να υποβάλουν αίτηση συµµετοχής απευθείας 

στην υπηρεσία της Ευρωπαϊκής Επιτροπής που είναι αρµόδια για το πρόγραµµα. 

 

5.7. ΜΙΚΡΟΜΕΣΑΙΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ ΣΤΗΝ ΕΥΡΩΠΑΙΚΗ 

ΕΝΩΣΗ 
64

 

 

Οι µικροµεσαίες επιχειρήσεις (ΜΜΕ) διαδραµατίζουν αποφασιστικό ρόλο στην 

ανταγωνιστικότητα και τη δυναµική της ευρωπαϊκής οικονοµίας. Για να τις βοηθήσει 

να αξιοποιήσουν τις δυνατότητες ανάπτυξής τους, η ΕΕ επιδιώκει την προώθηση της 

επιχειρηµατικότητας και δηµιουργεί ένα φιλικότερο επιχειρηµατικό περιβάλλον για 

τις µικρές επιχειρήσεις. 

Ο Ευρωπαϊκός Χάρτης για τις µικρές επιχειρήσεις, τον οποίον ενέκρινε το 

Ευρωπαϊκό Συµβούλιο της Φέιρα (19 και 20 Ιουνίου 2000), δηλώνει ότι η κατάσταση 

των µικρών επιχειρήσεων στην Ευρωπαϊκή Ένωση µπορεί να βελτιωθεί µε µέτρα 

τόνωσης του επιχειρηµατικού πνεύµατος, µε την αξιολόγηση των υφιστάµενων 

µέτρων, ώστε να είναι αυτά φιλικά προς τις µικρές επιχειρήσεις, και µε τη 

διασφάλιση ότι οι αρµόδιοι για τη χάραξη πολιτικής λαµβάνουν υπόψη τις ανάγκες 

των µικρών επιχειρήσεων. Με τον χάρτη αυτόν τα κράτη µέλη δεσµεύτηκαν: να 
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ενισχύσουν το καινοτόµο και επιχειρηµατικό πνεύµα· να επιδιώξουν ένα ρυθµιστικό, 

φορολογικό και διοικητικό πλαίσιο που θα διευκολύνει την επιχειρηµατική 

δραστηριότητα· να διασφαλίσουν την πρόσβαση σε αγορές βάσει ελάχιστων 

απαιτήσεων οι οποίες συνάδουν µε τους στόχους προτεραιότητας της δηµόσιας 

πολιτικής· να διευκολύνουν την πρόσβαση στις καλύτερες µεθόδους έρευνας και 

τεχνολογίας· να βελτιώσουν την πρόσβαση σε χρηµατοδοτικά µέσα και τις επιδόσεις 

τους, έτσι ώστε η ΕΕ να παρέχει το καλύτερο περιβάλλον παγκοσµίως για τις µικρές 

επιχειρήσεις· να λαµβάνουν υπόψη τη γνώµη των µικρών επιχειρήσεων· και να 

προωθούν άριστης ποιότητας υποστήριξη για τις µικρές επιχειρήσεις. Με την 

επικύρωση του χάρτη αυτού τα κράτη µέλη δεσµεύτηκαν να εργαστούν σύµφωνα µε 

δέκα γραµµές δράσης για την επίτευξη των παραπάνω στόχων. Ο χάρτης έχει 

πολιτική µάλλον παρά νοµική σηµασία, δηλαδή δεν µπορεί να επικληθεί στα 

δικαστήρια, αλλά οι οργανώσεις των µικρών επιχειρήσεων µπορούν να ασκούν 

πιέσεις στις κυβερνήσεις τους για να σεβαστούν τις δεσµεύσεις τους. 

Οι µικροµεσαίες επιχειρήσεις (ΜΜΕ) είναι η σπονδυλική στήλη της οικονοµίας 

της ΕΕ. Η ευηµερία τους είναι ένας κρίσιµος παράγοντας για την επίτευξη 

οικονοµικής αύξησης και θέσεων εργασίας στην ΕΕ. Γι' αυτό η πολιτική για τις ΜΜΕ 

έχει γίνει ένα βασικό στοιχείο της ανανεωµένης στρατηγικής της Λισαβόνας για την 

αύξηση και τα συµφέροντα και οι ανησυχίες των ΜΜΕ έχουν τοποθετηθεί στην 

καρδιά των ευρωπαϊκών και εθνικών πολιτικών µε το σύνθηµα «σκεφτείτε πρώτα 

τους µικρούς» ("think small first''). 

Το πρόγραµµα για την καινοτοµία και το επιχειρηµατικό πνεύµα, το οποίο 

αποτελεί τµήµα του προγράµµατος-πλαισίου για την καινοτοµία και την 

ανταγωνιστικότητα (2007-13) στοχεύει ειδικότερα στις ΜΜΕ, από τις ταχέως 

αναπτυσσόµενες επιχειρήσεις υψηλής τεχνολογίας έως τις πολύ µικρές επιχειρήσεις 

και τις οικογενειακές επιχειρήσεις που αντιπροσωπεύουν τη µεγάλη πλειονότητα των 

ευρωπαϊκών επιχειρήσεων. ∆ιευκολύνει την πρόσβαση των ΜΜΕ στη 

χρηµατοδότηση και στις επενδύσεις κατά την εκκίνηση και ανάπτυξή τους και 

περιλαµβάνει τις ενέργειες που στοχεύουν στην προώθηση του επιχειρηµατικού 

πνεύµατος, της βιοµηχανικής ανταγωνιστικότητας και της καινοτοµίας. Επιτρέπει 

επίσης την πρόσβαση των επιχειρήσεων σε πληροφορίες και συµβουλές για τη 

λειτουργία της εσωτερικής αγοράς και τις δυνατότητές της καθώς και για την 

ευρωπαϊκή νοµοθεσία που εφαρµόζεται σε αυτές και τη µελλοντική νοµοθεσία ενόψει 

της οποίας µπορούν να προετοιµαστούν και να προσαρµοστούν µε το ελάχιστο 
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δυνατό κόστος. Σε αυτό το πεδίο, οι ευρωπαϊκές υπηρεσίες στήριξης υπέρ των 

επιχειρήσεων διαδραµατίζουν σηµαντικό ρόλο. Το πρόγραµµα προβλέπει εξάλλου 

την ανταλλαγή των καλύτερων πρακτικών µεταξύ των κρατών µελών, ώστε να 

δηµιουργηθεί ένα καλύτερο ρυθµιστικό και διοικητικό περιβάλλον για τις 

επιχειρήσεις και την καινοτοµία. Υποστηρίζει επίσης την προώθηση της οικολογικής 

καινοτοµίας, ενθαρρύνοντας την πλήρη αξιοποίηση του δυναµικού των 

οικοτεχνολογιών. 

Σε µια ανακοίνωση του 2005, η Επιτροπή επισηµαίνει τις σηµαντικότερες 

προκλήσεις που αντιµετωπίζουν καθηµερινά οι ΜΜΕ, προτείνει νέες ενέργειες για 

την ενίσχυση της ικανότητάς τους να επιβιώνουν στην αγορά, να αναπτύσσονται και 

να δηµιουργούν θέσεις εργασίας και υποδεικνύει νέους τρόπους για τη βελτίωση του 

διαλόγου και των διαβουλεύσεων µε τις ΜΜΕ και τους φορείς που τις εκπροσωπούν. 

Στοχεύοντας στην εφαρµογή των ολοκληρωµένων κατευθυντήριων γραµµών της 

Λισαβόνας και του κοινοτικού προγράµµατος της Λισαβόνας, η ανακοίνωση παρέχει 

ένα συνεκτικό πλαίσιο για τα διάφορα µέσα επιχειρηµατικής πολιτικής και αποσκοπεί 

στην ουσιαστική ενσωµάτωση της αρχής «προτεραιότητα στις µικρές επιχειρήσεις» 

(“Think Small First”) σε όλες τις πολιτικές της ΕΕ. Στις 13 Μαρτίου 2006, το 

Συµβούλιο ενέκρινε την πρόθεση της Επιτροπής να προωθήσει µια συνεκτική 

πολιτική για τις ΜΜΕ. 

Αν και για πρακτικούς λόγους εξετάζουµε την κοινή πολιτική για τις 

επιχειρήσεις µέσα στο κεφάλαιο για τη βιοµηχανία, αυτή η πολιτική δεν αφορά µόνο 

τον βιοµηχανικό τοµέα, αλλά σχεδόν όλους τους οικονοµικούς τοµείς και µάλιστα 

εκείνους της βιοτεχνίας και του εµπορίου. H νέα κοινή πολιτική εµπλέκεται εξάλλου 

µε τις προϋπάρχουσες κοινές πολιτικές, όπως είναι εκείνες που αφορούν τη 

λειτουργία της εσωτερικής αγοράς, την οικονοµική και κοινωνική συνοχή, την 

έρευνα και την τεχνολογική ανάπτυξη και την προστασία του περιβάλλοντος. Έτσι 

συµπληρώνοντας άλλες κοινές πολιτικές και συµπληρωνόµενη από αυτές, η κοινή 

πολιτική για τις επιχειρήσεις επιδιώκει τρεις κύριους στόχους τους οποίους 

εξετάζουµε παρακάτω: τη δηµιουργία ενός ευνοϊκού νοµικού πλαισίου για την 

εγκατάσταση και την ανάπτυξη των επιχειρήσεων µέσα στην Kοινότητα·  τη 

διατήρηση ενός ευνοϊκού οικονοµικού περιβάλλοντος για την άνθηση των 

επιχειρήσεων µέσα στην ενιαία αγορά και την προώθηση της συνεργασίας µεταξύ 

επιχειρήσεων διαφόρων περιοχών της Kοινότητας. 
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5.7.1. Το επιχειρηµατικό περιβάλλον µέσα στην ενιαία αγορά της ΕΕ 

 

Mε το πρόγραµµα ολοκλήρωσης της εσωτερικής αγοράς, η Ευρωπαϊκή 

Kοινότητα ανέλαβε, µεταξύ άλλων, να εξαλείψει τα εµπόδια στη διεθνική δράση των 

επιχειρήσεων, να τους προσφέρει έτσι νέες δυνατότητες στις αγορές των εταιρικών 

κρατών και, γενικά, να βελτιώσει το περιβάλλον µέσα στο οποίο εργάζονται. Όµως, 

λόγω της περιπλοκότητας ορισµένων ευρωπαϊκών νοµοθετικών µέτρων και της 

άγνοιας της ευρωπαϊκής νοµοθεσίας από τους επιχειρηµατίες , αυτή η νοµοθεσία 

θεωρείται από αυτούς σαν εµπόδιο του επιχειρηµατικού πνεύµατος. Πρέπει, λοιπόν, η 

Ευρωπαϊκή Ένωση να προσπαθεί να συµβιβάζει τις απαιτήσεις της νοµοθεσίας της µε 

τον κοινό στόχο που είναι η ανάπτυξη των µικροµεσαίων επιχειρήσεων µέσα στην 

ενιαία αγορά. 

Τα θεσµικά όργανα προσπαθούν πράγµατι να λαµβάνουν υπόψη τα 

προβλήµατα και τις ειδικές ανάγκες των MME κατά τον καθορισµό και τη θέση σ' 

εφαρµογή των κοινών πολιτικών: της περιφερειακής, της κοινωνικής, των 

µεταφορών, της έρευνας, κλπ. Η Eπιτροπή συνοδεύει κάθε πρόταση που κάνει στο 

Συµβούλιο και στο Kοινοβούλιο µε µια εκτίµηση των επιπτώσεών της επί των 

επιχειρήσεων, ιδίως των MME καθώς και επί της δηµιουργίας απασχολήσεων. Με τη 

«µέθοδο ανάλυσης του αντίκτυπου», η Επιτροπή αναλύει τις άµεσες και έµµεσες 

επιπτώσεις ενός προτεινόµενου µέτρου (π.χ., στις επιχειρήσεις, στις συναλλαγές, στην 

απασχόληση, στο περιβάλλον ή στην υγεία). Τα αποτελέσµατα κάθε αξιολόγησης 

δηµοσιεύονται. H εκτίµηση των επιπτώσεων αναφέρει επίσης τις απόψεις των τυχόν 

ενδιαφεροµένων για την πρόταση επαγγελµατικών οργανώσεων. Τα νοµοθετικά 

όργανα της Ένωσης έχουν έτσι, κανονικά, επίγνωση των επιπτώσεων µιας πρότασης 

για τις επιχειρήσεις και την απασχόληση. 

Aλλά πρέπει, επίσης, τα κράτη µέλη να µην περιπλέκουν τα πράγµατα όταν 

µεταφέρουν την ευρωπαϊκή νοµοθεσία στο εθνικό δίκαιο. Γι' αυτό το Συµβούλιο 

σύστησε στα κράτη µέλη την εφαρµογή µιας πολιτικής απλούστευσης των 

διοικητικών διαδικασιών υπέρ των µικροµεσαίων επιχειρήσεων . Με ψήφισµα για την 

αξιοποίηση όλων των δυνατοτήτων των ΜΜΕ, το Συµβούλιο κάλεσε τα κράτη µέλη 

και την Επιτροπή να εξετάσουν πως µπορεί να βελτιωθεί το επιχειρηµατικό 

περιβάλλον µε την απάλειψη των διαρθρωτικών εµποδίων που απορρέουν από το 

ρυθµιστικό, οικονοµικό και διοικητικό πλαίσιο. 
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Για να βελτιωθεί το οικονοµικό περιβάλλον των επιχειρήσεων, µια οδηγία 

προβλέπει την καταπολέµηση των καθυστερήσεων πληρωµών στις εµπορικές 

συναλλαγές στον δηµόσιο όπως και στον ιδιωτικό τοµέα. Σύµφωνα µε την οδηγία ο 

πιστωτής έχει δικαίωµα τόκου υπερηµερίας από την ηµέρα που ακολουθεί την 

ηµεροµηνία πληρωµής ή το τέλος της προθεσµίας πληρωµής που ορίζει η σύµβαση. 

Εφόσον καθίσταται απαιτητός τόκος υπερηµερίας σε εµπορικές συναλλαγές, ο 

πιστωτής δικαιούται να λάβει από τον οφειλέτη τουλάχιστον το σταθερό ποσό των 40 

ευρώ, επιπλέον αποζηµίωσης για οποιαδήποτε σχετικά έξοδα είσπραξης π.χ. για 

χρήση δικηγόρου ή οργανισµού είσπραξης οφειλών. 

Η ευρωπαϊκή νοµοθεσία και τα ευρωπαϊκά προγράµµατα καθώς και οι 

επιχειρηµατικές ευκαιρίες στη µεγάλη ευρωπαϊκή αγορά δεν είναι ακόµη αρκετά 

γνωστά στις επιχειρήσεις. Γι' αυτό, το δίκτυο Enterprise Europe, το οποίο είναι ένα 

µέρος του προγράµµατος πλαισίου για την ανταγωνιστικότητα και την καινοτοµία 

παρέχει συµβουλές στις επιχειρήσεις σε ολόκληρη την Ευρώπη για να τις βοηθήσει 

να βρουν ευκαιρίες στην Ευρωπαϊκή Ένωση. Το δίκτυο αποτελείται από 600 τοπικά 

σηµεία επαφής που απασχολούν συνολικά σχεδόν 3.000 έµπειρα άτοµα σε 

περισσότερες από 40 χώρες. Οι περισσότεροι εταίροι του δικτύου προέρχονται από 

κατάλληλους περιφερειακούς οργανισµούς όπως τα εµπορικά επιµελητήρια, οι 

οργανισµοί περιφερειακής ανάπτυξης και τα πανεπιστηµιακά κέντρα τεχνολογίας. Οι 

υπηρεσίες του δικτύου προορίζονται ιδίως για τις µικροµεσαίες επιχειρήσεις (ΜΜΕ), 

αλλά είναι επίσης διαθέσιµες σε όλες τις επιχειρήσεις, τα ερευνητικά κέντρα και τα 

πανεπιστήµια σε ολόκληρη την Ευρώπη. Αυτές οι υπηρεσίες περιλαµβάνουν 

πληροφορίες για τη νοµοθεσία της ΕΕ, την εξεύρεση συνεταίρων, την παροχή 

συµβουλών από τα δίκτυα καινοτοµίας µιας περιοχής και, τέλος και κυρίως, τις 

ευκαιρίες χρηµατοδότησης για τις επιχειρήσεις. 

Aπό τη φύση τους, οι µικρές επιχειρήσεις έχουν γενικά µεγαλύτερες δυσκολίες 

συµµετοχής σε προγράµµατα έρευνας και ανάπτυξης. Tα γενικά έξοδα που ενέχει η 

συµµετοχή και συνεργασία σε αυτά τα προγράµµατα είναι σχετικά υψηλά για τις 

MME, ιδίως γιατί αυτές δεν διαθέτουν τις ίδιες ευκολίες πρόσβασης στη 

µακροπρόθεσµη χρηµατοδότηση, όπως οι µεγάλες επιχειρήσεις. Aλλά, οι µικρές 

επιχειρήσεις παρουσιάζουν συχνά µεγαλύτερη προσαρµοστικότητα, δηµιουργικότητα 

και δυναµισµό από τις µεγάλες επιχειρήσεις, χαρακτηριστικά χρήσιµα στη διαδικασία 

της τεχνολογικής καινοτοµίας. Γι' αυτό, το έβδοµο κοινοτικό πρόγραµµα έρευνας και 

τεχνολογικής ανάπτυξης ενθαρρύνει τη συµµετοχή των ΜΜΕ στις ερευνητικές 
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δραστηριότητες. Προβλέπονται δύο τύποι δραστηριοτήτων ειδικά για τις ΜΜΕ: οι 

δραστηριότητες συλλογικής έρευνας και οι δραστηριότητες ερευνητικής 

συνεργασίας. Επιπλέον, οι ΜΜΕ συµµετέχουν σε δραστηριότητες υπαγόµενες στα 

θεµατικά ερευνητικά πεδία προτεραιότητας, στα πλαίσια δικτύων αριστείας, 

ολοκληρωµένων σχεδίων και σχεδίων µε ειδικούς ερευνητικούς στόχους. Κοινές 

δράσεις για την καινοτοµία και τις ΜΜΕ στοχεύουν ιδίως: στον ορθολογισµό και 

συντονισµό των δικτύων που παρέχουν πληροφορίες και βοήθεια στις ΜΜΕ ως προς 

τα ευρωπαϊκά προγράµµατα έρευνας και καινοτοµίας, όπως η υπηρεσία πληροφοριών 

CORDIS· στη διευκόλυνση πρόσβασης σε ιδιωτική χρηµατοδότηση· και στην 

ενθάρρυνση των καινοτόµων επιχειρήσεων, ιδίως µέσω της Ευρωπαϊκής Τράπεζας 

Επενδύσεων, του Ευρωπαϊκού Ταµείου Επενδύσεων και του Ευρωπαϊκού Ταµείου 

Περιφερειακής Ανάπτυξης. 

∆ιάφορες συστάσεις της Επιτροπής προς τα κράτη µέλη στοχεύουν στη 

βελτίωση του νοµικού περιβάλλοντος των ευρωπαϊκών ΜΜΕ. Για τη διευκόλυνση 

της φορολογικής µεταχείρισης των MME, η Eπιτροπή σύστησε στα κράτη µέλη να 

µειώνουν το φορολογικό βάρος επί των επανεπενδυοµένων κερδών των µη 

κεφαλαιουχικών εταιρειών στο επίπεδο εκείνου που επιβάλλεται στα µη διανεµόµενα 

κέρδη των κεφαλαιουχικών εταιρειών. ∆εδοµένου ότι το 10% περίπου των 

πτωχεύσεων στην EΕ οφείλονται σε ακατάλληλους χειρισµούς κατά τη µεταβίβαση 

επιχειρήσεων, µία σύσταση της Eπιτροπής του ∆εκεµβρίου 1994, ως προς τη 

µεταβίβαση των επιχειρήσεων, αποβλέπει στην προσαρµογή του κληρονοµικού 

δικαίου και στη µείωση του φορολογικού βάρους, προκειµένου να διευκολυνθεί η 

συνέχιση της λειτουργίας των επιχειρήσεων και η διατήρηση των αντίστοιχων θέσεων 

απασχόλησης. Μια άλλη σύσταση της Επιτροπής για τη βελτίωση και την 

απλούστευση του περιβάλλοντος των νεοσύστατων επιχειρήσεων κάλεσε τα κράτη 

µέλη να ελαφρύνουν τις φορολογικές, κοινωνικές, περιβαλλοντικές και στατιστικές 

υποχρεώσεις που βαρύνουν αυτές τις επιχειρήσεις. Μια επιτροπή για τη βελτίωση και 

απλοποίηση του περιβάλλοντος των επιχειρήσεων, αποτελούµενη από εκπροσώπους 

των κρατών µελών και εκπροσώπους των MME σε ευρωπαϊκό επίπεδο, είναι 

επιφορτισµένη µε τη διαβούλευση πάνω στις νοµοθετικές και διοικητικές διατάξεις οι 

οποίες παρεµποδίζουν τη δηµιουργία, την ανάπτυξη και τη µεταβίβαση επιχειρήσεων 

στα πεδία, π.χ., των χρηµατοδοτικών µέσων, των κεφαλαιαγορών, της διεθνοποίησης 

των δραστηριοτήτων και των υποχρεώσεων δήλωσης για στατιστικούς λόγους. Ένα 

πρόγραµµα δράσης που παρουσίασε η Επιτροπή στα πλαίσια της στρατηγικής της 
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Λισαβόνας για την ανάπτυξη και την απασχόληση επιδιώκει να µειώσει τον 

διοικητικό φόρτο που σχετίζεται µε τις υποχρεώσεις που επιβάλλουν τα κράτη µέλη 

στις επιχειρήσεις. 

 

5.7.2. Xρηµατοδότηση των επιχειρήσεων στην ΕΕ 

 

Πολλές MME έχουν προβλήµατα χρηµατοδότησης. ∆ιαθέτουν λιγότερα ίδια 

κεφάλαια από τις αντίστοιχες αµερικανικές ή ιαπωνικές επιχειρήσεις και εξαρτώνται 

περισσότερο απ' ό,τι οι µεγάλες επιχειρήσεις από την άµεση θεσµική χρηµατοδότηση 

(ακάλυπτες τραπεζικές πιστώσεις, βραχυπρόθεσµα και µεσοπρόθεσµα δάνεια), η οποία 

είναι σχετικά ακριβή. Η Επιτροπή θεωρεί ότι είναι χρήσιµο να βοηθούνται αυτές οι 

επιχειρήσεις µε την παροχή αποτελεσµατικών συµβουλών όσον αφορά τις µεθόδους 

διαχείρισης όσο και τις σχέσεις τους µε τους χρηµατοδότες. Γι' αυτό σύστησε τη 

βελτίωση του συντονισµού και της επικοινωνίας µεταξύ των διαφόρων κοινοτικών, 

εθνικών, περιφερειακών και τοπικών προγραµµάτων που έχουν ως αντικείµενο τη 

χρηµατοδότηση των MME. Το σχέδιο δράσης για τα επιχειρηµατικά κεφάλαια 

(Σ∆ΕΚ), που εγκρίθηκε από το Ευρωπαϊκό Συµβούλιο του Κάρντιφ, τον Ιούνιο 1998, 

ενθαρρύνει τη χρηµατοδότηση επιχειρηµατικών κεφαλαίων και µάλιστα τη χορήγηση 

κεφαλαίων στο προλειτουργικό στάδιο και στο στάδιο εκκίνησης, που παραδοσιακά 

αποτελούν τον πλέον αδύναµο κρίκο του χρηµατοδοτικού κύκλου στην Ευρώπη 

.Κατευθυντήριες γραµµές για τις κρατικές ενισχύσεις που χορηγούνται για την 

προώθηση των επενδύσεων επιχειρηµατικών κεφαλαίων σε µικροµεσαίες επιχειρήσεις 

ορίζουν τα κριτήρια που εφαρµόζει η Επιτροπή κατά την αξιολόγηση του 

συµβιβάσιµου των µέτρων αυτών σύµφωνα µε τις διατάξεις του άρθρου 87, 

παράγραφος 3 της συνθήκη ΕΚ. 

Η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων (ΕΤΕπ) µέσω των «συνολικών δανείων» 

και το Ευρωπαϊκό Ταµείο Επενδύσεων (ΕΤΕ) είναι τα χρηµατοπιστωτικά όργανα της 

Ευρωπαϊκής Ένωσης για την ενίσχυση των ΜΜΕ. Η δραστηριότητα του ΕΤΕ 

επικεντρώνεται σε δύο τοµείς: το επιχειρηµατικό κεφάλαιο και τις εγγυήσεις. Τα 

µέσα του ΕΤΕ στον τοµέα του επιχειρηµατικού κεφαλαίου είναι συµµετοχές στο 

κεφάλαιο εταιρειών κεφαλαίου επιχειρηµατικών συµµετοχών και φυτωρίων 

επιχειρήσεων που υποστηρίζουν τις µικροµεσαίες επιχειρήσεις (ΜΜΕ), και ιδίως τις 

ΜΜΕ που βρίσκονται στα πρώτα στάδια λειτουργίας τους και έχουν τεχνολογικό 
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προσανατολισµό. Τα µέσα του ΕΤΕ στον τοµέα των εγγυήσεων συνίστανται στην 

παροχή εγγυήσεων σε χρηµατοπιστωτικά ιδρύµατα που χορηγούν πιστώσεις σε 

ΜΜΕ. Και τα δύο µέσα που χρησιµοποιεί το ΕΤΕ για τις ΜΜΕ είναι 

συµπληρωµατικά των συνολικών δανείων που χορηγεί η Ευρωπαϊκή Τράπεζα 

Επενδύσεων σε ενδιάµεσους χρηµατοδοτικούς φορείς για τη χρηµατοδότηση ΜΜΕ. 

Το ΕΤΕ χορηγεί τις ενισχύσεις του µέσα στο πλαίσιο του πολυετούς προγράµµατος 

για τις επιχειρήσεις και το επιχειρηµατικό πνεύµα (2001-2005). 

Χάρη στο πολλαπλασιαστικό αποτέλεσµα των παρεµβάσεών του υπέρ του 

επιχειρηµατικού κεφαλαίου και των εγγυήσεων, το Ευρωπαϊκό Ταµείο Επενδύσεων 

είναι σε θέση να συµβάλλει στην ανάπτυξη των ΜΜΕ στα κράτη µέλη της 

Ευρωπαϊκής Ένωσης και στις υποψήφιες προς ένταξη χώρες, σύµφωνα µε τη 

στρατηγική της Λισαβόνας. Το ΕΤΕ δεν επενδύει στις ΜΜΕ άµεσα, αλλά πάντοτε µε 

τη µεσολάβηση ενδιάµεσων χρηµατοδοτικών φορέων. Οι φορείς αυτοί έχουν πλήρη 

αρµοδιότητα για τις τελικές παρεµβάσεις. Το ΕΤΕ δεν συµµετέχει στις επιµέρους 

επενδυτικές/πιστωτικές αποφάσεις. Οι ΜΜΕ που αναζητούν χρηµατοδοτήσεις πρέπει 

να απευθύνονται σε ένα ενδιάµεσο φορέα συνεργαζόµενο µε το ΕΤΕ στη χώρα τους ή 

την περιοχή τους για πληροφορίες σχετικά µε τα κριτήρια επιλεξιµότητας και τις 

διαδικασίες υποβολής αίτησης. Η παρέµβαση του ΕΤΕ παίζει καταλυτικό ρόλο στη 

δηµιουργία χρηµατοδοτικών φορέων, γιατί επιδρά ελκτικά επί άλλων επενδυτών και 

παρέχει σε αυτούς τους φορείς την κρίσιµη µάζα που τους επιτρέπει να ξεκινήσουν 

επενδυτικές δραστηριότητες. 

Oι MME ενδιαφέρονται ιδιαίτερα για τις δυνατότητες χρηµατοδότησης στα 

πλαίσια της κοινής περιφερειακής πολιτικής. O κανονισµός σχετικά µε το Eυρωπαϊκό 

Tαµείο Περιφερειακής Aνάπτυξης προβλέπει, πράγµατι, µια σειρά µέτρων που 

προορίζονται να ενισχύσουν τις τοπικές πρωτοβουλίες ανάπτυξης και τις 

δραστηριότητες των MME. Συµβάλλει ιδίως στη χρηµατοδότηση: 

- παραγωγικών επενδύσεων που συµβάλλουν στη δηµιουργία και τη 

διατήρηση βιώσιµων θέσεων απασχόλησης, κυρίως µέσω άµεσης ενίσχυσης 

επενδύσεων πρωταρχικώς σε µικροµεσαίες επιχειρήσεις (ΜΜΕ)· 

- παροχής στήριξης και υπηρεσιών προς τις επιχειρήσεις, ιδίως δε τις ΜΜΕ· 

- ενίσχυσης της Ε&TΑ ιδίως σε ΜΜΕ και σε µεταφορά τεχνολογίας, 

βελτίωση των δεσµών µεταξύ των ΜΜΕ, στήριξης για την παροχή επιχειρηµατικών 

και τεχνολογικών υπηρεσιών σε οµάδες ΜΜΕ και υποστήριξης της 
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χρηµατοδότησης της επιχειρηµατικότητας και της καινοτοµίας για ΜΜΕ µέσω 

µέσων χρηµατοοικονοµικής τεχνικής· 

- ενίσχυσης και παροχής υπηρεσιών σε ΜΜΕ για την υιοθέτηση και την 

αποτελεσµατική χρήση των τεχνολογιών πληροφοριών και επικοινωνιών (ΤΠΕ) ή 

την εκµετάλλευση νέων ιδεών· 

- ενίσχυσης προς τις ΜΜΕ για την προαγωγή βιώσιµων τρόπων παραγωγής 

µέσω της εισαγωγής αποτελεσµατικών από πλευράς κόστους συστηµάτων 

διαχείρισης του περιβάλλοντος και της υιοθέτησης και χρήσης τεχνολογιών 

πρόληψης της ρύπανσης· και 

- προαγωγής του τουρισµού, συµπεριλαµβανοµένης της προαγωγής των 

φυσικών πόρων ως δυνατότητας για την ανάπτυξη βιώσιµου τουρισµού. 

 

Tα Eυρωπαϊκά Kέντρα Eπιχειρήσεων και Kαινοτοµιών (EKE), ένα άλλο δίκτυο 

που έχει δηµιουργήσει η Eπιτροπή µε δηµόσιους και ιδιωτικούς εταίρους, κυρίως στις 

περιοχές του στόχου 1 των διαρθρωτικών ταµείων, αποβλέπουν στη δηµιουργία και 

στην επέκταση επιχειρήσεων παρέχοντας πλήρη προγράµµατα υπηρεσιών (εκπαίδευση, 

χρηµατοδότηση, µάρκετινγκ, µεταβίβαση τεχνολογιών, κλπ.) στις MME που θέλουν να 

πραγµατοποιήσουν σχέδια που βασίζονται σε τεχνολογικές καινοτοµίες. 
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ΣΥΜΠΕΡΑΣΜΑΤΑ 

 

Το αντικείµενο µε το οποίο ασχοληθήκαµε σε αυτή τη διπλωµατική, είναι κατά 

βάση ο ρόλος που παίζουν οι Τράπεζες στην ανάπτυξη και ενδυνάµωση της 

Ελληνικής επιχειρηµατικότητας. 

Με τη µελέτη αυτή, µας δόθηκε η ευκαιρία να αναλύσουµε πολλούς τοµείς που 

αφορούν τον επιχειρηµατικό τοµέα της χώρας µας και να ασχοληθούµε µε 

αντικείµενα που συµβάλλουν ενεργά στη καλύτερη δυνατή εξέλιξη αυτού. 

Από το πρώτο κεφάλαιο κιόλας παρακολουθήσαµε τη λειτουργία και τη 

συµβολή των Τραπεζών στην Ελλάδα. Η ιστορική εξέλιξη του Ελληνικού 

Τραπεζικού συστήµατος, από τα πρώτα χρόνιο ύπαρξης του, έχει πρωταγωνιστικό 

ρόλο στην ανάπτυξη της Οικονοµίας. Αποτέλεσε από τη γέννησή του σηµαντικό 

παράγοντα και αποκτούσε σταδιακά και ανερχόµενα την δυνατότητα να ενισχύει τον 

εµπορικό κλάδο µε χρηµατικά διαθέσιµα, προσφέροντάς του µια µορφή 

σταθερότητας. Η εξέλιξη του Τραπεζικού Συστήµατος ήταν αργή όµως µεθοδική και 

µε το πέρας των χρόνων προστίθενται όλο και περισσότερες. 

Στο δεύτερο κεφάλαιο ασχοληθήκαµε µε τις εναλλακτικές µορφές 

χρηµατοδότησης που µπορούν µε τον τρόπο τους να συµβάλλουν ενεργά στην 

επιχειρηµατική ανάπτυξη. ∆ιαπιστώσαµε πως οι περισσότερες µορφές αυτών είναι 

αναπόσπαστο κοµµάτι των Τραπεζών εφόσον χρηµατοδοτούνται εξολοκλήρου ή σε 

µεγάλο ποσοστό από αυτές. Ακόµα και οι µορφές χρηµατοδότησης που συνδέονται 

µε προγράµµατα και έχουν κατά βάση κρατικό χαρακτήρα επηρεάζονται και αυτές 

από τους Τραπεζικούς Οργανισµούς, αφού τα ποσά που χρειάζονται για την 

υλοποίηση τους εκταµιεύονται από αυτούς. Οι πέντε βασικές µορφές 

χρηµατοδότησης, leasing, factoring, franchising και venture capital, είναι τα στοιχεία 

που µας απασχόλησαν στο κεφάλαιο αυτό και µας έδωσαν µια ουσιαστική απάντηση 

για τον τρόπο µε τον οποίο µπορούν να βοηθήσουν στην  ενδυνάµωση του 

επιχειρηµατικού τοµέα µιας χώρας. Καταλυτικό ρόλο παίζει η χρήση της πιο 

κατάλληλης, προσοδοφόρας και συµφέρουσας επιλογής που ανταποκρίνεται στις 

ξεχωριστές ανάγκες του κάθε επιχειρηµατία. 
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Προχωρώντας στο τρίτο κεφάλαιο παρουσιάζουµε µορφές και είδη 

Τραπεζικού δανεισµού που ενεργοποιούνται στην Ελληνική οικονοµική 

πραγµατικότητα. Κάνοντας µία µικρή ανάλυση των τύπων δανεισµού κρίθηκε 

απαραίτητη µία περεταίρω επισκόπηση των επιµέρους τρόπων δανεισµού. 

Ασχοληθήκαµε µε δάνεια τα οποία αφορούν επιχειρηµατίες που ενδιαφέρονται για 

επαγγελµατική στέγη, πάγιο εξοπλισµό ή για το ταµείο εγγυοδοτήσεων. Όταν 

αναλάβαµε την διπλωµατική µας και µας έγινε ανάθεση του θέµατός δεν 

υπολογίσαµε τις δυσκολίες που θα µας παρουσιάζονταν στο κεφάλαιο αυτό. Έτσι, 

αποφασίσαµε για να κάνουµε τη διπλωµατική µας πιο έγκυρη , να ασχοληθούµε µε τα 

δάνεια που παρείχε µία και µόνο Τράπεζα κατά τη διάρκεια των πέντε ετών που 

ορίζει η εργασία µας. Μια πλήρη εγκυρότητα θα προσέδιδε στην διπλωµατική µας η 

ανάλυση των δανείων όλων των Τραπεζών που  δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα. 

Κάτι το οποίο είναι φυσικά αδύνατο να πραγµατοποιηθεί.  

Ακόµα και µε την µία και µοναδική Τράπεζα της οποίας επιλέξαµε να 

αναλύσουµε τα ποσά εκταµίευσης δανείων , παρουσιάστηκαν αρκετά προβλήµατα. Η 

συλλογή των δεδοµένων αυτών έγινε από τις ετήσιες οικονοµικές καταστάσεις της 

EUROBANK EFG. Το χρονικό περιθώριο που ορίζει η διπλωµατική µας για µελέτη 

είναι 2006 έως 2010. Το γεγονός ότι η συγκεκριµένη Τράπεζα από τις αρχές του 2010 

βρίσκεται σε διαδικασία συγχώνευσης µε άλλη Τράπεζα δεν µας επέτρεψε να έχουµε 

πρόσβαση στα οικονοµικά αποτελέσµατα του έτους αυτού. 

Μετατοπίζοντας λοιπόν για αυτόν τον λόγο το χρονικό διάστηµα της µελέτης 

µας, διαπιστώσαµε πως παρόλα τα εµπόδια θα καταφέρναµε να αντλήσουµε τα 

επιθυµητά αλλά όχι και αναµενόµενα αποτελέσµατα. Η επίδραση της Οικονοµικής 

Κρίσης  που ξεκίνησε στα µέσα του 2007 επηρέασε ουσιαστικά τις µορφές 

δανεισµού. Από τα διαγράµµατα και τα γραφήµατα που δηµιουργήσαµε και 

µελετήσαµε ,διαπιστώθηκε πως από το 2007 ξεκίνησε µια προσπάθεια 

σταθεροποίησης του επιχειρηµατικού τοµέα, γεγονός όµως που δεν απέτρεψε τελικά 

την φθίνουσα πορεία της. 

Αναγκαία ήταν και η ενασχόλησή µας µε τη Χρηµατοδότηση και τις 

Χορηγήσεις Χρηµατοδοτήσεων , κάτι το οποίο παρουσιάσαµε στο κεφάλαιο 

τέσσερα. Το κυρίως θέµα του κεφαλαίου αυτού µελετά την πορεία της Ελληνικής 

Οικονοµίας και της Ελληνικής Επιχειρηµατικότητας τα τελευταία πέντε έτη. Η 
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Οικονοµική Κρίση µας απασχόλησε σηµαντικά και πιστεύουµε πως προσεγγίσαµε 

την κρίση εξυπηρέτησης του Χρέους του 2010 µε τον καλύτερο δυνατό τρόπο. Μία 

ιστορική ανασκόπηση για το ρόλο του κράτους στο αντικείµενο αυτό, καθώς και για 

τη βοήθεια που δέχονται οι επιχειρήσεις από την Τράπεζα της Ελλάδος 

διαµορφώνουν ένα ενιαίο συµπέρασµα για το πόσο σηµαντική είναι η αρωγή τους. 

Εν κατακλείδι, το πέµπτο κεφάλαιο πραγµατεύεται τις µικροµεσαίες 

επιχειρήσεις στην Ελλάδα και στην Ευρωπαϊκή Ένωση. Είναι ένα µεγάλο κοµµάτι 

της διπλωµατικής µας που δεν θα µπορούσε για κανένα λόγο να παραληφθεί από 

αυτή. Γίνεται πλέον απαραίτητη η ύπαρξή του αν λάβουµε υπόψη µας πως το 99% 

των επιχειρήσεων που δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα, ανήκουν στην κατηγορία 

των µικροµεσαίων. Πραγµατευόµαστε τις χορηγήσεις και τις χρηµατοδοτήσεις των 

µικροµεσαίων επιχειρήσεων και παραθέτουµε ενδεικτικά κάποια από τα 

προγράµµατα που παρέχει η Εθνική Τράπεζα (που είναι η µεγαλύτερη Ελληνική 

Τράπεζα και έχει κρατικό χαρακτήρα) για την ενδυνάµωση του επιχειρηµατικού 

τοµέα στη χώρα µας. Ιδιάζουσας σηµασίας και ενδιαφέροντος είναι και η συµβολή 

της Ευρωπαϊκής Ένωσης στην προσπάθεια εξοικονόµησης κεφαλαίων για την 

ικανοποίηση του σκοπού αυτού, που δεν είναι άλλος από τη γρήγορη και σταθερή 

ανάπτυξη της επιχειρηµατικότητας στην Ελλάδα. 

Η διαδικασία εκπόνησης της διπλωµατικής αυτής µας έδωσε την ευκαιρία να 

εµβαθύνουµε σε πραγµατικά σηµαντικά οικονοµικά στοιχεία και αρχές που 

καθορίζουν το παρόν αλλά και το µέλλον της Ελληνικής Οικονοµικής 

πραγµατικότητας. Η οικονοµική δραστηριότητα µεταβάλλεται διαρκώς και πάντα θα 

καλούµαστε να προσαρµοστούµε στα νέα ραγδαία δεδοµένα, µε εργαλείο τη γνώση 

και τη µελέτη.  
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